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PREFACIO 


Esta Parte III del Informe sobre el Comercio Exterior de la Amé- 
rica Latina se refiere aproximadamente 30 de los principales productos 
de exportación de la América Latina. 

El informe general se divide en tres partes: la Parte I trata del 
comercio de las otras Repúblicas Americanas, la Parte II, del comercio 
de cada una de esas Repúblicas en particular, y la Parte III de ciertos 
productos latinoamericanos de exportación. La Parte I contiene 
una breve descripción de la extensión territorial de las repúblicas 
latinoamericanas, un estudio de los métodos comerciales de cada 
una de ellas, un examen de su comercio total con los Estados Unidos y 
con el resto del mundo, y un análisis de los problemas especiales de 
dicho comercio, inclusive los suscitados por la actual guerra europea. 
La Parte II, que consta de 20 capítulos, es un estudio de los métodos 
comerciales y del comercio exterior de cada una de dichas repúblicas, 
con referencia especial al rumbo, índole y destino de las exporta- 
ciones, y al rumbo, índole y procedencia de las importaciones. Además, 
cada capítulo contiene un análisis del comercio de los Estados Unidos 
con cada uno de esos países. La Parte III trata, en particular, de 
cada uno de los 30 productos principales de exportación de la América 
Latina, especialmente en lo tocante a su producción, exportación, 
obstáculos comerciales, competencia y los «fectos que en ellos, ha 
tenido la guerra europea. 
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Principales Productos de Exportación. 
de la 
América Latina 
INTRODUCCIÓN 


No puede acentuarse demasiado la importancia que el comercio de 
exportación representa para la economía nacional de los países de la 
América Latina. Los Estados Unidos, al igual que otros muchos 
países, han dado suma importancia a sus ventas en los países latino- 
americanos. Sin embargo, la capacidad de estos últimos para comprar 
en el extranjero los productos de consumo que necesitan, se encuentra 
supeditada a las facilidades con que ellos cuentan para exportar sus 
propios productos en suficiente cantidad y a un precio razonable. 

Varios factores ejercen influencia doe posición relativa que en el 
futuro deberán ocupar los diversos productos de exportación de la 
América Latina. Álgunos de estos factores, sin embargo, son de 
carácter interno y están relacionados, entre otras cosas, con las medidas 
que los países latinoamericanos lleguen a adoptar para diversificar 
sus economías y sus exportaciones, así como para establecer industrias 
nacionales y para asegurarse cierto grado de autosuficiencia. En el 
momento actual, sin embargo, los problemas que deben resolverse son 
de carácter externo y comprenden las condiciones en que se encuentran 
hoy día los mercados del mundo en relación con los productos de la 
América Latina; el determinado efecto que ha ejercido la guerra 
europea en la demanda y en los precios de los productos de exportación 
latinoamericanos; la política comercial que han seguido los otros 
países, y las facilidades con que se cuenta para el transporte de los 
productos. 

Los Estados Unidos y Europa son los principales mercados para los 
productos de exportación de la América Latina. Con excepción de 
unos cuantos productos, los países latinoamericanos no constituyen, 
entre sí, mercados importantes para sus propios productos. 

En el período de 1932 a 1937 se llegó a observar una notable mejoría 
en la posición de los productos de exportación de la América Latina. 
El retroceso comercial de 1938, sin embargo, trajo consigo una 
disminución tanto en la cantidad como en el valor de las exportaciones, 
aun cuando estas últimas lograron alcanzar un aumento de con- 
sideración en 1939. Aparte de los efectos que ha causado la actual 
guerra europea, los cuales se han estudiado ya en la Parte I de esta 
serio y se analizan, también, en los capítulos que sobre artículos de 
consumo aparecen en el cuerpo de este volumen, existen, además, 
ciertos factores antagónicos que han impedido al comercio latino- 
americano recobrar el nivel que ocupara en 1929, es decir, antes de E dr 
principiase la crisis económica. No sólo hay un límite para la cantidad 
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de productos latinoamericanos que pueden consumir las naciones 

industriales del mundo de la manera como hoy están constituídas, sino 

que también ciertos países han adoptado durante los últimos afios 

regímenes de intercambio comercial que ban dado por resultado una 
ave desorganización en el comercio de exportación de la América 
tina. ' 

Los regímenes de autosuficiencia y de equilibrio comercial adoptados 
por ciertos países —Alemania, Italia, y el Japón, principalmente— 
así como la evolución de la política de preferencia comercial entre los 
miembros del Imperio Británico, han restringido ciertos mercados a 
los productos latinoamericanos. La aparición en el mercado de substi- 
tutos de éstos y el desarrollo de nuevas fuentes de abastecimiento de 
productos de los que dependen los países latinoamericanos para sus 
exportaciones, a la vez que el descenso en los índices de población en 
los Estados Unidos y en Europa son, asimismo, factores muy significa- 
tivos que afectan adversamente al comercio latinoamericano. grado 
de importancia de los factores ajenos a la guerra europea se encuentra 
supeditado, sin embargo, a la duración de la guerra, a su desenlace 
final y al rumbo que siga la economía del mundo una vez que hayan 
cesado las hostilidades. 

Entre los principales artículos de consumo que se producen en la 
América Latina, en parte para su aprovechamiento interno y en parte 
para su exportación, se encuentran la cebada y el maíz, el Ep pr y 
el henequén o sisal, le mena de hierro y las carnes, la avena y el 
tabaco, el trigo y la yerba mate. Los productos que se exportan en su 
totalidad o en su mayor parte son los plátanos y el cacao, el chicle y 
el café, el cobre y los cueros y pieles, el plomo y el manganeso, el 
nitrato de sodio o salitre, las semillas y nueces oleaginosas, el petróleo 
y la madera y el extracto de quebracho, el caucho y el azúcar, las ma- 
deras y el estafio, la lana y el zinc. La mayor parte de estos artículos 
de consumo se producen exclusivamente para exportación y si no 
encuentran un mercado para su venta en cl exterior, existe muy poca 
o ninguna demanda de ellos en los mercados nacionales de los países 
productores debido & la manera en que se encuentran constituídos sus 
respectivos sistemas económicos. 

a América Latina, además de exportar productos alimentícios y 
materias primas, ha sido por largo tiempo exportadora importante de 
oro y plata, y casi toda Ja exportación de estos dos metales preciosos 
se ha destinado al Remo Unido y a los Estados Unidos. En los 
últimos afios este último país ha comprado la mayor parte del oro y de 
la plata que se ha producido en la América Latina. En 1929 las 
importaciones de los Estados Unidos de estos dos metales de esas 
naciones alcanzaron un valor de 152 millones de dólares; en 1938, 156 
millones; y en 1939, 133 millones.! La importancia relativa de las im- 
portaciones de oro y plata en el comercio de los Estados Unidos con la 
América Latina ha variado de acuerdo con las fluctuaciones en el 
valor de las importaciones de mercaderías, siendo mayores cuando 
éstas eran menores.. En 1929 las importaciones de oro y plata repre- 
sentaron alrededor de un 15 por ciento en el valor total de los artículos 
importados de la América Latina; en 1938 ascendieron a un 34 por 
ciento, y en 1939 a un 26 por ciento. La mayor parte de los metales 
perciosos importados de la Américs Latina son de extracción reciente 
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Ç como tales renresántas para el país exportador un embarque similar a 
a exportación de otros minerales.? Sólo en muy contados casos (prin- 
cipalmente en el de Argentina) se exporta parte de la reserva de oro 
y de plata para cubrir saldos internacionales o atender al servicio de 
obligaciones en dólares. 

En 1939 ocho países suministraron el 95 por ciento de todo el oro 

la plata que los Estados Unidos importaron de la América Latina. 
Prom por sí solo suministró casi el 50 por ciento del total; otros 
abastecedores principales fueron Colombia, el Perú y Chile. En com- 
paración con las importaciones hechas por los Estados Unidos de otros 
artículos de estos cuatro países, las de metules preciosos fueron muy 
considerables. En 1939 las importaciones de oro y plata de México 
(65,600,000 dólares) fueron mucho mayores que las de mercaderías 
(56,300,000 dólares) ;* las del Perú subieron s casi el 90 por ciento del 
valor de las otros artículos; las de Colombia llegaron a casi el 50 por 
ciento y las de Chile a más del 25 por ciento (véase el cuadro A). 

Algunos de los productos agrícolas secundarios que exporta la 
América Latina son fríjoles, lentejas, garbanzos, y guisantes; frutas 
y legumbres frescas; vinos y alcoholes; miel de abejas; arroz; migo: 
almidón; cera de abejas; y aceite de petit grain y otros aceites vegetales. 
Entre los productos forestales, además de los principales que son el 
quebracho y las maderas, figura una diversidad de drogas en crudo y 
substancias curtientes; vainilla, bálsamo, cocos, tagua, sarapia, 
kapoc, cera carnaúba, raíz de babasú, raíz de zacatón, quina, coca, 
ipecacuana, y pleles. Entre los productos pecuarios secundarios 

guran las lanas de alpaca, de angora y de vicuíia, sebo y grasa 
de res y tripas para embutidos. Entre los productos minerales se- 
cundarios o el platino, el antimonio, el tungsteno, el bismuto, el 
vanadio y el bórax. Entre los pose que no pertenecen a ninguna 
de estas clasificaciones figuran el guano, las perlas, el nácar, las esponjas 
y los sombreros de paja. 

Este tomo, que corresponde a la Parte III del Informe sobre el 
Comercio Exterior de la América Latina, contiene una serie de análisis 
informativos sobre los principales productos latinoamericanos de 
exportación. Estos análisis comprenden 26 artículos y grupos de artí- 
culos que constituyen casi la mayor parte del valor total de las ex- 

ortaciones de la América Latina. Al tratarse de cada artículo se 

ace un estudio de la posición relativa que ocupa la América Latina 
en ta producción mundial; de sus exportaciones; de las barreras 
comerciales, de la competencia y de los precios así como de los efectos 
de la guerra europea. Al tratarse de cada uno de los principales países 
productores de la América Latina se dan las estadísticas de las ex- 
portaciones totales y de las exportaciones & los principales países de 
destino en afios determinados, de 1929 a 1938, así como las estedísticas 
de producción cuando se tienen los datos. Los productos agrícolas que 
se estudian son el plátano, la cebada, el café, el maíz, el algodón, el 
henequén y el sisal, la avena, las semillas oleaginosas, el azúcar, el 
tabaco y el trigo. De los productos forestales, el cacao, el chicle, las 


* Muchos de los países Intinoamericanos sus exportaciones de oro ta junto Ins de 
artículos. En los Estados Unidos las ie a term di pe o end prt 


se; o. 
ochos países fueron: México, 65,800,000 dólares; Colombia, 23,200,000; Peri, 11,800,000; Chile, 11,000,- 
eo Argentina, 5,100,000; Venezuela, 4,400,000; Nicaragua, 3,500,000; y Honduras, 2,800,000; total, 127,400,000 
ares. 
4 Las importaciones de oro y de plata también excedieron a las de otros artículos procedentes de Nicaragua 
en 1939 (3,800,000 dólares en tara con 2,900,000 dólares). 
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nueces oleaginosas, el quebracho, el caucho, las maderas, y la yerba 
mate. De los productos pecuarios, los cueros y las pieles, las carnes y 
las lanas, y de los productos minerales, el cobre, los minerales de hierro 
y de manganeso, el salitre, el petróleo y el estaão. : 

Otros artículos que se cultivan y se producen en la América Latina 
no están incluídos en este informe, puesto que, exceptuando el oro y 
la plata, no tienen importancia en relación con el valor total de las 
exportaciones latinoamericanas, aunque sí puedan ser de impor- 
tancia para el país exportador. Los cuadros de la parte II, que mues- 
tran las exportaciones principales de cada uno de los 20 países latino- 
americanos, indican la importancia relativa de muchos artículos que 
no se estudian en este tomo. Pueden obtenerse mayores datos sobre 
algunos de estos artículos en el análisis de las exportaciones latino- 
americanas y de las importaciones de los Estados Unidos procedentes 
de la América Latina que se encuentra en la parte II. 
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ALGODÓN 


El algodón es un producto agrícola de comercio cuyo cultivo se ha 
hecho general en la zona tórrida y en las regiones cálidas de las zonas 
ço ag Algunas especies de algodón prosperan en comarcas que 
reciben Iluvias abundantes en tanto que otras se producen con buen 
éxito en regiones áridas mediante el auxilio de la irrigación. Según 
sean las especies de algodón que se siembren, así serán las caracte- 
rísticas físicas de sus fibras respectivas y los usos más apropriados a que 
se destinen. Una de esas características, la resistencia, por ejemplo, 
está subordinada al terreno en que se siembra y a la variedad de que 
proviene. A esto se debe que ciertas clases de algodón puedan substi- 
tuirse por otras únicamente dentro de ciertos límites. Sin embargo, 
de la misma manerá que algunas variedades de algodón pueden substi- 
tuirse por otras, asimismo otras clases de fibras pueden utilizarse hasta 
cierto purto en substitución del algodón. 


Posición de la América Latina en la producción mundial. 


Según nos dicen las crónicas, los indígenas del Perú y del Brasil 
- cultivaban ya el algodón cuando los espaíoles y los portugueses 
tomaron por primera vez posesión de sus tierras; desde esa época la 
fibra ha ocupado un lugar prominente en el comercio del mundo. La 
producción de algodón en la América Latina ha aumentado en extremo 
durante los últimos aúios, especialmente en el Brasil, el Perú, y la 
Argentina. Estos tres países y México producen hoy casi todo el 
algodón que se cosecha en la América Latina. Aun cuando la produc- 
ción anual sufre alteraciones, el Brasil produce alrededor de 2 millones 
de pacas, el Perú 400,000, la Argentina 300,000, y México de 250,000 a 
300,000. Hace diez afios, el total de la producción de estos cuatro 
países ascendía a menos de 1,300,000 pacas. En la cosecha correspon- 
diente a 1929-30, se obtuvo en la América Latina tan sólo el 5 por ciento 
dela cosecha de algodón que se produjo en el mundo, en tanto que en 
la de 1938-39 esa misma región produjo el 10 por ciento del total. En 
verdad, la producción en la América Latina alcanzó un aumento de 
más de 100 por ciento er comparación con la del mundo en general, 
cuyo aumento fué menor del 6 por ciento. 

a importancia relativa de los Estados Unidos como productores 
de algodón ha disminuído en los últimos afios, siendo como son los 
productores principales de esta fibra. En el afio de 1929 a 1930 este 
país produjo alrededor del 55 por ciento de la cosecha mundial de 
algodón y el 41 por ciento en 1938 a 1939. Fuera de los Estados 
Unidos y la América Latina, los demás países productores, principal- 
mente 18 India Ingtesa, la Unión Soviética, la China, y Egipto, aumen- 
taron su producción. De 1929 a 1930 aportaron el 40 por ciento de la 
producción mundial y de 1938 a 1939 más del 48 por ciento. Esto se 
debe mayormente al aumento en la producción de la Unión Soviética, 
que en el decenio de 1929 a 1938 se multiplicó en más del 300 por ciento, 
siendo actualmente el tercer país productor del mundo, después de los 
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* Estados Unidos y de la India Inglesa. Al Brasil, que ocupa el quinto 
lugar como productor de algodón, le sigue la China. Los datos dis- 
F pruiides sobre la producción algodonera de los principales países pro- 
uctores de la América Latina y del resto del mundo, correspondientes 

al decenio de 1929 a 1938, aparecen en el cuadro 1. 

El algodón que se produce en el Brasil, la Argentina r México es 
muy parecido al que se cultiva en los Estados Unidos. E algodón del 
Perú es casi en su totalidad de fibra más larga y algo más rough: 
que el estadounidense y alcanza un precio más alto que el A 
norteamericano de % de pulgada. En Haití la cosecha de gados es 
reducida aunque constante, y consiste en parte de la variedad Sea Ts- 
land, que obtiene precio elevado. En general, la fibra producida es 
mixta y muy irregular en longitud. Las pequerfias cantidades de algo- 
dón que se producen en otros países latinoamericanos se destinan prin- 
cipalmente al consumo interno, aunque en el Brasil y en la Argentina 
hay grandes posibilidades de aumentar considerablemente la produc- 
ción. Su desarrollo depende, no obstante, del valor relativo del al- 
godón en comparación con otros frutos, del precio en relación con el 
costo de fomentar la producción en regiones poco accesibles, y de la 
facilidad para poblar esas aires con técnicos y obreros. La 
expansión de este cultivo en el Perú es limitada. 


Cvapro 1.— Algodón en rama: Producción en los principales países productores de 
la América Latina y del resto del mundo, en afios determinados, de 1929-1930 a 
1938-1939 


País 1029-30 | 1933-34 | 1936-837 | 1937-38 | 1938-39 


Cantidad en miles de pacas de 478 libras 
















1,913 
393 
327 
306 

9 

€ 

mn 
5 
42 

(m 
Producción total de estos países................ 3,008 
Estados Unidos 11,943 
India Britânica (inclusive Birmania). 4.374 
Unión Soviética ..... ar 3. 800 
China (inclusive M 2.300 
 adsico 1 1,728 
Otros países.................n. 108 1,847 
done ape 650 29,000 


Tanto por ciento de la producción mundial 
América Latind..scssescascsssssocsasatenssdósssotãs 40 | 68 | * 2] 81 10.4 
1 De fuente extraoficial, 
2 Nose tienen datos. 
* Exportaciones. 


Fuente: Datos recopilados por la Oficina de Economía Agrícola de los Estados Unidos, tomados de fuentes 
rena y ca pedaço del Instituto Internacional de Agricultura, o cálculos bechos por la susodicha Oficina 
je Economía Agr-cola. 


1 Laclasificación inglesa “rough” se usa en el Perú para designar esta calidad de algodón. 
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En el pasado, el café constituyó el principal producto del sur del 
Brasil; pero los escasos rendimientos obtenidos durante los últimos 
aros han hecho que se dediquen grandes extensiones de terreno al 
algodón. Además, la producción algodonera del Brasil se ha esti- 
mulado durante los últimos afios debido al precio relativamente alto 
o ha recibido el algodón estadounidense en los mercados mundiales. 

anto en la parte meridional como en el nordeste del Brasil se han 
habilitado nuevas tierras para el cultivo del algodón, siendo esta 
última región desde hace largo tiempo una importante productora de 
la fibra. Una gran parte del algodón brasileão se consume en el 
mercado interno. à 

En la América Latina, el Perú ocupa el segundo lugar como pro- 
ductor de algodón, que se cultiva principalmente para la exportación. 
Alrededor de la mitad del que se produce en la Argentina es absorbido 
actualmente por la industria nacional de tejidos.? La Argentina posee 
extensiones ds tierras adecuadas para el algodón, y prácticamente 
libres de cosechas de ninguna clase, que igualan a la extensión máxima 
sembrada en los Estados Unidos. “Esto terrenos son en gran parte 
propiedad del gobierno; pero para utilizarlos es necesario regarlos y 
establecer medios adecuados de transporte, al igual que conseguir el 
personal experimentado para explotarlos. México es el cuarto de los 
países latinoamericanos productores de algodón; pero en 1938 alrede- 
dor de dos tercios de su cosecha se consumió en el interior, pues por lo 
general su consumo interno es mayor que la producción, aunque en 
1936 sus exportaciones fueron considerables. 


Exportaciones de la América Latina. . 


Las exportaciones latinoamericanas de algodón en rama en los 
últimos afios han pasado de 1,500,000 pacas por afio, o sea aproximada- 
mente un 10 por ciento de la exportación mundial (véase el cuadro 2). 
El algodón constituye del 15 al 20 por ciento del valor de las exporta- 
ciones del Brasil y del Perú; un 2 por ciento de las de México y edi por 
ciento de las de la Argentina. En el Brasil existe una floreciente 
industria de tejidos de algodón, pero alrededor de! 60 por ciento de 1a 
cosecha brasilefia, que es la mayor en la América Latina, se destina a 
la exportación. En 1938 Alemania absorbió alrededor del 30 por 
ciento de las exportaciones del Brasil; e] Japón más de un 20 por ciento; 
el Reino Unido casi el 20 por ciento; y Francia más del 10 por ciento 
(vénse el cuadro 5). Aunque el algodón brasileão se emplea en los 
Estados Unidos sólo en casos extraordinarios, este país importó en 
1937 casi 10,000 pacas de algodón del Brasil; en 1938 estas importa- 
ciones no llegaron a 125 pacas, pero en 1939 fueron de 3,000 pacas. 

Hasta hace poco tiempo el Perú era el principal exportador de 
algodón de la América Latina. De este país proceden las variedades 
de fibra larga empleadas en los hilados medianos y finos y en los más 

uesos cuando se desea darles mayor resistencia. El algodón peruano 

e fibra larga, algo basta, se emplea también para mezclarlo con lana 
con asbesto. E algodón de la especie aurnano: que dió fama al 
erú, ya no se cultiva. Cerca de Iquitos se producen de dos a tres 
mil pacas de semi-rough, que se envían a los mercados mundiales por 
la ruta del Amazonas. Los Estados Unidos importan algunas canti- 
dades de este algodón burdo de fibra corta. 
ntemente se han anunciado planes para fijar el precio del algodén para consumo localen ia Argen- 


* Reciei 
tina (abril de 1940), ais me establece un “pool” que representa a las fá de hilados que compran 
directamente de Jos plantadores y de los desmotadores al precio fijo. 


Google 
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El Reino Unido es el mercado de mayor consumo y distribución de 
algodón peruano, y en 1938 absorbió alrededor del 55 por ciento de las 
exportaciones del Perú; Alemania le siguió con algo más del 25 por 
ciento; y después Bélgica y Holanda en orden de importancia. Dela 

ucia cantidad de algodón peruano que importan los Estados Unidos 
en la actualidad y que no pasa de mil a dos mil pacas, alrededor de la 
mitad se importa del Reino Unido. Antes de imponerse en los 
Estados Unidos el derecho de importación sobre el algodón de fibra 
larga, este país consumía anualmente unas 20,000 pacas de algodón 
del Perú, así como también grandes cantidades procedentes de Egipto 
(véase el cuadro 7). Estas importaciones se han reemplazado en gran 
parte con algodón de fibra larga cultivado en los Estados Unidos, pero 
al mismo tiempo las exportaciones de los Estados Unidos de esta 
variedad han disminuído en extremo y los mercados extranjeros que 
antes importaban esta variedad de los Estados Unidos, se suplen hoy 
día de Egipto, del Perú y de otros países. 


Cuanro 2.-— Algodón en rama: ión de los principales países productores de 
la América Latina y del resto mundo, en afios determinados, de 1989 a 1938 


País é 1929 1932 1936 | 1937 | 1938 


Cantidad en pacas de 478 libras netas 





Tanto por ciento de la exportación total mundial 


América Latina. ............nn nuno n nono 4.2 2.7 12.6 1.0 
os 5 39.5 1 


41. 











* Los datos corresponden a afios fiscales que terminan el 30 de septiembre. 

Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de las estadísticas 
comerciales oficiales los respectivos países. EI total para el mundo entero está tomado del Anuario 
Internacional de Estadisticas Agrícolas. 

Obstáculos al comercio, competencia y precios. 

Más de 50 por ciento del consumo de algodón en el mundo tiene 
lugar en los cinco países productores más importantes, que son los 
Estados Unidos, la Unión Soviética, la India Inglesa, el Brasil, y la 

“ China. Estos países regulan las importaciones de algodén, y en la 
India Inglesa, el Brasil, y la China se imponen derechos de impor- 
tación al algodón. En los Estados Unidos el derecho de 7 centavos 
por libra se aplica solamente al algodón de fibra larga, pero en 1939 
este país impuso cuotas de importación sobre el algodón, tanto de 
fibra corta como de fibra larga, y sobre la borra,* debido al temor de 
que las importaciones pudiesen alterar la producción del algodón en 


* Ley Arancelaria de 1930, 783, 4 
+ Conforme al inciso 22 de la Ley de Ajustes Agrícolas de 1933, 
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los Estados Unidos, en virtud del cambio de precios provocado en 
parte por los subsidios de exportación. 

De los mercados que existen fuera de los países productores, el 
Japón, Alemania, e Italia, que absorben en conjunto un 25 por ciento 
del consumo mundial, desde hace afios han impuesto riguroso dominio 
sobre las importaciones para regular el dniia sobre la moneda y 
ensanchar sus industrias de productos sintéticos. Las restricciones 
impuestas al cambio en otros países pequeiios han creado también 
dificultades para el algodón. El Reino Unido y Francia, que absorben 
un 15 por ciento del consumo mundial, eran mercados libres, pero 
desde el comienzo de la guerra europea las importaciones de ambos 
países están bajo riguroso control oficial. 

Para casi la mitad de la cosecha de algodón de todo el mundo es 
gr buscar mercados fuera de los países en donde se produce. 

n el comercio mundial del algodón los Estados Unidos contribuyen 
un 45 por ciento; la India os 20 por ciento; Egipto, 15 por ciento; 
el Brasil, 8 por ciento; el Perú, 3 por ciento; Uganda y el Sudán 
Angloegipcio, 4 por ciento; y el resto del mundo un 5 por ciento. 
No todas las diversas variedades exportadas de estos países compiten 
entre sí, pues hay diferencias de calidad que en lo general pueden 
aplicarse a cosechas enteras. La longitud de la fibra es uno de los 
principales elementos de la calidad, y sobre esta base, el algodón de 
todo el mundo, en conjunto, puede dividirse en tres clasificaciones: 
de fibra larga, de Egipto, el Perú, el Sudán Angloegipcio, y Uganda; º 
de fibra media, de los Estados Unidos y del Brasil; y de fibra corta, 
de la India. 

La relación de precios en un mercado libre (el mayor ha sido Liver- 
pool) refleja la diferencia en las calidades y las variantes en las can- 
tidades disponibles para suplir la demanda respectiva. Sobre la 
base del precio del middling de los Estados Unidos de % de pulgada 
en Liverpool en el decenio de 1927-28 a 1936-37, el Sakellaridis 
e (fibra extralarga) tuvo un promedio de 149 por ciento; el de 
la fibra “upper” Egipto (fibra media), 118 por ciento; el del Perú (fibra 
media), 119 por ciento; el brasilefio, 98 por ciento; y el de la India, 78 
por ciento. Estas diferencias en el precio medio se deben Pena 
mente a variantes en el largo de la fibra, excepto en el caso del algodón 
brasilefio, el cual obtuvo un precio apnesraaao menor que el de los 
Estados Unidos debido a su irregularidad y a su preparación inferior, 
defectos que se están corrigiendo con la ayuda oficial. j 

Los precios del algodón extranjero, en relación con el de los Estados 
Unidos, fueron mucho más bajos en el primer semestre de 1939; en 
junio de 1939 el de la fibra “upper” de Egipto alcanzó en Liverpool 
un nivel medio de 104 por ciento; el peruano, 108 por ciento; el bra- 
silefio, 92 por ciento; el de la India, 69 por ciento. En los Estados 
Unidos el subsidio de exportación de centavo y medio por libra entró 
en vigor el 27 de julio de 1939, y redujo el precio del algodón del país 
en los mercados extranjeros a casi su antigua relación con los precios de 
algodón de otros países. En diciembre de 1939 los precios mundiales 
aumentaron de modo notable y el subsidio de los Estados Unidos se 
eliminió gradualmente. En el primer trimestre de 1940 el precio del 
algodón peruano tuvo un nivel medio de 114 por ciento sobre el mid- 
dling de % de pulgada de los Estados Unidos, y el algodón brasilefio, 


+ El algodón estadounidense de fibra larga no se exporta en cantidades de consideración. 
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contra la costumbre, alcanzó un nivel medio de 101 por ciento (véase 
el cuadro 3). 

En los últimos aíios los precios del algodón han sufrido grandes 
fluctuaciones. En la cosecha de 1927 a 1928 el precio medio en Liver- 
pool del algodón de buena calidad del Brasil (São Paulo) fué de 21.72 
centavos por libra. Para la de 1931 a 1932 había bajado ya a 7.5 
centavos; en la de 1936 a 1937 fué de 14.12 centavos; y en la de 1938 
a 1939, de 9.63 centavos. Después del comienzo de la guerra europea 
en septiembre de 1939, los precios de las diversas calidades de algodón 
subieron considerablemente. En enero de 1940 la cotización media 
del algodón brasilefio en Liverpool era de 14.65 centavos por libra; 
en marzo de 1940 era de 12.36 centavos. Los precios de los otros 
ars e algodón han seguido una tendencia parecida: (véase el cua- 

ro 3). f 


Cuanro Rega en rama: Promedio de precios para entrega inmediata, en los 
mercados de Liverpool, del algodón en rama brasile, peruano, y de los Estados 


Unidos, para las cosechas de 1987-288 a 1938-89, y mensualmente de agosto a 
marzo de 1939-40* 


[Centavos por libra] 





Porcentaje en relación con el 





Middling Brasilefio Middling norteamericano 
Afio de cosecha eae náae o: de buena Peruano 
renata TN Gáde | (são Paulo) | (Tanguis) 


pulgada) 








22.65 21.72 25.30 95.9 
2.36 2.64 2.88 9.0 116.5 
18.44 y.g 21.15 93.6 114.6 
11.61 11.36 13.78 98.1 18.9 
7. 7.50 9.67 99.4 128.2 
8.52 8.61 10.56 101.0 124.3 
12.47 12.28 15.00 988 121.0 
14.24 13.86 16.16 97.4 113.4 
13.50 13.45 15.74 90.8 116.6 
14.62 14.12 18.23 96.6 124.6 
10.31 10.18 14.21 98.7 138.1 
10.15 2.63 12.34 9.9 121.8 
10.16 9.37 10.91 92.2 107.4 
11.10 10.60 12% 95.5 10.7 
10.63 10.43 12.08 98.1 113.6 
11.38 1n.32 13.30 90.4 116.9 
13.82 13.82 15.90 100.0 15.1 
14.58 14.65 16.63 100, 5 114.1 
13.52 13.72 15.70 101. 5 116.1 
12.20 1236 15.16 101.3 124.3 





* La conversión de peniques se hizo utilizando los tipos de cambio publicados por la Junta de Gobernadores 
del Sistema de la Reserva Federal. 
3 La consistencia del alto precio del algodón peruano se atribuye s su fibra larga. 


Fuente: Estadísticas sobre algodón y Datos sobre esta Fibra, publicados por la Secretaria de Agricultura de 
los Estados Unidos. pecta a Es e o 


De conformidad con la actual reglamentación de la producción en 
los Estados Unidos, que se lleva a efecto mediante la cooperación de 
los cosecheros y del gobierno, se siembran alrededor de 25 millones de 
acres que rinden un promedio de 12 millones de pacas de algodón, de 
las cuales 6 millones y medio de pacas más o menos se destinan al 
consumo interno y cinco y medio a la exportación. Los Estados 
Unidos han tenido cosechas de 18 millones de pacas, pero el consumo 
total de algodón de los Estados Unidos en el mundo nunca ha llegado 
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a 16 millones de pacas. Durante los últimos 6 anios el promedio de 
producción anual ha sido de 12,400,000 pacas y el de consumo anual de 
12,100,000 pacas. En 1937 la cosecha de los Estados Unidos fué de 
18 millones de pacas, pero en los dos afios siguientes el consumo total 
de algodón de los Estados Unidos no alcanzó el del promedio de dichos 
6 afios. En consecuencia, el excedente mundial de algodón de los 
Estados Unidos, el 1º de agosto de 1939, fué de 14 millones de pacas, 
el mayor en cualquier época, y que Ilegó al 125 por ciento del consumo 
total de los Estados Unidos en el afio de 1938-39. 


Efectos de la guerra europea. 


Si bien la guerra en Europa ha afectado de manera adversa a las 
exportaciones de algodón de la América Latina tal situación estará 
ibondisada en gran parte, sin embargo, al precio del algodón de los 
Estados Unidos. En el afio de 1937-38, el consumo mundial fué de 
27,500,000 pacas, de las cuales el 40 por ciento correspondia al algodón 
de los Estados Unidos. Europa, salvo la Unión Soviética, que se 
basta a st misma, absorbió cerca de 8,200,000 pacas, de las cuales 
3,700,000 procedían de los Estados Unidos y 4,500,000 de “otras 
procedencias.” | En Alemania el consumo se ha reducido considerable- 
mente con la guerra; los países que mantienen y aumentan su consumo 
son los Estados Unidos, que en el aão de 1937-38 absorbieron 5,700,000 
pacas, o sea prácticamente toda su producción nacional; el Japón, que 
absorbió 3,500,000 pacas (1,200,000 procedían de los Estados Unidos); 
y los países latinoamericanos, que en conjunto consumieron 1,500,000 
pacas, casi en su totalidad producidas por ellos. 

El mercado mundial de exportación de algodón de fibra media ha 
sido de poco más de 7 millones de pacas, de las cuales los Estados 
Unidos han suplido entre 54 y 6 millones de pacas (en 1938 solamente 
3,300,000); la mayor parte del restante lo suplió la América Latina. 
No cabe duda de que la disminución en el consumo mundial daría 

or resultado la disminución en las exportaciones de fibra media; si 
a demanda de fibra larga, según los usos a q ésta se destina hoy, se 
redujese en una proporción mayor, el algodón egipeio de fibra larga 
podría muy bien consumirse en los mercados que generalmente se 
suplen de algodón de fibra media. Si la demanda del de fibra muy 
corta se redujese considerablemente y, en consecuencia, su precio 
bajase, algunos fabricantes que utilizan actualmente algadón de fibra 
media podrían emplear el de la India. Sin embargo, los productores 
latinoamericanos de fibra media podrían resultar un tanto beneficiados 
con motivo de los esfuerzos que hacen ciertos beligerantes para reducir 
sus compras de algodón en los Estados Unidos con el fin de conservar 
los dólares de que disponen. 

El lugar de lé América Latina en la exportación mundial de algodón 
como resultado de las condiciones impuestas por la guerra depende 
de que los factores que han sido favorables para un aumento en el 
consumo del algodón latinoamericano continúen ejerciendo su in- 
fluencia bajo un consumo mundial reducido, o de que estos factores'se 
vean contrarrestados por la política de los Estados Unidos, como por 
ejemplo un subsidio de exportación. : 

El consumo mundial de algodón de otros países ha subido de un 

romedio de 11 millones de pacas en 1930 a más de 17 millones in 1938. 
po existencias mundiales de excedentes de algodón de otros países el 
1º de agosto de 1939 ascendían a 7,800,000 pacas (alrededor de 45 
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por ciento del consumo mundial de algodón de otros países). Los 
excedentes en las existencias de algodón de los Estados Unidos eran 
de 14 millones de pacas. No se dispone de datos sobre los excedentes 
en las existencias de la América Latina, fuera de los relativos a otros 
algodones extranjeros. Sin embargo, es posible que la proporción 
entre los excedentes en las existencias y el consumo sea mucho menor 
que en el caso de los Estados Unidos. 

Mientras continúe en vigor el bloqueo británico, los mercados de 
algodón de la Europa continental están prácticamente perdidos para 
los abastecedores del Hemisferio Occidental. Por razones financieras 
tal vez el Reino Unido trate de comprar mayores cantidades de algodón 
de la India Inglesa y quizá del Brasil, pero si los precios mundiales 
suben mucho, es posible que se pongan a la venta las existencias 
sobrantes de los Estados Unidos. 


Cuanro 4.—Algodón en rama: Exportación de la R ica Argentina a los princi- 
es mercados, en afios determinados, de 1929 a 1988 1 








Exportado a— 1929 | 1932 | 1936 | 1937 | 1938 
Cantidad en pacas de 478 libras netas 


Total de todos los países. 







Alemania. .... 
Reino Unido. 
Bélgica. . 


Valor en miles de pesos papel 


| cesssconcencnanancacaaamaro 16,38 | 13,761 3,0 | nur | rir 
DO O O ss O 


Valor en miles de dólares * 





* Están incluídas las reexportaciones de algodón del Paraguay de que no se tienen estadísticas sei 

2 Para 1929 y 1932 el valor del dólar se tomó haciendo la conversión del valor en oro. Ei tipo de 
foreaça tos el siguiente: en 1929, $0.9513; y en 1932, $0.5844. Un peso oro=2. pesos papel. 
o más $500. 


* El valor por unidad que pe en éste y en otros cuadros debe interpretarse con cuidado, especialmente 
el valor de las exportaciones de un país con las de otro. Las exportaciones de la América Latina sun cuando 
sean de un mismo producto difleren con frecuencia en tipo y calidad. Además, algunos de esos países 
emplean diferentes métodos de valorización y varios de ellos los cambiado en el transcurso de 192% & 1988. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de la República Argentina. La conversión al sistema de pesas y medidas y al patrón 
monetario de los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 tone! métrica neta =4.612 
pacas; 1 peso papel=en 1929, $0.4186; en 1932, $0.2571; en 1936, $0.2918; en 1937, $0.3086; y en 1938, $0.2073. 


Original fror 
RENGIN Google + UNIVERSITY OF ILLINOIS AT 
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Cuanro 5. — Algodón en rama: Exportación del Brasil a los principales mercados, 
en afios determinados, de 1929 a 1938 





1936 | 1937 1938 







Cantidad en pacas de 478 líbras netas 


Valor en miles de milreis 
aspectastrrepedáos 153, 915 | 1,707 930, 281 | 944, 303 929, 856 


Valor en miles de dólares 




















64,462 

21, 500 16,603 
15, 206 12,459 
12, 726 9,760 
3,305 5,841 
2,3M 1,846 
1,752 1,520 
1,358 1,426 
1,400 1,170 
1,M8 064 
2, 765 234 








g 
E 
E 
g 





1 No más de $500. 
2 Véase la nota 4 al pie del cuadro 4. 


Fuente: Datos recopilados la Comisión Arancelaria de los Estados no tomados de estadísticas 
comerciales oficiales del . La conversión al sistema de pesas pedida patrón monetario de los 
Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 kilo neto =0.00461213389 de paca; 1 milreis =en 1929, 
$0.1181; en 1932, $0.0712; en 1936, $0.06537; em 1937, $0.06826; y en 1938, $0.0580. 


Cuapro 6.— Algodón en rama: ! Exportación de México a los principales mercados, 
en afios determinados, de 1929 a 1938 


Exportado a— 1929 193241 1936 | 1937 | 1938 
Cantidad en pacas de 478 libras netas 


Japón. 
Otros países. 
Tanto por ciento a los Estados Unidos......... 






Valor en miles de pesos 


Total de todos los países................n nun n nun neno 12,006 | em | doam | sam | 17,680 
Véanse las notas al final del cuadro. 
Original fror 
DAptiacd Google UNIVERSITY OF ILLINOIS AT 
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Cuapnro 6.— Algodón en rama: * Exportación de México a los principales mercados» 
en afios determinados, de 1929 a 1938-Continuación 


Exportado a— 1929 1933+ 1936 1937 1938 










Total de todos los países.................n nun uno 8, 228 
Estados Unidos. 
Italia... 





“Tanto por ciento a los Estados Unidos......... 84.0 
Valor por paca de las exportaciones totales + ..| $83.07 


e a o e DE NO CU SD Para el afio 1938 no se tienen datos 
re ex 
mar datos disponíbles para 1932, en total únicamente, son así: Pesos, 1,602,430; pacas, 17,397; dólares, 

2 No se tienen informes separados. E + Véase la nota 4 al pie del cuadro 4. 

Fuente: Datos Déo rca os por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales ofici ico. La conversión al sistema de pesas y medidas y al patrón monetario de los 
Estados Unidos se hizo Pando DO e E 1kilo peso pre 0044092 de paca; 1 peso =en 1929, 
$0.4818; en 1933, $0.2810; en 1936, $0.2776; em 1 5; y en 1938, $0.2212. 


Cuanro 7.— Algodón en rama: Exportación del Perúa los principales mercados, 
to en afios determinados, de 1929 a 1988 " ps 









Valor en miles de soles 


sue | 34,026 | on, 480 | ss, 83 | 60, 563 


Valor enqmiles de dólares z 


Tanto por ciento a los Estados Unidos.......... 
Valor por paca de las exportationes totales 


! No inclu; por vadia da TROS Antaatos (4 DO acusa) qua nO Didolanl anuaçes 9 padnda Gui par carão 
rncda cortiço portación por 





lar. ta entre los totales en el cuadro de resumen y en el que muestra la ex 
merca: 
race a 2 No más de $500. 4 Vease la nota 4 al pie del cuadro 4. 


Fuente: Datos por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciades oficiales Pe Perá PL conversión al sistema de pesas y medidas y al patrón monetario de los 
Estados Unidos se hizo tomando como base lo Era lkilo Brato= 0,0044002 de paca; libra peruana= 
em 1920, $4.000; 1 sol=en 1932, $0.2130; en 1936, $0,2490; en 1937, $0.2520; y en 1938, $0. 
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La avena ocupa el tercer lugar de importancia entre los cereales que 
produce el mundo, excediéndole únicamente en cantidad el trigo y el 
maíz. Dela producción mundial de este cereal casi el 95 por ciento se 
utiliza para forraje y semilla, especialmente en las mismas granjas 
donde se cultiva, y el 5 por ciento restante se usa como alimento. 


Posición de la América Latina en la producción mundial. 


Casi el 60 por ciento de los 4,500 millones de búshels de avena que 
produce el mundo po de países europeos, que a su vez importam 
casi todos los 60 millones de búshels adicionales que entran anualmente 
al comercio internacional. Los Estados Unidos, que generalmente 
producen.un 25 por ciento más o menos de la cantidad mundial, es 
por lo común un país exportador de este grano en pequefia escala, pero 
en 1934 y 1935, a causa de la sequía, se vió obligado a comprar 
enormes cantidades en el exterior, principalmente en la República 
Argentina. Aun cuando los países latinoamericanos producen única- 
mente el uno y medio por ciento más o menos de la cosecha de avena 
del mundo, exportan entre un 30 y un 60 por ciento de la cantidad que 
se vende en el mercado internacional. En el cuadro 1 se muestra la 
producción en los países latinoamericanos y en el resto del mundo en 
anios determinados de 1929 a 1938. 


Cuapro 1.— Producción de avena en los países latinoamericanos y en el resto de 
mundo, en aiios determinados, de 1929 a 1938 

















País 1929 | 1992 | 1936 | 1987 | 1938 
Cantidad en miles de búshels de 32 libras 
23 54,564 | 47,408 51,670 
10, 400 6,890 8.476 10, 196 
78, 603 61, 454 55,0 | 61,866 
1, 113, 050 785, 506 | 1,161,612 | 1,053,839 
1,084, 337 É (1) (1 
508, 633 072 | 407.750 | 438,56 
300, 616 288.764 | 285200 |  304,608 
373, 142 290.352 | 299.453 | 375.416 
208, 450 181.886 | 161.910 |  183,014 
88, 067 82,548 Ui! 08, 118 
102, 927 7 79, 906 
71,26 57.616 | 70.600 79, 228 
155, 530 108721 | 84,406 79,667 
xo (1) () (1) 
Produceión mundial calculada....... 4,798, 000 4.099,000 | 4,440,000 | 4.618,00 
Tanto por ciento de la producción mundial 
Países Iatinoamericanos citados............ 16| 17 ts | Le | 13 
| 





1 No se tienen datos. 
* Incluye a Hungría, Yugoeslavia, Bulgaria, y Rumania. 


Fuente: Datos recopilados de Estadísticas Agrícolas, Secretaria de Agricultura de los Estados Unidos. 
+ Las importaciones totales de los Estados Unidos ascendieron a 10 millones de búshels en 1935. 
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La Argentina y Chile son los principales países productores de este 
artículo en la América Latina. Durante el período de 1929-38 el 
número total de acres que estos países dedicaron al cultivo de la avena 
fué más o menos el mismo. La producción, sin embargo, ha fluctuado 
considerablemente debido a las condiciones del tiempo. Durante el 
período de 1932-38, la producción anual de la Argentina fluctuó 
entre 36 y 70 millones de búshels; y la de Chile entre 3, 4 y más de 10 
millones de búshels. 


Exportaciones de la América Latina. 


La República Argentina y Chile son importantes países exportadores 
de avena, habiéndoles correspondido en 1938 vender 30 millones de 
búshels, o sea el 53 por ciento de la cantidad que entró al mercado 
internacional (vénse el cuadro 2). En aiios recientes las exportaciones 
argentinas han sido de 12 a 50 millones de búshels y las chilenas entre 
1y 4 millones de búshels. En los cuadros 3 y 4 se muestran las ventas 
de estos dos países en los principales mercados en aios determinados de 
1929 a 1938. Casi toda la cantidad exportada por ellos se destina a 
países europeos, pero la cantidad vendida a cada cual ha variado con- 
siderablemente y ha dependido del tamario de la cosecha tanto en el 
mercado vendedor como en el comprador. En 1934y 19351a República 
Argentina exportó grandes cantidades de avena a los Estados Unidos, 
en tanto que los principales mercados para su producto han sido 
Bélgica, Holanda, Alemania, el Reino Unido, Italia, Dinamarca, y 
Francia. La avena chilena se vende principalmente en Alemania, 
Suiza, Cuba, y Bélgica, pero la posición de estos países como compra- 
dores, con excepción de Alemania, ha variado de afio en afio. 


Cuanro 2.— Avena exportada por los principales países productores de la América 
Latina y del resto del mundo, en ajios determinados, de 1929 a 1938 


mo | ame | amo | nor | ams 









Cantidad en miles de búshels de 32 libras 


49, 302 12,109 
ss 3,317 


50, 176 15,426 
3.487 | 517 
| 



















16, 402 9,018 
8,420 1,370 
985 


72| 27,5 
218 6,768 

8.872 12, 485 

53,632 | 40,099 | 57,423 


Tanto por ciento de la exportación mundial 





Total de exportación mundial. ............... 


Países Iatinoamericanos citados................ o... 0.4 | 566 | as | 58.7 53.1 








Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de las estadísticas 
oficiales comerciales de los Países Istinoamericanos, y del Anuario Internacional de Estadísticas Agricola+ 
(lnternatignas Yearbook of Agricultural Statistics). Laconversión al sistemas de pesas y medidas de los os 

nidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 quintal = 6,889375 búshels de 32 libras. 
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Cuapro 3.—Erportación de avena de la Argentina a los principales mercados, en 
aãos determinados, de 1929 a 1958 pra j 


Exportada a— 1929 | 1992 | 1936 | 1087 | 1938 








Cantidad en miles de búshels de 32 libras 


bcgdicr dean aii picada 29,038 | asma | 12, 109 









8,773 

7,847 

4,102 

1,664 

820 

zo 

195 

167 

104 

2,601 

en vo sorncases restea caes seres a1,4m | 0, am | am | 4,05 | =, 02 
Valor en miles de dólares 

13,160 | 9,385 6,738 

5,27 2,588 2,217 

221 sus 1,960 

556 100 1,128 

Mm 52 440 

436 330 169 

1,085 1,806 es 

356 1,060 5 

2, 990 2,280 46 

103 138 a 

a 48 6 

256 





+ No más de 500. 

* Para los aíios de 1929 a 1932 el valor del dólar fué convertido del Re isa UU 6 IE anna 
Desos panel. Los tipos de conversión del peso oro fueron: 1929, $0.9513; 1932, 80.5844, 

* El valor por unidad que aparece en éste y en otros cuadros debe interpretarse con ciudado, especialmente 
cuando se trata de comparar el de las exportaciones de un país con el de otro. Las exportaciones de los dife- 
a e latinoamericanos, sun tratândose de un mismo producto, son con frecuencia de distinto tipo o 
ea . Adidas om cen a aos ma at matado diatidas le valorización y algunos los han cambiado en 

período a 1938. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaris de los Estados Unidos, tomados de estadistícas 
comerciales oficiales de la Argentina. leads sb pe Le po ge À yala unidad monetaria 
de los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 lada métrica=-08.89375 búshels de 32 
libras; 1 peso=en 1929, $0.4186; en 1932, $0.2571; en 1936, $0.2918; en 1937, $0.3086; y em 1938, $0.2973. 


Cuapro 4.—Avena exportada de Chile a los principales mercados en afios determi- 
nados, de 1929 a 1938 





Exportada a— 1929 | 1992 | 1936 | 1937 | 1938 


S Cantidad en miles de búsheis de 32 libras 











Valor en miles de pesos 
Tota] de todos los países..............,.......eneee nam | 18 | sum | 8,06 | 5,680 
Véanse las notas al final del cuadro. 
nitized > Original from 
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Cuapro 4.— Avena exportada de Chile a los principales mercados en afios determi- 
nados, de 1929 a 1938-—Continuación 


Exportada a— [ue | ama | somo | or | ams 


Valor en miles de dólares 





1 No se tienen datos. 

3 Véase la nota 3 al pie del cuadro 3. 

Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de Chile. La conversión al sistema de pesas y medidas y a la unidad monetaria de los 


Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 kilo=0,068894 de de 32 libras; 1 peso=en 
1929, $0.1217; en 1982, $0.1217; y em 1936-38, $0.2060. 


Obstáculos al comercio, competencia, y precios. 


En los países europeos que importan avena, este cereal está sujeto 
a una diversidad de derechos de importación y acuerdos sobre cuotas, 
barreras éstas que han sido cambiadas con frecuencia según las con- 
diciones de abastecimiento de este cereal en el mercado interno. La 
avena que entra al Reino Unido procedente de países extranjeros paga 
un derecho de 3 chelines (cerca de 60 centavos oro americano) por 

uintal de 112 libras, pero la procedente de los países del Imperio entra 
libre de derechos; y la producida dentro del susodicho Imperio goza de 
un subsidio gubernamental. En los Estados Unidos el gravamen sobre 
la avena es de 8 centavos por búshel de 32 libras.? 

La avena que se produce en los países latinoamericanos se destina 
especialmente a la exportación, y em los mercados de la Europa 
occidental y septentrional entra en competencia con la de otros países 
exportadores tales como el Canadá, los Estados Unidos, la Unión 
Soviética, Rumania, y Hungría. 

En el período de 1929 a 1940, el precio de la avena en Liverpool fué 
por lo regular más alto que el de nana E el de esta ciudad más alto 
que el de Buenos Aires. El Reino Unido es país importador, y el 
subido precio de este cereal en ese mercado se atribuye al costo del 
transporte desde la América del Norte o la del Sur, a la política agrícola 
interna y & los derechos de importación que paga al entrar a ese mer- 
cado. a variación en el promedio de los precios anuales en Chicago 

Buenos Aires ha sido entre 1 y 22 centavos por búshel de 32 libras. 

nicamente en 1935 y 1938 los precios en Buenos Aires excedieron a los 
de Chicago. En el primero de estos afios fueron en Chicago de 29 
centavos por búshel y en Buents Aires de 31, y en 1938 de 28 y 38 
centavos, respectivamente (véase el cuadro 5). Estas variantes entre 
los dos precios pueden atribuirse principalmente a las fluctuaciones 
en las cosechas causadas pe las condiciones atmosféricas. 

El precio de la avena blanca Núm. 3 en Chicago fué de un promedio 
de 30 centavos por búshel en agosto de 1939, pero inmediatamente 

* Ley Arancelaria de 1930, párrafo 726, El derecho se redujo de 16 centavos por búshel en el segundo con- 
venio comercial suscrito con el Canadá, que entró en vigencia el 1º de enero de 1999. 
"EI Ei ço naturalmente, afecta los precios únicamente cuando las importaciones de países ex' 


tranjeros 
son eseni pars satisfacer Ia demanda nacional; sin embargo, el Reino Unido acostumbra importar avena 
tanto de países extrangeros como de los del Imperio mismo. 
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después de declararse la guerra en Europa, subió rápidamente hasta 43 
centavos a que se cotizó en marzo de 1940. Ef el mismo período el 

recio de Ja avena en Buenos Aires subió de 19 a 23 centavos por 
Lia. y a raíz dela invasión alemana de Noruega, Bélgica y Holanda 
el precio de la avena blanca Núm. 3 en Chicago bajó; cotizândose el 
15 de mayo a razón de 38 centavos el búshel. 


Crapro 5. —Precios por afios de la avena en los Estados Unidos, Argentina y el Reino 
Unido de 1929 a 1938 y por meses de agosto de 1939 a marzo de 1940 


[Centavos por birshel de 32 líbias] 





Avena blanca 
Estados | jAvena blanca |A vena blanca 


Afio comenzado en agosto Unidos grada! en Buenos inglesa sa, Buenos Aires| Liverpool 


Relación del precio en— 











Núm. 3en Aires? Liverpool 
con el de con el de 
Chicago ! Chicago Chicago 

45 32 so 7.1 ui.1 

36 18 43 oo 119.4 

2 2 42 90.0 190. 9 

19 18 E M.7 13.7 

% 2” 40 55.6 u1,1 

48 2» 49 4.2 1021 

2” 3 46 106.9 158. 6 

43 30 s 09.8 132.6 

32 3 o 96.9 193. 7 

2 as 43 135.7 153,6 
30 19 3.3 
36 2 61,1 
s 2a |. 67.6 
a ao a 59.0 
Diciembre .. 41 2 5.7 
Enero... 42 B |. Ms 
Febrero. . 43 2 |. 51.2 
Marzo... 43 8 |. 53.5 








e putas tematos de Estadísticas Agrícolas y de Cosechas y Mercados, Secretaria de Agricultura de los 
stados Unidos. 

2 Datos recopilados por la Oficina de Economfa Agrícola, Secretarfa de Agricultura de los Estados Unidos. 

3 Datos recopilados de los publicados en el Boletim Mensual de Estadísticas Agrirolas del Canadá. 

+ El mercado de Liverpool ha estado cerrado desde Ia media noche del 3 de septiembre de 1939, a raíz de la 
declaración de la guerra. 


Efectos de la guerra europea. 


Las naciones beligerantes de Europa, así como algunas de las 
neutrales, importan generalmente grandes cantidades de avena. Es 
probable que las primeras dediquen ahora extensiones mayores de 
tierra al cultivo de trigo y de legumbres que al de granos para forraje, 
pero al hacerlo así tendrán que depender más que antes de fuentes 
extranjeras para aprovisionarse de avena. En épocas normales el 
Reino Unido compra anualmente en el exterior de 10 a 20 millones de 
búshels de este cereal y en ciertas ocasiones una gran parte de esta 
cantidad procede de la República ag enc En tiempos normales 
Francia importa avena de Tunisia y Algeria, pero cuando las cosechas 
son malas en el Africa septentrional, le compra también grandes 
cantidades a la Argentina. El mercado alemán, que era de impor- 
tancia para la Argentina y Chile, puede abastecerse, a lo menos en 

arte, de la Unión Soviética, lo mismo que de ARE Ono TARA y de 

olonia que actualmente están bajo el dominio alemán. De todos 
modos, entre tanto que el bloqueo de los puertos europeos continúe, 
los mercados de la Europa occidental estarán quizá perdidos para la 
avena argentina y chilena, en tanto que el del Reino Unido perderá 
parte de su importancia. 
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Durante la guerra mundial de 1914 a 1918, las exportaciones de 
avena de la América del Norte y de la América del Sur ascendieron a 
172 millones de búshels anuales, comparados con sólo 65 millones en 
el período de 1909 a 1913. No es de esperarse que dichas exporta- 
ciones lleguen a tener una expansión semejante en la guerra actual. 





AZÚCGAR Y MELAZA 
AZÚCAR 


El azúcar de cairia se produce especialmente en los países tropicales 

y la de remolacha en los de clima templado. Ambas clases entran en 

randes cantidades en el comercio internacional. El azúcar de cada 

a en su mayoría a los mercados como azúcar mascabado para ser 

Sado, pero también hay un enorme movimiento del ucto ya 

refinado y listo para el consumo. Por regla general À azúcar de 
remolacha está listo para el consumo cuando sale de la fábrica. 


Posición de la América Latina en la producción mundial. 


Los países latinamericanos preveng anualmente más de 6 millones 
de toneladas de azúcar, o sea el 18 por ciento más o menos de la pro- 
ducción del mundo entero. Cuba por sí sola produce más de 3 mi- 
llones de toneladas, equivalentes a casi el 10 por ciento del total mundial 
y más de la mitad de toda la de la América Latina. Otros importantes 
pera Ea en ese continente son el Brasil, la Argentina, la República 

ominicana, el Perú y México. Con excepción de Chile, que im- 
porta cerca de 138,000 toneladas anuales, los demás países latinoameri- 
canos casi se abastecen por sí mismos de este artículo. El Brasil y la 
Argentina, no obstante ser grandes productores, consumen dentro del 
país casi todo el azúcar que cosechan en su territorio. En el cuadro 
1 se da la producción de azúcar en los principales países donde se 
cultiva, en afios determinados de 1928-29 a 1937-38. 


Cuanro 1.—Producción de azúcar en va América Latina, en los Ertados Unidos 
w en otros de los principales países productores, en aiios determinados, de 1929 
a 1938 





País 1928-2y 1931-32 1035-36 1936-37 | 1937-38 
Cantidad en toneladas de 2,000 libras 






B99,002 | 3,374, 524 3,379, 844 
1,137,054 | 1,135, 222 089, 778 1, 103, 040 
705 500, , 


Cuba... 
Brasil. . 

República Dominican: 
Argentina 
Perú... 
México. 
Haiti... 















sEsES 
EsgEs 





Total de estos países................. 8, 287, 034 , 646, 238 
Producción en los Estados Unidos: 
Oointiiiitál. cosasscassucoapacsciananas 1.183,330 | 1,328, 482 
POIS o uasinpasracamanotasasdo 1,543,779 | 2,022,359 
| 3360,641 ] 3.607.908 | 3,0008160 

2, 4862, 973 

1, 693, 440 

1,756, 315 

1,285, 250 

2,877, 717 





31, 113 013 





Tanto por ciento de la producción mundial 


Países Iatinoamericanos citados............ 26.8 | 19.8 | 18.6 | 18.5 | 18.4 


1 Incluye a Hawái, Puerto Rico, y las Islas Virg nes de los Estados Uuilos. 
oa: Weekly Statistical Sugar Trade Journal, Willet and Gray, edición corregida hasta e] 18 de enero 
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Exportaciones latinoamericanas. 


El proinedio anual de las exportaciones latinoamericanas es de más 
de 3,800,000 toneladas, que representan casi el 30 por ciento de la 
cantidad mundial que entra a los mercados extranjeros. Cuba es el 
principal exportador, con un 75 por ciento de todo el azúcar vendido 
por la América Latina y con más del 20 por ciento de la exportación 
del mundo entero. Otros importantes países exportadores son la 
República Dominicana y el Perú. Todos estos tres cuentan con 
facilidades para refinar únicamente una parte de su producción, de 
manera que las exportaciones de ellos consisten a la vez de azúcar 
mascabado y refinado, especialmente del primero. En el cuadro 2 
se muestra ú exportación de azúcar de los principales países de la 
América Latina y del resto del mundo en aíios determinados de 1929 
a 1938. 

De la exportación cubana casi las dos terceras partes entran al 
mercado de los Estados Unidos, za resto se vende casi por completo 
en Europa y el Canadá, siendo el Reino Unido el principal consumidor. 
Otros mercados para este producto son Bélgica, Francia, Suiza, 
Canadá, y los países escandinavos (véase el cuadro 3). La República 
Dominicana despacha casi el 60 por ciento de su exportación al 
Reino Unido, pero también a otros mercados importantes como los 
de Estados Unidos, Francia, Marruecos, y Holanda (véase el cuadro 
4). Ceasi la mitad de la exportación peruana se destina a los mercados 
de Chile, Bolivia, Ecuador, T Uruguay, correspondiéndole casi todo 
el resto al Reino Unido y a los Estados Unidos (véase el cuadro 5). 
El Brasil produce mayor cantidad que la República Dominicana o el 
Perú, pero casi toda ella se consume dentro del país. El azúcar 
exportado por Haití, el Brasil, y la Argentina a los principales mercados 
en ciertos afios de 1929 a 1938, se muestra en los cuadros 6 a 8. 


Cuapro 2.-— Azúcar exportado de los principales países productores de la América 
Latina y del resto del mundo, en aiios determinados, de 1989 a 1938 


País 1929 | 1932 | 1936 | 1937 | 1938 


Cantidad en toneladas de 2,000 libras 





1,668, 507 
7,744, 374 


13, 255, 700 | 12, 689, 898 | 13, 123, 874 









Tanto por ciento de la exportación mundial 
Países latinoamericanos citados............ 3. 4 | 2”. | 30.7 | 2”.3 | 30.3 


+ Afio económico terminado el 30 de septiembre. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de los países citados, y del Anuario Internacional de Estadísticas Agricolas (International 
Yearbook of Agricultural Statistics). 


414535—43-——3 
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Cuapro 3.— Azúcar exportado de Cuba a los principales mercados, en afios deter- 
minados, de 1929 a 1938 


Exportado a— 1929 | 1932 1996 1997 | 1938 








Cantidad en toneladas de 2,000 libras 


5,543, 042 | 2.100, 852 | 2,910,302 


Valor en miles de dólares * 


sor | raso | az,28s 





“No se da por separado. 

2 Un peso cubano es igual a un dólar americano en todos los afios. 

* Los valores por unidad que aparecen en éste y en los demús cuadros deben Interpretarse con cuidado, 
especialmente cuando se trate de compararlos en las exportaciones de un país con las de otro. Las expor- 
taciones de los distintos países latinoamericanos, sun cuando se trate de un mismo artículo, son con fre- 
cuencia de distinto tip ycalidad. Además, varios de esos países emplean distintos métodos de valorización 
y algunos de ellos los han cambiado en el período de 1929 a 1938. 


Fuente; Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 


comerciales oficiales de Cuba. La conversión al sistema de pesas y medidas de los Estados Unidos se hizo 
tomando como base lo siguiente: 1 tonelada=1972.142 libras. 


Cuanro 4-— Azúcar erportado de ia República Dominicana a los principales 
s, en afios determinados, de 1929 a 1938 pi 


Exportado a— 1929 1932 | 1936 | 1937 | 1938 


Cantidad en toneladas de 2,000 libras 








47,174 


308, 718 
60,151 
2, 





Véanse las notas al final del cuadro, 
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CuaDRo 4.— Azúcar exportado de la República Dominicana a los incipales. 
mercados, en anos determinados, de 1929 a 1988--Continuacióa 


apanho ps cudanoi à na Estados Unidos......... 
Valor por tonelada de las exportaciones totales?. 


* Incluye exportaciones a Islandia. * Valor en dólares (todos los afios). * Véase la nota 3al pie del cuadro 3. 


Fuente: Datos pp iad Dr oa ata, Arnntejária, de Jos BEstaça saem, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales icana. convei pistama dão pesas medidas 
Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 tonelada=907.194 y. x aos 


Cuapro 5.— Azúcar exportado del Perú a los principales mercados, en afios determi- 
nados, de 1925 a 1938 


nm | ame | 106 | am | 














Exportado a— 








Cantidad en toneladas de 2,000 libras 





Valor en miles de soles 


33, 770 25,975 25,081 | au xo | Mu, us 
an End pano Da ni 


Valor en miles de dólares 











Tanto por ciento a los Estados Unidos. .. 
Valor por tonelada de las exportaciones totaless” 





1 No se dan por separado. 
2 Incluve lo siguiente: Canadá, 32,066 toneladas por valor de 1,118,360 dólares; Nueva Zelandia, 14,863 


toneladas por valor de 475.104 dólares, 
4 Menos de un décimo del ! por ciento, + No más de $500. + Véase la nota 3 al pie del cuadro 3. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de etediticas 
comerciales oficiales del Peró. La conversión al sistema de pesas y medidas y a la unidad monetaria de 
Jos Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 a: 194 Kilos bruto; 1 sol=en 1929, 
$0.4000; en 1932, $0,2130; en 1935, $0,2490; en 1937, $0.2520; y en 1998, $0,2242. 
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Cuanro 6.— Aziúcar exportado de Haitt a los principales mercados, en afios determi- 
nados, de 1929 a 1938, afios económicos terminados el 30 de septiembre 


Exportado a— 1929 | 1932 | 1936 | 1037 l 1938 


Cantidad en toneladas de 2,000 libras 










Total de todos los países................... einen 1,504 221 3,822 [408] 3, 893 
Valor en miles de dólares 


Antillas Holandesas... 
Islas Vírgenes... 
Otros países. e 
Tanto per ciento a los Estados Unidos......... 
Valor tonelada de las exportaciones totales ? 

+ Ineluye 1,781 toneladas, por valor de 71,260 dólares, exportado al Canadá. No hubo más remesas a este 
país en los afios citados. 

* No más de 599 dólares. 

3 Véase la nota 3 al pie del cuadro 3. 

Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de Haitf. La conversión al sistema de pesas y medidas y a la unidad monetaria de los 
e] Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 tonelada = 907.194 kilos; 1 gourde = $0,2000 (todos 


Cuanro 7.— Azúcar exportado del Brasil a los principales mercados, en aíios de- 
terminados, de 1929 a boss em y 








Valor en miles de milreis 


19,174] 4,74] 38 
Valor en miles de dólares 





1 Los datos estadísticos de los países citados se tomaron del Boletín Estadístico del Consejo Internacional 
del Azúcar, agosto de 1999, 
ret pm valor de 77,400 dólares, exportadas a Francia, 
nelu: 6 r 
4 Esrecialmente a Colombia y Bolívia. 
4 No se tienen datos. 
4 Véase Ia nota 3 al pie del cuadro 3. 

Fuente: Datos lados nor Ia Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales del Brazil. La conversión al sistema de pesas y medidas y & la unidad monetaria de los 
Estados Unidos se hizo tomando como hase lo siguiente: 1 tonelada="907.194 k imilreis=en 1929, $0.1181; 
eu 1932, $0.0712; en 1986, $0.06597; en 1937, $0.06826; y em 1938, $0.0580, 
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Cuapro 8.— Azúcar exportado de la Argentina a los principales mercados en afios 
determinados, de 1929 a 1938 





Exportado a— 1929 | 1932 1936 1937 1938 





Cantidad en toneladas de 2,000 libras 





Todos Jos gátima =... ss cos is rsisostspsdecasade 10,084 | 1,553) 5436] 1,385 2, 900 














a PANDER USE AS Ro Ve as) 1520) S337| 1314] 2,805 
DOU RSRS a sa) 13,602 33 o n 95 


Valor en miles de pesos papel 


Total de todos los países... ......... sous... pres 2.004 | 52 1,864 so | 1,082 





Valor en miles de dólares 2 


I 
Total de todos los países... 1,257 1 Ea 139 | sa 


131 5 131 su 
3 10 8 nu 


Valor por tonelada de las exportaciones totales?..! $125.31 886.41 | $100.07 | $100.15 $t10.92 
































+ Incluye 1,854 toneladas, por valor de 232,344 dólares, exportadas al Uruguay: 1,539 toneladas, por valor 
de 192.845 dólares, exportadas al Paraguay; y 267 toneladas, con valor de 33,434 délaros, exportadas al Brasil. 

2 Para 1929 y 1932 la conversiôn al dólar americano se ha hecho del oro que es igual 8 2,2727727 pesos 
papel. Las tasas de conversión para el peso oro fueron: em 1929, $0.0513; y em 1432, $0.5844. 

2 Vense la nota 3 al pie del cuadro 3. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de la Argentina. La conversiôn al sistema de pesas y medidas y a la unidad monetaria 
de los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 tonelada=907,194 kilos; 1 peso=en 1929, 
$0.4186; en 1932, $0.2571; em 1936, $0.2918; en 1937, $0.9086; y en 1938, $0.2973. 


Obstáculos al comercio, competencia, y precios. 


Desde 1934 el mercadeo de azúcar en los Estados Unidos 'con- 
tinentales ha estado limitado por ley.' Bajo esta facultad el Secretario 
de Agricultura designa al principio del afio la cantidad máxima que 
puede venderse, cantidad que está sujeta a revisión en el curso del 
ao. La cantidad calculada para el consumo se distribuye, según una 
fórmula estatuída, entre las distintas regiones abastecedoras, aguia 
dosele a las regiones productoras nacionales, a las iones,? a Cuba, 
y a cada uno de los demás países extranjeros que han sido constantes 
abastecedores, una proporción fija designada a pro rata o una cuota 
del total. De la cantidad fijada para el consumo en los Estados 
Unidos, se le asigna a Cuba un 29 por ciento más o menos, y & los 
demás países latinoamericanos combinados menos del 2 por ciento. 
De acuerdo con este sistema de cuota, el abastecimiento de azúcar 
para los Estados Unidos continentales queda definitivamente limitado, , 
de manera que Cuba, la República Dominicana, el Perú, y otros 
exportadores latinoamericanos no pueden exportar a este país una 
cantidad de azúcar mayor a la proporción definitiva que les ha sido 
fijada, aun cuando a veces el precio en los Estados Unidos, excluyendo 
los derechos, sea mucho mayor que el que estos exportadores puedan 
obtener en otros mercados. 

Con el fin de estabilizar la producción y el mercadeo internacionales 
del azúcar, los principales países exportadores e importadores de este 

1 Tenho E para el ptriaão fra senteiho setas el RA pa entra 9 sa de Renata de 1939 en que las 
CGA caido [o Dr da da atas pondo entr 
a los Estados Unidos libre de derechos. As pois prontas 

3 Las cuotas continuaron vigentes en los Estados Unidos en 1940. De ahf en adelante dejan de serlo a 


menos el Congreso e las es dela Ley Azucarers de 1937, que debia e; 
o ão DR O O y a xpirar el dlde 
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artículo suscribieron un acuerdo en Londres el 6 de mayo de 1937, en 
el cual los primeros se comprometieron a limitar por un período de 5 
afios sus ventas de azúcar en el amado “mercado libre” que es un 
término que se aplica para designar el comercio internacional limitado 
de este artículo que no goza de tratamiento preferencial. Los princi- 
pales importadores se comprometieron también a no adoptar medida 
alguna que pudiera reducir el libre mercado del azúcar. Los países 
latinoamericanos signatarios de este acuerdo son Cuba, el Perú, la 
República Dominicana, el Brasil, y Haití. 

Otros de los obstáculos que se han impuesto al comercio inter- 
nacional del azúcar, además del sistema de cuotas, son los derechos 
de importación, los impuestos de consumo, los sistemas de licencias 
de importación y la limitación en el consumo. Los derechos de im- 
portación e impuestos de consumo en los cuatro principales países 
importadores por cada libra de azúcar refinado, eran en mayo de 
1938 los siguientes: los Estados Unidos, 2.5225 centavos (en el azúcar 
cubano 1.489 centavos);* el Reino Unido, 1.25 centavos; Canadá, 
2.89 centavos; y Francia, 1.48 centavos 

Una gran cantidad de azúcar, especialmente de los países de la 
América Latina que a diferencia de la de Cuba, paga derechos com- 
pletos, se importa a los Estados Unidos para ser od ada y reexportada 
con el beneficio de la reintegración de los derechos pagados a la aduana. 
El Reino Unido y el-Canadá conceden derechos preferenciales al azúcar 
poesia! de los países del Imperio. Elazúcar de las colonias paga en 

rancia un impuesto de consumo, lo mismo que el importado de países 
extranjeros, pero el de las colonias entra libre de derechos y al de los 

rotectorados se le concede una tarifa mínima. Desde el comienzo de 
a guerra europea la mayoría de esos países han restringido el consumo 
de este artículo y a la vez han impuesto un control muy estricto de las 
importaciones mediante el otorgamiento de licencias. 
1 precio del azúcar en Londres fué alto en 1929 y bajo en 1932; 
eg ese aiio en adelante comenzó a subir constantemente hasta 
st 8 su más alto nivel en 1939, pero aun así no fué tan alto como 
en 1929. En los Estados Unidos el precio de este artículo, sin incluir 
los derechos, siguió la misma tendencia mundial hasta 1934 en que se 
estableció el sistema de cuotas. De ahí en adelante el factor determi- 
nante en el precio del azúcar en este país ha sido la cantidad disponible 
para la venta. El precio en este país, sin contar los derechos, fué más 
alto de 1935 a 1938 que en 1929. Sin embargo, el precio con los 
derechos incluídos fué más alto en 1929 que en cualquiera otro de los 
. afios subsiguientes.* 


+ En la cantidad correspondiente a los Estados Unidos está Inclufdo un impuesto de fabricación de 0.535 
de centavo por cada libra de azúcar refinado, pero este im se aplica tanto al azúcar nacional como al 
E re or de aq ue el sistema de cuotas fué suspendido el 12 de septiembre de 1939, los derechos 
cobrados nidos sobre el azúcar cubano de 9% grados fueron reducidos a 1.5centavos 
Mibra, Tibi 2a Ta'tas tása a el azíicar cubano refinado, inclusive el dorato fué de 2.125 centavos por libra. Por 

Presidencial eipadaia el8 de ey je 1º los derechos sobre el azúcar de 9 grados 
se redujeron de 2, 5 centavos por libra a 1.875 centavos, y los del pets de 96 grados procedente de Cuba de 
2 centavos a 1.5centavos, por razón de que este país goza de una preferencia arancelaria de 20 por ciento en 
los Estados Unidos. Como resultado del tratado comercial suscrito con Cuba, que entró en vigencia el 
3 de septiembre de 1934, los derechos sobre el azúcar cubano de 96 pac se redujeron 20.0 aa centavo por 
Eee fig el tiempo en que estuviera vigente el sistema de cuota. El azúcar cubano continuó sujeto al 

derecho hasta el 12 de septiembre de 1939, en que se suspendieron las cuotas. El derecho de 
doa 9 de centavo se restableciô nuevamente el 25 de diciembre de 1939, cuando se ppa o) el sistema de 
cuotas habis entrado otra vez en pisca en cumplimiento de lo dispuesto en um o suplementario 
amateato con Cuba el 18 de diciembre de 1999. 

ecretaría de Comercio [ed Eno eiade | Unidos, oo, fuçar, Retail Prices in 48 Countries (Precios al 
gel ficar en 8 Pulso, diclem Los di mencionados en el caso de países extran; son 


de preferen: 
* La variaciôn en los en Nueva York entre el azícar sin el gravamen y el azúcar con el gravamen 
one carta Ro du eae sede ob, revame 7 " 
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Al declararse la guerra en Europa en septiembre de 1939, el precio 
del artículo subió abruptamente en los dos mercados, bajando algo en 
el último trimestre de 1939, pero subiendo otra vez en los cuatro 
primeros meses de 1940, aún cuando no al mismo nivel que el primero 
de los meses citados (véase el cuadro 9). 


Cuanro 9.—Precio al por mayor en Nueva York, Londres y Cuba del azúcar 
Seo de 96º, por anos de 1929 a 1939, y por meses de agosto de 1939 a abril 
e 


[Centavos por libra] 


Nueva York 1 | 
Período (inclusive |Nueva York? Londres* 
derechos) 


mm 


rr, rerpo 
EngIm Erass LannES 


prosegoso saga posa çaço 


rrnp. : 
S5£8 TESS s2E28 guarss 





SBEa seses seass susraa 


prot mogensora 
rPrP PrPNI 


1 El derecho sobre el azúcar cubano de 96º en 1929 era de 1.7648 centavos por libra: en 1930-34, de 2 centavos; 
del 8 de pio al 2 de septiembre de 1934 de 1.5 centavos; del 3 de septiembre de 1994 al 11 de septiembre de 
1939, de 0.9 de centavo; del 12 de septiembre al 25 de diciembre de 1939, de 1.5 centavos; y del 28 de diciembre 
de 1939 en adelante de 0,9 de centavos por libra. 

* Cotizaciones basadas sobre costo y flete en Nueva York. 
no opera costo, seguro, y flete (c. s. f.) en Londres basadas en las cotizaciones de costo y flete em 

ueva Tork. 

* Cotizaciones, franco 8 bordo (f. a. b.) para entrega inmediata en Cuba, Contrato Núm. 4, fijadas diaria- 
mente por aaa de Café y Arúcar de Nueva York. Las cotizaciones en Londres se suspendieron em 
septiembre . 


Fuente: Estadísticas Azucareras, Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, 1940. 


Efectos de la guerra europea. 


Europa produce cerca del 80 por ciento del azúcar que consume 
más de la mitad de la que importa procede del Hemisferio Occidental. 
Entre los países europeos el principal importador es el Reino Unido. 
Muchos otros de los países europeos más pequeiios, que no producen 
una cantidad suficiente para su consumo interno, importan la mayor 
parte de otras naciones europeas. En ese continente los principales 
productores de cantidades adicionales a las de su propio consumo son 
Alemania, Checoeslovaquia, y Polonia. 

Debido a qu las existencias actuales y la capacidad productiva de 
los países del mundo son mucho mayores que las de 1914 a 1918, no 
es probable que los precios del azúcar lleguen al nivel que alcanzaron 
en 1919. Pero en caso de que la producción de azúcar de remolacha 
en Europa llegare a disminuir como resultado de una prolongación 
de la guerra actual, es posible que el precio de este artículo aumente 
algo a pesar de las restricciones impuestas al consumo en la mayoría 
de esas naciones. Mientras el bloqueo de los puertos europeos tenga 
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éxito, se disminuirá la venta del azúcar latinoamericano; excepto en 
los Estados Unidos, el Canadá y en los propios mercados de esas 
naciones. El Reino Unido ha ido el comprador más importante del 
azúcar de la República Dominicana, Haití, y el Brasil, siendo a la 
vez un buen mercado para el de Cuba y el Perú. Las ventas que los 
países latinoamericanos pueden hacerle a los Estados Unidos depen- 
derán particularmente de la política azucarera de este gobierno. 

Si los Estados Unidos llegaran a abandonar el sistema de cuotas, 
ninguno de los países latinoamericanos, con excepción de Cuba, 
encontraria lucrativa la venta de azúcar en este mercado por razón 
de la preferencia arancelaria concedida al azúcar cubano.” Empero, 
si la Ley Azucarera de 1937 llegara a renovarse, se podría permitir a 
las naciones latinoamericanas venderle ciertas cantidades limitadas a 
los Estados Unidos, lo cual estarían dispuestas a hacer siempre que 
el precio en este mercado excediera al del cao del mundo a lo menos 
en una cantidad igual & la de los derechos que tienen que pagar sobre 
este artículo. 


MELAZAS O MIELES 


La melaza llamada “blackstrap” es el desperdicio o subproducto 
obtenido en la fabricsción del azúcar. Para fines arancelarios, la 
importación de esta melaza a tos Estados Unidos está clasificada como 
un producto que no ha de usarse para extraerle más azúcar ni para 
fines alimenticios. Esta melaza se usa especialmente para producir 
alcohol industrial y en ciertos casos para endulzar los forrajes que se 
dan al ganado y para preparar levadura y vinagre. A los Estados 
Unidos se importan también de Barbados y Cuba ciertas clases de 
melazas o jarabes comestibles, pero el comercio en estos productos 
con la América Latina no es muy grande. 


Posición de la América Latina en la producción mundial. 


Como la melaza “blackstrap” es un subproducto de la industria 
azucarera, la producción en cada país varía directamente de acuerdo 
con la del azúcar* -Muchas naciones consumen toda o casi toda la 
melaza que producen, como por ejemplo el Brasil que la usa para 
fabricar alcohol industrial como combustible y Haití para sacar ron. 
En aíios recientes Cuba ha producido además de esta melaza otra 
que llama de “alto grado,” que es parcialmente un jarabe invertido 
al cual no se le ha extraído el azúcar y que se produce de la caia 
sobrante. Esta melaza se vende en los mismos mercados y en parte 
se utiliza para los mismos fines (principalmente en la fabricación de 
alcohol) que la melaza “blackstrap.” 


Exportaciones de la América Latina. 


Cuba marcha a la cabeza de los países latinoamericanos en la ex- 
portación de melazas, con un 85 por ciento del total. Los demás 
pers exportadores son la República Dominicana y Haití. Casi toda 
a producción de estos tres países se vende en los Estados Unidos. 
En los cuadros 10 y 11 se muestran las exportaciones de melaza de 
Cuba, la República Dominicana, y Haití en aos determinados de 
1929 a 1938. 

" Los refinadores, envasadores de frutas y otros industriales podrían importar cantidades limitadas de 
azúcar de otros pa'ses Iatinoamericanos distintos de Cuba, para destinarlas a la eportación, por razón de 


que contarfan con el beneficio de la devolución del 99 por to de los 
* Véase el estudio sobre el azúcar. 
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Cuanro 10. —Melaza “blackstrap” exportada de Cuba a los principales mercados, 
en anos determinados, de 1929 a 1938 


Exportada a— 1929 | 1932 | 1996 | 1997 | 


Cantidad en miles de galones de 11.7 libras 


Estados Unidos 181,211 163, 130 
Reino Unido... K 1,670 21,391 4,122 
Otros países a 





'Tanto por ciento a los Estados Unidos... " 9.4 99.9 85.8 96.3 
Valor por galón de las exportaciones totales +... $0. 048 90.027 80.053 80.040 





* Principalmente a Grecia y Francia. 

& no Drop uiteno ou Mu m Iria fem ber0o JOAO, 
2 No más de 500 d: 

Vea O oie] Guadro 3. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comercinies oficiales de Cuba. 


Cuanro 11-—Melaza “blackstrap" exportada de la República Dominicana y Haité, 
en aiios determinados, de 1929 a 19881 


País mo | ama | 106 nor | nos 


Cantidad en miles de galones de 11.7 libras 




















Re 18, 950 16,409 | 21,191 18, 916 20, 576 
Haití 1,860 2,547 2,141 2,043 2, 906 
Valor en moneda extranjera 
Rep 689 441 985 a 616 
Haití * (miles de gourdes) em 387 570 38 5 
Valor en miles de dólares 
689 441 985 844 616 
125 | m 14 7 19 
Valor por galón * 





1 Casi toda destinada a los Estados Unidos. 

pano sepniciiso fariiimado al pá ca mprieti bro. 

* Véase Ia nota 3 al pie del cuadro 3. 

Fuente: Matias quo Baco por la Comida. Arioilitio do e Di O a RARA 
comerciales ofici: los dos países citados. La conversión al sistema de pesas y medidas y 8 la unidad 


monetaria de los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 "io. 188427 doa ón; Haití, 
1 gourde = $0.2000 todos los afios; en la República Dominicana, el comercio se da en dólares los afios. 


Obstáculos al comercio, competencia, y precios. 


La melaza “blackstrap” al entrar a los Estados Unidos paga um 
derecho de tres centésimos de centavo por libra del total de azúcares, 
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igual en promedio a 0.2 de centavo por galón y de un 3 a 6 por ciento 
ad valórem según sean las fluctuaciones de precio* En los Estados 
Unidos esta melaza se usa como materia prima en la fabricación de 
alcohol etílico, pero en los últimos anos la producción de alcohol sin- 
tético derivado de) petróleo o gas natural ha sido muy importante, 
En el ano econômico de 1939 la producción sintética de alcohol etílico 
ascendió en los Estados Unidos a 48 millones de galones de alcohol 
puro, que fué cerca de cuatro veces mayor que la producción del mismo 
en 1934. La producción de alcohol sintético en el mismo ado fué de 
201 millones de galones, del cual el 68 por ciento más o menos se 
extrajo de melaza y 24 por ciento de petróleo o gas natural. Cual- 
quier aumento considerable en el precio de la melaza estimularía pro- 
bablemente la producción de alcohol de petróleo o gas natural. 

El promedio del precio cotizado en Nueva York para la melaza no 
comestible por vagonadas fué de 11.65 centavos por galón en 1929; en 
1930 decreció algo y en 1931 y 1932 bajó mucho más, hasta llegar a 5 
centavos por galón en el último ano citado. Poco después subió a 
8.1 centavos en 1935 y luego volvió a bajar a 5.3 centavos en 1939, 
Al declararse la guerra europea subió en agosto de 1939 de 4.5 centavos 
a 5.75 centavos el mes siguiente y mantuvo ese nivel hasta marzo de 
1940 (vénse el cuadro 12). 


Cuapro 12.— Precios en Nueva York de la melaza (“blackstrap” no comestible) por 
vagonadas, de 1929 a 1940 


[Franco a bordo en Nueva York] 











Centavos | Centavos 
Anio por galón | Mes por gal 
11.65 || 1939: 
1.62 | ABONO, «cs ssssusssesssoaságesesa 4.50 
7.00 | Septiembre. . 5.75 
5.00 | Octubre... 5.75 
6.70 | Noviembre. . 5.75 
| Diciembre. . 5.75 
5.60 || 1940: 
8.10 || Enero 5.75 
7.80 Febrero 5.75 
TD! QU quenstcieriersesisadniaa 5.75 
6.67 
5.33 








Fuente: Journal of Commerce de Nueva York (1929-34) y Oil, Paint, and Drug Reporter. 


Efectos de la guerra europea. 


Como los Estados Unidos compran casi toda la melaza que exportan 
los países latinoamericanos, no es probable que la guerra actual afecte 
mucho este comercio a menos que disminuya el número de vapores 
que tocan en puertos estadounidenses. Como la melaza es un sub- 
producto del azúcar, la producción puede verse indirectamente afectada 
en la proporción en que el conflicto afecte la producción azucarera 
(véase el estudio sobre azúcar). La política de los Estados Unidos en 
cuanto a este producto puede ser más importante para los productores 
de la América Latina que la guerra europea. 


* Ley Arancelaria de 1930, párrafo 502. 
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El Brasil es un importante productor de cacao y como tal ocupa el 
segundo lugar después de la Costa de Oro, con una producción que en 
los últimos afios ia sido unas dos veces mayor que la de todos los 
otros países latinoamericanos combinados. os demás productores 
latinoamericanos de importancia son la República Dominicana, el 
Ecuador, y Venezuela. El cacao de estos dos últimos países es de 
excelente sabor y de calidad muy fina, por lo cual se vende a precios 
más altos en elmercado. La producción de cacao en los principales 
países de la América Latina y en el resto del mundo en aúios deter- 
minados, de 1929 a 1938, se muestra en el cuadro 1. 


Exportaciones de la América Latina. 


Las exportaciones de cacao de Brasil han aumentado considerable- 
mente en los últimos aios, subiendo de 145 millones de libras en 1929 
a 282 millones de libras en 1938. Sus mercados principales han sido 
los Estados Unidos (que por lo general compran alrededor del 60 por 
ciento de las exportaciones del Brasil), Alemania, y la Argentina 
(véase el cuadro 2). 

En los afios de 1936 a 1938 las exportaciones de la República Domini- 
cana han fluctuado entre 40 y 62 millones de libras, que casi en su 
totalidad se destinan a los Estados Unidos, aunque también se embar- 
can pequefias cantidades para Alemania (véase el cuadro 3). En el 

ríodo de 1936 a 1938 las exportaciones anuales de cacao del Ecuador 

an variado entre 40 y 46 millones de libras, de las cueles más del 50 
por ciento se despacharon a Alemania, asf comp pequefias cantidades 
para los Estados Unidos, para Holanda, y para otros países europeos 
(véase el cuadro 4). Tanto en 1936 como en 1937 las exportaciones 
de cacao de Venezuela subieron a 36 millones de libras. En 1937 una 
tercera parte, más o menos, se destinó a los Estados Unidos, una cuarta 
& Trinidad, principalmente para su reexportación, y casi todo el resto 
a los países europeos. En 1938, Alemania hizo compras más de tres 
veces mayores y tomó más de la mitad de las exportaciones de Vene- 
zuela (véase el cuadro 5). 

Los países europeos y los Estados Unidos, en conjunto, consumen 
por lo general más del 90 por ciento de las exportaciones mundiales de 
cacao. La proporción de los Estados Unidos es de un 37 por ciento, y 
aunque generalmente este país compra unas dos terceras partes del 
total de las exportaciones latinoamericanas, recibe más de la mitad 
de sus compras de los países exportadores de Africa.! Europs, igual- 
mente, obtiene la mayor parte de sus importaciones de cacao de fuentes 
africanas. 

Antes de la guerra sctual, Alemania era un mercado cada vez más 
importante para el cacao del Brasil, Venezuela, y el Ecuador y, en 
menor escala, para el de la República Dominicana. Las compras de 
Alemania al Brasil en 1938 ascendieron a 49,600,000 libras, en compa- 
ración con 5,600,000 en 1937 y 10,200,000 en 1936. Lascompras hechas 
al Ecuador aumentaron irregularmente de 15,500,000 libras en 1936 a 
23,200,000 en 1938. Holande, el Reino Unido y Francia importan 
pacas cantidades de cacao de la América Latina. Las compras de 
os demás países europeos son aún menores. 


* Eltotal de las importaciones de los Estados Unidos en 1939 fué de 664 millones de libras, de las cuales 
quota, latinoamericanos suplieron 303 millones de libras (46 por clento) y los demás países 381 millones 
ibras (54 por ciento). Las compras prineipaioa enla América Latina se hicieron en el Brasil (que esel prin- 
cipal proveedor de las importaciones de los Estados Unidos), la República Dominicana, el Ecuador, y 
Venezuela. Los demás proveedores fueron Ia Costa del Oro, Nigeria, y el Africa Francesa. 
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Cuapro 2.—Cacao: Exportación del Brasil a los principales mercados, en aíios 
determinados, de 1929 a 1938 


Exportado a— 1929 | 1932 | 1936 | 1937 | 1938 1 


Cantidad en miles de libras 











Valor en miles de milreis 
Total de todos los países................... os eeeemem 10,04 | 113,851 | 258,015 20 | 212,996 
Valor en miles de dólares 





“Tanto por ciento a los Estados Unidos......... 
Valor por libra de las expertaciones totales 3... 





1 Las cantidades destinadas a los países citados salieron del puerto de Bahfa, del cual exporta el Brasil la 
mapas, pardoçãa IL MORA, Eu 1938 se exportaron de este puerto cerca de 274,600,000 libras, 
o se tienen datos. 
3 El valor por unidad que aparece en éste y en los demás cuadros debe interpretarse con cuidado, especial- 


mente lo se trate de comparar el de las exportaciones de un país con las de otro. Las exportaciones de 
ho vorico paioio intinoniacioacos aun ti de un mismo artículo, son con frecuencia de distinta 
clase y calidad. Además, los distintos países usan diferentes métodos de valorización y algunos de ellos 
los han cambiado en los afios de 1929 1938. 

Fuente: Datos recopilados la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficinles del B; (1929, 1932, 1936, k 1937); y del Foodstuffs Round the World, 10 de marzo de 
1939, La conversión al sistema de y medidas y aí patrón monetario de los Estados Unidos se hizo 
tomando como base lo siguiente: 1 = 2,2046 libras; 1 saco en 193860 kilos; 1 milreis=en 1929, $0.1181; 
en 1932, $0.0712; en 1936, $0.06537; en 1937, $0.06826; y en 1938, $0.0580. 


Cuanro 3.—Cacao: Exportación de la República Dominicana a los principales 
mercados, en afios determinados, de 1929 a 1938 ij 































Exportado a— 1929 | 1992 | 1996 | 1937 | 1938 
Cantidad en miles de libras 
Total de todos los países... 47,007 38, 275 40,049 43, 226 62,529 
Estados Unidos 45, 734 36, 700 39, 559 36,408 58, 964 
Alemania... 70 735 284 4,822 4,820 
Otros países. . 1,203 80 206 2,036 7.45 
Tanto por ciento a los Estados Unidos......... 9.3 98.9 08.8 84.1 91 





Valor en miles de dólares ! 








Total de todos los países. 3,870 
Estados Unidos. 3,752 
Alemania... 7 
Otros países... na 





Tanto por ciento a los Estados Unidos......... 97.0 
Valor por libra de las exportaciones totales 2. $0. 082 


1 Las estadísticas originales para todos los ahios se expresan en dólares. 

3 Véase la nota 3 al pie del cusdro 2. 

Fuente: Datos recopiladosfpor la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de la República Dominicana. La conversión al sistema de pesas y medidas 
Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 Kilo=2.2046 libras, + o 
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Cuanro 4.—Cacao: Exportación del Ecuador! a los principales mercados, en 
afios determinados, de 1929 a 1938 





nem | tom nom | aum | ams 






Cantidad en miles de libras 


Valor en miles de sucres 


21,26 | 1,207 31,07 | as, 26 | go 


Valor en miles de dólares 
1,878 2,006 
32 1107 
609 s23 
158 226 
La 191 
so 72 
180 9 
175 Zu 
os 48 
mz 2 
Tanto Doce ciento a los Estados Unidos......... 324 2.5 
Valor por libra de las exportaciones totales 2... 055 | so. 070 





* Las exportaciones de 1936 a 1938 comprenden ânicamente las que salicron del puerto de Guayaquil, por 
el cual se exporta cerca del 95 por ciento del cacao ecuatoriano. 
 * Véaso la nota 3 al pie del cuadro 2. 


Fuente: Datos rocopiiados poa, po a la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales del E: La conversión al sistema de peer y medidas y al patrón monetario de 
los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 kilo=2,2046 libras; | sucre=en 1929, $0.2000; 
en 1932, $0.1667; en 1996, $0.0952; en 1937, $0.0010; y en 1938, $0.0746. 


Cuapro 5.—Cacao: Exportación de Venezuela a los principales mercados, en 
anios determinados, de 1929 a 1938 





Exportado a— 1929 | 1932 | 1936 | 1937 | 1938 





Cantidad en miles de libras 








46,560 

2.643 

20, 080 

7,50 

1,380 

6,597 

2719 1,953 
1,780 vos 
3,863 1,312 
43.1 13.2 


Original from 
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.Cuapro 5.—Cacao: Exportación de Venezuela a los principales mercados, en 
afios determinados, de 1929 a 1938-—Continuación 


Exportado a— e | aa [um | ar | aos 
Valor en miles de bolfvares 


Total de todos los países..............un in enememememo au rs | 12, 142 1,46 | 19,04 | 9,977 





Valor en miles de dólares 





Tanto por ciento a los Estados Unidos......... 
Valor por libra de las exportaciones totales 1... 


1 Véase la nota 3 al pie del cuadro 2. 
Fuente; Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 


comerciales oficiales Venezuela. La conversión al sistema de y medidas y al mn monetario 
de los Estados Unidos se hizo tomando como base Jo siguiente: 1 kilo=2.2046 libras; 1 bolívar en 1929, 
$0.1930; en 1932, $0.1509; en 1936, $0.2551; en 1937, $0.2824, y em 1938, $0.3135. 


Obstáculos al comercio, competencia, y precios. 


En los Estados Unidos? y en Holanda el cacao entra libre de 
derechos. En el Reino Unido, Alemania y Francia está sujeto a 
ciertos derechos específicos, cuyos equivalentes ad valórem han va- 
risdo en los últimos aíios de 50 a 100 por ciento. En el Reino Unido 
las importaciones procedentes de los países del Imperio gozan de 
aranceles especiales, y en Francia el cacao de las colonias francesas 
entra sin pagar derechos. Desde que comenzó la actual guerra en 
Europa la estricta reglamentación ejercida sobre las importaciones 

r los países beligerantes ha tenido mayor efecto que los derechos 
impuestos especialmente para aumentar los ingresos fiscales., 

s Estados Unidos constituyen el mercado principel para el cacao 
de la América Latina, y en 1936 y 1937 recibieron alrededor del 69 
por ciento de las exportaciones de esos países. Sin embargo, en esos 
dos aiios menos de la mitad de las importaciones de cacao de los 
Estados Unidos procedieron de la América Latina, lo que demuestra 
ue la demanda de esta nación ha excedido al total de las exporta- 
ciones de dichos países. Un aumento de consideración en los em- 
barques de cicao latinoamericano a los Estados Unidos no creará 
ningún problema grave para los fabricantes de este país en la prepa- 
ración de las mezclas. 

Siguiendo la tendencia observada en los precios de todos los pro- 
ductos, los del cacao bajaron considerablemente en el período de 1929 
a 1933; después subieron hasta 1937, pero bajaron de nuevo de 1938 
a 1939. Con la declaración de guerra en Europa y al asumir el Reino 
Unido el control de las existencias en las colonias británicas, los 
precios subieron y desde septiembre de 1939 han permanecido más 
altos que en los meses anteriores de ese aiio. 

Los precios del cacao en Nueva York, Londres, y el Brasil han 


? Ley Arancelaria de 1930, párrafo 1653. 
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seguido un curso semejante. Más aun, después de hacer concesiones. 
por los cambios temporales entre la oferta y la demanda, lo mismo 
que por los gastos de fletes, los precios en estos tres mercados han 
sido muy semejantes entre sf. (Véase el cuadro 6.) 


Cvanro 6.—Cacao: Promedio del precio al por un en Nueva York y Londres, 
y precios de factura de las importaciones de los Estados Unidos procedentes del 
Brasil, de 1929 a 1939 y mensualmente de agosto de 1939 a marzo de 1940 


[Centavos por libra] 





Bahia supe- | cera tab. Precios 


Afio rior en factura 
Nueva York !| *? Londres ? Brasil? 
10.5 10.4 8.8 
(9 8.3 «q 
5.2 5.0 4.7 
4.4 4.2 38 
4.2 4.4 3.6 
51 5.1 4.5 
5.0 51 4.2 
69 6.0 4.0 
8.5 8.6 7.5 
5.3 5.6 4.4 
4.8 39 
4.1 3.6 
8.0 3.6 
5.3 4.2 
5.2 +40 
60 4.6 
5.6 44 
5.4 44 
5.5 .8 





1 Fuente: Journal of Commerce de Nueva York. 

3 Fuente: Anuario Internacional de Estadísticas Agrícolas, Roma, Ttalia. 

3 Fuente: pe romadtro rd jaração 9 Jagtuira (ul nous Jmportndio de Brasil por los Estados Unidos. 

« No hay datos disponibles. 

* No se tienen datos. Las cotizaciones se suspendieron és de to de 1939. En septiembre del 
mismo aiio el Gobierno Britânico procedió a controlar las existencias de este grano en sus colonias de la 
Costa del Oro y de Nigeria, 


Efectos de la guerra europea. 


El Hemisferio Occidental produce alrededor de una tercera parte 
y consâme unas dos quintas del cacao de todo el mundo. Las im- 
portaciones que de América hace Europa consisten especialmente de 
variedades y calidades especiales que sólo pueden obtenerse en este 
hemisferio, o de variedades ordinarias que logran obtenerse con más 
facilidad en este último en determinadas estaciones del afio. Las 
importaciones europeas de la América Latina podrían substituirse 
con remesas de otras regiones, principalmente de África. A principios 
de noviembre de 1939 el Reino Unido anunció, como medida causada 

r la guerra, que compraría toda la cosecha de cacao del África 

ccidental Inglesa (la Costa del Oro y Nigeria) a un precio fijo. 

La América Latina produce mayor cantidad que ninguna otra 
región de variedades “finas” de buen sabor; y este cacao goza de 
buena demanda en todos los países importadores, lo cual explica, en 

arte, la profusa distribución de Jas exportaciones del Ecuador y de 
Jenezuela. Los importadores enropeos adquieren en la América 
Latina cierta cantidad de cacao del tipo “fino,” pero únicamente el 10 
pe ciento de las importaciones europeas proceden de esta región. 
or lo general, sólo un 25 por ciento de las exportaciones de cacao 
latinoamericano se destinan a Europa. 

A consecuencia de la guerra, el consumo en Europa de cacao latino- 
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americano se ha reducido ; pero como en los Estados Unidos la demanda 
generalmente excede al total de la producción de la América Latina, 
esta país podría absorber la parte que anteriormente se exportaba a 
Alemania y a otros países de Europa; sin embargo, esto depende, en 
parte, de que las exportaciones de África a los Estados Unidos se 
vean reducidas por la guerra. 


414535-—42-—— 4 
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El café se produce en la mayoría de las regiones tropicales y sub- 
tropicales; ei la mayor proporción del abastecimiento mundial 
procede de los países situados en la América Central y en la parte 
norte y central de la América del Sur. En los últimos afios el Brasil, 
por sí solo, ha ae pena más del 50 por ciento del abastecimiento 
mundial, y Colombia de un 10 a un 15 por ciento. Por otra parte, el 
consumo de este grano está concentrado en la América del Norte y en 
Europa. En Jos últimos anos los Estados Unidos han absorbido casi 
la mitad de las exportaciones mundiales y Francia y Alemania, en 
conjunto, casi una cuarta parte. 

Las variedades de café son tantas como distintas son las regiones 
en que se cultiva; pero en el comercio se hacen pocas excepciones y se 
clasifica en dos clases, “brasileno” y “suave,” comprendiéndose en 
esta última denominación todos los cafés producidos fuera del Brasil, 
o también en “fuertes” y “suaves,” constituyendo las variedades 
fuertes los “Ríos” y algunos de los “Santos.” | Existen muchos subs- 
titutos y adulterantes del café, tales como achicoria, bellotas, higos 
secos, granos, semillas, y raíces. El empleo de substitutos y adulte- 
rantes es casi universal entre la gente pobre de Europa y de otras 
regiones. * 

Posición de la América Latina en la producción mundial. 


En la cosecha de 1937-38 la América Latina produjo alrededor 
de 4,400 millones de libras, de una producción total mundial calculada 
en 5,500 millones de libras. En ese mismo período la América Latina 
suplió 3,500 millones de libras, o sea el 85 por ciento, de un total 
de 4,000 millones de libras, aproximadamente, que figuraron en el 
comercio internacional. Otro centro importante productor de café 
son las Indias Neerlandesas, cuyas exportaciones subieron en 1938 a 
155 millones de libras, o sea el 4 por ciento de las exportaciones mundia- 
les. Muchos otros países son también productores de este grano, pero 
en ninguno de ellos las exportaciones llegaron a 100 millones de libras 
en el período de que se trata.! No se dispone de estadísticas que 
abarquen a todos los países productores. En el cuadro 1 se da un 
resumen del comercio exterior de café de los 13 paises exportadores 
más importantes de la América Latina y de las Indias Neerlandesas 
en afios determinados de 1929 a 1938. 


+ Fuera de la América Latina, los principales países productores, además de las Indias Holandesas se 
indican a continuación con la cantidad de caé que exportaron en 1428: em 
ones 





delibras 

Madagascar ......... 9.8 

Kenya Ep ento Ao 0.7 

Congo Belea cAis 40.0 

África Occidental Francesa... 31,9 

Tangafica........ nua ade bas como rinnedi deuionios Sovinncaddpaves dsnodes ksa S pod tada 
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Cvapro 1.—Café: Exportación de los principales países productores de la América 
Latina y del mundo, en aíios determinados, de 1929 a 1938 
[Cantidad en millones de libras] 







Total de la América Latina.................... 
Indias Neerlandesas. 
Otros países. .. 


Total de la exportación mundial. .............. 





+ Menos de 500,000 libras. 

Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de las estadísticas 
oficisles de los respectivos países, y de otras fuentes (veanse los cuadros 2 a 14, inclusive); comercio mundial 
«de café, tomado del Anuario Internacional de Estadisticas Agrícolas, 

El Brasil es el principal país productor y exportador de café en el 
mundo. Se cultiva en casi todos los estados, pero dos tercios de la 
producción total se obtienen en el de São Paulo. En las tres cosechas 
que terminaron en 1937-38 el Brasil produjo un promedio anual de 
3,100 millones de libras, de las cuales exportó solamente dos terceras 
partes, en tanto que el resto, descontando el pequefio consumo nacional 
se almacenó o se destruyó de acuerdo con un sistema edoptado por el 
Consejo Nacional del Café. La proporción correspondiente al Brasil 
en la exportación mundial de este grano bajó del 70 por ciento que 
mantuvo en el RN de 1910 a 1914 a un 60 por ciento en el de 
1920 a 1924. En 1929 esta proporción fué de 58 por ciento y en 
1937 de 47 por ciento; sin embargo, al afio siguiente subió a 56.? 

Colombia ocupa el segundo lugar como país exportador de café y 
el primero como productor de café suave. El tercer lugar corres- 
ponde a las Indias Neerlandesas, el cuarto a El Salvador, y el quinto 
a Guatemala. Casi todos los países centroamericanos y México y 
todas las Antillas producen y exportan este grano; algunos de ellos, 
como Cuba y México, figuran más bien como productores que como 
exportadores debido a que la mayor parte de sus cosechas se destinan 
al consumo nacional. 

Exportaciones de la América Latina. 

Los Estados Unidos de América son el país que consume mayor 
cantidad de café en el mundo. Con excepción de la cantidad que se 

* La baja en la proporción del café exportado a los mercados internacionales por el Brasil en los afios de 
1920 a 1924, comparada con la del qria Cam 1910a 1914, puede atribuirse principalmente a los altos precios 
que prevalecieron durante la primera Guerra Mundial, que estimularon la producción de este grano en otros 
países americanos. El súbito aumento en la proporción de las exportaciones de café correspondientes a 
span 1938, paradas con las del afio anterior, se debió a uns modificación en el 
brasileão 


com le vi 
suna reducción en los derechos de exportación, que contribuyeron 8 hacer bajar el precio del café 
y estimularon la venta del mismo en el exterior. 
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importa con destino a Puerto Rico; el resto entra al país libre de 
derecho. Las compras correspondientes al trienio de 1936 a 1938 
ascendieron a casi la mitad del café exportado por todos los países 
productores. El 96 por ciento se importó de la América Latina, co- 
rrespondiéndole al Brasil el 57 por ciento del total, a Colombia el 23, 
a El Salvador el 4, a Guatemala el 3, a México el 3, a Venezuela el 
2, a las Indias Neerlandesas el 2, y a otros países el 6 por ciento, res- 
pectivamente. E 

Los Estados Unidos de América han sido el mercado principal para 
el café exportado por varias de las naciones latinoamericanas. Fran- 
cia lo ha sido para el café de Haití la República Dominicana y el 
Ecuador, y Alemania para el de El Salvador, Venezuela, y Guate- 
mala. Las exportaciones en 1937 procedentes de los principales 
países productores de la América Latina, que ascendieron a 2,800 
millones de libras, se distribuyeron de la manera siguiente: Los 
Estados Unidos compraron el 56 por ciento; Alemania el 13 por 
ciento; Francia el 8 por ciento; Holanda el 2 por ciento; y el Reino 
Unido menos del 1 por ciento.” El consumo de café en el Reino Unido 
es reducido, debido a que su pueblo prefiere tomar té, y también por 
el hecho de que la mayor parte del que importa lo obtiene de sus 
colonias, a las cuales da preferencia en sus mercados.” Los países 
escandinavos, considerados en conjunto, han sido compradores im- 
portantes de café latinoamericano, siendo en ellos el consumo por 
persona bastante alto y ascendiendo el total de sus compras en aãos 
recientes del 3 al 5 qe ciento de la exportación total. En efecto, los 
cuatro países escandinavos compraron en 1938 cerca de 130 millones 
de libras de café procedente de la América Latina. 

A pesar de que el Brasil suministra la mayor parte del café a los 
principales países consumidores, Alemania ha sido hasta ahora el país 
que compra mayor cantidad de café suave, obteniendo más de la 
mitad de sus importaciones de Colombia, Venezuela, y los países cen- 
troamericanos. Francia, al contrario, consume enormes cantidades de 
café brasileio, a pesar de que grava con fuertes derechos el procedento 
de países extranjeros y de que permite la entrada libre al que importa 
de sus colonias. Francia compra en el Brasil cerca del 70 por ciento 
del café americano que consume. Holanda, que recibe grandes canti- 
dades de sus posesiones en las Indias Orientales, consume tarabién más 

3 Ley Arancelaria de 1930, párrafo 1654. El dáesolio ão grava al aus im o & Puerto Rico es de 15 
Taio ecumico dá 105896 Puerto Rico euisortó 3,007,104 Nbras do esto Erano, por vor de 627,101 dólares. 
De esta cantidad, 2,734,889 libras, o sea el 74.6 pos siamtos entraron a los os Unidos de allf reex- 

exi D54 li , equivalentes al 13.6 por ciento, se utilizaron en el con- 
sumo nacional norteamericano; y 405,734 Jibj o sea el 11.1 por ciento, se tmporteze a Cuba. Otros im- 
oe tantas SpuapuNdora de café puertorriquefio sido Francia, Noruega, Holanda, Alemania, Bélgica y 


+ La entrada del café a los Estados Unidos libre de derechos fué garantizada en convenios comerciales suscri- 
tos con los siguientes países de la América Latina: 





Fecha de rigencia 
3 de junio de 1935. 
1º de enero de 1036. 
e 2 de marzo de 1936. 
Colombia. .. 


20 de mayo de 1936. 
Guatemala . 15 de junio de 1936, 
Nicaragua . 1º de octubre de 1036. 
El Salvador -- 31 de mayo de 1937. 
Costa Rica . 2 de agosto de 1937. 
Ecuador -— 23 de octubre de 1938. 
Venesuela..........oeneceecoeeneersosecncccncancenerencreccccenrenceeca 16 de diciembre de 1939. 








+ Algunos países europeos imponen fuertes contribuciones internas al café, con lo cual aumentan el precio 
que tiene que pegar el consumidor y reducen el consumo, 

*Enel no Unido el derecho sobre el café crudo es de 14 chelines pl quintal (112 libras); y el derecho 
pecou a los países del Imperio es de 4 chelines 8 peniques por igua) cantidad, o sea un tercio del derecho 
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café del Brasil que de cualquier otro país de América. En los cuadros 
3 a 15, que aparecen al final de este capítulo, se muestran las exporta- 
ciones latinoamericanas de café a los principales mercados en sãos 
determinados, de 1929 a 1938. 

Un 50 por ciento, más o menos, del café que exporta el Brasil se 
destina al mercado de los Estados Unidos, siguiéndole en orden de 
importancia Alemania, Francia, y Holanda. Otros mercados son 
Suecia, Italia, Bélgica y Luxemburgo, Finlandia, y Dinamarca. De 
los 2,300 millones de libras que exportó el Brasil en 1938, los Estados 
Unidos compraron 1,200 millones, Alemania 241 millones, y Francia 
210 millones. En ese mismo aão, los principales mercados europeos 
compraroa 809 millones de libras, o sea un poco más de la tercera parte 
de las exportaciones brasilefas. La cantidad comprada por los 
distintos mercados ha variado mucho; únicamente en el caso de 
Alemania estas compras aumentaron regularmente en los afios de 
1936 a 1938, con 149 millones de libras en el primero de ellos y 241 
millones en el último (véase el cuadro 3). 

Los Estados Unidos son también el mercado más importante para el 
café colombiano, habiendo comprado en 1938 la cantidad de 447 
millones de libras, de un total de 561 millones que exportó ese país. 
Otros mercados de importancia en ese ao fueron Alemania, que 
compró 83 millones de libras, y el Canadá, que consumió 16 millones 
(vénse el cuadro 4). 

Alemania fué el principal mercado para el café venezolano en 1938, 
habiendo comprado 44 millones de libras de un total de 79 millones a 
que ascendieron las exportaciones de dicho país en ese afio, Los 
Estados Unidos, con 19 millones de libras, y Francia, con 5 millones, 
fueron los otros mercados importantes. En 1936 los Estados Unidos 
le compraron a Venezuela 45 millones de libras de café, Alemania 37 
millones, y Francia 30 millones. Las exportaciones de Venezuela 
bajaron de 136 millones de libras en 1936 a 79 millones en 1938 (véase 
el cuadro 15). 

De los países productores de café de la América Central y de las 
Antillas, El Salvador es el que marcha a la cabeza como exportador de 
estegrano. De un total de 119 millones de libras que exportó en 1938, 
los Estados Unidos compraron 75 millones de libras, Noruega 13,500,- 
000, y Alemania 12,800,000. Guatemala, que ocupa el segundo lugar 
como exportador en la América Central, vendió en los mercados 
extranjeros 107 millones de libras, de las cuales los Estados Unidos 
compraron 63 millones, Alemania 21 millones, y Suecia 7,600,000 
(véanse los cuadros 9 y 10). 

Otros países latinoamericanos que exportaron café en 1938 fueron 
Costa Rica, con 55 millones de libras; Nicaragua, con 31 millones; la 
República Dominicana, con 19 millones; y Cuba, con 15 millones 
(véanse los cuadros 5, 13, 7, y 6). 


Competencia y precios. 


Los cafetos, para producir una buena cosecha, necesitan tener de 
5a 7 afios de edad. Esto debe tenerse muy en cuenta al tratar de 
Reu la producción a la demanda. Debido a la costumbre inaltera- 
ble de los consumidores en lo tocante a esta bebida, y & su bajo precio 
(excepto en los países donde se le impone un alto gravamen para 
aumentar los ingresos del fisco), el consumo varía poco a pesar de las 
grandes fluctuaciones en los precios del grano. Sin embargo, la pro- 
ducción fluctáa mucho, especialmente en ciertas regiones. Por regla 
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general, cuando una cosecha es muy abundante los cafetos quedan tan 
extenuados que la siguiente es pequefa y las otras continúan siendo 
moderadas o promedias por espacio de 1 0 2 afios más. Estas fluc- 
tuaciones en la producción crean condiciones tales que la reglamenta- 
ción de las ventas puede redundar en ventajas especiales para los 
cafeteros. Desde hace muchos aios el Brasil ha tratado de influir en 
los precios del café aplicando este sistema. 

La reglamentación brasilefia, que ejerce el Gobierno Federal o el del 
estado de São Paulo se comenzó retirando primero del mercado los 
excedentes que quedaban cuando la cosecha era abundante y los 
precios bajos, y procediendo más tarde a lanzarlos al mercado cuando la 
cosecha era escasa y los precios habían subido. Elsistema que adoptó 
el gobierno para adquirir estos excedentes y almacenarlos fué el de 
comprarlos al contado o el de adelantar dinero sobre ellos. Dicho 
sistema, que estuvo en vigencia durante los afios de 1921 a 1930, 
ayudó a estabilizar el precio del grano, pero a la vez estimuló la 
producción en otros países cafeteros y fomentó el cultivo en otras 
regiones brasileiias, lo cual al traer consigo el aumento en la pro- 
ducción agravó naturalmente el problema. En 1931 se procedió 
a ampliar el programa de control del café con dos nuevas medidas: 
la primera consistió en imponer una contribución fuerte sobre los 
nuevos cafetales que se plantaran y la segunda creaba un derecho de 
exportación destinado a recaudar fondos para la compra y consiguiente 
destrucción de grandes existencias del grano.” Esta última medida se 
reformó más tarde mediante la adopción de una “cuota de sacrificio” 
que permitía al gobierno adquirir, a precios arbitrariamente bajos; 

ara destruirla, una gran parte de las cosechas de cada productor. 

1 gobierno del Brasil tiene todavía en vigor el sistema de control con 
el propósito de estabilizar y mejorar los precios del café.º 

A pesar de los sistemas de control, los precios del café bajaron en el 
período de 1929 a 1939. De 1930 a 1931 decayeron súbitamente, 
volvieron & subir algo en 1932, y se mantuvieron más o menos estables 
hasta 1938 a 1939, afios en que volvieron a bajar. En 1938 y 1939 
el precio medio de las dos clases principales de café brasilefio, el Río 
Núm. 7 y el Santos Núm. 4, fué el más bajo que se registró en el de- 
cenio de 1929 a 1939, siendo aproximadamente de una tercera parte 
ET e ag Soyo optical nica 


* A continuación se dan las cifras que muestran la producción de café en el Brasil, Ia cantidad destruída 
y la proporción entre la primera y la segunda: 


[En millones de libras] 





Cantidsd | entrela 
cantidad 

destruída | gestruída y la 
prod 





3,446 32.1 
1,967 65.3 
3,881 37.5 
2,292 ms 
2,746 7 
3,381 42.5 
2,940 65.1 
2,887 2.2 
a, so 37.4 
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del precio medio que prevaleció en 1929 (véase el cuadro 2).º Los 
bajos precios del café brasilefio en 1938-39 siguieron a la modificación 
del plan de valorización y a la reducción en los derechos de exportación 
del grano; esto ocasionó un gran aumento en las exportaciones de 
1938. El valor medio por unidad de las importaciones de los Estados 
Unidos de café brasileão y colombiano ha seguido una trayectoria 
semejante a la de los precios de los Estados Unidos que se muestran 
en el cuadro 2. Sin embargo, las cantidades de café exportadas de 
esos países en aos recientes han sido mucho mayores que en 1929; 
de aquí que el valor total de las exportaciones no haya bajado de 
aa tan brusca como aconteció con los precios y el valor medio por 
unidad. 


Cuanro 2.—Café (verde): Precios de las calidades especificadas, y valor por unidad 
de las importaciones de los !Estados Unidos procedentes del Brasil y de Colombia, 
de 1929 a 1939 y de enero a marzo de 1940 


[Centavos por libra] 
Valor por unidad de im- 


Precios 1 portaciones de los Estados 
nidos procedentes de— 


Afio 
NR po | ppa Brasil? | Colombia 
15.7 21 18.7 2.3 
87 13.2 10.3 2.5 
2 87 7.4 18.3 
81 1m.7 7.5 13.0 
7.8 03 65 n.1 
us u.2 75 121 
72 8.9 65 11.2 
7.5 9.5 64 11.2 
ss 11 81 110 
53 Zs 56 10.1 
52 7.5 25.5 210.9 
55 7.5 15.4 110.2 
56 74 55 10.4 
5.6 7.3 5.4 10.3 





1 Dos calidades especiales de café brasilefio. 

1 TR por unidad se computa del valor dado en las facturas extranjeras y no incluye seguro, flete o 
corretaje. 

3 Los valores por unidad en 1939 y 1940 están hasados en estadísticas preliminares. 


Fuente: Valores por unidad recopilados de estadísticas oficiales de la Secretaría de Comercio de los Estados 
Unidos; precios, de estadísticas de la Oficina de Estadísticas del Trabajo de los Estados Unidos (basados 
em precios al por mayor para entrega inmediata en la Bolsa de Café de Nueva York). 


Efectos de la guerra europea. 


Los países en guerra han tomado providencias para reducir tanto 
la importación como el consumo de café de su población civil. Ale- 
mania y otros beligerantes, así como algunos países neutrales, no han 
podido, ni pueden aun obtener cantidades suficientes de este grano, 
y se han visto obligadas, como aconteció en la primera guerra mundial, 
a echar mano de diversos substitutos. En muchos países de eg 
se ha reducido el consumo de esta bebida mediante la imposición del 
sistema de raciones, lo que ha traído como resultado que las exporta- 
ciones de algunos de los países latinoamericanos, especialmente del 
Brasil y de Colombia, hayan disminuído últimamente. 

Dos de las naciones beligerantes, a saber, Francia y Alemania, im- 
portaron en 1937 más de 600 millones de libras de café de países 


* Los precios del café en 1929 no fueron muy diferentes de los que prevalecieron en varios afios anteriores; 
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latinoamericanos, o sea un 20 por ciento, más o menos, de la Pepe” 
ción total de esas naciones. importaciones de café en Holanda, 
Bélgica, y los pesa escandinavos, todos los cuales se han visto directa- 
mente afectados por la guerra debido a la interrupción de los trans- 

rtes marítimos o por otros motivos, elevan a unos 800 millones de 
ibras el total de las exportaciones directa o indirectamente afectadas 
por el conflicto, lo que equivale, más o menos, al 30 por ciento del 
comercio latinoamericano de café. Solamente la pérdida del mercado 
sena representa una disminución en las ventas de unos 400 millones 
e libras. 


Cuanro 3.—Café: Exportación del Brasil a los principales mercados, en afios 
determinados, de 1929 a 1938 


Exportado a— 1929 | 1932 | 1936 | 1997 | lã, 


Cantidad en miles de libras 


49, 
1, 


RENSBSLS 
BEBSRssEsE 








56.5 
Valor en miles de milreis 
“Total de todos los países................... an, | 1,823, 048 2,47 | 2.150,40 | 2, 296, 110 





Valor en miles de dólares 





129, 865 145,871 133, 174 
71,621 84,005 
10, 511 12, 030 
14,721 15, 701 
5 704 5, 220 
3,32 4,361 
2,421 277 
5, 838 4,072 0) 
3,012 3,651 
1,192 1,963 
1,280 2,054 
10, 223 10,107 
55.2 57.6 
$0.082 $0.078 $0.059 








1 Consta de numerosos mercados, pero ninguno de importancia. 

2 Este total es ligeramente distinto del que se muestra en el cuadro 2 de las exportaciones brasilefias con- 
O do o Doe anaen ÇA 0 Ma Ornirenslonea sm Mintaçon o Ja hem GER, 

o se forme por se) 

+ El valor por unidad que aparece en éste y en otros cuadros debe interpretarse con cuidado, especialmente 
cuando se comparan las ex; de un país con las de otro. Las exportaciones de los distintos países 
Iatinoamericanos, sun trat; de un mismo artículo, son con frecuencia de distinto tipo y calidad, Ade- 
más, essa náciones usan distintos métodos de valorieaciên y algunas de elias los han camb en los afios de 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de las estadísticas 
oficiales anuales y mensuales del Brasil. La conversión al sistema de pesas y medidas y a la unidad mone- 
taria de los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 saco =60 kilos; 1 kilo =2.2046 libras; 
1Imilreis=en 1929, $0.1181; en 1932, $0.0712; y en 1936, $0.0653; 1 libra oro=en 1937, $8.2397; y en 1938, $8.0580. 
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Cuanro 4.—Café: Exportación de Colombia a los principales mercados, en afios 
determinados, de 1929 a 1938 





- Exportado a— 1929 | 1992 1936 [me [amo [um | os | os 


Cantidad en miles de libras 





10,015 
77.8 
Valor en miles de pesos 
“Total dê todos las Paldi. sesessrecsencsocacessieras 76,887 42,910 91,971 99,175 88,775 
Valor en miles de dólares 











Tanto por ciento a los Estados Unidos... 
Valor por libra do las exportaciones totales 


1 No más de 500, 
2 Incluye por tadiátis a los siguientes mercados: 
PCM 

3 Véase la nota 4 al pie del cuadro 3. 
Fuente: Datos Fasiniládos la Comisión Arancelaria de los Estados Pi de las estadis- 
olombia. La conversión al sistema de pesas al patrón monetario 


Je los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 as, 1 peso=en 1929, $0.9676; 
em 1932, $0.9530; en 1936, $0.5717; em 1937, $0.5056; y em 1938, $0.5503. 


Cuanro 5.—Café: Exportación de Costa Rica a los principales mercados, en aíios 
determinados, de 1929 a 1938 


Exportado a— mo | nm | 1006 | nom | 18 








Cantidad en miles de libras 





Véanse las notas al final del cuadro. 
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Cuapro 5.—Café: Erportación de Costa Rica a los principales mercados, en afios 
determinados, de 1929 a 1938-—Continuación 













Exportado a— 1929 | 1932 1996 | 1937 | 1938 
Valor en miles de colones 
Total de todos los países, ..............n.nnn nen 48,912 2,74 o & (s 


Valor en miles de dólares 






9.5 15.1 
$0.282 | $0.132 


! Incluye 517,000 libras, por valor de 58,000 dólares, exportadas al Japón. 
2 Informe en dólares, 
190, 84.316,06. Los valores f. a. b. para comparación con afios posteriores fueron: en 1929, $9,780,574; y em 
Véase Ia nota 4 al pie del cuadro 3. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 


Tanto Por ciento a los Estados Unidos 
Valor por libra de las exportaciones tot 





comerciales oficinles de Costa Rica. La conversión al sistema de y medidas y a la unidad monetaria 
Solta macudos micos idos se hiso tomando como bass lo siguiente: vkeilo = 23046 libras; À colôn =en 1929, 30.200; 


Cuapro 6.—Café: Exportación de Cuba a los principales mercados, en afios de- 
terminados, de 1932 a 19381 





Exportado a— 1932 | 1996 1937 | 1938 










Cantidad en miles de libras 


Tanto por ciento a los Estados Unidos... 


Total de todos los países +, 


Tanto por ciento a los Estados Ros 
Valor por libra de las exportaciones tot 





1 Las eportanionto su 1900 fusron insignificantes. 
1 Nom Ro valor de 7,000 dólares, exportadas 
us ex at 
4 Un paso cubano equivale à un dólar (todos Jos aos). talo, caso la nota é al pie del cusdro 3, 
Fuente: Dousas pod la € lsiêm. Aranoslaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comercinos Cuba” La conversiõo sistema de pesas y medidas de los Estados Unidos se hizo 


a base lo siguiente: E OO nai 1 pesom] di (todos a 
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Cuapro 7.—Café: Exportación de la República Dominicana a los principales 
mercados, en aiios determinados, de 1929 a 1938 


Exportado a— 1929 1932 1936 1997 1938 
Cantidad en miles de libras 


“Total de todos los países... «| 12,142] 14,137 
4,526 5,358 


BT 


Tanto por ciento a los Estados Unidos 
Valor por libra de las exportaciones totales 2... 





* Informe en dólares. 
* Véaso la nota 4 al pio del cuadro 3. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
oficinles de Ja República Dominicana. La conversión al sistema de pesas y medidas de los 
Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 kilo = 2.2046 libras. 


Cuanro 8.—Café: Exportación del Ecuador a los principales mercados, en aíios 
da determinados, de 1929 a 1938 


1929 | 1932 | 1936 1 | 19371 | 19381 


Cantidad en miles de libras 














“Total de todos los países..............eesssseseeue ooo 30,433 | 31,010 
Sa Ed 12,702 | 12,081 
11,456 | 10,637 

2,719 
E) 6s3 






“Total de todos los países. .............eeeeeneueouueo 


nem | s.08 | 1,508 | 24,613 | a, 704 


Véanse las notas al final del cuadro, 
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Cvanro 8.—Caft: Erportación del Ecuador a los principales mercados, en afios 
determinados, de 1929 a 1938-—Continuación 
Exportado a— 1929 1932 1936! | aog7t | agas! 











2,38 1,342 1,885 , 216 
as 445 799 ss 
4 2 sm 2 
356 = no ui 
5 5 2 35 
ass 29 45 35 
E [0] 109 mB 
776 36 132 |.......... o 
a a 101 82 





Tanto por ciento a los Estados Unidos 17.6 30.6 36.1 


sas as 17 3.9 
Valor por libra de las exportaciones totales +. ..| 40.145) $0.076| 30.062] 80.072 $0.041 
+ Cifras liminares. 2 No hay informe separado. 2 No más de 500. 
4 Véase la nota 4 al pie del cuadro 3. ue 
Fuente: Datos por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de las estadísticas * 


comerciales oficiales q del Informe Consular No. 8671 de los Estados Unidos. La conversión 
al sistema de y medidas y al patrón monetario de los Estados Unidos se hizo tomando como base lo 
teanore: Prados libras; 1 sucre=en 1929, $0.2000; en 1932, $0.1667; en 1936, $0.0052; em 1937, $0.0910; 
yen 


Cuapro 9.—Café: Exportación de El Salvador a los principales mercados, en aíios 
determinados, de 1929 a 1938 
















1938 
Exportado a— 1929 | 1992 | 1996 | 1987 | (prelim.) 
Cantidad en miles de libras 
Total de todos los países... 87,428 | 108,927 
12,058 te 
Aee im dm 
Buecia. 6,022 7,21 
Ps nm) a 
Finlandia. ais 1,056 
Holanda. 8900 | Tigas 
Dinamarca. | 178 
Chile... 397 363 
186 eu 
1,688 8% |. 
m2 | 40 
13.8 55.7 . 
Valor en miles de colones 
Total de todos los países..............iseseseseseeoo 34,090 12,867 | msm) a5,3813| 278 
Valor en miles de dólares 


“Total de todos los países. 16,793 5, 9,500 
302 
5,715 1, 
+ 
Ei 
32 
Li o 


SrBes 





Tanto por ciento a los Estados Unidos. ....... 18.0 
Valor por libra de las totales?...! $0.163 5 80.064 
4 No se tienen datos disponibles. * Vénse Ja nota 4 al pie del cuadro 3, 


Fuente: Datos recopilados Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comareiales ofeiaies de Ei Hoi Pedor y del Informe Consular No. 3804 de los Estados Unidos. La conversión 
al sistema de medidas y al monetario de los Estados Unidos se hizo tomando como base los 
siguiente: 1 Kho=2. 046 libras; 1 em 1929, $0.4926; en 1932, $0.3950; y en 1936-38, $0.4000. 
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Cuapro 10.—Café: dc de Guatemala a los principales mercados, en aiios 
r Ro determinados, de 1929 a 1938 












108, 009 










34,320 2,642 54,342 63,946 

47,990 38,355 28, 039 21,639 

2,936 5,978 7,350 7,499 

9,096 21,032 9,778 5,516 

477 925 2 w6 

2s 1,098 2,743 850 

450 480 708 686 

1,889 5, 590 8,622 16,957 

Tanto por ciento a los Estados Unidos... 35.2 n.5 48.5 . 59.2 


Total de todos los países... 
Estados Unidos... 
Alemania... 


Tanto por ciento a los Estados Unidos.. a 
Valor por libra de las exportaciones totales 3... 





4 Incluye exportaciones a los siguientes mercados: 
Polonia. . 


Checoeslo' 
Finlandia 
* Un quetzal equivale a 1 dólar (todos los afios). 
, Vaso la nota 4 al pie del cuadro 3. 
Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comercinles oficisles de Guatemala. La conversión al sistema de pesas y medidas de los Estados Unidos se 
hizo tomando como base lo siguiente: 1 quintal= 101.43 libras. 


Cuapro 11.—Café: Erportación de Haiti a los principales mercados, en aiios 
determinados, de 1929 a 19381 





Exportado a— 






Cantidad en miles de libras 


Total de todos los países... 


Véanse las notas al final del cuadro, 
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Cuapro 11.—Café: Exportación de Haiti a los principales mercados, en aíios 
determinados, de 1929 a 1938 +-—Continuación 





Exportado a— mo | uma | 106 | tor | ds 








Valor en miles de dólares 


Total de todos los países. ... 





Tanto por ciento a los Estados Unidos......... 
Valor por libra de las exportaciones totaies deste 








1 Afãos económicos terminados el 30 de RA 

2 Incluye 1,060,000 libras, valor de 80,000 dólares, exportadas a Suiza. 

4 Vénso la nota 4 al pie del cuadro 3. 

Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficinles de Haitf. La conversión al sistema de pesas y medidas y al patrón monetario de los 
Estados Unidos se hizo tomando como base lo sigulente: 1 kilo=2.2046 libras; 1 gourde=$0.2000 (todos los 


afios). 


Cuanro 12.—Café: Exportación de México a los principales mercados, en aíios 
determinados, de 1929 a 1938 





Exportado a— 1929 | vam | re | 1: | 1938 








Cantidad en miles de libras 








Valor en miles de pesos 


- 32, 184 | 26,887 28, 887 | 27,915 | 25, 601 


Valor en miles de dólares 












5,653 

3,963 

ja. 1,200 

o s 

cia. E 

Holanda. ng 
afia ... 0) 

Otros países. . 309 

Tanto por ciento a los Estados Unidos . 69.7 

Valor por libra de las exportaciones totales s0. 073 





1 No se tienen datos sobre país de destino de las exportaciones en 1932. 

2 No más de 500. 

3 Véase la nota 4 al pie del cuadro 3. 

Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
co oficiales de México. La conversión al sistema de posas y medidas y ai patrón monetario de los 
Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 kilo = 2.2046 libras; 1 peso =en 1929, $0.4818; en 1933, 
$0.2810; en 1936, $0.2776; en 1937, $0.2775; y en 1938, $0.2212. 
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Cuapro 13,—Café: Exportación de Nicaragua a los principales mercados, en afios 
"e determinados, de 1929 a 1938 




























Exportado a— 1929 | 1932 | 1936 | 1997 | 1938 
Cantidad en miles de libras 

Total de todos los países. ....... .ulusus uses ss seomooo 29,207 17,918 31,439 
Estados Unidos... 8,926 1,072 16, 273 
Alemania... 5,905 4.007 6,387 
Francia. 4,576 soa 4,343 
Holanda. 3,851 221 277 
Finlandia. 813 4 1,046 
Italia á 952 4s0 2 
Reino Unido 1,912 3,306 o 
Bel a so 53 8 
Noruega 190 5 7 
Espafis so 740 a 
so as 22 





: 
e 
o 


Total de todos los países..........cc ln nn on 


Estados Unidos... 
Alemania . 
Francia . 






Espada 
Otros países. 


Tanto por ciento a los Estados Unidos ...... 
Valor por libra de las exportaciones totales 3... 


Ego punaates 





2 
3 





11 córdoba equivale a 1 dólar (todos los afios). 
2? No más de 500. 
2 Vcase la nota 4 al pie del cuadro 3. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de Nicaragua, La conversión al sistema de pesas y medidas de los Estados Unidos se 
hizo tomando como base lo siguiente: 1 kilo=2.2M6 libras. 


Cuapro 14,—Café: Exportación del Perú a los principales mercados, en ajios deter- 
minados, de 1929 a 1938 





Exportado a— 1929 | 1932 | 1936 | 1937 | 1038 






Cantidad en miles de libras 


“Tanto por clento a los Estados Unidos... 
Valor en miles de soles 


o | te 2.00 | 1.86 | 1,736 


Total de todos los países. 


Véanse las notas al final del cuadro. 
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CARNES 


Puesto que ocupa la América Latina en el mercado mundial de carnes. 


Los países de la América Latina, además de producir grandes 
cantidades de carne de res, constituyen a la vez un centro de abaste- 
cimiento de las de carnero, de cordero y de cerdo. La mayorfa de 
estos países, sin embargo, consumen casi todas las carnes que producen 
en forma de carne fresca sin refrigerar, tasajo o carne salada seca, y 
carne de cerdo curada. 

Tres de esos países, a saber: la Argentina, Uruguay, y el Brasil 
exportan carnes en gran escala, especialmente refrigeradas o congeladas 
deres. Estos tres países son los mayores productores de carne de res. 

Las carnes de carnero y de cordero se producen, principalmente, en 
los tres países antes mencionados y en Chile. Sin embargo, la pro- 
ducción argentina de carnes de odas clases es mayor que la produc- 
ción combinada de esos tres países. 

Carne de res —De toda la inmensa variedad de carnes que producen 
los países de la América Latina, la de res es indudablemente la más 
importante. Estas naciones cuentan en conjunto con 125 millones 
más o menos de cabezas de ganado, o sea, cerca de un 18 por ciento 
de los 700 millones que hay en el mundo. La Argentina, Uruguay, y 
el Brasil cuentan con cerca de 83 millones de cabezas, que representan 
el 66 por ciento del total del ganado en la América Latina y el 12 por 
ciento más o menos del ganado del mundo. 

La mayoría de los países del mundo o son importadores de carne, 
o cuentan escasamente con una cantidad suficiente para su propio 
consumo. Esto se debe a varios factores, entre ellos una población 
numerosa en relación con el número de cabezas de ganado; el alto 
costo de producción de carne en comparación con el de otros muchos 
alimentos; la matanza de reses viejas, debido a que a menudo es 
necesario conservar gran cantidad de bueyes para las labores del 
campo; y el pequeio aumento anual de los hatos, debido a la baja 
proporción de los nscimientos !-—consecuencia de la aplicación defi- 
ciente de métodos de crianza. Además de esto, algunos países tales 
como la India y la China, y en menor grado el Brasil, cuentan con 
grandes hatos ã carabaos que se incluyen en los cálculos de censos 
ganaderos aun cuando no tienen importancia en la producción de carne. 

En los Estados Unidos, que es el país que más carne produce y 
consume, y en el Reino Unido que es el mayor importador, el promedio 
de edad del ganado que se sacrifica, excluyendo terneros, es de dos 
a dos aíos y cuarto. En la Argentina, que es el principal exportador, 
y en la Nueva Zelandia, el promedio de edad es de dos anios y tres 
meses a dos afios y medio, en comparación con tres aiios de edad en 
Uruguay, el Brusil, y Australia que son los países que les siguen en 
orden de importancia. 

La República Argentina, el Brasil, y el Uruguay producen en con- 
junto cerca de la cuarta parte de la carne de res y de ternera que se 


+ Número de terneros criados por cada 100 vacas. 
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consume en el mundo. La cantidad de ganado sin contar los terneros 
que sacrificaron en 1936 los principales países productores, fué de 
cerca de 48,000,000 de cabezas, aparte de las reses sacrificadas en las 
haciendas y granjas, que según se sabe fueron numerosas. De este 
total se calcula que la Argentina, el Brasil, y Uruguay produjeron 
un 27.5 por ciento; los Estados Unidos un 30.5 por ciento; v Australia 
y Nueva Zelandia menos del 6 por ciento (véase el cuadro 1). En 
1937, los tres países latinoamericanos antes citados suministraron el 
28 por ciento del total, y los Estados Unidos el 27 por ciento. Entre 
los demás países de importancia se cuentan Alemania, Francia, el 
Reino Unido y Australia. Entre las naciones productoras del mundo 
Ja República Argentina ocupa el segundo lugar y el Brasil el cuarto. 
Sin embargo, Jos tres países latinoamericanos y Australia? son los 
exportadores más importantes de carnes de res y de ternera. Los 
demás países antes mencionados consumen casi toda la carne que 
producen, y algunos de ellos importan grandes cantidades. 


Cuapro 1.—Producción de carne de res y ternera en los principales países ganaderos 
de la América Latina y del mundo, en determinados afios, de 1929 a 1937 


1929 | 1932 | 1036 | 1937 













Cantidad en millones de libras 
3, 560 3,203 3,821 4,130 
2,400 1,920 2,520 2,40 
sm sa 444 480 
o pisssnadesacaas set aadas as 9,531 5,607 6,785 6,056 
|— +—— = ———| ———— 
5,871 5 760 7,438 6, 760 
3,608 3,616 3, 234 3, 726 
2,002 1,803 2,014 1,915 
1,489 1,271 1,557 1,517 
833 775 1,098 1,235 
4 sa 67 58 
723 653 650 650 
21 255 329 380 
4 ZM sos 321 
282 283 w2 280 
328 21 sos 252 
sagas 23,063 21,140 24, 601 24,650 


Países Iatinoamericanos eitados..............00 nene nuno k A aa 


1 Basado en el total de animales sacrificados y en el promedio calculado de 600 libras de cada res. 
3 Inclusive Polonia, Checoeslovaquia y Austria. = ieid ecos 


Fuente: Comisión Económica del Imperio Britânico, Carnes, 1936-38. Informes de los Estados Unidos 
recopilados por la Secretarfa de Agricultura, Estadísticas de Mercados de Ventas e Informes Análogos. 


Carnes de carnero y de cordero —lLas naciones de la América Latina 
cuentan con cerca de 100 millones de cabezas de ovejas y carneros, que 
corresponden & un 15 por ciento más o menos del total de 685 millones 
que se calcula existen en el mundo. La República Argentina posee 
cerca del 40 por ciento del ganado ovino latinoamericano, y una pro- 
porción más o menos igual puede distribuirse entre Uruguay, el 


* La República Argentina, Uruguay, y el Brasil dominan el comercio mundial de exportación de carne 
de res, ocupando un puesto mucho más importante que Australia. 
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Brasil, el Perú y Chile, en el orden correspondiente. Excepción 
hecha de la República Argentina, Uruguay, Chile y el Brasil, puede 
decirse que casi toda la carne de esta od que se produce en la 
América Latina se consume dentro del respectivo país. Las impor- 
taciones de estas carnes que hacen las regiones central y septentrional 
de Chile sirven en parte de contrapeso a las exportaciones de la 
región meridional. La Argentina, Chile y Uruguay produjeron en 
1937 el 12 por ciento de la carne de carnero y de cordero del mundo. 
Ese afio marcharon a la cabeza en este comercio los Estados Unidos, 
Australia, Nueva Zelandia y la Gran Bretafia, correspondiéndole & 
la Argentina el quinto lugar (véase el cuadro 2). 

Carne de cerdo—En los países latinoamericanos hay cerca de 40 
millones de cabezas de cerdos, o sea el 14 por ciento del total existente 
en el mundo, que se calcula en unos 295 millones. A pesar de esta 
elevada proporción, esos países en relación con los demás del mundo, 
se consideran productores poco importantes de carne de cerdo, 
debido al tamafio de los animales y a la edad en que se sacrifican. 
Por ejemplo, en 1937 y 1938 el Brasil y la Argentina contribuyeron 
tan sólo el 3 por ciento de la producción mundial. Del total de 
cerdos existentes en la América Latina el 60 por ciento se encuentra 
en el Brasil y el 10 por ciento, más o menos, en la Argentina. Casi 
todos los demás países latinoamericanos consumen más carne de 
cerdo de la que producen. Los principales países del mundo abaste- 
cedores de esta carne han sido Alemania,? los Estados Unidos, Francia, 
el Reino Unido, el Canadá, y Dinamarca (véase el cuadro 3). 


Cvavro 2.— Carne de carnero y de cordero producida en los princi países 
ganaderos de la América Latina y del mundo, en aiios determinados, de 1929 
a 1987. 

Pais 1920 | 1932 | 1936 | 1937 


Cantidad en millones de libras 

















Argentina .. 203 =2 200 
Chile!...... 108 103 9” 101 
Uruguay |... ; 90 Ea E 45 
Total Se estos países. ....... cos... ccosonacesenõs 461 4 47 412 
= = — “,—— = 
Estados Unidos......... 62. mA SG NA 
Australia 606 oss 675 697 
Nueva Zelan: 462 500 5 505 
Reino Unido. ss o 578 567 
ncia. ...... 219 215 212 225 
Messias Casio secsssacascscpsses aspire dtetã As 73 6 [rd 
Total de todos los países aqui citados............. 3,082 | 3,492 3,49 3427 

Tanto por ciento de la producción total 
l 

Países latinoamericanos citados................ nono 15.0 | n.7 | 23] 120 





4 Calculado a base de la relación aproximada entre los informes del ganado sacrificado por la República 
Argentina, el Uruguay y Chile, y la produción argentina. 


Fuente: Comisión Económica del Imperio Británico, Carnes, 1936-38; Informes de la Secretaría de Agri- 
cultura de los Estados Unidos, Estadisticas de Mercados de Ventas e Informes Análogos, 


3 Inclusive Austria, Checoeslovaquia, y Polonia. 
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Cuanro 3.—Producción de carne porcina en los principales es ganaderos de la 
América Latina y del mundo, en determinados ahios, 1929 a 1937 


País 1929 | 1932 | 1936 | 1937 






Cantidad en millones de libras 





Dri 1... sscaececosssacrspncncssocansossoansasdosona 
Argentina ! 


Tanto por ciento de la producción total 
as | 20 | 2 | 81 
1 Basados en el número de animales sacrificados y en el peso de 150 libras calculado por cabeza. 


* Calculado en parte. Inclusive Austria, Checoeslovaquia y Polonia. 


Fuente: Comisión Económica del Imperio Britânico, Carnes, 1936-38; Informes de los Estados Unidos, 
recopilados por la Secretaría de Agricultura, Estadísticos de Mercados de Ventas e Informes Análogos. 


Exportaciones latinoamericanas. 


Carne de res—lLa producción o exportación de carne de res es una 
de las industrias principales en los países de la América Latina. Las 
exportaciones de ganado vivo, principalmente de ganado para la 
crianza y para engordar, de México a los Estados Unidos han 
aumentado mucho en aúos reçcientes. Existe también um gran movi- 
miento de ganado en pie del Paraguay para los mataderos de Bolivia, 

de la República Argentina para los a Bolivia y Chile. También 
Es un intercambio de este ganado entre la Argentina y Uruguay y 
entre est último país y el Brasil. 

El comercio de exportación de la América Latina, en general, con- 
siste, principalmente, de carne de res refrigerada, congelada y en 
conserva. a Argentina, Uruguay, y el Brasil dominan el mercado 
mundial de estos productos, y les siguen en importancia Australia 
y Nueva Zelandia. 

En afios anteriores, los Estados Unidos llegaron a ocupar un lugar 
prominente en este comercio; pero en la actualidad sus exportaciones 
son casi insignificantes. Los tres países latinoamericanos antes 
mencionados suministraron en 1929 cerca del 86 por ciento de la carne 
de res refrigerada que entró a los mercados internacionales procedentes 
de los cinco principales países exportadores, correspondiéndole a la 
Argentina el 65 por ciento, al Uruguay el 11 por ciento, y al Brasil el 
10 por ciento, en comparación con un 12 por ciento que correspondió 
a Australia y 2 por ciento a Nueva Zelandia. La cantidad total de 
carne de res que se exportó en ese afio fué de 1,610 millones de libras, 
aproximadamente. Las exportaciones totales de los cinco principales 
países en 1938 fué de unos 1,620 millones de libras. En 1938, las 
exportaciones de la Argentina y Uruguay fueron un poco menores que 
las de 1929, en tanto que las del Brasil bajaron considerablemente. 
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La proporción que correspondió a estas naciones ese ao bajó a un 61 
por ciento, más o menos, en el caso de la República Argentina, a un 9 

r ciento en el de Uruguay, y à un 6 por ciento en el del Brasil. 

ebido a las restricciones a la importación impuestas por la Gran 
Bretafia, para proteger los intereses de los productores del Imperio, el 
comercio de Austraha y Nueva Zelandia aumentó en 1938 cerca de um 
18 y un 6 por ciento, respectivamente, en el total de los cinco grandes 
países productores. En el cuadro No. 4 se muestran las exportaciones 
de estos países de carne refrigerada y congelada de res. Las ventas 
hechas por la Argentina, Uruguay y el Brasil en los principales mer- 
cados en aíios determinados de 1929 a 1938 aparecen en los cuadros 9 a 
13 al final de este informe.* 


Cuanro 4.— Exportaciones de carne de res refrigerada y congelada de los principales 
países productores de la América Latina y del mundo, en aos determinados, de 
1989 a 1938 


País mo | ama | mo | am | ams 


Cantidad en millones de libras 





Tanto por ciento de la exportación total 


Paises latinoamericanos antes citados................ amo | Mo ms | 7.2 75.6 
1 Total de toda la carne o congelada, especialmente carne de res. 
2 Afios económicos que ter el 30 de junio. Las estadísticas excluyen la carne de ternera. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de informes 
comerciales oficiales. 


Carne de carnero y de cordero—Por lo regular, únicamente ocho 
qu del mundo exportan anuslmente tanto como 1 millón de libras 
e carne de carnero y de cordero. De ese comercio, que asciende & 
unos 700 millones de libras, más del 80 por ciento lo suministran 
Australia y Nueva Zelandia, donde existe el doble de los rebafios con 
que cuentan la Argentina, Uruguay, y el Brasil. Estos tres últimos 
países suministran cerca del 18 por ciento del consumo universal, y de 
esa cantidad el 16 por ciento e oRonpanio a la Argentina, y una 
cantidad muy pequefa al Brasil. En el cuadro 5 se muestran las 
exportaciones de carne de carnero y de cordero de los principales países, 
y en los cuadros 14 y 15 las de la Argentina y Uruguay, en afios 
determinados de 1929 a 1938. 

Carne de cerdo—De los países latinoamericanos únicamente la 
Argentina vende en el exterior grandes cantidades de productos de 
cerdo. Sus exportaciones de a clase de estos productos, inclusive 
manteca, ascendieron en 1938 a más del 3 por ciento de la cantidad 
vendida por los 13 principales países exportadores. En el Brasil, 

4 En las estadísticas de Ia mayorfa de los países Iatinoamericanos no se inclu; por separado, 
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donde hay muchísimos más cerdos que en la República Argentina y 
una población mucho mayor, las exportaciones de estos productos 
fueron de menos de 1 por ciento del total, y las del Uruguay todavía 
mucho menores. Por lo regular, estos tres países Je venden princi- 
pelmente a la Gran Bretafia y a otras naciones de la Europa occidental, 
ero en los últimos anos han vendido alguna cantidad a los Estados 
nidos. En el cuadro 6 se muestran las exportaciones de productos 
de cerdo hechas por los principales abastecedores y en el cuadro 16, 
las exportaciones de carne de cerdo refrigerada y congelada de la 
Argentina a los principales mercados en afios determinados de 1929 a 
1938. 
Carne de res en conserra—lLos mayores abastecedores de carne de 
res en conserva (sin incluir frambres finos que se venden a altos 
recios) son la Argentina, Uruguay, el Brasil, Australia y Nueva 
Pelandia é En el decenio de 1929 a 1938 correspondió a los tres 
primeros países más del 90 por ciento de este comercio. La cantidad 
vendida por estas cinco nsciones en 1937 fué de unos 315 millones de 
libras, en comparación con 241 millones en 1929, 158 millons en 1932, 
y 285 millonesen 1938. Cesi todo el aumento alcanzado en 1937-38 se 
debió a los países de la América del Sur. De las ventas hechas en 
1929 el 63 por ciento, más o menos, correspondió a la Argentina, cerca 
de un 30 por ciento a Uruguay, y 3 no ciento al Brasil, en compsración 
con el 4 por ciento vendido por Australasia. A pesar del aumento 
registrado en las ventas hechas por la Argentina y Uruguay, la im- 
portancia relativa de las exportaciones del primero a estos países bajó 
en 1938 a 58 por ciento y el de Uruguay a 17 por ciento. En el mismo 
período, las ventas del Brasil se sextuplicaron, ascendiendo en 1938 al 
19 por ciento del total exportado por las cinco naciones mencionadas. 
En el mismo afio suministró Australasia alrededor del 6 por ciento 
del total producido por los 5 principales productores. La exporta- 
ción de carne de res en conserva procedente de estos cinco países se 
muestra en el cuadro 7 y la dela Argentina, el Brasil, y Uruguay en 
afios determinados de 1929 a 1938, en los cuadros 17 a 19. 


Cuapro 5.— Exportaciones de carne de carnero y de cordero, refrigerada y congelada, 
de los principales países productores de la América Latina y del mundo, en afios 
determinados, de 1929 a 1938 


1929 | 1932 | 1936 


Cantidad en millones de libras 


Tanto por ciento de la exportación total 





17.6 | 16.9 


1 Ahos económicos que terminan el 30 de junio. 


- Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de informes 
comerciales oficinles. 


+ Los Estados Unidos no están incluídos, debido a sus exportaciones de este 'ucto consistem 
tiepeciatmente de carne Gs Cardo Gn COnSE VE. ao pera 
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Cuanro 6.— Erportación de productos de cerdo * de los dr fses productores 
de la América Latina y del mundo, en afios determinados, de 1929 a 1988 


Pais 1929 | 1932 





mo | ur | nam 
















Cantidad en millones de libras 


ATQNTIDS. ascsssecoscecsoccacorerscccosoiencacoesses 
Basil. 2 sosss concasnsonshucorcasocnnas da cassaeda pe 


“Total Us CONS PAÍS ess sssstcoscsssesosestsas 


Dinamarca. . 
Estados Unidos 
Canadá...... 
Polonia... 
Holanda... 
Irlanda ... E RÃ 
Nueva Zelandia 
Hungria .... 
Australia 3 
Yugoeslavia. 
Buecia 





Países latinoamericanos antes mencionados. ......... 


1 Incluye carne de cerdo fresca, en conserva, en salmuera, ahumada, tocino, costados Cumberland, cos- 
tados Wiltshire, jamones y perniles, manteca, manteca compuesta, manteca neutra, tripas para embuti- 
dos, aceite de manteca, cabezas, y patas, 

* Menos de :4h4,000 libras. 

& Afãos econômicos terminados el 30 de junto, 


Fuente: Secretaría de Agricultura de los Estados Unidos, Estadísticas Agricolas. 


Cuapro 7.—Exportación de carnes en conserva de los principales países productores 
de la América Latina y del mundo, en afios determinados, de 1929 a 1938 





País no (| mz | mo | ur | sms 


Cantidad en miles de libras 





Tanto por clento de la exportación total 


Países Iatinoamericanos antes citados................ ves | oa | os | oe | 93.7 





1 Afios econômicos terminados el 30 de junio. 


Fuente: Informes recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales. 


Obstáculos al comercio, competencia, y precios. 


A partir del afio de 1918, el número de cabezas de ganado en las 
naciones de la Europa occidental, que se había reducido a un mínimo 
a causa de la guerra, comenzó a crecer, aumentándose al mismo tiempo 
en dichas naciones las restricciones al comercio de importación. La 
Gran Bretafia fué el único país que no las impuso. Desde el 1º de 
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enero de 1927, los Estados Unidos impusieron un embargo sanitario 
contra todas las carnes procedentes de la América Latina, con excep- 
ción de las curadas, como medida de protección contra la fiebre aftosa. 
Este embargo está todavia vigente. Poco después de comenzada la 
crisis económica de 1929, varios de los más importantes países de la 
Europa occidental gravaron con impuestos aun mayores estos pro- 
ductos e impusieron a la vez cuotas, contribuciones especiales, li- 
cencias de importación y control del cambio. El Reino Unido, que 
era sin duda el mercado más importante, impuso en enero de 1933 un 
sistema de cuotas que trajo consigo una gran reducción en el comercio 
sudamericano de carne de res refrigerada y congelada, de carne de 
carnero y de cordero congelada, y en menor proporción en el de pro- 
ductos de cerdo congelados y curados. A estas restricciones siguió la 
imposición de un derecho de % de penique por libra a la carne de res 
refrigerada procedente de lugares situados fuera del Imperio, de % de 
penique por libra a la carne de res congelada * y de 20 por ciento a casi 
todas las carnes en conserva. Además se concedieron subsidios a los 

anaderos del Imperio. A partir del 18 de junio de 1930, los Estados 
Enio aumentaron de 3 a 6 centavos los derechos aduanales por libra 
de carne de res fresca y congelada; pero debido al embargo sanitario 
antes mencionado este aumento no afectó a las importaciones pro- 
cedentes de la América del Sur. 'También se aumentaron los derechos 
sobre las carnes de res en conserva, que actualmente es de 6 centavos 
por libra, pero de no menos de 20 por ciento ad valórem. 

En el afio de 1936 y en los afios subsiguientes algunos países europeos 
redujeron en parte las restricciones al comercio de importación 
celebraron convenios de permuta con la Argentina, Uruguay, y el Brasil. 
Estos convenios estimularon un tanto las exportaciones de los países 

roductores, de carnes, al punto de que en 1937 se notó una extraor- 
Dinária mejoría, que volvió a ocurrir en 1939 después de una baja 
en 1938. En seguida se presentó la actual guerra europea con sus 
nuevos problemas para la exportación. 

En el período de 1929 a 1939 los precios de las carnes de res, de 
cordero, y de cerdo se vieron afectados por las condiciones económicas 
que prevalecían entonces en el mundo así como por la imposición de 
mayores y más rigurosas restricciones al comercio. En general, los 
precios bajaron en los afios de 1929 a 1932 y de ahíen adelante volvieron 
a subir un poco: (Véase el cuadro 4.) Los ic en los Estados 
Unidos, excluyendo los aúios de 1929 y 1930, llegaron a su más alto 
nivel en los afios de sequía. Los precios de la carne de res y de cordero 
fueron mayores que en ningún otro afio, en 1937, y los de la de cerdo 
en los afios 1935 a 1937. Después de este último afo volvieron a 
bajar. Al estallar la guerra en Rs en septiembre de 1939 los 
precios de la carne en los Estados Unidos subieron súbitamente, pero 
pocos meses después volvieron a bajar hasta alcanzar un nivel menor 

ue el del afio anterior. Estos precios permanecieron relativamente 
jos en el primer trimestre de 1940, excepto los de la carne de cordero, 
que subieron de 15.7 centavos por libra a que se cotizaba en el mes de 
enero a 18.4 centavos en el de marzo siguiente. (Véase el cuadro 8.) 


* En moneda de los Estados Unidos, estos derechos equivalen a Ho de centavo, 
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Cuapro 8.—Precio al por mayor de las carnes de res, cordero y cerdo en el Reino 
Unido y en los Estados Unidos, de 1929 a 1939, y de agosto a marzo de 1939-40 


[En centavos por libra) 








Res 


Reino Unido ! Estados Reino Estados 
Unidos:* | Unido:? | Unidos: 1 
Costados Nueva | De bue 


Argentina? Austra- | ge buena | de primera | sacri- 
A calid 





Afio o mes 















12.5 10. 5 21.6 17.8 2.3 Mo 26 
12.2 0, 4 18,2 16.2 2.8 As 22.1 
9.4 6.8 4.0 12.8 16.9 17.9 17.2 
7.2 53 12.1 8.5 4.2 1.0 1.3 
8.5 5.7 9.0 10.8 13.4 M.o 10.8 
10.1 67 1.5 14.5 15.3 18.7 14.7 
9.4 6.9 16. 5 13.9 16. 8 16.7 24 
05 7.0 13.8 4.7 18.0 17.6 2.0 
1.1 8.4 18.2 M.s 18.8 18.7 21.4 
n.2 8.4 15.3 14.7 1 19.2 18.6 
s12.7 O 15.9 o 17.9 +15.7 16.1 





DODNO irao 127 15.5 
DD Lexssgsiçuiça e 
etul $ 
Noviembre M.8 
Diciembre E a 
nero . 
Febrero. . 13.6 
Marzo..... 13.1 








1 En Londres, Birmingham, Manchester y Leeds. 
* En Nueva York. 
3 Costados de carne vacuna refrigerada de primera calidad. 
+ Costados de carne vacuna congelada de primera calidad. 
& Precio mixto de pesionas ahumados, “picnies”, tocino, lomos frescos y manteca, combinados en pro- 
pedia para dar 100 libras de peso neto. 
cho meses. 


Fuente: Comisión Económica del Imperio Britúnico, Carnes (1929-37); Estadísticas del Ministerio de 
Agricultura y Pesquerfas (1938); ambas series proceden del Informe sobre Mercados Agrícolas. Estos informes 
des Japa saca pasticadioa 6] ano pena ToRiOS im TaNO sm oi dC ER DO todo comparables) se 
doce o Pe mes (OR Ge Bea AC Roo do Asa do 
Estados Unidos, e informes recientes. ' 


Con excepción de la carne de res importada de México como ganado 
en pie, los Estados Unidos, como resultado del embargo sanitario, 
han dejado de ser desde el 1º de enero de 1927, un mercado para 
carnes latinoamericanas aparte de las curadas o en conserva. Por 
lo tanto, todas las carnes procedentes de esos países que han importado 
los Estados Unidos durante los últimos aãos han sido en su mayor 

arte carnes de res en conserva, de las cuales compraron en los afios 

e 1936 a 1938 un promedio de 85 millones de libras anuales. Desde 
1927, no se ha producido en este | una carne semejante en escala 
comercial, y el consumo de la población civil norteamericana se ha 
atendido con las importaciones que casi en su totalidad han sido de la 
Argentina, Uruguay, y el Brasil. 

Las compras efectuadas por los Estados Unidos, especialmente en 
el Canadá, de carne de res fresca, congelada o refrigerada, han sido 
insignificantes en los últimos aiios, pero en cambio ha aumentado la 
importación de ganado en pie con derechos reducidos y sujeto & 
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cuotas arancelarias.” La carne de res obtenida del ganado importado 
vivo en los aios 1936 a 1938, sin contar terneras y vacas lecheras, 
ascendió a 124 millones de libras. De esta cantidad, el Canadá 
suministró cerca del 60 por ciento y México el 40 por ciento restante. 
No se importó parte alguna de este ganado de la América del Sur. 
Las reses sacrificadas en el país en los afios de 1936 a 1938 produjeron 
un promedio de 7,028 millones de libras anuales. Las compras hechas 
por los Estados Unidos de carne de cordero y de cerdo fueron pequeiias 
aun en los afios de 1934 a 1936 en que la producción nacional disminuyó 
enormemente a causa de las sequías. Como consecuencia de la guerra 
actual se han suspendido casi por completo las importaciones de 

roductos de cerdo preparados de Europa, de los cuales se compraban 
inmensas cantidades en los últimos ais. 


Efectos de la guerra europea. 


Los países europeos compran en el Hemisferio Occidental menos del 
10 por ciento de la carne que consumen, siendo el Reino Unido el único 
de ellos que depende de este hemisferio para la compra del 55 por ciento 
de su abastecimiento. Alemenia importa menos del 5 por ciento y 
Francia cerca de un 2 por ciento. El 22 por ciento de la carne im- 
portada por el Reino Unido en 1937 procedió de países de América, 
y de igual origen fué el 2 por ciento de la de Alemania y el 1 por ciento 
de la de Francia. Estos tres países son los principales importadores, 
productores y consumidores de carne en Europa. Los demás producen 
casi toda la que consumen. 

Por lo que se ha dicho antes se podrá ver que el conflicto bélico ha 
estimulado en cierto modo el mercado de carnes en los países de la 
América Latina que exportan este producto, no obstante haberse 
cerrado los mercados alemanes. Mucho tiempo antes de romperse 
las hostilidades, el Reino Unido había hecho un pedido a la Argentina, 
Uruguay y el Brasil de unos 45 millones de libras de carnes en conserva 
para utilizarlas como reserva militar en caso de guerra. Otros grandes 
pedidos adicionales se hicieron más tarde para el mismo fin. En 
octubre de 1939 ei Gobierno Britânico y el Argentino Ilegaron a um 
acuerdo para la compra por parte del primero de 170,000 toneladas 
de carne de res y 30,000 toneladas de carne de carnero, que debería 
entregarse 16 semanas después de suscrito el acuerdo. 

Como medida ocasionada por la guerra se ha restringido el consumo 
de carne entre la población civil de los países de la Europa occidental, 
pero el consumo militar podrá estimular las exportaciones latinonmeri- 
canas mucho más que en los atos de 1936 a 1938, siempre y cuando este 
tanto en primero como en el sendo de los beuerdos sustos co el Canaã, qu entrarem em vitencia l 


1º de enero de 1936 y el 1º de enero de 1939 respectivamente. Los derechos reducidos que pula el 
do 190 se limitan à las importaciones que se admiten según las cuotas arancelarias siguientas: 


Olssificación 





Ley de 1830 | Acuerdo (ct. 
por libra) 
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comercio no quede impedido por el bloqueo de los querias europeos. 
Sin embargo, es probable que estas ventas consistan de una proporción 
mucho mayor de carnes congeladas que de refrigeradas, debido a la 
necesidad de aprovechar en cuanto sea posible la cabida de los barcos 
y para poder acumular grandes existencias. 


Cuapro 9.— Erportaciones de carne de res refrigerada de la República Argentina a los 
principales mercados, en afios determinados, de 1929 a 1938 


Exportada a— no | uma | 1006 | ao | ms 





Cantidad total en miles de libras 





789,159 | 817,100 | 788,085 | 770,40 | 754,912 


788,231 | 816,105 | 787,402 | 760, 584 754, 707 
s28 935 683 882 205 











Valor en miles de pesos papel 
Todos los países (total).................n nn nono 109260 | re 19,4 | rr, | 166, 608 
Valor en miles de dólares + 















Podes No pálias (UMAD, seconsssssascssnsesasacisoçãs 66,704 32,309 49,449 52, 591 49,558 
Reino Unido 49,545 
Demás naciones..................n.. 7. 36 4 13 
Valor por libra de las exportaciones totales 30.006 


1 Para los afios de 1929 a 1932 los pesos oro argentinos se convirtieron a dólares americanos. di rr 
aepeetano PAINAVAIO O MEIRA pesos papel. La conversión de los pesos oro a dólares fué asi: 1929, $0.9513 y 

2 El valor por unidad que se da en éste y otros cuadros debe interpretarse con cuidado, especialment 
cuando se trate de comparar el valor de las exportaciones de un país con las de otro. Aun tratândose de um 
mismo y los çoustas a enpartaai ra latinoamericanos varían con frecuencia de tipo y calidad, 
sanada 4 ca vis do rentes métodos de valorización que en algunos de esos países han cam en el 
período a 1938. 


Fuente: Datos recopilados por Ia Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficinles argentinas. La conversión al sistema de pesas y medidas y al patrón monetario de los 
Estados Unidos se hizo sobre las siguientes bases: 1 tonelada métrica = 2204.6 libras; 1 peso en 1929= $0.4180;: 
en 1932 $0.2571; en 1936 $0.2018; en 1937 = $0.3086; y en 1938=$0.2973. 








Cuapro 10.— Exportaciones de carne de res congelada de la República Argentina 
a los principales mercados, en afios determinados, de 1929 a 1938 





mo | uma | 106 






me 





rens Ba 
ENgSgIEs 


“Total de todos los países. 


Véanse las notas al final del cuadro, 


Digitized by Goc gle 





68 COMERCIO EXTERIOR DE LA AMÉRICA LATINA 


Cuanro 10.—Erportaciones de carne de res congelada de la República Argentina 
a los principales mercados, en aiios determinados, de 1929 a 1938-—Continuación 


Exportada a— 1929 1932 1936 1937 | 1938 








Valor en miles de dólares * 





1'No se tienen informes por separado. 

2 Para los afios de 1929 a 1932 los pesos oro argentinos se convertieron a dólares. Un peso oro argentino 
equivale a 2.272727 pesos papel. La conversión de los pesos oro a dólares fué asf: 1929, $0.9513; y 1932, $0.5844. 

3 Véase la nota 2 al pie del cusdro 9, 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 

les oficinles argentinas. La conversión al sistema de pesas y medidas y al patrón monetario de los 

Estados Unidos se hiro sobre las sigulentes bases: 1 tonelada métrica=2,24.6 libras; 1 peso en 1929=$0 4186; 
en 1932=$0.2571; en 1936=$0.2918; en 1937 = $0.3086; y em 1938 = $0,2973. 


Cuanro 11.—Exportaciones de carne de res refrigerada del Uruguay a los principales 
mercados, en aiios determinados, de 1929 a 1938 







Exportada a— 







Cantidad en miles de líbras 













'Total de todos los países.............cceuuueesuueoos 58, 65 57,487 
Reino Unido. 58, 095 57,117 69, 089 
Otras naciones.... s10 RO esmas 











Valor en miles de pesos 


8.204 | 4,502 4,27 








sm | 5, 174 


Valor en miles de dólares 







Reino Unido... 
Otras naciones... 


1 Véase la nota 2 al pie del cuadro 9, 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
unniareaados dnetados CRU raqUA: Za converso dl siatecos da nome” imadhias ai monetario de 
Jns Estados Unidos se hizo sobre las es bases: 1 kilo=2.: Mbras; 1 peso en 1929=$0.9853; en 1932= 
$0.4706; en 1936=$0.5237; en 1937=$0.5505; y en 1938=$0.5697. 
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Cuapro 12.— Erportaciones de carne de res congelada del Uruguay a los principales 
mercados, en aios determinados, de 1929 a 1938 E 


ves | um: | uos | tem [im 


Cantidad en miles de libras 








1 Véase la nota 2 al pie del cuadro 9. 


Fuente: Datos os por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficinles del Uruguay. La conversión al sistema de ps Y medidas y al patrón monetario de 
los Estados Unidos se hizo sobre las siguientes bases: 1 kilo=$2, lbs.; 1 peso=en 1929, $0.9863; en 1932, 
$0.4706; en 1936, $0.5237; en 1937, $0.5595; y en 1938, $0.5607. 


Cuanro 13.—Exportaciones de carnes congeladas y refrigeradas ! del Brasil a los 
principales mercados, en afios determinados, de 1929 a 1938 





Exportada a— 1929 1932 1936 19371 1038 + 
Cantidad en miles de libras 
Medal ias pila; se cucsisosis seorectasopapstsstção 174,916 | 101,878 | 131,980 | 155,647 | 99,571 


51,528 60, 994 63,138 55, 734 
1,804 3, 270 4,396 15,083 
33, 816 14,070 43,009 10, 114 
36, 114 eo 12,731 9,943 (9 





19,021 | 2 4738 | 5,467 
14, 386 62| 3192 878 
827 | 1,143 785 | 42,756 





Valor en miles de milreis papel 
Total a todos los países...................n nos nuno M1,343 | 61,048] 77,874 | 92747 88, 094 
Valor en miles de dólares 





Valor por libra de las exportaciones totales *. 


1 Incluye carne de res, carnero y cerdo, lenguas, etc. (principalmente carne de res). 

* El detalle por mercado re; ta las exportaciones en 1937 de carne de res refrigerada y congelada única- 
mente, que ascendieron a um de 139,775,000 libras por valor de 6,331,000 dólares, Las cifras por mercados 
no se conocen en el caso de las exportaciones de carnes refrigeradas y congeladas. 

* Quizá están excluídas las lenguas refrigeradas, etc, s almente a Espafia. 

4 No se cuenta con informe por separado. * Véase la nota 2 al pie del cuadro 9, 

Fuente: Datos ados Ja Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficinles del Brasil. La conversión al sistema de pesas y medidas y al patrón monetario de los 
Estados Unidos se hizo sobre las siguientes bases: 1 kilogramo = bras; 1 milreis papel=en 1929, 
$0.1181; en 1932, $0.0712; en 1936, $0.06537; en 1087, $0.! 4; Y em 1988, $0.0580. 


Original from 
ci Google UNIVERSITY OF ILLINOIS AT 


URBANA-CHAMPAIGN 


70 COMERCIO EXTERIOR DE LA AMÉRICA LATINA 


Cvapro 14.—Exportaciones de carne de carnero refrigerada y congelada de la 
República Argentina a los principales mercados, en afios determinados, de 1929 
a 1938 


neo | ae | ao | am | us 








Cantidad en miles de libras 


 ncscocoso teores tnsmasa css tmcnssas os Ê 10,307 


13,404 


12, 142 5,047 9,465 10, 252 
491 205 353 es 395 
470 5 3 58 19 
301 o 138 2 26 


$0.075 | 80.038 | $0.091 $0. 098 





1 Durante los afios de 1929 a 1932 el peso oro argentino se convirtió a dólares, Un peso oro es igual a 2,2727277 
pesos papel. La conversión a dólares se hizo así: para 1929, $0.0513; para 1032, $0,5544, 

2 Véase la nota 2 al pie del cuadro 9. 

“Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos tomados de estadísticas 
comerciales oficinles de la República Argentina. La conversión al sistema de pesas y medidas y al patrón 
monetario de los Estados Unidos se hizo sobre las bases sivuientes: 1 tonelada métrica = 2,204.6 ii 1 
peso =en 1929, $0.4186; en 1932, $0.2571, en 1936, $0.2918; en 1937, $0.3086; y en 1938, $0.2973. 


Cuanro' 15.—Erxportaciones de carne de carnero congelada del Uruguay a los 
principales mercados, en aiios determinados, de 1929 a 1938 





Exportada a— 19209 | 1932 | 1936 | 1937 | 1938 


Cantidad en miles de libras 


49,145 13,616 14,788 
=] 13, 219 





4 Váase la nota 2 al pie del cuadro 9. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de Vrudia La conversión al sistema de pesas y medidas y 
Estados Unidos se hizo sobre siguientes bases: 1 kilogramo=2.26 libras; 1 
1932, $0.4706; en 1936, $0.5297; en 1937, $0.5595; y en 1938, $0.5697. 
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Cuapro 16.— Exportaciones de carne de cérdo refrigerada y congelada de la República 
Argentina a los principales mercados, en anos determinados, de 1929 a 1938 


Exportada a— 1929 | 1032 | 1936 | 1937 1938 








Cantidad en miles de libras 















119,645 | 21,246 
12,084 | 18,702] 15,514] 17,158 
1,189 %| 4105 zs 
705 93 340 179 
12 17 370 157 
n3 917 






5,006 





Total de todos los países..................u00.o desses 5,474 





Valor en miles de dólares * 





*Incluye 50,524 libras por valor de 5,921 dólares para los cuales los mercados no se dan por separado en' 
los informes estadísticos. 
2 Para los afios de 1929 a 1932 el peso oro argentino se convirtió a dólares. Un peso oro es igual a 2.272727 
papel. Los tipos de conversión del peso oro al dólar fueron las siguientes: en 1929= $0.9513; y en 1932= * 


5844. 

3 Vénso la nota 2 al pie del cuadro 0. 

Fuente: Datos recopilados por Ia Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de la República Argentina. La conversión al sistema de pesas y medidas y al patrón 
monetario de los Estados Unidos se hizo sobre las bases siguientes: 1 kilogramo= 2. ; bras; 1 tonelada 
tra 205 libras; 1 peso=en 1929, $0.4156; en 1932, $0.2571; en 1936, $0.2018; en 1937, $0.3086; y en 1038, 


Cuapro 17.—Carne en conserva exportada de la República Argentina a los princi- 
pales mercados en aiios determinados, de 1929 a 1938 ! 








Exportada a— 1929 1932 1936 | 1937 | 1938 





Cantidad en miles de libras 
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Cuapro 17.—Carne en conserva exportada de la Republica Argentina a los princi- 
pales mercados, en afios determinados, de 1929 a 1939-—Continuación 





Exportada a— no | nom | 106 | tm | 








Valor en miles de dólares 1 














Ea 

818 

aa 

a 

2” 

Mu 

0 

y 

1,350 

Tanto por ciento a los Estados Unidos......... 21 
Valor por libra de las exportaciones totales ?.... so. 081 





1EI peso oro armêmtino correspondlente a los afios de 1929 a 19392 ha sido convertido a dólares americanos. 
Un pesooro es igual a 2. PRATA? SADO DADA. Los tipos de conversión del peso oro han sido los sigulentes: en 
1929, PS0.0513; en 1982, 80.584 
Véase Ia nota 2 al pie del cuadro 9. 


” Rae Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 

merciales oficiales anuales y mensuales de la República Argentina. La conversión al sistema de pesas 
y 3 medidas al À pesso ÃO de los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 tonelada 
Enftrica 2040 bras; bras; 1 peso=en 1029, $0.4186; en 1032, $0.2571; en 1936, $0.2918; en 1037, $0.3086; y en 1938, 


Cuanro 18.—Carnes en conserva exportadas del Brasil a los principales mercados, 
en aíios determinados, de 1929 a 1938 


Exportadas a— 1929 | 1932 | 1986 | 1937 1938 






Cantidad en miles de libras 





Todos DOS PEMOS.sosessecsssocosescorssscoessresoseso 8,052 10 43,661 54,026 53, 748 
VIT. cocpossoscacoepasiõs 7,543 2 2, M6 006 
Estados Uni Es A 2 1,831 14,941 e 
Reino Unido... 66] 1752] q ) 
Otras naciones.... 


Tanto por ciento a los Estados Unidos......... 
Valor por libra de las exportaciones totales 3... 





1 No se tienen datos. 

* Incluye 2,656,000 libras EDS vOROE Do 81000 Atera crportadas a Mepalia: Insignificante en otros afios. 

3 Vénse la nota 2 al pie 

Fuente: Datos recopilados ja Comisión Arancelaria de los Estados Motos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales del E Brasi. La conversión al sistema de reed y medidas y al patrón monetario de los 
Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 ki mira DA 1 milreis papel=em 
1929, $0.1181; en 1932, $0.0712; en 1936, $0.06537; en 1937, $0.06826; y em 1938, $0. 
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Cuanro 19.—Carne en conserva exportada del Uruguay a los principales mercados, 
en afios determinados, de 1929 a 1938 


nm | num | no | nor | tm 






Cantidad en miles de libras 








Todos Jos DAME. -cssescccososcosocsesocontassisácaos 75,510 





Tanto por ciento a los Estados Unidos. 
Valor por libra de las exportaciones totales 





4 Incluye 4,272,000 libras valor de 167,000 dólares, exportadas al Canadá en 1937 y 2,342,000 libras 
valor de 29, dólares ex bri as en 1938. asiguiiosade qu otros alhos: ” pu 
1 Véase Ia nota 2 al pie del cuadro 9. 


Fuente: Datos Tecopiiados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de las estadísticas 
comerciales oficiales de Uruguay. La conversión al sistema de pesas y medidas y al patrón monetario de 
los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 kilogramo=2.2046 libras, 1 peso=en 1929, 
30.9863; en 1932, $0.4706; en 1936, $0.5237; em 1937, $0.5545; y em 1938, $0.5007. 
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CAUCHO CRUDO 


El caucho crudo se obtiene principalmente del látex, que es un jugo 
lechoso que se saca de ciertas especies de árboles.! Una vez que este 
látex se recoge se procede a coagularlo y de la porción sólida que 
resulta se hacen hojas onduladas curadas al humo. Una parte de 
este jugo se exporta en su fqrma natural de algunas de las regiones 
productoras, pero la mayor parte del caucho crudo entra en los mer- 
cados en la forma de hojas mencionada anteriormente. 

Los Estados Unidos son un país que no produce caucho, de manera 
que todos los fabricantes de artículos de este producto tienen que 
importarlo del exterior. Tomándolo sobre bases de su valor, el 
caucho crudo ha sido uno de los productos más importantes que 
importan los Estados Unidos. La industria nacional de artículos de 
caucho utilizó 120,000 personas en 1937 y el valor de su producción 
ascendió a la enorme suma de 883 millones de dólares. Ese mismo afio 
el consumo nacional de caucho crudo fué de 531,000 toneladas de 2,240 
libras, de las cuales el 79.8 por ciento se empleó en la construcción 
de cubiertas y câmaras de aire para automóvil; un 4.2 por ciento en la 
fabricación de calzado; y 16 por ciento en la de manguera, cinturones 
y correas, artículos sanitarios y para hospitales, y otros artículos 
diversos. Este producto es indispensable para la fabricación de 
infinidad de artículos esenciales en nuestra civilización actual, inclusive 
vehículos automotores y otros elementos usados en caso de guerra. 
En la mayoría de las naciones industriales se produce hoy día caucho 
sintético, pero éste es todavía un artículo costoso y que no es del todo 
satisfactorio para ciertos usos, aún cuando es superior para otros. 


Posición de la América Latina en la producción y exportación mundiales. 

La Malasia Inglesa y las Indias Neerlandesas son las dos principales 
regiones del mundo Ande se cultiva el caucho, produciéndose allí 
en grandes plantaciones pobladas de árboles cultivados. De la pro- 
ducción mundial corresponde a la América Latina cerca de un 2 por 
ciento, y todo el caucho producido allí se extrae de árboles silvestres, 
y en México de un arbusto llamado guayule. Casi todo el caucho que 
se produce en las regiones mencionadas se destina & la exportación, 
por lo tanto es de presumir que en un número de ahios estas exporta- 
ciones representen una cantidad muy aproximada de la producción 
seas no obstante que en varios países las existencias lleguen a variar 
mucho. 

El total de la exportación mundial de caucho en 1938 fué de 895,000 
toneladas de 2,240 libras, de las cuales la Malasia, y principalmente 
la Malasia Inglesa y las Indias Neerlandesas, suministraron 865,000 
toneladas de 2,240 libras, y la América Latina 18,000 toneladas, 
o sea el 2 por ciento más o menos (vésse el cuadro 1). Dela exporta- 
ción latinoamericana, 15,000 toneladas procedicron de la América 
del Sur (especialmente del Brasil) y 3,000 tonelades de México. Casi 


ler del 90 por ciento del abastecimiento actual de caucho erudo se extrae del árbol Ilamado Herea brasi- 
liensis. 
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mucho debido a la baja de los precios ocasionada por la creciente 
producción de caucho hevea en Melasia. En 1938 la producción 
mexicana fué de una 3,000 toneladas, casi todas las cuales se exportaron 
a los Estados Unidos. El caucho gusyule contiene una alta pro- 
pesar de resina, lo cual ha limitado su uso en los Estados Unidos a 
a fabricación de telas encauchadas y para mezclarlo con el caucho 
crudo importado de otros lugares. Después de extracrle la resina, 
el guayule puede compararse favorablemente en calidad con otros 
tipos de caucho crudo. 


Obstáculos al comercio, competencia, y precios. 


Por muchos aiios el caucho crudo ha entrado en los Estados Unidos * 

Y en el Reino Unido libre de derechos. Por otra parte, Alemania, 

talia, la Unión Soviética, y muchos otros países cobran altos derechos 
de importación sobre este producto para estimular la producción de 
caucho sintético o para aumentar los ingresos nacionales. 

Tanto la producción como la distribución del caucho procedente del 
Extremo Oriente han estado reglamentadas desde 1934, por virtud de 
acuerdos entre los productores ingleses, holandeses, y otros, y este 
hecho, junto con los cambios en la actividad industrial del mundo y en 
el Niva de los precios, han afectado recientemente el movimiento de 
este artículo. El precio medio de las hojas onduladas, curadas al 
humo, Núm. 1 en Nueva York fué de 20.6 centavos por libra en 1929, 
bajando a 3.5 centavos en 1932 y volviendo a subir a 19.4 centavos 
en 1937. En 1938 fué de 14.6 centavos y de 17.6 centavos en 1939. 
Con la declaración de guerra en Europa el precio en Nueva York 
subió de 16.8 centavos por libra en agosto de 1939 a 21.1 centavos en 
septiembre. Desde entonces ha fluctuado entre 18.6 centavos en 
marzo de 1940 y 20.2 centavos en noviembre de 1939, siendo en abril 
de 1940 de 19.2 centavos por libra (véase el cuadro 3). 


Cuanro 3.—Promedio del precio en Nueva York del caucho crudo en hojas ondu- 
ladas, curadas al humo, Núm. 1 de 1929 a 1989 y de agosto de 1939 a abril de 19401 











[Centavos por libra) 
Afio Precio Precio 
2.6 
12.0 16.8 
62 21.1 
3.5 19.9 
s0 2”. 2 
»m.o 
12.9 
12.4 19.1 
16.4 18.8 
19.4 18.6 
14.6 19,2 
17.6 
produce en la América del Sur, se cotiza generalmente en el 
vos más bajos 





mi 
ue los que se pagan el ahumado en hojas 
ond: k 2 o es ts Aquilo Endate 
se usa por lo regular para cigrtos fines especiales, tales como hilos de caucho. 
Fuente: The Rubber Age, mayo de 1940. 
* Ley Arancelaria de 1930, fo 1697. E crudo se declaró libre de derechos en los tratados 
vigencia 


1 caucho 
suscritos con el Brasil, Colombia, Holanda, y el Reino Unido. El tratado con este último entró en 
el 1º de enero de 1939. 
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Efectos de la guerra europea. 


Si bien es cierto que la actual guerra europea puede llegar a dislocar 
algunos de esos mercados para el caucho sudamericano, no es menos 
cierto que aumentará la demanda de este producto en los Estados 
Unidos. La producción latinoamericana derivada de árboles sil- 
vestres podrá estimularse, pero no es probable que llegue a igualar 
a la de 1912. No es de esperarse tampoco que esa región produzca 
grandes cantidades de caucho cultivado en un futuro cercano, debido 
al tiempo que se requiere para sembrar las plantaciones y esperar & 
que los árboles produzcan. En caso de que los Estados Unidos no 

udieran obtener las cantidades que acostumbran importar del 
Erireno Oriente, es probable que una gran parte de lo que les falte 
la suplirán con caucho sintético. 
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La cebada es uno de los cereales de mayor importancia y se emplea 
para forraje, para hacer malta, J para alimento humano. El75 por 
ciento, más o menos, de la producción mundial se destina a forraje, 
del 20 al 25 por ciento para malta, y el resto para alimento humano. 
Existen dos tipos principales de cebada que se diferencian entre sí 
en la manera como están colocados los granos en la espiga: uno en 6 
hileras y el otro en 2 solamente. En la América del Norte y en la del 
Sur la cebada de 6 hileras es la que se usa para malta y para forraje; 
en Europa la de 2 hileras se utiliza principalmente para malta y la de 
6 para forraje. La cebada es uno de los cereales de mayor resistencia 
y de cultivo más extenso, pues se produee desde las cercanías del 
Círculo Ártico hasta los terrenos semiáridos de los trópicos. Sin 
embargo, la proporción mayor de este grano se cultiva en las regiones 
templadas en las que los veranos son un tanto frios y demasiado cortos 
para que pueda sembrarse con ventaja el maíz.! La producción de 
cebada, así como la de otros productos agrícolas, fluctúa de afio en afio 
según sean las condiciones meteorológicas que prevalezcan. 


Posición de la América Latina en la producción mundial. 


Del total de la producción mundial de cebada en 1938, que fué de 
unos 2,400 millones de búshels, correspondió a los países europeos un 
50 por ciento más o menos, a los Estados Unidos 11 por ciento y a los 
no latinoamericanos 1.1 por ciento (véase el cuadro 1). La Unión 

viética es la productora principal del orbe, y entre otros países de 
importancia, enumerados en el orden de su producción, se cuentan los 
Estados Unidos, Alemania,? Turquía, el Canadá, y la India Inglesa. 
En 1938 la cosecha de la Unión Soviética fué de 340 millones de 
búshels y la de los Estados Unidos de 253 millones. El promedio de la 
cosecha en este último país es de unos 250 millones de búshels, de la cual 
unos 75 millones son de consumo interno y de 10 a 15 millones se des- 
tinan a la exportación, en tanto que los productores utilizan el resto 
ne forraje o lo venden en la localidad. Aunque por lo general los 

tados Unidos son exportadores de cebada, las importaciones “e 
hacen, e aj creo 7 Canadá, son de gran importancia en los 
afios en que la cosecha nacional es escasa. 

En la América Latina los principales productores de cebada son la 
Argentina y Chile. En 1938 produjeron 22,000,000 y 3,400,000 
búshels, respectivamente, pero en ese afão las cosechas fueron escasas a 
causa de la sequia. La producción media anual de la Argentina en el 
período de 1932 a 1938 fué de 28 millones de bushels, y en Chile de 
5,300,000 búshels. 


* El valor alimentício de la cebada es de un 95 por ciento del de mafz. 
* Si se afiadiera la producción de cebada en Checoeslovaquia, Polonia, y Dinamarca a la de Alemania, este 
país se convertiría en el mayor productor del mundo 3 los Estados Unidos ocuparían el tercer lugar. 
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Cuanro 1.—Cebada: Producción en los principales países productores de la América 
Latina y del resto del mundo, en anos determinados, de 1929 a 1938 


[En miles de búshels de 48 libras] 























País 1929 | 1932 1936 1937 1938 
16,131 32,150 , BA 23, 585 2,046 
4,589- 6,203 4,416 7,492 3,45 
Total de estos dos países............ 25, 491 











Unión Soviética. .............. 
Estados Unidos... 
Alemania... 
Turquia... 
Canadá á 
India Inglesa. . 
Japón ..... 
Polonia..... 
Dinamarca ...... 
Checoeslovaquia.. 
Marruecos.......... 
Arrolia : era 
Cuenca del Danubio 2. 
Otros países. .......... 





791,24 | 845.667 (1) (1) 





Producelôn total del mundo.........| 2,418,000 | 2,274,000 | 2,184,000 | 2,171,000 | 2.368,00 





Tanto por clento de la producción mundial 


Países latinoamericanos antes citados. ..... 0.9 1.7 1.6 | 1.4 11 
I 





4 No se tienen datos. 
2 Inclusive Hungria, Yugoeslavia, Bulgaria, y Rumania. 
Fuente: Datos tomados de las Estadísticas Agrícolas de la Secretaría de Agricultura de los Estados Unidos 


Exportaciones latinoamericanas. 


El comercio internacional de cebada, excluyendo la harina y la 
malta, fluctúa generalmente entre 100 y 180 millones de búshels anual- 
mente. De las exportaciones totales en 1938 (alrededor de 120 mi- 
lones de búshels) el Canadá suministró cerca del 14 por ciento; los 
Estados Unidos * un 13 por ciento; Polonia 9 por ciento; Argentina 
8.5 por ciento y Chile cerca de un 2.5 por ciento (véase el cuadro 2). 
Entre los principales países importadores figuran el Reino Unido, 
Bélgica, Alemania, Holanda y Dinamarca. 

Las cantidades de cebada exportadas por la Argentina y Chile han 
tenido grandes fluctuaciones. Por lo general la Argentina exporta de 
11 a 13 millones de búshels y figura entre los cinco exportadores 
penta, La mayoría de sus Reporte se destinan a forraje. 

exportaciones de Chile varfan de 1,000,000 a 3,500,000 búshels y 
en su mayor parte consisten de cebada propia para fabricar malta. 
La Argentina no exporta cebada de esta clase; pero las exportaciones 
de malta de Chile ascendieron a 15,200,000 libras en 1937, avaluadas 
en 408,000 dólares; y a 16,700,000 libras, avaluadas en 549,000 
dólares, en 1938.t É 

Los principales mercados extranjeros para la cebada argentina han 
sido Alemania, Holanda, Bélgica, el Reino Unido y Dinamarca; para 
la de Chile han sido Alemania, el Reino Unido y Bélgica (véanse los 
cuadros 3 y 4). Aunque las cantidades de cebada exportadas con 
destino a Alemania han fluctuado mucho en los últimos aos, ese país, 
sin embargo, ha sido el mejor mercado para la cebada argentina, 
excepción hecha de 1936, en que la Argentina exportó grandes canti- 
dades a Holanda, y de 1937, cuando exportó también grandes can- 

* La cebada de los Estados Unidos se exporta por la costa del Pacífico, aun cuando cantidades conside- 


les se importan en los estados centrales y orientales de este país. 
4100 libras de malta equivalen a unos 2.67 búshels de cebada (48 libras). 
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tidades a Bélgica y al Reino Unido. Tanto el Reino Unido como 
Bélgica han sido los mejores mercados para la cebada chilena, aunque 
en 1938 Alemania fué É comprador principal. 


Cuanro 2.—Cebada: Erportación de los principales países de la América Latina 
y del resto del mundo, en afios determinados, de 1929 a 1938 


País 1929 | 1932 | 1936 1937 1938 


Cantidad en miles de búshels de 48 libras 





Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, to 


tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de los países latinoamericanos, y del Anuario Internacional de Estadísticas Agricolas. 
La conversión al sistema de pras medidas de los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 
quintal =4.592917 búshels libras. 


Cuapro 3.—Cebada: Exportación de la Argentina a los principales, mercados en 
afios determinados, de 1929 a 1938 


nom | uma | oo | tr 1938 


Cantidad en miles de búshels de 48 libras 








Valor en miles de pesos papel 
17, 088 14,675 21,241 18, 388 
Valor en miles de dólares ! 

4,282 






19,028 


Eq ad O 1 open a lr e o 6 pes go pao rua AcIrEI padoa 
en 


papos: Las Las tasas de conversión del peso oro fueron: en 1929= 90.051 1932=30, 

Fl valor por uinidad que aparece en éste x en los dermás cuadros debe ferra ea euidhão; e pi 
mente se trate de comparar las exportaciones de un país con las de otro. Las exportaciones de 
paso latinoamericanos, aun tratândose de un mismo artículo, son pa ida Rd fred e 
Acta varia esos países usan distintos métodos de valorizciãn y algunos de ellos los has camibiado em 


Fuente: Datos cd a rr ppp gia nidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de la Argentina. La conversión al sistema de medidas y ai pairtao monetario 
de los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 tonela a métrica = 45. búshels de 48 
libras; 1 peso=en 1929, $0.4156; en 1932, $0.2571; en 1936, $0.2918; en 1937, $0.3086; y en 1938, $0.2973. 
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Cuanro 4.—Cebada: Exportación de Chile a los principales mercados, en afios 
determinados, de 1929 a 1938 


Exportada a— | 19201 | 1932 1936 | 1937 | 1038 


Cantidad en miles de búshels de 48 libras 








Total de todos los países...........neesesenmenereemo 


Alemania ... 
Reino Unido 
Bélgica... 
Japón... 
Noruega. 

Estados Unidos. . 
Otros países 


Tanto por ciento a los Estados Unidos 


Valor en miles de pesos oro 


"Total de todos los países... 2,012) 278 sen | 7.2 | 10, 693 


Valor en miles de dólares 









“Rotas de 00806 LOS GMINA. cesascanscinisidccaninsrodas 
Alemania... 





Tanto por ciento a los Estados Unidos. 


ER (9 
Valor por búshel de las exportaciones totales +... 


SLIM] son 


1 Clasificado como “cebada común”, 
2 No se tienen datos. 
2 No más de 500. 


+ Menos de un décimo del uno por ciento. 
+ Véase la nota 2 al pie del cuadro 3. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de Chile. La conversión al sistema de pesas v medidas y a la unidad monetaria de los 
Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 kilo =0.045029 de búshel; 1 peso=en 1920, $0.1217; 
en 1932, $0.1217; y en 1936-38, $0.2060. 


Obstáculos al comercio, competencia, y precios. 


En los mercados europeos la cebada está sujeta a numerosos dere- 
chos de importación y & estipulaciones de cuota. Estas restricciones 
varían según sea la política de comercio interno y externo que sigan 
los gobiernos de los distintos países de Europa; en muchos de estos 
países importadores los obstáculos al comercio sufren frecuentes alte- 
raciones a causa de la producción nacional de este grano en cada país. 
En el Reino Unido los derechos de importación sobre la cebada proce- 
dente del extranjero son de 10 por ciento ad valórem. La que se recibe 
de los países del Imperio se ddinito libre de derechos, aunque la pro- 
ducción interna del Reino Unido está favorecida con un subsidio. 
En los Estados Unidos los derechos de importación sobre la cebada son 
de 15 centavos por búshel.* 

Los países exportadores de cebada—el Canadá, los Estados Unidos, 
la Unión Soviética, y los países de la cuenca del Danubio—compiten 
con los de la América Latina en los mercados de la Europa septen- 
trional y occidental, donde se compra prácticamente toda la cebada 
que figura en el comercio internacional, 


“Ley Arancelaria de 1930, párrafo 722. En los Estados Unidos el derecho de importación se redujo de 22 
centavos en el segundo convenio comercial con el Canadá, en vigor desde el 1º de enero de 1939. 
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El tiempo ejerce una gran influencia en el monto de las cosechas y, 

r consecuencia, en el precio de la cebada en los países productores. 

or lo general, el precio de la cebada es más alto en los Estados Unidos 
ao en la Argentina, y el precio en Liverpool, debido en parte a los 

etes y 8 la política agrícola, es más alto que en los Estados Unidos. 
No obstante, en 1938 el precio de la Argentina, afectado por una 
cosecha escasa, fué más alto que el de los Estados Unidos y el de 
Liverpool, y en los últimos afios, la sequía en los Estados Unidos, de 
1933 a 1937, hizo subir el precio de la cebada en este país & un nivel 
más alto que el de Liverpool, siendo estos precios especialmente altos 
en 1934 y en 1936 (véase el cuadro 5). 

El precio de la cebada bajó, en general, de 1929 a 1932. Después 
subió y se sostuvo más alto que el precio mínimo durante la crisis 
económica; vy en algunos afios subió mucho más del nivel alcanzado 
en 1929. Comparados con los de 1937, los precios en los Estados 
Unidos y en Liverpool fueron más bajos en 1938, pero después de la 
ruptura de hostilidades en Europa, subieron en los Estados Unidos, 
cotizândose en agosto de 1939 a razón de 48 centavos por búshel; a 58 
centavos en septiembre del mismo aãio; a 60 centavos en enero de 1940 
y a 56 centavos en marzo. En la Argentina el precio también subió 
aa de declarada la guerra, pero bajó durante el primer trimestre 

e 1940. 


Cuanro 5.—Cebada: Precios anuales en Minneapolis, Buenos Aires, y Liverpool, de 
1929 a 1938, y mensuales de agosto de 1939 a marzo de 1940 


[Centavos por búshel de 48 libras) 






Afio comenzado en agosto 
















e 
Núm. 3en 
Liverpool * 
1929... 59 56 47 75 
1930 E, 46 26 49 
1931 48 46 33 5 
1932 a Hu 2 44 
1933... 7% 65 30 4 
MBA. cosqeosesescosa mr peccrinsyadadcoscopseousui 105 “M “4 66 
1935... os so 36 56 
1936 120 15 56 86 
1937 78 oo 57 ss 
1938 56 4s “ [ol 
1930: 
ABUSO... oneccoccssesssseteme osteseseçasãa 48 42 36 55 

58 so 41 

55 so 42 

a 49 4. 
z 58 52 42 

E 55 40 

s mM 35 

50 ss 36 |.. 


apoc Sonuartoa de Mstadimtosa, Lostibas'y-Masentao: Agr Joias, dia Ma, Docmetar tá Da Arado AD da 
Estados Un de 
2 Datos recopilados por la Oficina de Economía Agrícola de la Secretaria de Agricultura de los Estados 


Unidos. 
3 Datos recopilados de informes publicados en el Boletín Mensual de Estadísticas A las del Canadá. 
Capes unatentão 05 ZA vi poa corpão Mera Croat ha papi mb OA 4 ch de 1939 a raíz de la 
declarsción de guerra. 
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Efectos de la guerra europea. 


Los países europeos actualmente en guerra, a la vez que algunos 
de los neutrales, son por regla general grandes importadores de cebada. 
De continuar el conflicto, se restringirá la producción en los paises 
beligerantes, y aumentará su necesidad de importar cebada del extran- 
jero; pero mientras permanezca en vigor el bloqueo de los puertos de 

uropa, no existe ninguna probabilidad de que las exportaciones lati- 
noamericanas de cebada aumenten; ni siquiera de que se sostengan en 
sus antiguos niveles. Durante la guerra mundial de 1914 a 1918 la 
exportación de cebada de la América Latina y de los Estados Unidos 
alcanzó un promedio anual de 40 millones de ústa en comparación 
con 15 millones en el período de 1909 a 1913. Sin embargo, mientras 
dure la guerra actual no hay muchas probabilidades de que se repita 
un aumento semejante. 
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El cobre es un metal esencial para la fabricación de una gran variedad 
de productos industriales y de uso diario, así como también para la 
fabricación de municiones. Muy pocos son los casos en que el uso de 
substitutos ha demostrado ser práctico desde el punto de vista 
económico. 


Posición de la América Latina en la producción mundial. 


La producción mundial de este metal asciende regularmente a 
bastante más de 1,000,000 de toneladas, y ha habido afios en que ha 
pasado de 2 millones. En 1929, por ejemplo, se produjeron 2,100,000 
toneladas, y en 1938, 2,200,000. La producción de cobre, considerada 
desde el punto de vista de su valor, es mucho mayor que la de cualquiera 
otro metal no ferruginoso, con excepción del oro. 

La América Latina produce regularmente del 20 al 25 por ciento de 
todo el cobre que se extrae de las minas del mundo, proporción ésta 
que en 1929 fué de 24.5 por ciento y de 22.5 por ciento en 1938. Los 
Estados Unidos de América marchan a la cabeza de los demás países 
del mundo como productores de este importante metal. La producción 
en 1929 "alcanzó el 48.5 por ciento del total; pero en 1938 esta propor- 
ción bajó a un 25 por ciento. Otras importantes regiones que producen 
cobre son el Canadá, la Rodesia Septentrional, y el Congo Belga, las 
cuales, en general, aumentaron en el decenio de 1929 a 1938 no sólo 
su producción absoluta sino también la relacionada con la producción 
universal. Dela cantidad total correspondiente a 1929 le correspondió 
al Canadá el 5.7 por ciento, y a Rodesia y al Congo Belga, combinados, 
el 8.1 por ciento. Diez afios más tarde (1938) Ta proporción de estos 
países fué de 13.3 por ciento al Canadá, de 10.9 por ciento a Rodesia, 
y de 6.3 por ciento al Congo Belga. 

Los principales países latinoamericanos productores de cobre son 
Chile, México, Perú, Cuba, y Bolivia, en el orden citado. Chile pro- 
dujo en 1938 por sí solo el 79 por ciento del total de la América Latina 
y el 18 por ciento de la producción mundial. En muchas otras regiones 
de la América Latina se encuentran depósitos de este metal; en el 
Brasil se han explotado algunos de ellos, y en Costa Rica y Guatemala 
algunos también, pero en pequeiia escala. En el cuadro 1 se muestra 
la producción de cobre en los países de la América Latina y en el resto 
E posa a en arios determinados de 1929 a 1938. Tanto la producción 
mundial como la de la América Latina y de los Estados Unidos en 1929 
fué bastante elevada, y en el período de 1925 a 1929 ascendió a un 
promedio de 1,784,000 toneladas. 


1 Los Estados Unidos importan grandes cantidades de cobre, pero la mayor parte de éste se importa para 
refinarlo en depósito y reexportarlo más tarde, 
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Cuapro 1.—Cobre: Prcducción en los principales países productores de la América 
Latina y en el resto del mundo, en anios determinados, de 1929 a 1938 


País 1929 | 1932 | 1936 | 1937 | 1938 


Cantidad en toneladas de 2,000 Ibs. (contenido cúprico) 


Estados Unidos 
adá. 





1 Les estadísticas incluyen a África en general. 


Fuente: Datos recopilados 1a Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados del Anuario de 
ta Oficina Americana de Estadísticas Metalúrgicas de 1934 y 1938. En los casos en que fué posíble, las esta- 
dfst: se basaron en cobre negro, más el cobre nuevo destinado directamente a la producción de sulfato, 
según los países de donde provino el mineral, pero excluyendo el cobre sacado de metal viejo. 


Exportaciones de la América Latina. 


Los países latinoamericanos no sólo son productores muy impor- 
tantes de cobre sino que también exportan este metal en grandes 
cantidades. Su consumo nacional es reducido y asciende tan sólo 
a menos del 1 por ciento de la producción mundial. Estos países, 
considerados en conjunto, son los que exportan mayor cantidad de 
cobre en el mundo, y lo envían a los mercados extranjeros espe- 
cialmente en la forma de barras de metal sin refinar, con excepción de 
Chile, que lo exporta tanto refinado en barras como sin refinar. 
Asimismo exportan mena de cobre y concentrados de este metal. 

Algunas de las estadísticas latinoamericanas, a diferencia de las 
de los Estados Unidos, no expresan el peso del contenido cúprico del 
mineral, de los concentrados ni del metal sin refinar? Por este 
motivo, la única manera de calcular las exportaciones de cobre en 
todas sus formas de cada país en particular, y de comparar las 
exportaciones de varias naciones, es considerarlas desde el punto de 
vista de su valor. Por otra parte, estas cifras son a veces más o 
menos engafiosas puesto que muchas de las remesas representan 
simplemente traslados de una compafifa a sus sucursales, o debido 
a que el mineral contiene a veces no sólo cobre sino otros metales 
preciosos. En el Cuadro 2 se resumen, en términos de su valor, las 
exportaciones de cobre de los principales países productores en la 
América Latina destinadas a los mercados mundiales, en general, y 
al de los Estados Unidos, en particular. 


? Las estadísticas de Chile y de Cuba se expresan en bruto; las del Perú en contenido cúprico, excepto 
las de 1929, que aparecen en peso bruto; y en las de México no se especifican ni el peso bruto ni el peso neto. 
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Cuanro 2.—Cobre en bruto: Exportación de los países latinoamericanos a todos 
los países y a los Estados Unidos, en afios determinados, de 1929 a 1938 





De— A— 





vo 
E 
a 


38288588 





BBSS--E 





z 





-| Estados Unidos... 
Estados Unidos... 


Estados Unidos... 
Estados Unidos... 








11933. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de Chile, Cuba, México y Perú. La conversión a dólares se hizo a los siguientes ti) 
de cambio: Chile: 1 peso en 1929 y 1932=$0.1217; y en 1936 a 1938=$0.2060. Cuba: 1 peso equivale a 1 dólar. 
México: 1 = en 1929, $0.4818; en 1933, $0.2810; en 1936, $0.2776; en 1937, $0.2775; y em 1938, $0.2212. Perú: 
1 sol=en 1929, $0.4000; e 1932, $0.2130; en 1936, $0.2490; en 1937, $0.2520; y en 1938, $0. 2242. 


En los cuadros de información más detallada de los diversos países, 
que 4 eis al final de este capítulo, se indican las cantidades y 
los valores así como el cómputo del valor por unidad. Sin embargo, 
las variaciones en la índole del pe exportado que se presentan 
entre los distintos afios y los diferentes países de origen y de destino 
hacen que estos valores por unidad tengan poca importancia, excepto 
como índices generales que muestran el rumbo que han seguido los 
precios. La proporción en el contenido cúprico del mineral desti- 
nado a la exportación puede variar extraordinariamente, así como 
pueden también existir variaciones en el contenido mineral de muchos 
otros metales más valiosos. Los valores por unidad tienen una im- 
portancia mucho mayor al tratarse del cobre no refinado (cobre negro 
y cobre sin purificar). Pero no obstante que la cantidad de sos 
puede llegar a ser hasta del 98 por ciento o más del peso total, la 

roporción de otros metales más finos (especialmente plata y con 
cin algo de oro y de platino) varía mucho. Con frecuencia 
sucede que el metal no refinado es más costoso que el refinado por 
razón de contener estos otros metales. 

Las exportaciones latinoamericanas de cobre con destino a los 
mercados europeos han aumentado desde 1932, en tanto que las 
destinadas a lcs Estados Unidos han disminuído. Los embarques 
directos a Europa se han fomentado mediante la instalación de 
refinerías en Chile y en países europeos y la apertura de mercados en 
ese continente para ciertas clases de cobre sin refinar. Además, la 
mayor parte del metal aa se envia en depósito franco a los Estados 
Unidos está destinada, después de refinarse, al consumo en Europa y 
en otros mercados de ultramar. De ahí que casi toda la producción 
latinoamericana tenga que depender para su consumo de los mercados 
europeos. En el cuadro 4 al final de este capítulo se muestran las 
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exportaciones de.cobre sin refinar y refinado (cobre negro, para cátodos 
y en formas toscas electrolíticas) de Chile a los principales merca- 
dos en afios determinados de 1929 a 1938. En los últimos afios se 
ha observado una notable variación en las cantidades exportadas 
en la importancia relativa de los mercados principales. EL valor á 
las exportaciones en 1938 fué de 67,700,000 dólares, correspondiéndole 
al Reino Unido el 36 por ciento y & los Estados Unidos el 18 por ciento. 
El resto correspondió a varios otros países curopeos. Las exporta- 
ciones & Francia representaron el 8 por ciento del total y las destinadas 
a Alemania, menos del 2 por ciento? Chile exporta una cantidad 
muy reducida de cobre que no sea en forma metálica. El mineral 
de cobre, asf como los concentrados, los precipitados y el cobre de 
cementación se venden especialmente en el Japón y en los Estados 
Unidos (véanse los cusdros 5 a 7). 

Las exportaciones de mena de cobre, concentrados y cobre viejo 
de Cuba, con un valor de 2,300,000 dólares en 1938, se destinaron casi 
exclusivamente a los Estados Unidos (véase el cuadro 8). De las 
exportaciones mexicanas de mena de cobre, concentrados, y metal sin 
refinar en el mismo afio, por valor de unos 8,600,000 dólares, los 
Estados Unidos adquirieron el 97 por ciento (véase el cuadro 9). 
Todas las exportaciones peruanas de cobre sin refinar, en barras, (que 
constituye la clase principal), de concentrados y de cobre sin purificar, 
por valor de más de 13 millones de dólares, fueron adquiridas en 1938 
por los Estados Unidos, así como también lo fueron las de cobre de 
cementación de 1937, que es el último afio de que se tienen datos esta- 
dísticos. El valor dela mena de cobre que exportó el Perú en 1938 
fué de 726,000 dólares. De esta suma la mayor parte correspondió 
a compras hechas por los Estados Unidos y una pequefia cantidad & 
compras japonesas (véanse los cuadros 10 y 11). 


Precios y competencia. 


En 1929 el precio medio del cobre electrolítico en los Estados 
Unidos fué de 18 centavos la libra. Más tarde comenzó a bajar hasta 
que en 1932 se cotizó a razón de 5.5 centavos la libra. Una vez que 
hubo alcanzado este bajo nivel volvió de nuevo a subir de manera 
firme y constante hasta llegar a 16 centavos en marzo de 1937. Esta 
fuerte alza, que comenzó casi en la misma época en que impusieron 
los Estados Unidos un impuesto de 4 centavos por libra sobre con- 
sumos, fué casi tres veces mayor que la de dicho gravamen. Dado 
que los precios cotizados en Nueva York y en Londres fueron casi 
iguales ni el período del alza (teniendo en cuenta los gastos de 
transporte) ésta no puede atribuirse a la imposición del susodicho 
impuesto. En los Estados Unidos el precio del cobre electrolítico 
bajó desde marzo de 1937 hasta junio de 1938 en que Ilegó a menos de 
9 centavos por libra. Desde entonces ha fluctuado entre 9 y 12 
centavos, manteniendo un promedio de 12 centavos en los meses de 
octubre de 1939 a marzo de 1940 (véase el cuadro 3). 


* Las importaciones alemanas de cobre, que antes de la guerra ascendieron a enormes cantidades, pro- 
cedieron en su mayor parte de otras fuentes. 
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Cuanro 3.—Cobre electrolítico: Precios en Nueva York y en Londres para consumo 
local y exportación, en los afios de 1929 a 1939 y en el primer trimestre de 1940 


[Centavos por libra] 
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E ieponeto de corais do 4 pereris par Rico, qa O suga aa junio de 1932. 

3 Precios estabilizados por mandato gui mental el 12 de septiembre de 1939 a £51 tonelada de 2,240 
libras, c. s. f. en puertos del Reino Unido, y el 18 de diciembre de 1939 a £62 por tone! entregada en la 
fábrica del comprador. 


Fuente: Engineering and Mining Journal, 


Con anterioridad a la imposición del impuesto de importación 
sobre consumo en 1932, el cobre electrolítico se cotizó en Londres a un 
precio un tanto más alto que el de Nueva York, debido principalmente 
a los gastos de transporte. Una vez establecido el impuesto, el pre- 
cio en Nueva York fué por lo general más elevado que el de Londres, 
aun cuando nunca en una cantidad que pudiera siquiera aproximarse 
a la del impuesto. Pero en los meses que precedieron a la guerra 
(de mayo a noso de 1939) el precio en Londres volvió a ser más 
alto que el de Nueva York debido a la inmensa demanda de cobre en el 
Reino Unido, ocasionada por la-fabricación de armamentos. Desde 

ue estalló la qua en septiembre de 1939, los precios de este metal en 
el Reino Unido se han fijado por mandato gubernamental, 7 tanto la 
praca del Canadá como la de Rodesia las ha adquirido el gobierno 

ritánico mediante acuerdos de compra; en grandes cantidades, para 
poa de ella posteriormente. Por lo tanto, los precios cotizados 
en Londres han perdido su antigua importencia como indicios de las 
condiciones que prevalecen en el mercado mundial del cobre, en tanto 
que los precios de exportación en Nueva York (cotizados desde que se 
impuso el impuesto sobre consumos) han venido a ser más repre- 

414535-—43-—q ; 


Digitized by Goc gle 








90 COMERCIO EXTERIOR DE LA AMÉRICA LATINA 


sentativos que antes. Desde el afio 1932 hasta el comienzo de la 
pres, el precio del cobre electrolítico en el mercado interno de 

ueva York fué por lo general mayor que el precio de exportación.t 
Sin embargo, a partir de septiembre de 1939, dd de exportación 
ha sido más alto que el del mercado nacional, extendiéndose desde dos 
tercios de un centavo en noviembre de ese afio hasta un cuarto de 
centavo en marzo de 1940. En estas condiciones el impuesto de con- 
sumo ejerco muy poca influencia sobre el precio del metal en los Es- 
tados Unidos. 

Antes de que principiasen las hostilidades en Europa, el precio 
del cobre en los mercados mundiales, con excepción del de los Estados 
Unidos, fué directamente afectado por las operactones del Cartel 
Internacional del Cobre, en tanto que el precio de este metal en los 
Estados Unidos resultó. afectado, aunque de manera indirecta, como 
resultado de tales operaciones, El Cartel, integrado por los principales 
productores de Chile, Rodesia, y el Congo Belga, restringió y regla- 
mentó la producción de sus miembros, y como resultado natura ejerció 
influencia sobre los precios cotizados en los mercados extranjeros. A 
pesar de que en los Estados Unidos ninguna compafifa productora de 
este metal tenía relación directa con el Cartel, varias empresas sud- 
americanas asociadas con empresas norteamericanas se adhirieron al 
Cartel, y por consiguiente los precios en los Estados Unidos siguieron 
en estrecha armonía con los del mundo entero. No cabe duda de que 
los directores del Cartel, cuando formularon sus planes, procedieron 
en su preparación inducidos, cuande menos hasta cierto grado, por la 
producción, las existencias y "el precio del cobre en los Estados Unidos. º 
Asimismo, es evidente que los consumidores de cobre en este país, al 
elegir el momento oportuno para efectuar sus compras de este metal, 
tuvieron en mente, entre otras cosas, la relación del precio del cobre 
entre los mercados de Londres y de Nueva York.* 

Tanto la producción como la demanda de cobre aumentaron per- 
ceptiblemente con motivo de la guerra. Las medidas adoptadas por 
el Gobierno Británico al fijar los precios y al concertar acuerdos de 
grandes compras con los productores del Canadá y de Rodesia han 
retirado de las fuentes acostumbradas de distribución cantidades con- 
siderables del cobre que se extrae en el exterior. Por este motivo, el 
Cartel ha suspendido sus operaciones, haciendo desaparecer con ello 
las restricciones a que estaba sujeta la producción de sus miembros. 


Efectos de la guerra europea. 


El cobre es un mineral de valor estratégico, razón por la cual la 
guerra actual ha aumentado la demanda en los países eligerantes y 
también en los neutrales. Como se dijo antes, la mayor parte de la 
producción latinoamericana de cobre se destina, directa o indirecta- 
mente, al consumo en los mercados europeos, y por consiguiente sufre 


+ Las únicas excepciones fueron el último trimestre de 1936 y 5 de los primeros siete meses de 1937, en que la 
demanda europea fué especialmente fuerte. 

* En caso de que en los Estados Unidos se acumularen existencias que pudieran afectar adversamente los 
precios ae o Cartel podria restringir la producción de sus miembros, para tratar de restablecer el 
nivel normal de estos precios. Algo parecido se hizo, por ejemplo, el 1º de julio ae19 1938, cuando la producción 
dass «del 105 al 95 por ciento de la cantidad acordada en igualdad de paridad 

En caso de que los Precios en el mercado interno fueren altos en relación con los cotizados en Londres, los 
consumidores estadounidenses podrían quizá restringir sus compras hasta ajustarlas a los requisitos pura- 
mente Meoncialos, reserv andado; 0,54 a da as, a derecho a demorar los grandes pedidos hasta tanto que se efectuara 
sea nm los precios nack natural que uns actitud de esta naturaleza ayudaria a apresurar 
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mucho cada vez que cambia la demanda europea. La pérdida del 
mercado alemán (que es el tercero del mundo) es de poca importancia 
para el mercado de exportación de la América Latina, por la sencilla 
razón de que ese país ha comprado únicamente cantidades insignifi- 
cantes de esta fuente, en tanto que la pérdida de otros mercados 
europeos puede compensarse en parte con la creciente demanda de 
este metal en otras naciones, ; 


Cuanro 4.— Barras de cobre sin refinar y refinado, cátodos, etc.: 1 Exportación de 
Chile a los principales países, en afios determinados, de 1929 a 1938 






Exportadas a— 1929 | 1932 | 1936 | 1937 | 1938 


Cantidad en toneladas de 2,000 Ibs. (peso bruto) 





























Total de todos los países............. cool nuno 133, 061 385, 056 
Rainó Unido. .s.ccsesasaccescsaseso 39,450 | 83,057 139, 180 
Estados Unidos. ................... 42, 203 66, 735 
Bélgica..... 2,203 5,981 

10,592 | 28,226 
8,678 32, 086 
4,036 13,605 
19, 920 6,379 
5, 889 26,743 





Total de todos los países................uus sus uroeeeo 


Total de todos los países.................. oo nino 


Reino Unido. ..ssscscocicosciciscosibsccadossds 
Estados Unidos. 


Ttali 
Fran: 
Suecia... 
Alemania y Austria. . 
Otros países 






arnposB8| E 
SSBEasEs)s 






Tanto por clento a los Estados Unidos......... 18.4 
$175.01 


Valor por unidad de las exportaciones totales 2. 


x 






E Esbaço ira rt a 1937, no especificados en afios anteriores. 


* El valor por unidad que aparece en éste y en otros cuadros debe interpretarse con cuidado, especialmente 
emando de oRnpars con 4 de las exportacionss de otros paísso. El comercio de exportación de la América 
Latina, sun tratândose de un mismo artículo, con frecuencia varfa en tipo o calidad. Además, los distintos 
cet ao ft 2 y algunos de ellos los han cambiado en el transcurso del 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de Chile, La conversión al sistema de Desta medidas y al patrón monetario de los 
Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 quintal métrico= 220.46 libras; 1 peso=en 1929, 
$0.1217; 1932, en , $0.1217; y en 1936-38, $0.2060. 
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Cuanro 5.— Mena de cobre: Exportación de Chile a los principales mercados, en 
aiios determinados, de 1929 a 19838 


nro | nom | 106 | nom | 























Cantidad en toneladas de 2,000 Ibs. (peso bruto) 





16, 773 5,852] 7,164] 24,861 5, 760 
nsesoncns loco mess] SB] JOD 3,20 
108,779 | -5,844 2,478 











091 
7,004 É |sacasarsa] na msdiiana aé-r 
93.2 0.0 a.6 Ms 
Valor en miles de pesos 
Total de todos los países.............. nen su | “as | aos | 1,304 285 
Valor en miles de dólares 
Total de todos los países................... nn 
PRPDA: picar r co cnispss es cor abi is Tels a tiligaisal Escalão 
Etados Unidos aa 
tros países 


Tanto por ciento a los Estados Unidos......... 
Valor por tonelada de las exportaciones totales 1. 


1 Véase la nota 2 al pie del cuadro 4. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales do Chile. La conversión al sistema de pesas y medidas y al patrón monetario de los 
Estados Unidos se hizo io como base lo siguiente: 1 Quintal = 220.46 libras; 1 peso=en 1929, $0,1217; 
en 1932, $0.1217; y en 1936-38, $0.2060. 


Cuanro 6.—Concentrados etanigndo Exportación de Chile a los principales mercados, 
en afios determinados, de 1929 a 1938 





Exportados a— 1929 | 1932 | 1936 | 1937 | 1938 









Cantidad en toneladas de 2,000 Ibs. (peso bruto) 


espsecescosrisendsasos | 10,537 | 


qo po ds 
e ex; 
clones totales à 








1 No más de $500. 

2 Véase la nota 2 al pie del cuadro 4. 

Fuente: Datos recopilados Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de E oito Lo conversión al sistema de pesas y medidas y al patrón monetario del los 


Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 quintal-=220,46 libras. 1 peso=en 1929, $0.1217; 
en 1932, $0.1217; y en 1936-38, $0.2060. 
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Cuapro 7. —Precipitados y cemento cúpricos: Exportación de Chile a los principales 
mercados, en aiios determinados, de 1929 a 1938 





Exportados a— 1929 1932 1936 1937 1938 
é Cantidad en toneladas de 2,000 Ibs. (peso bruto) 
“Dutal da tudos los fala. ossec ss pos 120 | 







Tanto por ciento a los Estados Unidos...... 


Valor en miles de pesos 
Total de todos los países................iiiiiiinn So 4 | d8 103 | 
Valor en miles de dólares 


g 








Total de todos los países..............c nino 
Estados Unidos 


Tanto por ciento a los Estados Unidos... 13 
Valor por tonelada de las exportaciones totales?.| $182.07 


+ No más de $500. 
2 Véase la nota 2 al pie del cuadro 4. 


Fuente : Datos reco) Ndopiados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de Chile. La Soovento al sistema de pesas y medidas y al monetario de los 
Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 quintal= 220.46 libras; 1 peso=en 1929, $0.1217; 
en 1932, $0.1217; y en 1936-38, $0.2060. 


Cuanro 8.—Mena de es concentrados, y cobre viejo: Exportación de Cuba 
a los principales mercados, en aãos Sermão de 1929 a 1938 


Mena y concentrados 
Cantidad en toneladas de 2,000 Ibs. 


Valor en miles de dólares? 


Exportados a— 














Tanto por cleo al Estados Unidos 
Valor por tonelada de las exportaciones 


Fuente: Datos recopilados Ca eonveraão d sistema do pets y medidas dels Estados Unidos se hizo 
La eeaddts é los 
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Cuapro 92.— Mena de cobre, concentrados y metal sin refinar: Exportación de Mézico 
a los principales mercados, en anos determinados, de 1929 a 1988 


eme [um [um [0m [08 [ 


Cantidad en toneladas de 2,000 Ibs.! 





Total de todos los países..............iii iii iiino 161,596 | 45819] 40,120] 54,438 | 47,166 


Estados Unidos 
Bélgica. 
Francia 
Otros países 


Tanto por ciento a los Estados Unidos 








Valor en miles de pesos 


Total de todos los países......................n.nn.. ses | 21,308 | 25, M2 co,2m | 38, 852 


Valor en miles de dólares 


Total de todos los países.............. Es areas 42,60 | 8,088 | 7,201 n4,su | 8,594 





Tanto por ciento a los Estados Unidos ....... 


wo) 085| 08 E 7 
Valor por tonelada de las exportaciones totales !. $265. 27 | $132.12 | $170.50 | $206.59 | 182.21 





+ No se estipula bruto ni neto. 

* Menos de media tonelada. 

3 No más de 8500. 

+ No se muestra por separado. 

+ Véase la nota 2 al pie del cuadro 4. 

Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de Jos Estados Paiao tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de México. La conversión al sistema de pesas y medidas E patrón monetario de los 
Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 tonelada métrica= 2204.6 libras; 1 peso=en 1929, 
$0.4818; en 1933, $0.2810; en 1936, $0.2776; en 1987, $0.2775; y em 1938, $0.2212, 


Cuapnro 10.— Mena de cobre y concentrados: Exportación del Perú a los principales 
mercados, en afios determinados, de 1929 a 1988 


Exportados a— mo | nose | amo | am | aos 














Mena 
Cantidad en toneladas de 2,000 Tbs. ! 





Total de todos los países. ............ 1% 
Estados Unidos... 565 

J SRS E E se 158 
Otros 3 
“Tanto por ciento a los Estados Unidos.......... 77.9 
Valor por tonelada de las exportaciones totales +. $48.73 





Original from 
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Cuavro 10.—Mena de cobre y concentrados: Erportación del Perú a los principales 
mercados, en anos determinados, de 1929 a 1938—Continuación 


Exportados a— 1929 | 1932 | 1236 | 1937 | 1938 


Concentrados 
Cantidad en toneladas de 2,000 lbs. * 





Total de todos los países 8.........cllll ln 1,034 





2,708 | 1,569 | 1,508 1,015 


Valor en miles de soles 








Total de todos los países nm | am | es | em | 410 
Valor en miles de dólares 
Total de todos los países...........escescesercocerees o 82 vi 107 mn 


Valor por tonelada de las exportaciones totalest. | $66. 48 $30.17 | $100.28 $70.69 $00. 68 





1 di cantidades se expresan en términos de su contenido metálico, excepto en 1929 en que se expresan 
to. 
o más de $500, 
, Tociuyo pedidos “a la orden.” 
4 Vénse la nota 2 al pie del cuadro 4. 
5 Todas las exportaciones se destinaron a los Estados Unidos, con excepción de 20 toneladas, por valor de 
2,000 dólares, exportadas a Bélgica en 1432, 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficinles del Perú. La conversión al sistema de pesas y medidas y al patrón monetario de los 
Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 kilo=2,2046 libras; 1 sol =en 1929, 40.4000; en oa 
$0.2130; en 1936, $0.2490; em 1937, 802520; y en 1438, 80,222, Los valores para 1929 se expresaron en li 
peruanas; Libra peruana tiene 10 soles. 


Cuapro 11.—Cobre (en barras, sin refinar, etc.), sin purificar y cobre de cementa- 


RR RASPAR del Perú a los principales países, en aiios determinados, de 1929 
a 











Exportados a— 1929 | 1932 1936 | 1937 | 1938 

Metal (sin refinar, en barras, ete.) 

Cantidad en toneladas de 2,000 Ibs. ! 
Total de todos los países 2.............ccusssseseneeso 61,186 | 24,86 | 26,120 | ao, 2m | 40,656 
CO vabrenmilsdends 
Total de todos los países.................n nono nno 08,74 138 | 00 | ane | 57, 890 

Valor en miles de dólares 
Total de todos los países. .................... seen nemmm 


Valorpor tonelada de las exportaciones totales * $117.04 | $297.08 | $326.36.| $310.M 





Mata de cobre 
Cantidad en toneladas de 2,000 Ibs. 


Tanto por ciento a los Estados Unidos... 


Véanse las notas al final del cuadro. 
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Cuapro 11.—Cobre (en barras, sin refinar, etc.), sin purificar y cobre de cementa- 
ción: Exportación del Perú a los principales países, en afios determinados, de 1929 
a 1938-—Continuación 














Exportados a— 1920 | 1932 | 10 | 1937 | 
Valor en miles de soles 
Total de todos los países...............usunenemenemem “| 125 a| 156 | 375 
Valor en miles de dólares 
16 2” 
10 18 
6 9 
Tanto por ciento a los Estados Unidos......... 64.2 68.1 
Valor por tonelada de las exportaciones totales?.| $146.20 | $104.62 : 
--— tm 
Cobre de cementación 
Cantidad en toneladas de 2,000 Ibs. 
Total de todos los países +..............neneeeeeenoo ne | 2 | 1,462 0) 
Valor en míles de soles 
Total de todos los países... scams ssa mio sciiocitodcda | 2 20 72 (9 
Valor en miles de dólares 






Valor por tonelada de las exportaciones totales?.| $102.60 


to. 
3 Toda la esportado sp Cestána: los Tratadon Unidos, 
s das a ota 2] Dl de 
* Toda la cant! 8 los Estados Unidos, con excepción de 5 toneladas, por valor de 728 dólares, 
que se envisron al nido en 
o se tienen 


das y al monetario de los 
Unidos se hizo tomando como base lo sl 6 libras; Pol-cen 99,80 400:em Ts 
$0.2130; en am TODA, 90, ADO + UT, SIDO Sopoio. Los valores en 1929 se dieron en libras peruanas, 
esds una de las cuales 
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CUEROS Y PIELES 


Las principales clases de cueros y pieles son de res, de becerro, y de 
otros animales pequerios, badanas, y cabritillas. La mayor parte de 
los cueros de res se curten en forma de pieles gruesas que se aprovechan 
en obras de zapaterfa, tales como suelas, plantillas, viras y palas. 
Asimismo, se aprovechan en la fabricación de correajes y en obras de 
tapicería. Otras de las pieles que se obtienen de los cueros de res se 
utilizan en los talleres de talabartería en la confección de sillas de 
montar, guarniciones y arneses. También se aprovechan para 
fabricar guantes de trabajo, correas de cuero hidráulico y para bombas; 
empaquetaduras para cardadoras, peinadoras de lana y otras fibras, 
desmotadoras, etc. que se usan en las maquinarias de textiles. Las 
pieles de becerro y de otros animales pequeãos se aprovechan princi- 
palmente para la confección de palas y caúias de calzado; las badanas 
se utilizan en obras de zapatería, principalmente para forrar calzado 
para corfeccionar guantes, maletas y estuches de viaje, artículos de 
fantasia, prendas de vestir, gamuzas, y rodillos para maquinaria 
textil. Las cabritillas se usan principalmente en las palas y forros de 
zapatos, así como para confeccionar carteras, artículos de fantasía, 
guantes y prendas de vestir. . 


Posición de la América Latina en la producción y la exportación. 


La cría de ganado en la América Latina se remonta a los primeros 
días de la conquista espaíola y portuguesa. Los primeros animales 
vinieron de Espaia, y la exportación de cueros y pieles durante el 
período colonial llegó a ser un renglón principal del comercio y con- 
tinuó siéndolo hasta el primer tercio del siglo XIX. En las postri- 
merías del siglo, la región del Río de la Plata se convirtió en una de las 
principales productoras de carnes del mundo y vino a ser un impor- 
tante centro del comercio internacional de cueros y de pieles. 

Algunos países latinoamericanos ocupan hoy día up lugar promi- 
nente en el mundo como productores y exportadores de cueros de res, 
así como abastecedores de badanas. También ocupan igual lugar en 
el menos importante comercio de cueros de todas clases, pero son, 
productores en pequeiia escala de cueros de becerro, que son en su 
mayoría un producto accesorio de la industria lechera. Estos países 
producen además grandes cantidades de cabritillas; pero su produc- 
ción no resulta especialmente importante si se la compara con la de 
varias otras naciones del mundo. Por regla general, los países latino- 
americanos ocupan un lugar más prominente como exportadores que 
como productores de cueros y pieles. En los cuadros 1 y 2 se muestra 
la ucción de cueros y pieles de res ! (principalmente de res) y de 
pieles de carnero y de cordero en los principales países latinoamericanos 
en aíios determinados en el decenio de 1929 a 1938. No se dispone de 
datos estadísticos sobre la producción en dichos países de cueros de 
jabalí o cerdo salvaje y de pieles de cabra y cabrito. : 


* En la clasificación de cueros y pieles vacunos están incluídos los de res, terneros y becerros. 
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Cuanro 1. —Producción de cueros de res, de ternero y de becerro en los principales 
países latinoamericanos, en aiios determinados, de 1929 a 1938 


[Cantidad en millares) 








+ Cifras aproximadas, excepto las de 1938. 
2 No se tienen datos. 


Fuente: Boletines sobre cueros, publicados por la Secretaria de Comercio de los Estados Unidos, y estadis- 
ticas inéditas. . 


Cuanro 2.—Producción de pieles de carnero y cordero en los principales países 
latinoamericanos, en aios determinados, de 1929 a 1938 


[Cantidad en millares] 








1 No se tienen datos. 
Fuente: Boletines sobre cucros, publicados por la Secretaría de Comercio de los Estados Unidos, y estadís- 
ticas inéditas. 


Cueros” de res—lLos principales países productores y exportadores 
de cueros de res en la América Latina son tres, a saber: la República 
Argentina, el Brasil y el Uruguay. Otros productores importantes 
en el mundo son los Estados Unidos, el Canadá, la India Inglesa, 
Australia y Nueva Zelandia. La República Argentina, cuya pro- 
ducción total es casi el doble de la del Brasil, es sin duda el mayor 
productor latinoamericano. (Vénse el cuadro 1.) En el decenio de 
1929 a 1938 su promedio de producción anual fué de más de 7 millones 
de cueros y pieles de res,? en su mayor parte de los primeros; esto la 
colocó a la cabeza de todos los países exportadores. 

En la República Argentina los cueros de res proceden de cuatro 
fuentes especiales, a saber: de los frigoríficos, de los saladeros, de 
los mataderos municipales, y de los carniceros rurales. Los de 
frigorífico son muy semejantes a los que producen en los Estados 
“Unidos los grandes establecimientos de refrigeración de carnes; 
los de saladero y matadero corresponden más o menos a los de los 
establecimientos pequeiios; y los de los carniceros rurales a los de la 
misma clase en los Estados Unidos. En términos generales, los 
cueros argentinos de saladero y matadero son inferiores en calidad a 
los ne frigorífico, pero superiores a los procedentes de los carniceros 
rurales. 

Las tenerías argentinas consumen únicamente el 15 por ciento, 
más o menos, de la produción nacional de cueros de res, en tanto que 
del resto se destinan grandes cantidades a la exportación. En el 
cuadro 3 se muestran las exportaciones de cueros y pieles de res 
argentinos (especialmente de cueros) a los principales mercados en 


* Estas cifras y la mayorfa de los datos estadísticos sobre cueros y pieles que se citan en este estudio fueron 
tomados de los boletines sobre cueros, publicados por 1a Secretarta de Comercio de los Estados Unidos. 
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anios determinados del decenio de 1929 a 1938. En aúos recientes 
los Estados Unidos han ocupado el segundo lugar después de Ale- 
mania como importadores de cueros argentinos, con excepción de 
1929 y 1936 en que les correspondió cl primer puesto en ese comercio. 
Otros compradores importantes fueron el Reino Unido, Italia, Bélgica, 
los países escandinavos, Holanda, y Francia. 

La República Argentina por muchos afios ha suministrado cons- 
tantemente a los Estados Unidos cerca del 50 por ciento del total de 
sus importaciones de cueros de res. De esta cantidad, de un 60 a un 65 
por ciento ha sido de cueros del tipo de frigorífico, que son gruesos y de 
magnífica calidad. Los curtidores norteamericanos los usan para 
hacer suelas y correas. La producción en los Estados Unidos de 
cueros de calidad semejante a la de los de frigorífico no es suficiente 
para satisfacer la demanda, pero el país tiene un excedente de cueros 
más livianos que exporta en grandes cantidades. 


Cuanro 3.—Cueros vacunos y pieles de becerro, secos y salados, exportados por la 
Argentina a los principales mercados, en afios determinados, de 1929 a 1938 


[Cantidad en millares] 


Exportados a— 1938 


1,751 





Fuente: Trade Survey Bureau, Tanner's Council of America (Oficina de Investigaciones Comerciales, 
Junta de Curtidores de América), 1939. 


El Brasil ocupa el segundo lugar en la América Latina como pro- 
ductor de cueros de res. En los 9 afios transcurridos de 1928 a 1936? 
el promedio de la producción anual de cueros y pieles de res (especial- 
mente de los primeros) en ese país fué de unos 3,600,000 cueros y 
el promedio de las exportaciones de 2,500,000. Por lo general los 
Estados Unidos han ocupado el segundo lugar después de Alemania 
como importadores de cueros brasileios, con excepción del afio de 
19384 En 1936 el Brasil exportó 2,600,000 cueros y pieles de res, 
de los cuales Alemania compró 1,100,000 y los Estados Úlidos 487,000. 
En 1938 las exportaciones brasileiias de estos dos artículos ascendieron 
también a unos 2,600,000, de los cuales 986,000 se destinaron a Ale- 
mania, 215,000 a Checoeslovaquia, 205,000 a Holanda, 184,000 a los 
Estados Unidos, y 180,000 a Bélgica. Otros mercados importantes 
europeos fueron el Reino Unido, Italia, y Francia. (Véase el cuadro 4.) 

El Uruguay ocupa el tercer lugar en la América Latina como pro- 
ductor de cueros de res. En el decenio de 1929 a 1938 produjo un 
promedio anual de 1,800,000 cueros y pieles de res (principalmente 
cueros) de los cuales exportó por término medio 1,500,000. Alemania 

2 Último afio de que se tienen datos. Las estadísticas brasilefias no clasifican en grupos separados los cue- 
ros de res y los de animales pequefios. 


becerro y 
+ Por lo general, el Brasil ha DonDado 0 Veras lagar como exportador de cueros de res a los Estados Unidos, 
pero es de menor importancia como abastecedor de este país de cueros de becerro y de animales poquefios. 
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ha sido el mercado principal para estos cueros y pieles,* en tanto que 
los países escandinavos, el Reino Unido, Polonia, Holanda, Bélgica, 
Italia, Checoeslova. o ia y los Estados Unidos han sido también 
importantes com ores. En 1936 el Uruguay exportó 1 millón de 
cueros de esta clase, de los cuales 285,000 fueron comprados 
Alemania, 193,000 por el Reino Unido, 86,000 por los Estados Unidos, 
79,000 por Suecia y 70,000 por Bélgica. El Japón, que anteriormente 
había sido un mercado de poca importancia, ocupó en 1936 el cuarto 
lugar como comprador de cueros y pieles de res uruguayos, adquiriendo 
95,000 de ellos. En 1938 el total de las exportaciones uruguayas fué 
de 1 ,300,000 cueros, de los cuales 530,000 se enviaron a Alemania, 
144, 000 a Suecia, 76,000 al Reino Unido, y 74,000 & Polonia. Ese aão 
los Estados Unidos ocuparon el undécimo lugar en las exportaciones 
uruguayas de cueros, comprando sólo 27,000. 


Cuanro 4.— Exportación de cueros de res del Brasil a los principales mercados, en 
afios determinados, de 1929 a 1938 







Exportados a— 1929 | 1932 | 1936 | 1937 | 1938 


Cantidad en millares 









Valor en miles de milreis 








Total a todos los países. .................nnunn nuno ns er | 48,431 1420 | om | 160, 338 
Valor en miles de dólares 


Tanto por ciento a los Estados Unidos......... 
Valor por unidad de las exportaciones totales ?.. 


1 No se tienen datos. 
ds Incluye exportaciones a la Unión Soviética de Eca cueros en 1929, por valor de 2,033,000 dólares; las 
ones em los demás afios fueron insignifica: 
“Pi valor por unidad que aparece en éste y en otros cuadros debe interpretarse con a enidado, seperieiasado 
Sumo se CanDarS el ie por unidad de las exportaciones de un país con las de otro, Con 
aanais ua Na exportaciones de las distintas naciones TatiDORMoicanda ni aun tratândose de un mismo artículo, 
son de distinto tipo o calidad. Además, en los varios Deenaa] usan diferentes métodos de avalão y en algunos 
de ellos estos métodos han cambiado en el decenio de 1929 a 1038. 


Fuente: Datos Roo Indos pao Ja oneindes Arancelaria de sos Estados Unidos, ue los tomó de las esta- 
dísticas comerci conversión al sistema de pesas y medidas y al patrón monetario 

de los Estados Unidos se hizo a ae o base lo siguiente: 1 kilo, 04 de cuero iodo 1 kilo=0,088184 
ge cuero seco; 1 milreis=en 1929, $0.1181; en 1932, $0.0712; en 1936, $0.06537; en 1937, $0.00826; y en 1038, $0.0580. 


* En com ción, el Uruguay ha sido un mercado de menor importancia para la compra por parte de los 
Eados Eidos d' enero de ts, y cal Insiribcanto te para la compra de píeles de becarro 7 antreaios 
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Cuanro 5.—Cueros de res exportados por el Uruguay a los principales mercados, 
en afios determinados, de 1929 a 1938 










1929 mo | amo | am | am 


Cantidad en millares 
Total à todos los palmas. ...acasosassceceessecocenoasu 1,428 1,151 | 006 1,505 1,262 


Valor en miles de pesos 
“Total a todos los países..............n.nen en en nuno 8,533 | sais | 6.2 | sema | 7,650 


Valor en miles de dólares 





Tanto por clento a los Estados Unidos 


Valor por unidad de las export eciones totales ?. $.59 





sz | 88.28 | 88.61 | 33.45 


11929; La Unión ria cueros, Br valor de 1,71: dólares. 1932: La Unión Soviética, 
cueros, por valor de 368,000 dólares. 1936: El Japón, cueros, por valor de 334,000 dólares; la 
Argentina, 29,000 cueros, por valor de 84,000 dólares. 1937; El Japón, 87,000 cueros, por valor de 158,000 
dólares; la Argentina, 26,000 cueros, por valor de 97,000 dólares. 
? Vénse la nota 3 al pie del cuadro 4. 


Fuente: Datos reco; porla Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de las estadísticas 
oficiales uruguayas. conversión al sistema de pesas y medidas y al patrón monetario de los Estados 
Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 cuero seco=8.5kilos; 1 cuero salado=12 kilos; 1 cuero 
pesado contado 23 kilos; 1 peso=en 1929, $0.9863; en 1932, $0.4706; en 1936, $0.5237; em 1937, $0.5595; y en 


Pieles de carnero y de cordero —La República Argentina, el Uruguay, 
Chile y el Brasil son los principales productores y exportadores 4 
estas pieles. Otros productores de importancia son los Estados 
Unidos, Austrelia, Nueva Zelandia, y la Unión Sudafricana. Elprimer 
lugar lo ocupa Australia. La producción de estas pieles en los Estados 
Unidos es insuficiente para satisfacer la demanda nacional y por lo 
tanto este país tiene que importar grandes cantidades. 

De los países latinosmericanos, la República Argentina es sin duda 
el primer productor. En el decenio de 1929 a 1938 el promedio de 
sus exportaciones de estos artículos ascendió a más de 40 millones de 
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libras? (Véase el cuadro 6.) Las exportaciones en ese período se 
destinaron a numerosos países, pero dos de ellos, Francia y los Estados 
Unidos, compraron el 75 por ciento del total. Otros mercados de 
importarícia fueron el Reino Unido y Alemania. En 1938 las expor- 
taciones argentinas de estas pieles ascendieron a 40 millones de libras, 
de las cuales Francia compró 24 millones, los Estados Unidos 9 
millones, el Reino Unido 3 millones, y Alemania 500,000. 

El Uruguay sigue a la República Argentina como productor de 
pieles de carnero y de cordero. En el decenio de 1928 a 1937 ese país 
exportó un promedio anual de unos 13 millones de libras. De las 
exportaciones uruguayas en el decenio de 1929 a 1938 Francia com- 
pró cerca del 75 por ciento, los Estados Unidos un 15 por ciento, más 
o menos, y el resto fué vendido en otros mercados, de los cuales la 
Gran Bretafia y Alemania fueron los principales. En 1938 el Uru- 
guay exportó 12 millones de libras de estas pieles, correspondiéndole 
9,900,000 a Francia, 514,000 a los Estados Unidos, 465,000 a Alemania, 
y 348,000 al Reino Unido. El Uruguay es, relativamente, un abaste- 
cedor de menor importancia para los Estados Unidos de pieles de 
carnero y de cordero. 

Chile ha ocupado por lo general el tercer lugar entre los países latino- 
americanos como exportador de pieles de carnero y de cordero. En el 
decenio de 1929 a 1938 el promedio anual de sus exportaciones fué de 
unos 8 millones de libras, de las cuales el Reino Unido compró la mitad, 
los Estados Unidos cerca de una tercera parte y Alemania y Francia 
casi todo el resto. En 1938 Chile exportó 6,500,000 libras de estas 

teles. De esta cantidad Alemania compró 2,200,000 y el Reino 

nido 2,500,000. Las exportaciones en ese afio a los Estados Unidos 
fueron insignificantes. La única clase de pieles que Chile exporta en 
cantidades importantes a los Estados Unidos son zaleas secas y saladas. 
Desde el punto de vista cuantitativo ese país ha ocupado del primero 
al tercer lugar como abastecedor de los Estados Unidos de esta clase 
de pieles, que en aíios recientes han representado, en cantidad, del 4 
al 14 por ciento del total de las importaciones estadounidenses de 
pieles ovejunas secas y saladas. 

El Brasil ha ocupado generalmente el cuarto lugar en la América 
Latina como productor de pieles de carnero y de cordero. En el de- 
cenio de 1928 a 1937” sus exportaciones de estos artículos ascendieron 
a un promedio de unos 3 millones de libras anusles. Se ha calculado 
que en este período los Estados Unidos adquirieron un 85 por ciento 
más o menos de las exportaciones brasilefias. Los demás países com- 

radores fueron el Uruguay (en su mayor parte para reexportarlos), 
Eisnoia y Alemania. En 1937 ei Brasil exportó 2,300,000 libras de 
pieles lanares, de las cuales los Estados Unidos compraron 1,900,000, 
Alemania 172,000, y Francia 123,000. 

£ Las exportaciones latinoamericanas de pieles de carnero y de cordero se anotan en kllogramos. Debido 
alagran variación en el de estas pieles no se ha creído práctico convertir a unidades las cifras estadísticas 


resadas en esa medida de . 
PPNo se tienen datos correspondientes a 1938. 
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Cuapnro 6. —Pieles de carnero y de cordero exportadas la Argentina, el Uruguay, 
Chile, y el Brasil, en afios pbetia taças tg 14 1929 : 1938 Ee 




















. Exportadas por— 1929 | 1932 | 1936 1937 | 1938 
Cantidad en miles de libras 

Argentina. . 44,420 44,646 40,073 37,319 , 157 
17,192 16,037 12,081 9,35 Emo 
8,000 7,304 6,102 11,500 6,508 

4,309 2,927 2,137 2,276 (1) 

Valor en miles de cada unidad monetaria 

Argentina (pesos papel) 2..............n nn 17,495 7,978 16, 784 17,456 11,935 
Uruguay ( Danos - 3, 1,766 2, 964 am 2,652 
Chile ( oro) ” 16, 098 286 6,843 15,415 6,458 

O PES EE E 15,652 9,805 9,935 12, 636 (1 

Valor en miles de dólares 

7,38 2,051 4,808 5,387 3,548 
2,981 831 1, 1,523 1,511 
1,959 278 1,410 3,176 1,330 

1,848 702 649 803 [U) 

Valor por libra * 

$0.165 S0. 046 30. 122 $0. 144 $0.088 
«N73 «052 128 «163 «125 
245 . «81 «270 «204 

«429 . 240 304 er (9) 





1 No se tienen datos. 

* Para los sãos de 1929 y 1932 e! valor en dólares se ha obtenido haciendo la conversión de la cantidad en 
peso oro. Un pesooroes igual 4 2.272727 pesos papel. Las tasas de conversión del peso oro son las siguientes; 
1929, $0.9513; y 1932, $0.5544. 

* Véase la nota 3 al pie del cuadro 4. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de las estadísticas 
comerciales oficiales de los ivos países. La conversión al sistema de y medidas y al patrón 
monetario de los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 = 2.246 libras; 

+ 


1929 | 1932 1936 1937 | 1938 











$0.4186 | $0.2571 | $0.2018 | $0.3086 so. 
« 9863 «4706 «5237 «5595 
«1217 «1217 « 2060 « 2060 
«1181 «0712 « 06537 « 06826 


EssS 





Pieles de cabra y cabrito —El Brasil, la República Argentina, y 
el Perú son los principales productores de estas pieles en la América 
Latina. Otros países cuya producción es importante son la India 
Inglesa, la China, Nigeria, La Unión Sudafricana, y Argelia. Como 
los Estados Unidos producen poco y son grandes consumidores, 
tienen que importar enormes cantidades de estas pieles. 

No se dispone de las cifras estadísticas exactas sobre la producción 
de estas pieles en los países latinoamericanos; pero teniendo en cuenta 
que la mayoría de ellas se destinan a la exportación, puede asumirse 
que este comercio representa un total bastante aproximado de dicha 
producción. (Véase el cuadro 7.) En el decenio de 1928 a 1937, 
el Brasil exportó un promedio anual de más de 5 millones de libras 
de estas pieles. Los Estados Unidos compraron casi el 95 por ciento de 


* Las estadísticas de exportación de píeles de cabra y cabrito de la América Latina se expresan en kilos 
gramos, que han sido reducidos a libras. No se tienen las estadísticas del Brasil correspondientes & 1938, 
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esta cantidad. En el decenio de 1929 a 1938 la República tina 
exportó un promedio de más de 5 millones de libras anuales de estas 
mismas pieles, cantidad de la cual los Estados Unidos compraron el 80 
por ciento más o menos, no obstante que la mayor parte de las pieles 
de cabrito las compró Francia. Las exportaciones del Perú en el 
mismo período ascendieron a un promedio anual de 1,300,000 libras. 
De esta cantidad los Estados Unidos compraron más del 90 por ciento 
en 1938. 


Cuapro 7.— Total de pieles de cabra y cabrito exportadas del Brasil, la Argentina y 
el Perú, en aiios determinados, de 1929 a 1938 


neo | ama | amo | nor | ss 










Cantidad en miles de libras 





5,200 4,945 5,479 5,207 [0] 
6,705 3,151 0, 290 5,701 4,40 
1,191 907 1,550 1,802 1,305 

















Valor en miles de cada patrón monetario 


reis) ........ . k 21,002 
é 003 


Valor en miles de dólares 














2,952 1,495 2,23 2,600 (1 
1, 890 248 1,363 1,731 ou 
si nz 2 zo 162 
Valor por libra * 
$0. 508 $0.302 $0.415 $0. 501 a 
«ns «OTA .216 «a 187 
«454 «124 «130 1 «IM 














1 No se tienen datos. 

2 Para los afios de 1929 y 1932 el valor en dólares se ha obtenido haciendo la conversión de la cantidad en 
pesos oro. Un peso oro equivale a 2.272727 pesos papel. Los tipos de conversión para el peso oro fueron los 
siguientes: 1929, $0.9513; 1932, $0.5844. 

2 Vénse Ia nota 3 al pie del cuadro 4. 

Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estades Unidos, tomados de las 
estadísticas comerciales oficiales de los respectivos países. La conversión al sistema de pesas y medidas y 
al patrón monetario de los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente (1 kilo=2.2046 libras): 


neuer ut sacos Mpstimeráge socusncêson so. a so. ae so. e” 
rgentina (pesos papel) . e ; é é 
Pera (MOMO). a csarsccatsasa ounocpunprersasts=a «4000 + 2130 « 2490 











Pieles de jabali y de cerdo.—Estos cueros, llamados por lo general 
en el comercio pécaris y carpinchos, se usan en su mayor parte en los 
Estados Unidos para hacer guantes. En este país no se producen 
pieles de jabalí ni de cerdo y por lo tanto las tenerías nacionales 
dependen de las importaciones para sus necesidades. Gran parte de 
estos cueros los compran los Estados Unidos en la América Latina, 
y aun cuando no se dispone de datos estadísticos, se cree que la mayor 
parte de la producción mundial procede de esas naciones, especial- 
am del Brasil, la República prt el Perú, el Uruguay, y 
México. 
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Únicamente del Brosil y de Ia República Argentina se tienen datos 
estadísticos sobre la exportación de estos cueros.  (Véase el cuadro 8.) 
Las exportaciones brasilefias en 1936 ascendieron a 561,000 libras y en 
1937º a 812,000 libras. En este último aiio los Estados Unidos 
compraron más del 90 por ciento de la cantidad exportada. 

Las exportaciones argentinas de estos cueros fueron de 123,000 
libras en 1936, de 237,000 en 1937 y de 92,000 en 1938 (vease el cuadro 
8). En este último aão el Reino Unido compró 87,000 libras y los 
Estados Unidos 5,000. 


Cuanro 8. —Pieles de jabalt y de cerdo exportadas por el Brasil y la Argentina 
' = afios determinados, de 1929 a 1938 ' aa 


Exportadas por— 1920 | 1932 | 1036 1937 | 1938 


Cantidad en miles de libras 
19 361 561 812 o 
o O 13 mr 7] 











Valor en miles de cada unidad monetaria 
































6 1,632 no 195 ct 
o | o n 10 % % , 9 
Valor en miles de dólares 
8 uno 308 550 O] 
o « 3 8 3 
Valor por libra + 
$0. 411 $0.321 $0. 549 $0. 689 [0] 
[9] 0). 024 | * .083 028 
1 No se tienen datos. 
E No están sep: 


arados. 

pe Parado ais de Roma q aaa aa ado Odo nd Ga o Dc iacião Má gor Victim (io da out e 
Un co eno vaio a 2.272727 pesos papel. Los tipos de conversión del peso oro fueron los 

Piíguio Dios: 19d SOM pon ipleca ap 

+ Vénse la nota 3 al pie del cuadro 4. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los adia UI DE ia tomados de las estadísticas 
comerciales oficinles de cada uno de los países. La conversión al siste pesas y medidas y al patrón 
monetario de los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente (1 a CREED ibras)o 









Brasil (milreis).................. cb ssassdetagãs 


Obstáculos al comercio, competencia, y precios. 


Por muchos aíios, antes de promulgarse la Ley Arancelaria de 1930, 
todos los cueros nr pa entraban a los Estados Unidos libres de 
derechos. Según iciones de esta ley los cueros y las pieles 
de res (exceptuando e e carabaos de la India que se importar para 
fabricar artículos de cuero crudo) quedaron gravados con un derecho 
de 10 por ciento ad valórem.'º Todos los demás cueros y pieles con- 
tinuaron entrando libres de derechos.” Los Estados Unidos fueron 
regugios Eiras. No = No do dispane de los dios estadio sbre as exportaconcsb Sm det 


“ Ley Arancelaria de 1 1090; 090; Bárralos 1001 1691 Ciros. 


414535—43-——s 
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el único país importante, consumidor de cueros y pieles, que con 
anterioridad al 1º de septiembre de 1939 había gravado estos artículos 
con derechos u otras restricciones especiales. Sin embargo, desde que 
se declaró la guerra europea varios países han procedido a reglamentar 
e el comercio de importación como el de exportación de cueros y 
ieles. 

p Ya que en los Estados Unidos la producción corriente de cueros y 
pieles crudos no es suficiente para satisfacer la demanda interna, tienen 
necesidad de importar grandes cantidades de estos artículos. Este 
país compra en el exterior del 10 al 15 por ciento de los cueros de res 
que consume anualmente, del 20 al 25 por ciento de las pieles de 
becerro y animales pequeios, un 50 por ciento de las pieles lanares, 
un 95 por ciento de las de cabra y cabrito y el total de los cueros de 
jabalí y de cerdo. El país compra grandes cantidades de toda clase de 
cueros y pieles producidos en las naciones de la América Latina. 

Por ejemplo, en 1938 esas naciones suministraron el 56 por ciento 
de las importaciones estadounidenses de cueros de res, el 31 por 
ciento de las de pieles de carnero y de cordero, el 27 por ciento de las 
de cabra y cabrito, y casi la totalidad de los cueros de jabalí y de cerdo. 
No obstante, este país no compra casi ningún cuero de becerro en 
la América Latina y únicamente una cantidad muy insignificante de 
pieles de animales pequenos. Además de la América Latina, el 
Dominio del Canadá suministra a los Estados Unidos la mayoría de sus 
importaciones de cueros vacunos; Nueva Zelandia, la Unión Sud- 
africana y Australia las' pieles de carnero y de cordero; y la India 
Inglesa, la China, Nigeria, la Unión Sudafricana, y Argelia las de cabra 
y cabrito. Las importaciones estadounidenses de pieles de becerro 
vw de animales pequeios proceden principalmente de Francia, Nueva 
Zelandia, Australia, el Canadá, y Suecia. 

En los Estados Unidos los precios de jos cueros y las pieles han 
seguido invariablemente el rumbo del movimiento econômico del país 
y como resultado de ello el de la tendencia en general de los demás 
precios. Los índices de precios cotizados en ventas al por mayor de 
pieles y cueros muestran que éstos fueron altos en 1929 y bajos en 
1932. Después de este último aífio volvieron a subir, llegando a su 
ol más alto en 1937, en que excedieron al nivel cotizado en 1929. 

stos precios bajaron mucho de nuevo en 1938 y volvieron a subir algo 
en 1939. A raíz dela declaración de guerra en Europa, en septiembre 
de 1939, los ese de estos productos subieron rápidamente en los 
Estados Unidos, alcanzando en octubre de ese afio el nivel a que se 
habfan cotizado diez afios antes. Desde esta última fecha han bajado, 
a pesar de que en mayo de 1940 slcanzaron un nivel bastante más alto 
que en agosto de 1939. (Vénse el cuadro 9.) a 

El promedio del precio anual en Chic de los cueros gruesos de 
novillo, de frigorífico, ha seguido el rumbo de los precios de los cueros y 
pieles de res en general. Este precio medio bajó de 17 centavos por 
libra en 1929 a 6.1 centavos en 1932,y principió a subir después de este 
afio hasta alcanzar en 1937 el nivel de 1929. En 1938 bajó de nuevo 
a 11.6 centavos por libra, y en 1939 fué de 12.2 centavos. El precio 
de los cueros de res argentinos, tipo frigorífico, en Nueva York siguió 
el mismo rumbo, a pesar de que las fluctuaciones fueron mayores en 
comparación con las de los cueros nacionales. 
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Cuapro 9.— Índice de precios al por mayor de los cueros y pieles en los Estados 
Unidos de 1929 a 1940 


(1926 ="100) 


Índice d Índ 
Afio pane da | Mes ao 
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EUSESBANSES 
r2vara=--=o 


pRESS BBRaa 





Fuente: Oficina de Estadísticas del Trabajo. 


A raíz del rompimiento de hostilidades en Europa el precio de los 
cueros de frigorífico, gruesos, de res, subió en el mercado de Chicago 
de 11.3 centayos la libra a o e se cotizaban en agosto de 1939 a 16.1 
centavos en octubre. De ahí en adelante el precio comenzó a baj o 
hasta llegar a 12.5 centavos en marzo de 1940. El precio de 
cueros argentinos tipo frigorífico aumentó también en el mercado ja 
Nueva York después de la declaración de guerra, aun cuando no tan 
bruscamente, y después de bajar un poco en noviembre de 1939, 
comenzó a subir de nuevo hasta llegar a 14.7 centavos por libra en el 
mes de marzo de 1940. En esa fecha el precio de los cueros argentinos 
tipo frigorífico era casi un 18 por ciento más alto que el de los cueros de 
la misma clase norteamericanos. En efecto, excedieron a los de los 
Estados Unidos en todo el primer trimestre de 1940, que es una rela- 
ción que no había existido desde los anos de 1929 a 1932 y en el de 
1934. (Véase el cuadro 10.) 


Cvuanro 10.—Promedio del precio anual de los cueros de res, de 1929 a 1939, y del 
precio mensual de agosto de 1939 a marzo de 1940 







Cueros de |Relación de 


Cueros | grigorífico de 


gruesos de res, 
de frigorifi 
en Chicago! |. Ni 








Ahio 


Ee 
k 
8 





o 
1929... 18.5 108.8 
1 14.6 105.8 
s 10.7 117.6 
1932 83 103.3 
1933 2.0 92.8 
1934 10.4 104.0 
1935. 11.4 87.7 
1936... 13.0 9.2 
1937 16.2 95.3 
1938. 11.6 100.0 
1939. - ; 9.5 
92.9 
81.3 
87.6 
91.7 
97.9 
102.9 
13.2 
n7.6 


+ Tanner's Council of America (Junta de Curtidores de América), para ol período de 193 a 1980; Hide, 
Leather and 8 para q) promedio mensual de precios en 1940, 

nuas Pv OO, En Pos precos de oueros de res de frigorífico se incluye costo y flete, pero no derechos, 
en Nueva Yorl 
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El precio de las pieles lanares de frigorífico en el mercado de Chicago 
ha seguido también un rumbo semejante al de los cueros y pieles en 
general. Sin embargo, el precio de las pieles de carnero fué más bajo 
en 1934 que en 1932 y no llegó en 1937 al alto nivel que habfa alcanzado 
en 1929. De agosto a noviembre de 1939 el precio de estas pieles 
subió extraordinariamente, pero desde entonces comenzó a bajar. 
No obstante estas alzas y bajas, en junio de 1940 era más o menos un 
50 por ciento más alto que el del nivel a que llegó en agosto de 1939. 
(Véase el cuadro 11.) . ? 

En el mercado de Nueva York la variación en el precio de las pieles 
de cabra brasileiia ha sido menor que en la mayoría de los otros tipos 
oe ans de cueros y pieles. En 1929, 1930 y 1937 las cotizaciones 
legaron a su más alto nivel, y en 1932 a su menor nivel. A partir 
de 1937 el precio de estas pieles comenzó a bajar bruscamente. À raíz 
de la declaración de guerra en Europa dicho precio subió hasta llegar 
a su más alto nivel en enero de 1940, pero desde esa fecha comenzó de 
nuevo & bajar hasta llegar en junio del mismo afio al mismo nivel, más 
o menos, & que se cotizó en agosto de 1939. (Véase el cuadro 11.) 


Cuapro 11.—Promedio anual de precios al por mayor de las ieles de cabra y de 
carnero, de 1929 a 1939, y promedio mensual de agosto de 1989 a marzo de 1940 





AR Ei da 
e ra de! cal 
Afio o mes frigorífico de Brasilen en 
icago Nueva York Nueva York 
aa Por libra 
1$2.275 $0.741 Por piel Por libra 
1.380 « .BAS «414 
«661 .578 1.063 «470 
«47 . 1.480 «566 
1.289 514 1.500 . 553 
«566 .559 1.475 . 651 
«To «567 1.380 «AO 
1.107 -. 628 1.350 «530 
1.295 TI8 1.350 «01 
«630 468 1.350 o) 
«5 4 1.338 «450 
1.263 «7 





1 En parte interpolados. 
Fuente: Oficina de Estadísticas del Trabajo, Secretaría del Trabajo de los Estados Unidos. 


Efectos de la guerra europea. 


Si el estado de cosas creado por la actual guerra diese por resultado que 
los Estados Unidos no pudieran obtener en los países europeos y en el 
Imperio Britânico los cueros y pieles que importan regularmente para 
su consumo interno, procederían indudablemente a comprar grandes 
cantidades de ellos en los países de la América Latina. En el período 
de la primera guerra mundial de 1914 a 1918 los Estados Unidos 
aumentaron en general sus importaciones de cueros y pieles de la 
América Latina, razón por la cual es mu pe que esos países 
atiendan ahora a cualquier demanda de dio os artículos que en lo 
futuro reciban de esta nación. 

Alemania, Francia, Italia, y la mayoría de los países de la Europa 
Occidental han sido mercados importantes para los cueros y las pieles 
latinoamericanos. Sin embargo, mientras dure el bloqueo de los 
puertos europeos el consumo de esas naciones disminuirá notablemente, 
y si el conflicto se prolonga por un período indefinido, es indudable que 
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el Reino Unido aumentará sus compras de cueros y pieles en el exterior 
use no podrá obtener todos los que necesita en otros de sus dominios.* 

odo aumerto en las compras de estos artículos por parte del Reino 
Unido servirá para compensar a los exportadores latinoamericanos por 
las pérdidas que sufran con motivo del cierre de otros mercados 
europeos. 


3 Se dice que la Gran Bretaíia ha estado negociando la compra de grandes cantidades de cueros y pielesen 
la República Argentina, 
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El chicle crudo es la savia semideshidratada de un árbol (cuya 
clasificación científica es Achras zapota lineo) indígena de la América 
Central y de sus regiones circunvecinas. Una vez que se le refina. 
se le emplea como base para la fabricación de goma de mascar la' cua 
contiene además otras materias, tales como jelutong, varias guta- 
perchas, y algo de caucho. 


Producción en la América Latina. 


Casi todo el chicle que se consume en el mundo procede de:México 
Guatemala y Honduras Británica, aunque en Colombia, Venezuela, e 
. Brasil y las Guayanas se producen pequeías cantidades. Los abaste- 
cedores principales son los estados mexicanos de Campeche y Yucatán, 
cuyas exportaciones en 1938 subieron a 7,300,000 libras, o sea el 74 
por ciento del comercio mundial de chicle. México consumió, además, 
alrededor de un millón de libras de chicle en la fabricación de goma de 
mascar. Guatemala exportó en 1938 el 17 por ciento y Honduras 
Británica el 9 por ciento del abastecimiento mundial. Además de las 
exportaciones de chicle de producción nacional, Honduras Britânica, 
como-lugar de transbordo, reexporta grandes cantidades procedentes 
de México-y de Guatemala. Tanto la producción de chicle como el 
comercio en este artículo están en gran parte en manos de intereses 
estadounidenses que poseen también importantes propiedades en los 
terrenos productores de chicle en México y en Honduras Britânica. 
En Guatemala el valor de la recolección del chicle lo sufragan en parte 
intereses estadounidenses. Las exportaciones se componen casi 
totalmente de chicle crudo; a excepción de México, los países produc- 
tores refinan muy poco o ninguno del chicle que exportan. 


Exportaciones de la América Latina. 


A falta de estadísticas, la producción de chicle puede juzgarse por 
las exportaciones. Sin embargo, en estos cálculos no se incluye el 
chicle que se consume en México el cual, como ya se dijo, fué en 
1938 de cerca de un millón de libras. En el Cuadro 1 se muestran las 
exportaciones de los principales países productores de la América 
Latina. México exporta alrededor del 90 por ciento de su producción 
y Guatemala y Honduras Británica su producción total. 

El mercado principal para el chicle son los Estados Unidos, que 
adquieren casi el 90 por ciento de las exportaciones; la mayor parte 
del restante se destina al Canadá y al Reino Unido y procede de Hondu- 
ras Británica. Las empresas que fabrican goma de mascar en los 
Estados Unidos tienen subsidiarias en el Canadá y en el Reino Unido. 
El valor de la producción de goma de mascar en los Estados Unidos 
en 1937 se estimó en casi 55 millones de dólares. Las exportaciones de 
chicle de México, Guatemala, y Honduras Britânica a los principales 
mercados en determinados afios de 1929 a 1938 aparecen en los cuadros 
2 a 4. Las reexportaciones de Honduras Britânica a los principales 
mercados se muestran en el cuadro 5. 
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Cuapro 1.—Chicle: Exportación de los principales países productores de la América 
Latina, en afios determinados, de 1929 a 1938 


[Cantidad en miles de libras] 






uatemala 
ondutas Británica: 
Exportaciones nacionales. ............ no. n nem 
Reexportaciones ?....... 


1! Datos para 1938, 
3 Reexportación de chicle importado principalmente de México. 
* Excluyendo las reexportaciones de Honduras Britúnica. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de México, Guatemala, y Honduras Britânica. 


Cuanro 2.—Chicle: Exportación de México a los principales mercados, en afios 
determinados, de 1929 a 1938 















Exportado a— 1929 | 1033 | 1036 | 1997 | 1938 
Cantidad en miles de libras 
Total de todos los países. 8, 786 7,318 
Estados Unidos. .. 7,129 6,28 
Otros países........... 1,057 1,040 


81.1 85.8 










Valor en miles de pesos 
Total de todos los países...............s sus ssuesoems 10,08 | Le | er | 7,901 | 9,773 
Valor en miles de dólares 
Total de todos los países.............. us ssuerememem 2,193 2,162 
TSM UR o cenpasesosacrocrnivepnosaçonnnos 1,810 1,944 
Otros países o E 383 218 


Tanto por ciento a los Estados Unidos. ....... 3 82.5 89.0 
$0. 250 $0. 205 


Valor por libra de las exportaciones totales 1... 


PE Duro rh irem en éste y en otros cuadros debe interpretarse con cuidado, es; te 
cuando se trate de comparar las exportaciones de un país con las de otro. Las exportacio: age imecino 
putos JaeiloaRnerionnos, pai tratândose de un mismo producto, son con frecuencia de distinta clase y cali- 

a demias, algunos de estos países usan distintos métodos de valorización y algunos de ellos los cam 
biaron a 


Fuente: Datos recupilados por la Comisión Arancelaria de los o Unidos, tomados de estadísticas 
oficiales de México. La conversión al sistema de medidas y al patrón monetario de los 
Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 kilo=2. 5046 libras; 1 peso=en 1929, $0.4818; en 
1933, $0.2810; en 1936, $0.2776; en 1937, $0,2776; en 1937, $0.2775; y em 1938, $0.2212, 
. 
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Cuanro 3.—Chicle: Exportación de Guatemala a los principales mercados, en afos 
determinados, de 1929 a 1938 


Exportado s— 1929 | 1932 | 1936 | 1937 | 


Cantidad en miles de libras 





Estados Unidos. . 9 

QUIS MM sacasco cconssvocossarsagasdostadesos 25 adincpidc a coptdcca 
Tanto por ciento a los Estados Unidos......... 29.9 100.0 100.0 
Valor por libra de las exportaciones totales?. ..| $0.315 $0. 234 80.300 





1 El quetzal guatemalteco eaival 1 al dólar (todos los aãos). 
3 Vénse Ia nota 1 al pte del cuadro 2. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de Guatemala. La conversión al sistema de pesas y medidas de los Estados Unidos se 
hizo tomando como base lo siguiente; 1 quintal espafiol= 101,43 libras. 


Cuapro 4.—Chicle: Exportación de Honduras Británica a los principales mercados, 
en afios determinados, de 1929 a 1938 


Cantidad en miles de libras 





los 
TR Rd rt tds 





1 El dólar es la unidad monetaria. 
2 No más de $500. 
* V6ase la nota 1 al pie del cuadro 2. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de Honduras Británica. 
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Cuapro 5.—Chicle: Reexportaciones de Honduras Británica a los principales mer- 
cados, en afios determinados, de 1929 a 1938 


Exportado a— 1929 1932 1936 1937 | 1938 


Cantidad en miles de libras 














Valor en miles de dólares ! 
Total de todos los países.............lsssssusierenems (1 so 200 | 312 
atadas Unidos...... us ) o 208 200 312 
Tanto por ciento 8 los Estados Unidos... ...... o 90.4 | 100.0] "100.0 | "100.0 
Valor por libra de las exportaciones totales 3... ] 80. 440 $0. 260 $0. 301 





1 El dólar es la unidad monetaria, 
2 No se tienen datos. 
* Véase la nota 1 al pie del cuadro 2. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficinles de Honduras Británica. 


Obstáculos al comercio, competencia y precios. 


El chicle crudo se admite en los Estados Unidos libre de derechos. 
Las importaciones de chicle refinado o semimanufacturado pagan un 
derecho de 5 centavos por libra, pero por lo general nunca se importa 
ninguno de ellos. En el Canadá y en el Reino Unido el chicle se im- 
poa sin pagar derechos si procede de alguna región del Imperio, de 

o contrario paga un derecho de 10 por ciento ad valórem.' Esto ex- 
plica la importancia del Reino Unido y del Canadá en las exportaciones 
de Honduras Británica. 

Los' países productores obtienen ingresos considerables como 
resultado de sus impuestos sobre el chicle; por ejemplo, este producto 
paga en México una contribución interna además de los derechos de 
exportación. 

na parte del chicle crudo*se reexporta de los Estados Unidos al 
Canadá y al Reino Unido, y de vez en cuando se Fsnpavaa pegue 
cantidades a diversos países europeos. En 1936 el total de las re- 
exportaciones de los Estados Unidos fué de 50,000 libras, de las cuales 
40,000 se despacharon al Canadá E 10,000 al Reino Unido. Además, 
a veces pasan en tránsito por los Estados Unidos embarques de chicle 
crudo para el Canadá y hasta para el Reino Unido, pero estas canti- 
dades no figuran en las estadísticas de importación o reexportación. 
Los Estados Unidos exportan igualmente pequefias cantidades de base 
ra goma de mascar, que contiene chicle, principalmente a los países 
onde existen fábricas pertenecientes a intereses estadounidenses. No 
se dispone de datos que muestren las reexportaciones de chicle refinado 
de los Estados Unidos, pero se cree que de haber estas exportaciones 
su monto es postado» 

Aunque el chicle es la materia prima principal de la goma de mas- 
car, la proporción de chicle en ésta puede variar desde 25 por ciento 

1 Ley Arancelaria de 1990, Párrafo 1686, 
* Ley Arancelaria de 1930, 


Párrafo 25. 

* El derecho general del Canadá es de 15 por ciento ad valórem; pero las importaciones procedentes de 
ns los que se ha acordado el tratamiento de nación más favorecida están gravadas solamente con um 
intermedio de 10 por ciento ad valórem. 
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y aun menos hasta 100 por ciento. El jelutong y las distintas guta- 
perchas que con frecuencia se usan en la producción de dicha base, no 
sólo son suplementos del chicle, sino que compiten con este producto, 

Ls cotización del precio medio del chicle al por mayor* (de primera, 
33 por ciento de humedad) permaneció estable a razón de 58 centavos 
por libra durante el período de 1929 a 1931. En 1932 bajó de modo 
notable a 28 centavos, y en 1934 a 20 centavos. Para 1938 había 
subido a 44.5 centavos. En 1939 el precio medio a que se cotizó fué 
de 37 centavos por libra. Al parecer, la declaración de guerra en 
Europa surtió el efecto de hacer bajar el precio del chicle, pues el 
1º de septiembre de 1939 se cotizaba a 38 centavos por libra, y des- 
pués de esa fecha, a 34 centavos la libra (véase el cuadro 6). 


Cuapro 6.—Chicle (de primera, con 33 por ciento de humedad): Promedio del precio 
por libra al por mayor en Nueva York 


















Centavos Centavos 

Afio por libra Mest por libra 

1929. r 58 1939; Bajo Alto 
decr, a 58 TA. ssa tasasss isso 38 
58 Octubre... a 3 

2s Noviembre... a 3 

21 Diciembre. ... u 3 

(2) “ 3 

o] a 3 

[0] us 

a 3 





1 Primera cotización del mes. 
2 No se tienen datos, 


Fuente: Oil, Paint and Drug Reporter. 


Efectos de la guerra europea. 


El mercado principal del chicle está, sin duda, en los Estados Uni- 
dos. Entre los países de Europa, el Reino Unido es el único de im- 
portancia para el chicle crudo, y casi todas sus importaciones, lo 
mismo que las del Canadá, proceden de la Honduras Británica. Las 
cantidades de chicle que se importan Ê este modo constituyen una 
ponta muy pequefia de la exportación total de la América Latina. 

gualmente, un factor de menor importancia es la cantidad de base 
de goma de mascar que contiene el chicle y que los fabricantes de dicho 
artículo en los Estados Unidos exportan a sus subsidiarias del Canadá 
y del Reino Unido. No se dispone de datos que indiquen el contenido 
de chicle en la base de goma de mascar que se exporta; pero sí se sabe 
- que las cantidades son pequefias. Hasta qué punto podrán sostenerse 
las importaciones de chicle crudo latinoamericano y de base para goma 
de mascar de los Estados Unidos que hacen el Reino Unido y el 
Canadá, depende de si estos dos países expidan licencias de importa- 
ción o faciliten cambio para tales productos, y de si han de considerarse 
dichos productos lo suficientemente importantes para obtener cabida 
en los vapores. 


+ Según informes en el Oil, Paint and Drug Reporter. 
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ESTANO 


El estafio se emplea en la fabricación de hojalata para envases, como 
aleación en el bronce, en los metales antifricción, en los metales blancos, 
en el peltre, y en las soldaduras. Aunque los envases de vidrio y 
cartón pueden hasta cierto punto reemplazar a los envases de hojalata, 
no existe substituto aceptable para el estano en la producción de 
bronce o de soldaduras. 


Posición de la América Latina en la producción mundial. . 


La Federación de Estados Malayos, Bolivia, las Indias Holandesas 
Thailand, China, Y la Nigeria producen casi el 80 por ciento de 
estafio extraído de las minas. Australia, el Reino Unido, y la Argen- 

tina les siguen en importancia. Este metal se explota en otros doce 
o más países, pero la producción de ninguno de éstos es de significación 
en el abastecimiento mundial. El Reino Unido es el único país 
industrial que posee minas de estafio importantes (véase el cuadro 1). 
Toda la mena de estafio que se explota en Bolivia, y en pequefia 
escala también en la República Argentina, se destina a la exportación. 
La mena de estafio boliviana es compleja, y por lo tanto es más difícil 
-extraer de ella metal de bugna calidad que de las menas de Malaca y 
de Cornualles. La mena boliviana tiene muchas impurezas para poder 
tratarla de modo satisfactorio sin “acondicionarla” con la mena más 
pura de Malaca. Por este motivo, y a causa de las relaciones finan- 
apena sa toda la mena boliviana se exporta al Reino Unido para su 
undición. 


Cuapro 1. —Estaiio producido en los ad rage de la América Latina y del 
resto del mundo, en afios determinados, de 1929 a 1938 


neo | ame | um | um | um 





Toneladas de 2000 libras (contenido de estafão) 




















América Latina: 
ASPAS am naconasasãs modo 
Total de estos países..............o.. sos uso. 23,054 
Otros países: 
Confederación Malaya... 30, 368 74,828 86, 847 437 
Indias Neerland 16, 689 486 604 23, 546 
Thailand. 10,372 14, 190 18, 473 15, 142 
7,980 11,760 1,760 12,320 
4,675 10, 790 11,724 8, 182 
7, 880 9,214 , 435 8,770 
2,395 3,391 643 3,920 
1,407 2,351 2,225 2,251 
645 691 605 
rats 676 


Tanto por ciento de la producción mundial * 












Países Iatinoamericanos citados................ non. u a 14 13 | 18 
1 Calculada. 
Fuente: Oficina de Estadística Metalúrgica de los Estados Unidos. u 
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Más de la mitad de la producción mundial de mena de estafio se 
refina en los Establecimientos del Estrecho de Malaca, que reciben la 
materia prima de los Estados Malayos, las Indias Neerlandesas, 
Thailand, Birmania, el Japón, y el África del Sur. Una cuarta parte 
se refina en Inglaterra, procedente de mineral recibido de Cornualles, 
- Bolivia, y Nigeria. La mena de estaão también se refina en pequefia 
escala en China, Alemania, Australia, Holanda, y Francia; una parte 
de la mena boliviana que contiene plata se refina en la localidad. 


Exportaciones de la América Latina. 


En 1937 la cuota de estafio para Bolivia ! se fijó en 44,100 toneladas 
de las cuales se exportaron en realidad solamente 23,860. En 1938 las 
exportaciones de Bolivia ascendieron a 25,484 toneladas de 2,240 lbs. 
La imposibilidad en que se ha visto Bolivia para cubrir su cuota en los 
últimos aiios se atribuye en parte a la falta de brazos causada por la 
guerra del Chaco y en aaa a las restricciones a la exportación pro- 
vocadas por el control de cambios. La Argentina no exportó estaiio 
ni en 1929 ni en 1932, pero en 1936 sus exportaciones subieron a 1,000 
toneladas y en 1938 a 2,200 de 2,240 lbs. 


CuanRo 2.—Exportación de concentrados de estao de Bolivia a los principales 
mercados, en afios determinados, de 1929 a 1938 


Exportado a— 1929 1932 | 1936 1937 1038 1 


Cantidad en toneladas de 2,240 libras * 






Valor en miles de bolivianos 
Total de todos los países...................uo.nn ln. 98,018 | 33,585 
Valor en miles de dólares 





61,904 | 77,791 64,602 


Tanto por ciento a los Estados Unidos 
Valor por tonelada de las exportaciones to! 


+ Incluye 1,724 toneladas de escor! valor de 1,581,993 dólares. Las ex; nes de escoria en afios 
a ye e! ia, por exportacio 


Toneladas Miles de Toneladas Miles de 

(2,840 libras) dólares (£,240 libras) . dólares 

Men crcoaneva 8,705 97 JM, covosce save 2,212 331 
1982............ 3,215 20 DB ecossseneos 9,437 1,495 


POA obg ind Doo sabe qua esta guprtondas ql tsrnjinoa não Gputênião nastálioo, 3:56 dra qiná 1a imlmmo 
en an: 
* No más de 1,000 libras. * Menos de un décimo del 1 por ciento. 
+ Consiste de exportaciones a Francia únicamente. “No más de 500 dólares. 

Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 

oficiales de Bolivia, la conversión al sistema de y medidas y & la unidad monetaria de los 

Estados Unidos se hizo tomando como base lo ente: 1 kilo=2.2046 libras; 1 tonelada de 2,240 libras= 
1016.057 kilos; 1 boliviano en 1929= $0.3588; en 1932=$0.2122; y en 1936-38 = $0.3650, 

* El sistema internacional de cuotas se describe en la sección sobre obstáculos al comercio, competencia, 
y precias. 
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Los concentrados de estao, que son el artículo de exportación 
más importante en Bolivia, se han destinado principalmente al Reino 
Unido (90 por ciento), a Bélgica, y a Holanda. Entre otros compra- 
dores se cuentan Chile, los Estados Unidos, Alemania, y el Japón. 
Más de la mitad de la escoria de estafio fué comprada por Bélgica, y 
otras cantidades menores por el Reino Unido, Danda y Francia. 
Las exportaciones de concentrados de estao de Bolivia a los mercados 
pu en ciertos aos de 1929 a 1938 se muestran en el 
cua 2. 


Obstáculos al comercio, competencia, y precios. 


- Las exportaciones de mena de estafio de las colonias británicas a los 
países fuera del imperio están sujetas a derechos de exportación, 
restringiéndose así la refinación de este metal en otros países. 

La mena de estaio, los lingotes, tejos y barras de estafio metal; las 
aleaciones de mayor contenido de estahio, Ç el residuo de estao en 
ano o granulado, inclusive los residuos de hojalata, se importan a los 
tados Unidos libres de derechos. El estanio se admite igualmente 
libre de derechos en la mayoría de los demás países consumidóres. 
Los Estados Unidos son el mayor consumidor de estao en todo el 
mundo y para su abastecimiento cuentan enteramente con sus importa- 
ciones, que se efectúan principalmente en la forma de barras o tejos. 
Sus importaciones de este metal en 1939 ascendieron a 78,514 tone- 
ladas (2,000 lbs.) procedentes pipas nata de la Malaca Británica, 
que suministró 52,399 toneladas; el Reino Unido, 11,981; Holanda, 
5,953; China, 3,050; y otros países, 4,531. Una proporción conside- 
rable del abastecimiento de estafio de los Estados Unidos podría obte- 
nerse de mena boliviana refinada en el país si los derechos de exporta- 
ción sobre la procedente de las colonias británicas se redujeran o 
eliminaran de modo que este país pudiera obtener mena de Malaca 
para mezclarla con la de Bolivia. Sin embargo, bajo las condiciones 
reinantes, esto parece improbable.º 
Los principales países productores, a saber, la Malaca Britânica, 
Bolivia, las Indias Neerlandesas, la Nigeria, y otros países han con- 
cluído arreglos para restringir la producción de estafio. Estos con- 
venios, de los cuales el primero entró en vigor en 1931, establecieron 
para los diversos países productores cuotas que han variado de vez en 
cuando. En el mismo afio se anunció un Consorcio Internacional del 
Estafio cuyo evidente propósito era acumular existencias de este 
metal para ofrecerlas en los mercados solamente a precios precon- 
venidos. Desde el comienzo de la guerra europea las cuotas fijadas 
por la Comisión Internacional del Estafio para los países productores se 
han aumentado varias veces, subiéndolas del 45 al 130 por ciento del 
tonelaje corriente. 
Aunque afectado de modo notable por el control internacional de la 
roducción y de las ventas, el precio del estafio ha seguido, no obstante, 
Ja tendencia general de la mayoría de los demás artículos. Las cotiza- 
ciones de Nueva York, que en 1929 dieron un promedio de 45 centavos 
por libra, bajaron a un promedio de 22 centavos en 1932. El precio 


* Ley Arancelaria de 1930, párrafos 1785 y 1786. En caso de que Ia producción nacional subs a 1,500 tone- 
ladas de mena de estafio, el párrafo 1785 de Ia ley provee un derecho de 4 centavos por libra sobre la mena y 
i barras y los lingotes. es insignificante, esta 


Como la producción nacional 
disposición nunca ha entrado en vigor. 
* La reducción de los derechos de exportación sobre la mena de estafio de Ni acordada en el convenio 
gernó cana! con el Reino Unido, no ha dado ningún estímulo a la refinación de este metal en los Estados 
os. . 
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medio aumentó después, alcanzando un nivel de 52 centavos por libra 
en 1934; de 1935 a 1936 bajó, pero en 1937 subió a 54 centavos. En 
1938 el precio medio fué de 42 centavos por libra y en 1939 de 50 
centavos. En el período de septiembre de 1939 a marzo de 1940, 
exceptuando los meses de septiembre y de octubre, el precio del estafio 
no aumentó; en efecto, bajó algo (vénase el cuadro 3). Los frecuentes 
aumentos en las cvotas de los diversos países productores desde sep- 
tiembre de 1939 han sido quizá un factor para estabilizar el precio. 

En Londres los precios del estafio han sido prácticamente iguales al 
valor por unidad de las importaciones de los Estados Unidos, que en 
su mayoría proceden de la Malaca Británica y del Reino Unido. Los 
precios de los Estados Unidos han sido generalmente algo más altos 
que los de Londres, especialmente a causa del costo del transporte. 
En los últimos cuatro meses de 1939 los precios en los Estados Unidos 
fueron considerablemente más altos que los de Londres, pero esto 
debe atribuirse a la incertidumbre creada por la guerra europea en 
este país respecto al abastecimiento futuro. 


CuapRro 3.— Precios medios del estaiio en los Estados Unidos y el Reino Unido de 
1929 a 1940 
[Centavos por libra] 


Estados Unidos 
AR Val / a tado 
o or en 
unidad delas E na s 
importa- en Nueva 
clones 1 York 2 

$0.47 $0.45 30.44 

.3 .82 «31 

.25 .2 A 

«2 .2 a 

.30 30 .38 

50 .62 .s2 

-48 so 49 

4 .40 .45 

.53 5 .s 

40 42 «4 

.45 «50 45 

.46 .49 47 

.46 «65 .41 

45 .55 .41 

43 .52 40 

4 «5 RO 

.42 .47 .43 

.43 “46 + 

.4 47 .42 





1 Datos recopilados de estadísticas oficinles de la Secretaría de Comercio de los Estados Unidos. 
* Engineering and Mining Journal. 


Efectos de la guerra europea. 


Los países del Hemisferio Occidental consumen del 40 al 50 por 
ciento del estafio mundial. A la vez producen menos del 25 por ciento, 
correspondiéndole casi la totalidad a Bolivia. Aunque casi toda la 
mena boliviana se despacha a Europa para su refinamiento, el Hemis- 
ferio Occidental, importador en gran escala de este producto, no puede . 
considerarse como abastecedor importante en el consumo europeo. 
Tanto Europa como el Hemisferio Occidental depandas principal- 
mente de los Estados de la Malaca y de las Indias Neerlandesas para 
su abastecimiento de estafio. 
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A causa de la creciente necesidad de envases de hojalata, de solda- 
duras, de maquinaria y de otros implementos que contienen bronce, 
la demanda de estao ha aumentado constantemente a consecuencia 
de la guerra europea. 

Como el Reino Unido compra regularmente el 90 por ciento de la 
mena de estao de Bolivia, la continuación de las exportaciones de 
este país durante la guerra depende, a todas vistas, de que el Reino 
Unido pueda mantener abiertas las vías marítimas, proveer suficiente 
número de barcos y pagar por sus importaciones. En el caso de que 
la mena de estaio de Bolivia no pueda despacharse al Reino Unido 

de que no se le halle otro mercado, la posición de los exportadores 

livianos puede llegar a ser sumamente difícil. 

Anteriormente la refinación de la mena boliviana en los Estados 
Unidos no se consideraba práctica. Los derechos de exportación 
impuestas a la mena de estafio por las colonias británicas a los des- 

achos fuera del imperio, han impedido casi por completo los em- 
asda para los Estados Unidos. Por lo tanto, las refinerías que 
anteriormente funcionaban en los Estados Unidos se vieron obligadas 
a comprar el mineral en países no británicos, con Bolivia como la 
fuente de abastecimiento más cercana. Sin embargo, la mena boli- 
viana tiene muchas impurezas para ser refinada de modo satisfactorio 
sin “acondicionarla” con la mena más pura de Malaca o de Nigeria, 
pero el costo de estas menas en los Estados Unidos ha sido alto a 
causa de los derechos de exportación y de la operación del convenio 
internacional. Por estas y otras razones de menor importancia, la 
refinación de estao en los Estados Unidos cesó en 1923. 

Es posible que en los Estados Unidos puedan perfeccionarse siste- 
mas para refinar la mena de estafio boliviana, y ya se están haciendo 
esfuerzos en este sentido. Si tienen éxito, este país podrá consumir 
toda la producción de Bolivia.* 

+ Las exportaciones de Bolivia alcanzaron su punto más alto en 1929, con un total de 43,000 toneladas de 


2,240 libras. En 1939 fueron de 27,000 toneladas. En 1939 las importaciones de los Estados Unidos ascen- 
dieron a un total de 70,000 toneladas. 
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HENEQUÉN Y SISAL 


Hay dos fibras que se conocen en el mercado con el nombre me 
rico de sisal. Estas dos fibras, sin embargo, son el producto de las 
pencas de dos especies distintas, aunque afines, del agave. Uno de 
éstos, el Agave sisalana es el que produce el sisal legítimo, y el otro, 
el Agave fourcroydes, el henequén. Ambas especies son indígenas de 
Yucatán, y todas las demás plantas que se cultivan en otras regiones 
son descendientes de las que se transplantaron de esa península. El 
sisa) legítimo y el henequén se diferencian, por lo general, única- 
mente en su apenso y en su preparación, ya que el primero se prepara 
con mayor cuidado que el segundo. Cuando ambas fibras se preparan 
del mismo modo es muy difícil distinguirlas entre sí. 

Los fabricantes de cordelería de los Estados Unidos y de Europa 
emplearon hasta 1825 fibras suaves tales como el lino y el cáfiamo; 
pe las fibras duras como el abacá (que se produce principalmente en 
as Filipinas), el sisal y el henequén resultaron superiores para la 
cordelería y substituyeron a las suaves. E] abacá se emplea en la 
manufactura de cordelería que e ari gran resistencia de tensión; 
el sisal se usa principalmente en la fabricación de hilo para atar y 
cordelería delgada y el henequén en la de hilo de engavillar. En 
los últimos afos ha aumentado el uso del henequén en el relleno de 
muebles tapizados y se ha aprovechado también en la fabricación de 
cuerdas delgadas. 


Producción en la América Latina, 

El henequén se produce principalmente en México, y en menor 
cantidad en Cuba y El Salvador. El sisal legítimo se cultiva princi- 
palmente en Java, Tangaúica y Kenya, y también en menor escala 
en Haitf.' Muy insignificante es, en verdad, la producción de sisal 
legítimo en la América Latina si se compara con la mundial, a pesar 
de que en México se cosecha la mayor parte del abastecimiento 
mundial de henequén. Le sigue Cuba, cuya producción llegó a ser en 
1938 sólo de 33 millones de libras en comparáción con la de México que 
fué de 293 millones de libras. (Véase el cuadro 1.) Haití, en 
mismo aíio, produjo alrededor de 16 millones de libras. - 


Cuanro 1.—Henequén y sisal:! Producción en los principales países latino- 
americanos, en afios determinados, de 1929 a 1938 
[Cantidad en miles de libras] 


País 1929 1933 1936 1937 1938 














210,652 | 247.008 | 235,901 203, 470 
22,000 | 33,000 | 33,000 33, 000 
8, 239 12, 488 13, 602 15, 94 





1 Clasificado como benequén en las estadísticas mexicanas; como henequén y sisal en las cubanas; y como 
sisal en las haitianas. 

* Cálculo de producción cubana. 

Ra lt! fios úmicos terminaban el 30 de septiembre. Se estima que las estar 

itf em afios econ: que e quelas 

dísticas de exportación representan toda la producción. 

Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
oficisles de México, Cuba, y Haitf; de informes de la Unión Panamericana; y de la Oficina de Plantas 
Industriales de la Secretaria de Agricultura de los Estados Unidos. 


+ En 1938 la lucción de henequén y sisal en e-njunto fué de 400,000 toneladas aproximadamente, 
Do ca Ce RE Do e Latina sup! 6 unas 170,00 toneladas, O sea mês de dos quintas parte. 
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Exportaciones de la América Latina. 


Los Estados Unidos adquieren la mayor parte del henequén que se 
exporta de México y de Cuba, así como del sisal de E pe 
Kenya, y Haití. Más del 80 por ciento de las exportaciones de México, 
asf como el 99 por ciento de las de Cuba, y el 95 por ciento de las de 
Haití se destinan a los Estados Unidos. 

Como se anota en el cuadro 2, la baja en las exportaciones mexicanas 
de henequén coincidió con un aumento considerable en las impor- 
taciones de los Estados Unidos de hilo de henequén para engavillar y 
en meses recientes de cordón para enfardar procedentes de ese país. 
También aumentaron las importaciones de sisal de las Indias Neerlan- 
deses y del África Oriental Inglesa. En las estadísticas oficiales de los 
Estados Unidos las importaciones de sisal y de henequén aparecen 
juntas. Elgotal de las importaciones de estas fibras en 1939 fué de 
266 millones de libras, de las cuales México suministró 116 millones, 
otras naciones latinoamericanas 32 millones, las Indias Neerlandesas 
83 millones, el África Oriental Inglesa 33 millones, y los demás países 
2millones. En ese aiio los países de la América Latina suministraron 
el 56 por ciento de las importaciones de los Estados Unidos. 


Cuapro 2.—Henequén y sisal:* Exportación de los principales países productores de 
la América Latina, en aros determinados, de 1929 a 1938 


Pats “Jones | ums | oo | am | ame 





Cantidad en miles de libras 


2 220,083 | 2218,389 | 228.470 | 169,909 127,687 
ê Tu 9,177 12,810 23, 2 18,302 
105 8.239 12,458 13, 662 15,92 





Valor en monedas extranjeras 


29, 235 15,661 36, 114 33, sos 19, 260 
: 480 235 os 1,259 661 
dtgaçd “4 1141 3,012 3, sos 3,236 


México (miles de pesos) ............ 






Cuba (miles de pesos) 
Haitf (miles de gourdes)...... 








Valor en miles de dólares 





Valor por libra + 
$0. 061 | $0. 020 $0.044 $0.055 $0. 032 
«065 «026 OM «055 + 036 
. 085 025 MS «056 «041 











1 Clasificado como henequén en las estadísticas mexicanas; como henequén y sisal en las cubanas; Y como 


isal en las haitinvas. 
E 4 Limpio solamente. En las cifras correspondientes a los sãos 1936-1938 se incluyen el limpio y el sia 


impiar. 
n 1 E datos corresponden a nãos econômicos terminados el 30 de septiembre, Se cree que las estadísticas 
representam la proc jôn entera, p 

PE valor unidad que aparece en este enadro debe interpretarse con cuidado, especinimente cuando se 
compara el de las exportaciones de um país con cl delas deotro. Las exportaciones de los países latinoameri- 
canos, aun tratândose de un mismo producto, son con frecuencia de distinto tipo o calidad. Además varios 
de esos palses usan diferentes métodos de valorización y algunos de ellos los han cambiado en el transcurso 
de los aros de 1929 a 1ywts, 


Fuente: Datos recopilados la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
oficiales de México, Cuba, y Haití. La conversión al sistema de pesas y medidas y al patrón monetario de 
Jos Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 kilogramo= 2,2046 libras. México: 1 peso=en 
1429, $º.4818; en 1933, $0,2810; en 1936, $0,2776; em 1957, $0.2775; y en 1938, $0,2212. Cuba: 1 peso=1 dólar en 
todos los aiios. Haiti: 1 gourde=$0.20 en todos los nãos. 


414535—43-— —9 
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La mayor parte de las exportaciones mexicanas y cubanas de hilo 
de engavillar se destinan a los Estados Unidos. Las de México 
aumentaron con irregularidad de 2,800,000 libras, por valor de 297,505 
dólares en 1929, a 21,700,000 libras por valor de más de un millón 
de dólares en 1937. De ese afio en adelante disminuyeron mucho, 
al punto de que en 1939 fueron únicamente de 6,200,000 libras, con 
un valor de 244,053 dólares. Las exportaciones de Cuba de este 
mismo artículo, con destino también a los Estados Unidos, que en 
1929 ascendieron a más de un millón de libras, avaluadas en 133,122 
dólares, aumentaron irregularmente hasta llegar a cerca de 8 millones 
de libras, con un valor de 448,901 dólares en 1935. Las exportaciones 
en 1936 y 1937 fueron reducidas, ascendiendo ese último afio a un 
poco más de 5 millones de libras por valor de 338,096 dólares. En 
1939 1os Estados Unidos le compraron a Cuba 4 milloges de libras 
de hilo de engavillar, por la suma de 194,660 dólares. 

Las exportaciones de henequén de Progreso, en el estado de Yuca- 
tán, que es el principal puerto mexicano exportador de esta fibra, 
ascendieron a 277,993 pacas en 1938 y a 433,715 en 1939 (véase el 
cuadro 3).2 Las exportaciones a los Estados Unidos en 1938 fueron 
de 232,543 pacas, equivalentes al 84 por ciento del total? Al afio 
siguiente aumentaron un tanto (273,663 pacas), si bien constituyeron 
tan sólo el 63 por ciento de las exportaciones totales. La baja en la 
importancia relativa de los Estados Unidos como mercado para el 
henequén en 1939 coincidió con un aumento creciente en las expor- 
taciones a los países europeos en ese mismo ano. Dichas exporta- 
ciones fueron de 39,478 pacas, o sea el 14 por ciento del total en 1938, 
y de 153,162 pacas o sea un 35 por ciento en 1939. Los principales 
mercados europeos en este último são fueron Holanda, Francis, 
Bélgica y Alemania. En los primeros cuatro meses de 1940 las 
exportaciones por el puerto de Progreso fueron de 98,842 pacas, de 
las cuales 95,575 pacas, o sea un 97 por ciento, se enviaron a los Estados 
Unidos. En ese período Francia fué el único mercado europeo para 
el Roma de Progreso; en el mes de abril no se despachó ninguna 
cantidad a Europa. 


Cuapro 3.—Henequén: Exportación de Progreso, Yucatán, a los principales mercados 
en 1938 y 1939, y de enero a abril de 1940 















Exportado a— T 
Cantidad “anto por Tanto por 
ciento del ciento del 
en pacas ! total 

8.1 96.7 
35.3 25 
1.5 .8 
11. agitadas 
100.0 100.0 









1 na paca pesa unas 400 libras. 

2 Exportada en su totalidad a Francia. No se exportó ninguna cantidad en abril. 
2 Exportada en su totalidad al Brasil. 

+ Exportada en su totalidad a la Argentina en abril. 


Fuente: Materias Primas Textiles, Oficina de Comercio Interior y Exterior de la Secretarfa de Comercio 
de Jos Estados Unidos. 

* Una paca pesa aproximadamente 400 libras. 

2 Es posible que se hayan exagerado un tanto los datos estadísticos correspondientes a la participación 
de nm prados idos ya que este país exporta generalmente grandes cantidades de henequén y de sisal al 
Dominio del an e 
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Obstáculos al comercio, competencia, y precios. 


El henequén que importen los principales mercados europeos se 
encuentra exento de derechos sdunnales, si bien algunos países, Fran- 
cia principalmente, gravam a esta fibra con cierta clase de impuestos 
internos. Desde que principió la actual guerra en Europa, sin embar- 

, se han ufétada las importaciones de henequén a un sistema de 

icencias así como & un estricto control por parte de los respectivos 
gobiernos. En los Estados Unidos el henequén entra libre de dere- 
chos;* en Cuba está en vigor el sistema de cuotss par: las importa- 
ciones de esta fibra. 

El henequén no compite con ninguna de lus fibras que se producen 
en los Estados Unidos. A pesar de la variedad de usos a que se des- 
tina, el henequén, en general, no compite con el sisl legítimo de Java 
y del África Oriental Inglesa, debido particularmente a que no tiene 
el color claro y la buena apuriencia de éste. Si el henequén se prepa- 
rara con el mismo cuidado que el sisal es posible que las dos fibras se 
podrían usar indistintamente en una gran variedad de artículos. 

En México, la producción de henequén está controlada por un 
organismo gubernamental que reemplazó « la Sociedad Cooperativa de 
Productores de Henequén de Yucatán y que reglumenta la producción 

la exporteción a precios fijos. El 1º di abril de 1937 se gravó el 
[Pe plia con un derecho de exportación que tiene como fin retardar 
las exportaciones de la fibra y estimular las de hilo de engavillar que 
de ella se hace. Más tarde se impuso un derecho sobre el hilo de en- 

villar, pero a) mismo tiempo se anmentó el del heneguén. Cuba está 
omentando también la industria de hilo de engavillar hecho de fibra 
nacional, 

Por lo regular, el precio del henequén es un poco más bajo que el del 
sisal javanés o africano. Por ejemplo, en mayo de 1940, el primero 
costaba casi medio centavo menos por libra que el segundo. El 
precio del henequén en Nueva York ha fluctuado mucho en el período 
de 1929 a 1939. En el primero de esos anos el promedio del precio 
anual al por mayor fué de 7.5 centavos por libra; y en 1932 de 2.3 
centavos. Luego sumentó hasta llegar a 6 centavos por libra en 1937, 
volviendo después & bajar hasta 3.2 centavos en 1939 (véase el cuadro 
4). Desde el comienzo de la guerra europes en septiembre de 1939 
los informes que se tienen sobre este comercio; indican que los precios 
no han aumentado mucho. Sin embargo los cotizados en Progreso, 
Yucatán, aumentaron ligeramente (3 centavos mexicanos por kile- 
gramo, o un quinto de centavo de dólar por libra) el 14 de mayo de 
1940. 


Cuapro 4. — Henequén o sisal mericano: Promedio anual del precio al por mayor por 
libra en Nueva York, de 1929 a 1939 







































Precio por Precio por Precio 
Afio libra Afio bro o | Afio bre 
= | RE -- is 
80.075 || 1033 s0.031 || 1937. $0.057 
« O62 || Ius4 õ - 035 || 13% 039 
«083 || 1935 «| OO | 989... 1.082 
«023 || 1086........ - 060 | 


* Promedio de cuatro meses; sin cotizsción en abril y mayo. Las series terminsron en junio. No se 
tienen datos pars 1440. 


Fuente: Precios al por mayor, Oficina de Estndísticas del Trabajo. 


+ Ley Arancelaria de 1930, párrafo 1654, 
“No hay datos disponibles. 
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Efectos de la guerra europea. 

Las exportaciones de henequén de Cuba y de sisal de Haití se des- 
tinan casi en su totalidad a los Estados Unidos. De las exportaciones 
mexicanas el 80 por ciento, o más, se destina también a los Estados 
Unidos y al parecer no es probable que las hostilidades en Europa 
afecten mucho esta industria. Además, una parte del comercio 
europeo podrá retenerse no obstante que los países de la Europa Con- 
tinental no puedan obtener ninguna cantidad actualmente. El sosteni- 
miento de las exportaciones al Reino Unido dependerá de acuerdos 
financieros y de que pueda disponerse de facilidades de embarque. 
Si los Estados Unidos no pudieran continuar adquiriendo de las 
Indias Neerlandesas y de África la cantidad de sisal que acos- 
tumbran importar, es probable que aumenten sus compras de henequén 
mexicano. : 
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Debido en gran parte a los cuantiosos armamentos que han estado 
construyendo los países de Europa y Asia, las compras de hierro y 
acero han aumentado extraordinariamente en los últimos aúos. 
Estas compras han dado por resultado un incremento considerable en 
la producción de mineral de hierro, que es la materia prima funda- 
mental de la industria siderúrgica. Varios de los principales países 
productores de acero, especialmente Alemania,* Bélgica, Luxemburgo, 
el Reino Unido y el Japón poseen escasos yacimientos de hierro y 
por tanto, tienen que importar grandes cantidades de este mineral 
para agregarlos a su producción nacional, la cual generalmente es de 
calidad inferior. Con el propósito de hacer frente a esta creciente 
demanda se ha procedido a explotar cada vez más los yacimientos de 
hierro de diversos países del orbe, razón por la cual las reservas de la 
América Latina ban asumido una importancia sin precedente. Es 
muy posible que la actual guerra europea y el programa de la defensa 
nacional en los Estados Unidos estimulen aun más esta explotación. 


Posición de la América Latina en la producción mundial. | 


Los principales países productores de mineral de hierro en orden 
de importancia, son los Estados Unidos, la Unión Soviética, Suecia, 
el Reino Unido, y Alemania. En 1938 cada uno de ellos produjo 
más de 10 millones de toneladas y en conjunto aportaron cerca del 75 
por ciento de la producción mundial. Los Estados Unidos, por sí 
solos, producen regularmente del 25 al 35 por ciento del consumo 
universal. Comparada con la de este país, la producción de la 
América Latina es pequena, al punto de que en aiios recientes ha sido 
únicamente de 1.4 por ciento de la producción mundial. Su posición 
relativa en la producción de mineral de hierro puede estimarse 
comparando las cifras del cuadro 1 con las de la producción mundial 
y con las correspondientes a los Estados Unidos. La producción 
total del mundo en 1937 fué de 210 millones de toneladas de 2,240 
libras cada una. Ese mismo aiio los Estados Unidos produjeron 72 
millones de toneladas de 2,240 libras, y los países latinoamericanos tan 
sólo unos 3 millones de toneladas. à 

Según la opinión de una de las grandes sutoridades en la materia, las 
reservas de mineral de hierro de primera calidad existentes en la 
América Latina ascienden a unos 12,000 millones de toneladas o sea 
más de una quinta parte del total de las reservas del mundo. De esta 
reserva el 58 por ciento más o menos se encuentra en el Brasil y el 26 
pa ciento en Cuba. La distribución de los yacimientos de hierro 
atinoamericano, anotada por países, se muestra en el cuadro 2. 


+ Desde que Alemania adquirió los grandes yacimientos de hierro francesas en Alsacia y Lorena está 
mejor abastecida que antes de este mineral. 
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Cuapro 1.—Producción de mineral de hierro en los principales pafses productores de 
la América Latina y del mundo, en anios determinados, de .1929 a 1938 





País | mo nose | nom | aum | aos 





| Cantidad en miles de toneladas de 2,240 libras 


Producción total del mundo. ................. | 198,010 





Tanto por ciento de la producción mundial 





Países latinoamericanos antes mencionados. ......... 1.3 | 0.4 12 | 1.4 | 13 


4 Producción de las minas de Tofo, que se exportó casi en su totalidad a los Estados Unidos; la demás 
» producción fué probablemente pequefia. 

3 Embarques. 

* Producción aproximada, 

+ Exportaciones. 

+ Cálculo incluído en el total. 

* Embarques de las minas de Wabana, 

, inatdo todos los países que ujeron menos de 1,000,000 de toneladas en 1937 6 1938. 

* Fuente: Instituto Imperial Britânico, 


Fuente: Oficina de Minas de los Estados Unidos, con excepeión de las otras fuentes anotadas. 


Cuapro No. 2.— Reservas calculadas * de mineral de hierro en la América Latina 
[En millones de toneladas de 2,240 libras] 

















calculadas 
Estados Unidos. . 10, 452 
Otros países. 35, 190 
Total de reservas mundiales..... 57,812 
Porcentaje que el total de la América 
Latina representa del total mundial... a 








ba aco limitados a las reservas cuya explotación se considera de posible valor comercial en la situación 
actual. 

3 Incluye las reservas de Puerto Rico que ascienden a 430 millones de toneladas y las de la Guayana Holan- 
desa que son de 100 millones. 


Fuente: Kuhn, Olin R., Engineering and Mining Journal, 17 de julio de 1926. 


Los yacimientos de hierro de Chile y de Cuba han sido explotados 
por intereses siderúrgicos de los Estados Unidos, y casi todo el mineral 
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que se ha extraído de ellos ha sido exportado a las fundiciones de la 
costa oriental de los Estados Unidos. (Véanse los cuadros 3 y 5.) 
La producción del Brasil ha aumentado, en los últimos aãos, pero es 
muy prqueta aún si se la compara con las enormes posibilidades que 
ofrecen los yacimientos del país. Desde hace muchos afos se han 
extraído de varios de los yacimientos latinoamericanos pequeiias 
cantidades de mineral para satisfacer la demanda local; pero hasta 
ahora no se ha establecido en ninguno de ellos una industria siderúr- 

ica en gran escala, debido, principalmente, a la escasez de com- 

ustible de calidad adecuada para la fundición, a la pequeia demanda 
nacional de hierro y acero y é costo elevado del transporte desde las 
minas a los centros de consumo. 

Los yacimientos de Cuba y de Chile se han explotado activamente 
por muchos afios debido a que por su proximidad a la costa ha sido 
posible hacer grandes embarques de mineral de primera calidad a los 
mercados extranjeros al bajo costo que ofrecen los transportes marí- 
timos. Los yacimientos brasilerios son también de primera calidad 
y pepiam explotarse fácilmente, pero como están situados en el interior 
del país, su producción ha sido limitada. Cerca de la mitad de estos, 
depósitos, con un contenido medio de 63 a 70 por ciento de hierro, se 
encuentra en el estado de Minas Geraes, y casi todos los demás, que 
también producen mineral de primera calidad, se hallan en los estados 
de Bahía y Matto Grosso. Aun cuando los yacimentos de Minas 
Geraes cuentan con tres líneas ferroviarias, debido a las empinadas 
pendientes de las montafias es muy limitada la cantidad de mineral que 
puede transportarse. Además, las facilidades portuarias son inade- 
cuadas. Últimamente se ha tratado de conseguir capital suficiente 

ara construir un nuevo ferrocarril de 480 kilómetros de extensión que 
Lia posible transportar el mineral hasta el puerto de Santa Cruz. 
Si bien es verdad que la producción de mineral de hierro no aparece 
con regularidad en las estadísticas del Brasil, se calcula sin embargo, 
que en el trienio de 1933 a 1935 fué de 30,000 toneladas. Aun cuando 
no se tienen datos con respecto a la producción en aíos posteriores, es 
posible que haya aumentado considerablemente, ya que en 1936 las 
exportaciones ascendieron a 109,000 toneladas de 2,240 libras, en 1937 
a 183,000 y en 1938 a 363,000. Según los últimos informes,? los 
Gobiernos de los Estados Unidos y del Brasil están estudiando la 

osibilidad de explotar los yacimientos ferruginosos del Estado de 
La Geraes y de establecer en el Brasil una fundición completa de 
acero, con plantas de laminación, para abastecer los mercados suda- 
mericanos. 

Las reservas mexicanas de mineral de hierro y de coque para fundi- 
ción son suficientes para mantener una producción mucho mayor que 
la que ha existido en los últimos aiios. Los yacimientos de hierro se 
encuentran diseminados extensamente por todo el país; pero los 
principales están situados en la costa del Pacífico. El contenido de 
mineral varfa entre 60 y 65 por ciento. México cuenta con fundiciones 
de hierro y acero en Monterrey y en le capital de la República. La 
fundición de Monterrey es la más grande y posee el único horno alto 
de gran tamafio de toda la nación. Todo el mineral extraído de las 
minas se consume dentro del mismo país, pero debido a que en la costa 
occidental hay grandes depósitos, como se dijo anteriormente, es 


* Journal of Commerce, 20 de junio de 1940. 
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posible que el comercio de exportación se desarrolle más rápidamente 
que el consumo nacional. 

Los demás yacimientos de la América Latina han sido poco explo- 
tados. En el Perú existe uno muy grande, de 500 millones de tonela- 
das, cerca de la costa en la población de Marcona, del departamento 
de Ica. Se dice que el mineral extraído de este yacimiento es hema- 
tita pura que contienen de un 60 a un 65 por ciento de hierro. Debido 
a su situación a unas seis millas de la costa, es posible que se pueda 
llegar a explotar con ventaja en un futuro próximo. Según una ley 
promulgada en 1932, el gobierno está facultado para explotar el yaci- 
miento de Ica; pero no lo ha hecho hasta ahora. La información que 
ua con respecto a los demás yacimientos peruanos es muy de- 

ciente. 

Los yacimientos de hierro del Uruguay, Nicaragua, Panamá y 
Haití ofrecen pocas posibilidades de explotación en un futuro inme- 
diato. Una empresa siderúrgica de los Estados Unidos ha comprado 
uno de ios depósitos venezolanos, que produce mineral con un con- 
tenido medio de 65 por ciento de hierro y que se encuentra a corta 
distancia de la costa. 


Exportaciones de la América Latina. 


Una proporción muy grande del mineral de hierro que se extrae en 
muchos de los países productores se consume allí mismo y solamente 
un 25 por ciento de la producción mundial se destina al comercio inter- 
nacional. En 1938 las exportaciones mundiales ascendieron a 46 
millones de toneladas de 2,240 libras, de las cuales el 39 por ciento 
lo suministraron Francia y Argelia y Suecia el 27 por ciento. De los 
países latinoamericanos se exportaron 2 millones de toneladas de 
2,240 Ibs., o sea el 4.4 por ciento del total mundial. (Véase el cuadro 3.) 


Cuanro de nona de mineral de hierro de los principales países de la 
América ina y del mundo, en aíios determinados, de 1929 a 1938 





País 1929 | 1932 1996 | 1997 | 1928 





Cantidad en miles de toneladas de 2,M0 libras 











1 1328 | 149] 1,546 
1 109 183 303 

so 3 o 

i (1 2 % 9 
1, 861 21) 1o| 2082] 2016 
tio [age e e ee 
16,146 | 0,902) 17,964 | 19,016) 15,208 

TZ | DIM | 102 Ih744 | 12485 
2108 482 2, 139 2,516 27 

so as4 92) 2Zu7| 2015 

1,147 | 4,494] 10,005) 12278) 11,48 
45,793 | 17,647 | 43,820] 51,84 | 45,005 





Tanto por ciento de la exportación mundial 


Países latinoamericanos arriba citados. .............. 41 | 13 | 41 | 3.9 | 4+ 
1 No se tienen datos, 
2 No más de 500. 


3 Abarea unos 40 países. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de la América Latina y de Industria Minera del Imperio Britânico y Países Ertranjeros, 
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De los países latinoamericanos, Chile, el Brasil, y Cuba son los 
principales exportadores de mineral de hierro. En los últimos aúos 
el primero exportó a los Estados Unidos un promedio anual de 1,500,- 
000 toneladas más o menos. (Véase el cuadro 4.) La cantidad 
exportada por el Brasil, que ascendió a 363,000 toneladas de 2,240 
libras, fué más del e de la exportada en 1936. En ese ao y en 
el de 1937 los principales mercados para el mineral brasileão fueron el 
Reino Unido, el Canadá, y Holanda, comprando el primero de ellos 
más del 55 por ciento. Al mismo tiempo se exportaron pequeias 
cantidades a Francia, Bélgica, y Alemania. En 1938, sin embargo, 
los principales compradores fueron, en orden de importancia, Holanda, 
Dantzig, Alemania, Polonia, y el Reino Unido. (Véase el cuadro 5.) 
Las exportaciones de Cuba se destinan casi exclusivamente a los 
Estados Unidos. En 1937 ascendieron a 374,000 toneladas y en 1938 
a 98,000 toneladas de 2,240 libras. (Véase el cuadro 6.) 


Cuapro 4.— Erportaciones de mineral de hierro de Chile a los principales mercados, 
en aiios determinados, de 1929 a 1938 


Exportado a — 1929 | 1932 | 1936 | 1037 | 1938 








Caotidad en toneladas de 2,240 libras 


Total a todos los países ' SS Egas 1,2 | 10,855 | 1.388,81 | 14,4m | 1,546,072 


Valor en miles de pesos 











Total a todos lo paises E smasnádãs 15, 430 | 3,877 | 1,592 | 12,636 | 13,478 
Fuso stmaõsessmaç 

Valor en miles de dólares 
Total a todos los países. ........c.o ss nos 1,878 o! 2,388 2.003 2,776 





Valor promedio por tonelada de la exporta- 
ción total ?............ deita da dra Sp 


41.05 $2.41 | $1.8u $1.80 $1.80 





! Toda la cantidad se exportó a los Estados Unidos, 

2 El valor unidad que aparece en éste y en los demás cuadros debe estudiarse con cuidado, especial- 
mente cnando se compara con la exportación de otros países. Las exportaciones de los diversos países 
latinoamericanos, naun cuando se trate del mismo prodneto, son con frecuencia de tipos y calidades distintos, 
Además, varios países emplenn diferentes métodos de valorización y algunos de ellos han cambiado el método 
usado en el transcurso del decenio de 192% a 1458, 


Fuente: Cifras recopiladas por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos tomadas de las estadísticas 
comerciales oficiales de Chile. La conversión al sistema de pesas y medidas y raoneda de los Estados 
Unidos se ha hecho como sivue: 1 tonelada métrica =0.484196 de tonelada de 2,240 libras; 1 peso= em 1929, 
$0.1217; en 1932, $9.1217; y en 1935-358, $0.2090, 


Cuanro 5.— Exportaciones de mineral de hierro del Brasil a los principales mer- 
cados en 1936, 1937, y 19381 








Exportado a— 1936 | 1937 | 1938 


Cantidad en toneladas de 2,240 libras 

















“Total a todos los países . 109, 243 182, 706 362, 686 

Denig o .rt""7] e "o 66 
) E tas bato Mini Saara MAS aa Dao e aa RE Ropas ga 

Alemania... 59, 855 

Reino Unido.. “ 30, 572 

Polonia... insitocdasa sds delnavdss dedo dd doti vo peito ncalsadadjndcndenasuados 32,148 

22, 849 

13,803 

12,000 

9,650 

Tanto por ciento a los Estados Unidos... 27 








Véanse las notas al final del cuadro. 
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Cuapro 5.—Exportaciones de mineral de hierro del Brasil a los principales mer- 
cados en 1936, 1937, y 1938 *—Continuación 













Exportado a— 1936 | 1937 | 1938 

Valor en miles de milreis 
Tuta] é SONS Ni PAM nessas eopncsicune co zu avesso mo | 7.86 | 19, 821 

Valor en miles de dólares 
Total a todos los países. ................o nun lnseenenomemoenem 1,150 
ab e rue sui aiii enseada 355 
Danzig .. 25 
Alemania. 152 
Reino Uni 103 
Polonia... 9% 
Canadá. 5 
Francia. 41 
Bélgica. ... Em gy 
Estados Unidos..................ll.l.. 4 


Valor por tonelada de Ia exportación total +. 
Tanto por ciento a los Estados Unidos...... 





* Menos de un décimo del 1 por ciento. 

* No mayor de $500. 

4 Véase la nota 2 al plo del cuadro 4. 

Fuente: Cifras recopiladas por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tormgadas de las 
ticas oficiales del Brasil, e Informes Especiales Comerciales Núm. 99 y 110 de la Secretarta de Comercio de 
los Estados Unidos correspondientes al 25 de marzo y al 7 de mayo de 1938, y Núm. 97 del dd pao de 1939. 
La conversión al sistema de pesas y medidas y al patrón monetario de los Estados Unidos se hizo o 
como base lo siguiente: 1 tonelada métrica=0.984196 de tonelada de 2,240 libras; 1 milreis papel=en 1929, 
$0.1181; en 1932, $0.0712; en 1936, $0.06537; en 1037, $0.06826; y em 1938, $0,0580. 


Cuanro 6.—Ezportaciones de mineral de hierro de Cuba a los mercados principales, 
en aiios determinados, de 1929 a 1938 


me | ve | ue | me | me 


Cantidad en toneladas de 2,240 libras 


ra, as au0,om | 4,48 | 7, 854 


Valor en miles de dólares ? 









+' Toda Ia cantidad se exportó a los Estados Unidos, con excepción de dos toneladas compradas por Colom- 


bia en 1932, 
à pivados del paso eutbémo os igual al dei Gólar americano qm todas las cotizaciones. 
* Véase la nota 2 al pie del 4. 


Fuente: Datos recopilados la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de las estadis- 
ticas comerciales oficiales de Cuba, La conversión al sistema de y medidas de los Estados Unidos se 
bizo calculando una tonelada métrica =(,984196 de tonelada de 2,240 libras. 


stáculos al comercio. Ts 


Casi todos los países que importan mineral de hierro en grandes 
cantidades lo admiten libre de derechos.' Hasta hace poco eran con- 
tadas las restricciones que se imponían a este comercio, con excepción 
de puros derechos de importación para obtener ingresos nacionales. 
A fin de conservar sus yacimientos, Suecia, que es uno de los princi- 


3 Ls Ley Arancelaria de los Estados Unidos promulgada en 1930 dispone en el párrafo 1700 que el mineral 
de hlerro “entre al país libre de derechos. 
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pales países exportadores de este mineral en el mundo, impuso desde 
1927 ciertas restricciones cuantitativas a la exportación, si bien éstas , 
no fueron verdaderamente serias sino hasta 1937. En 1935 Italia 
impuso un embargo a las exportaciones de este mineral y Alemania 
sometió las suyas a una licencia especial. Estas medidas fueron 
seguidas en 1936 por la imposición de un sistema de licencias en 
Francia y en Argelia, países que en ese entonces suministraban casi 
la mitad del abastecimiento mundial. A fines de 1937 la mayoría 
de los países exportadores más importantes de Europa y del África 
del Norte tenían limitado de diversos modos su comercio de este 
mineral. Los países que a fines de 1937 no imponían restricción 
alguna suministraron en 1936 * menos de una quinta parte de la 
demanda mundial. 

México y Cuba no imponen gravamen alguno de exportación al 
mineral de hierro, si bien Chile . impone un derecho basado en las 
cotizaciones de los Estados Unidos, y el estado brasileio de Minas 
Geraes impone también un pequenio dest a la exportación. 


Precios y competencia. 


Los precios de venta del mineral de hierro que se publican en 
los Estados Unidos no indican las fluctuaciones que ocurren en la 
época en que se hacen dichas transacciones y, por lo general, el precio 
de la primera venta al abrirse la temporada de embarques en los 
Grandes Lagos es el que se sigue publicando o cotizando hasta el fin 
de ésta. En los aos de 1929 a 1936 el precio nominal fué el mismo. 
Sin embargo, en este país los precios de este mineral están sujetos a 
fluctuaciones anuales y a veces a fluctuaciones en un mismo aãio, por 
razón de que cuando se trata de contratos grandes o a largo plazo 
se hacen con frecuencia ciertas concesiones en la forma de rebaja 
en los precios publicados. De la producción anual de mineral de 
hierro los Estados Unidos sólo venden un 15 por ciento, más o menos, 
en el mercado libre, puesto que el resto lo utilizan para sí las empre- 
sas que son duerias o ejercen dominio sobre las minas. 

En los aíos de 1929 a 1936 el precio de este mineral, (Mesabi 
non-Bessemer) con un contenido de hierro de 51.5 por ciento, según 
publicado por los Estados Unidos, fué de 4.50 dólares por tonelada 
de 2,240 libras. En 1937, debido a una mayor actividad en la in- 
dustria siderúrgica, este precio subió a 4.95 dólares la tonelada, 

rmaneciendo invariable hasta fines de marzo de 1940. Sin em- 

argo, al abrirse la temporada ese aiio dicho precio bajó a 4.45 dólares 
la tonelada. (Véase a cuadro 7.) En el Reino Unido los precios 
cotizados para la venta de mineral de calidad algo mejor han estado, 
al parecer, sujetos a fluctuaciones aun mayores. El promedio de los 
precios cotizados en los afios de 1929 y 1930 Ilegó a su nivel más bajo 
en 1932; pero de ahí en adelante comenzó un alza gradual hasta 
el afio 1937-38 en aa subieron extraordinariamente. El promedio 
de precios de mineral de hierro en el Reino Unido en 1938 fué de 5.64 
dólares pe tonelada de 2,240 libras, afio en el cual fué más alto que el 
publicado para la venta de mineral en los Estados Unidos. El alza 


+ Para un estadio más amplio del comercio de exportación de mineral de hierro, véanse las páginas 424 a 
des cas | Informe Núm, 125 (Segunda Serie) de la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, publicado 
en 

* Cuando 1a cotización por unidad de 20 libras en los Estados Unidos es de $0.09 ô menos, el derecho de 
exportación sobre cada tonelada métrica es de 0.60 de peso chileno. Convertido este tipo a dólares, usando 
para ello el edio de tania pasa giros en agosto de 1939, penino ua, 4 300960, Por cada décimo de 
aumento en la cotización pcr unidad de 20 libras el derecho de expor n aumenta un 0.18 de peso chileno, 
o sea $0.0258 por tonelada métrica. 
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súbita antes citada puede atribuirse principalmente a la construcción 
- de armamentos y a una creciente actividad industrial en la Gran 
Bretaiia. 

El consumo de este mineral en los países latinoamericanos es 
relativamente pequefio y no se conocen los precios que se cotizan en 
esos mercados, así como tampoco se ha podido obtener en las estadís- 
ticas de los Estados Unidos el precio por unidad de las importaciones 
hechas por este país, que son de gran importancia para esas naciones. 
DEAaDe 9 el Brasil exportan poco hierro a los Estados Unidos, y las 
cantidades que este último importa de Cuba y Chile proceden de 
minas pertenecientes a compaiúiías de los Estados Unidos que trans- 
portan el mineral en sus propios barcos hasta sus fundiciones situa- 
das en la costa del Atlântico. 


Cuapnro 7. —Precios de mineral de hierro publicados en los Estados Unidos y en el 
Reino Unido, de 1929 a 1940 


























[Por tonelada de 2,30 libras) 
i Ri l 
Estados Uni- | Estados Uni- 
dos: negar | dos: Mesabi 
non-Besso- r | non-Besse- Tnída- 
mer entrega» peso qndo: | | mer entrega- pino Unidas 
Afio y mes doenlos | Afio y mes do en los x 
í la costa 1a costa 
puertos meri-| conidental ? | puertos meri-| cocidental * 
dionales de | dionales de 
los grandes | | los grandes 
os lagos 1 
--—— |- -— -— 
| | 
84.17 || 1999: | 
4.19 Agosto............) 
3.67 || Septiembre 
2.69 | Octubre. ... 
94.8 2.98 || Noviembre . 
3.36 | Diciembre. ....... 4.95 [O] 
3. 29 || 1940: | 
3.56 Enero | 
4.78 || Febrero 
1.95 ( 5.64 | Marzo +. 
H 











1 Precios publicados en la temporada de compras. Basados en mineral con un contenido de 51.5 por 


* Mineral no fosforecente, con un contenido de 52 a 54 por ciento de teria, nro 8 bordo en la mina. Los 
se han convertido de la libra esterlina usando el promedio de tipos de cambio anual publicados por 

Junta Directiva del Sistema Bancario de Reserva Federal, 

? No se tienen datos. 

+ Al comienzo del movimiento de las ventas en 1940 el precio bajó a 4.45 dólares. 


Fuente: Sociedad de Productores de Mineral de Hierro del Lago Superior, e Informes Annales de la Se- 
cretaría de Minas de Londres. 


Efectos de la guerra europea. 


El bloqueo de los puertos europeos, el precio elevado de los fletes y 
los seguros y una posible escasez de barcos ocasionada por el actual 
conflicto pueden llegar a reducir las exportaciones brasilefias de 
mineral de hierro a los mercados europeos. Chile y Cuba han vendido 
muy poco mineral en ese continente: Si la actividad en las fábricas 
de acero de los Estados Unidos aumenta o continúa como hasta ahora 
por un largo período de tiempo, el mineral de hierro brasileãio puede 
encontrar un nuevo mercado en las fundiciones de la costa norteameri- 
cana del Atlântico. El ensanche del programa de la defensa nacional 
podrá también estimular a Chile, Cuba, y México a exportar su 
mineral a los mercados de los Estados Unidos. 
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La fibra de la lana varíu desde la muy burda hasta la superfina, y 
el precio de este artículo varia también de acuerdo con el grado de 
finura del vellón, del cual depende casi enteramente el uso que se le 
da a este producto. Las lanas burdas, “sim mejorar” que se producen 
principalmente en Asia, se usan por lo general para alfrombras, 
aunque algunas de ellus se emplean también mezeladas con otras lanas 
burdas “mejoradas” para la fabricación de ciertas clases de panos, 
Con frecuencia las lanas burdas para pshio se mezclan también con 
las que se usan en la fabricación de alfombras y tapetes, pero su uso 

rincipal es para mantas, panos baratos y tejidos de punto. Las 
anas burdas para pano que tienen algún lustre se mezclan también 
con pelo de camelo para la fabricación de telas ligeras para ropa de 
verano, de telus para vestidos v de panas para tapicería. Las lanas 
de finura media se usun especialmente para ropa de prio. Los 
Estados Unidos son grandes productores de estas lanas. Las lanas 
muy finas que se producen en su mayor parte en Australia son para 
vestir, y a veces se mezclun con otras de las más finas fibras animales; 
pero su uso principal es en la fabriención de ropas y tejidos de punto, 
cuyo valor generalmente aumenta según la finura de las lanas que se 
usen en su manufgetura. Esto se debe en parte a que mientras más 
fina sea la lana, más suave es su contextura, y por lo tanto las telas 
hechas de ella son las que sientan mejor. Todas las lanas de fibra 
corta pueden usnrse en la fabricación de fieltros, desde las más finas 
ara mesus de billar, cubiertas para pianos y sombreros, hasta las más 
urdas, que se emplean en la fabricación de alfombras o panos para 
trajes, mezeladas con otras cerdas, 


Posición de la América Latina en la producción mundial. 


Generalmente las lanas que se producen en la América del Sur son 
algo más burdas que las de la mayoria de las demás regiones exportado- 
ras de este artículo. La lana fina de carnero merino se produce 
solamente en ciertos distritos del Perú y de la Argentina. En gran 
parte la lana de la América del Sur es deficiente en ciertas cualidades 
muy estimadas y con este motivo se la mezcla generalmente con otras. 
La Argentina es la principal productora de las lanas burdas empleadas 
en la fabricación de ropa de vestir que se mezclan con la clase 
empleada exclusivamente en la manufactura de alfombras para hacer 
tapices de piso. Ese país produce también una cantidad considerable 
de lana “sin mejorar” o sea de la empleada solamente para tejer 
alfombras. 

En la América del Sur, principalmente en el, Perú, se producen 
también, en cantidades limitadas, cerdas o fibras de animales rela- 
cionados con el camello, tales como la alpaca, la lama, la vicuãa, el 
huarizo (cruce entre el macho de la lama y la hembra de la alpaca) 

el misti (cruce entre el macho de la alpaca y la hembra de la lama). 

odos estos son pelos especiales que se producen exclusivamente en la 
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región de los Andes, en la América del Sur. La alpaca es la clase más 
importante. Las llamas se usan principalmente como bestias de 
carga y por consiguiente su lana se maltrata a tal punto que no es 
adecuada para la mayor parte de las aplicaciones industriales. Lalana 
- de vicufia, que es la fibra animal más fina que se conoce, es de pro- 
ducción muy limitada debido a que, para obtenerla, es necesario 
matar al animal. A este respecto en los últimos aíios se han promul- 

ado rigurosas medidas de conservación a fin de impedir la extinción 
- la especie. Yuera de la lana vicuia, todas las demás se mezclan 
con otras lanas para fabricar tejidos. 

La producción de lana en la América Latina, incluyendo los pelos 
especiales que acaban de enumerarse, es por lo general como una sexta 
parte de la producción mundial. En 1938 la América Latina produjo 
627 millones de libras, o sca el 16.4 por ciento de una producción 
mundial calculada en 3,830 millones de libras (véase el cuadro 1). 
La Argentina, el Uruguay, el Brasil, Chile, y el Perú aportaron en 
dicho aiio el 93 por ciento de la lana producida en la América Latina. 
La Argentina y el Uruguay, por sí solos, produjeron el S0 por ciento. 
Casi el 30 por ciento de la producción total de la América Latina se 
consume en las industrias locales, en las obras de arte indígenas de 
estos países y el resto se exporta. 


Cuanro 1.—Lana producida en los principales países, en determinados ajos, de 1929 
a 1938 
Pais 1929 | 1933 | 1936 | 1937 | 1938 


Cantidad en millones de libras 













Ms 350 380 385 

















Argentina. . 
Uruguay ... 101 nz 125 12 
UNA asus do 2 25 M 8 
Otros países latinoamericanos 4 85 ms 90 
Total de esos países... 535 57 625 ox 
=———— | === +-- === == 
Australia ........ 847 990 1,014 038 
Estados Unidos. 429 426 433 430 
Nueva Zelandia. .. 2a 295 34 305 
Unión Sudafricana 255 25 20 
Canadá y Terranovi 19 19 19 1 
Europa !..... ns 655 783 
Asian? 223 316 Bo B14 
Africa3............ . [E] n5 121 165 
Producción mundial calculada. 3,294 3,639 3,850 3,830 
Tanto por ciento de la producción mundial 
América Latina. ..............een..es.ennneenonnnoes 15.1 | 2] 187 16.3 | 16.4 


1 Incluyendo la Unión Soviética en Europa y Asia, 
2 Excluyendo la Unión Soviética en Europa y Asia. 
3 Excluyendo la Unión Sudalricana, 


Fuente: Boletines de la Asociación Nacional de Fabricantes de Telas de Lana. 
Nota —Las estadísticas latinoamericanas incluyen el pelo de diversas especies para fines especiales. 


Exportaciones de la América Latina. 


Australia es cl principal país exportador de lana en todo el mundo; 
la Argentina ocupa el segundo lugar y le siguen Nueva Zelandia, la 
Unión Sudafricana, y el Uruguay. En la América Latina, además de 
la Argentina y el Uruguay, también exportan lana Chile, el Perú, y el 
Brasil. Estos cinco países aportan generalmente más del 20 por ciento 
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de las exportaciones mundiales. La Argentina por sí sola produce el 15 

r ciento más o menos. En los últimos aúos las exportaciones de 
ana de la América Latina han alcanzado un promedio de unos 450 
millones de libras, en comparación con 820 millones de libras expor- 
tadas por Australia, y una producción mundial de 2,100 millones de 
libras (vénse el cuadro 2). 

En los últimos aiios la mayor parte de las exportaciones mundiales 
de lana se han destinado a Europa. Anteriormente los Estados Unidos 
importaban cantidades considerables, pero con el aumento en la pro- 
ducción nacional, sus importaciones, exceptuando las de lana para 
alfombras, han sido relativamente pequefias en afios recientes a excep- 
ción de los períodos de extraordinaria actividad en las industrias de 
la lana, como aconteció en 1937. 


Cuapro 2. —Erportaciones de lana cruda! de los principales países latinoamericanos 
y del resto del munido, en anios determinados, de 1929 a 1938 


1936 1937 | 1098 


Cantidad en miles de libras 





Exportada de— 1929 | 1932 





















ABERTIUO, sonseareo poportsssna podendo. cacosogasoçõas 24,213 | 289, 578 | 307, 702 | 255, 956 334, 830 
Uruguay. da ceuntencro n2,614 95,139 | IO, 379 Gy, 970 117,352 
Chile... ã 21,528 2,27 22,108 
Perá 12,347 12.317 






Brasil. . 6,397 11,839 


"Total de estos países.............. es cscueeeo 


ANSIANO.. excess sporinesasusvadad! coguaamoos Gossda 
Nueva Zelandia no 
Unión Sudaíricana...... 
Rélgica y Luxemburgo? 
India Inglesa . 





314, 408 
213,644 | 2 “ 
58,300 | 10,087 | 113.041 75.713 
35.724] 8713] 58,902 56, 362 






Prancia 8, .....ucomo 37, 3a 64, JOS 69, 190 40,332 
Reino Unido: 
Nacional 51,984 41,91 45,549 42,403 


3V), 829 | 3181 2, ht 256, 719 





Reexportaciones 


Otros países 3........ 233,148 | 00,171 27,708 |  137,893 


Total del mundo €,,..........0..... eco 12,081, 132 12,069, 481 p 137, 792 |1, 996, 484 | 2, 100, 395 
I 














Tanto por ciento de la exportaclôn total 4 





19.7 





Países latinoamericanos citados.........ccucccscueu..] 21.3 | 20.4 | 21.4 a.7 


“Incluye lana lavada, suarda Jimpin, arrancada y fibra corta; y para varios países el pelo de camello, de 
cabra de Angora, de Cnsimir y de alpaca, Los sivulentes artlentos se han considerado como no pertene- 
cientes nesta clasificm alas, peinadas, lana tefida, copos o vedijas; de oveja, carnero o cabro 
con pelo; d i 

2 Se cree que fueron p 












ortaciones, 
» cones, 
+ Excluyendo las exportaciones de Francia, Bélgica, y Luxemburro, y las reexportaciones del Reino Unido. 
Fuente: Datos recopilados por la Comistón Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficintes de los países exportadores. El total del mundo se obtuvo del Anuario Internacional de 
Estadisticas Agricolas. 





Las lanas para alfombras que exporta la América Latina compiten 
rincipalmente con las de Asia, y las destinadas a telas para trajes con 
Ps procedentes del África del Sur, Australia, y Nueva Zelandia. Cas 
el 25 por ciento de las exportaciones de países fuera de la América 
Latina consiste de lanas indígenas que se usan para fabricar alfom- 
bras, mientras que esta calidad probablemente no asciende a más del 7 
por ciento de la lana exportada por Ja América Latina. Las expor- 
taciones de lana para vestidos, procedentes de países que no son reex- 
portadores, alcanzan un promedio de 1,835 millones de libras, de las 
cuales unas 415 miilones, o sea el 23 por ciento, procede de la América 


' º Original fror 
RARE Google «UNIVERSITY OF ILLINOIS AT 


URBANA-CHAMPAIGN 


136 COMERCIO EXTERIOR DE LA AMÉRICA LATINA 


Latina, en comparación con 1,375 millones de libras, o sea casi el 75 
por ciento, que procede del Imperio Británico. 

Los mercados principales para las lanas de la Argentina han sido el 
Reino Unido, Francia, Alemania, los Estados Unidos, Bélgica, e Italia. 
Las lanas uruguayas se han destinado principalmente a los Estados 
Unidos, Italia, Bélgica, y el Japón. Las de Chile se han despachado en 
su mayor parte al Reino Unido, Alemania, Ç al Japón y las de los 
países Andinos, en su mayor parte alpaca, se han destinado principal- 
mente al Reino Unido, los Estados Unidos, Alemania, Bélgica, y 
Francia. Las exportaciones de los principales países productores de la 
América Latina a los mercados más importantes, en los afios que se 
especifican de 1929 a 1938, se muestran en los cuadros 4 al 11, que 
aparecen al fin de esta sección. 


Obstáculos al comercio, competencia, y precios. 

La lana y el pelo animal de la América Latina se admiten libres de 
derecho en todos los principales países importadores, con excepción 
de los Estados Unidos. En este país el derecho básico varia de 24 a 
36 centavos por libra de contenido limpio y se aplica a todas las lanas 

ue se importan para el consumo, exceptuando las destinadas a 
alfombras y las de calidad no más fina que las de núm. 40 que se 
importan en depósito franco para usos determinados. 

En el período de 1936 a 1938, las importaciones de los Estados Unidos 
alcanzaron un promedio de 70 millones de libras anuales de lana y 2 
millones de libras de alpaca y otras fibras semejantes, procedentes de 
la América del Sur, pero las cifras para 1937 fueron mucho más altas 
que las de 1936 o las de 1938. Sin embargo, casi la mitad de las im- 
portaciones estaban constituídas por lana para alfombras, admitida sin 
pagar derechos o en depósito franco. La mayor parte de la lana para 
trajes fué importada de Australia, Nueva Zelandia, y el Africa del Sur. 

En gran parte el precio de la lana depende del grado de actividad 
industrial. En 1929 el precio medio de la lana nacional (fine territory 
staple) en Boston fué de 98.2 centavos por libra. En 1932 bajó a 47.3 
centavos la libra. El precio medio subió en 1933 y en 1934; bajó algo 
en 1935 y subió nuevamente de 1936 a 1937. En 1937 permaneció 
en 99.8 centavosla libra, cifra más alta que la de 1929, pero en 1938 y en 
1939 bajó a unos 71 centavos por libra. Con la declaración de guerra 
en Europa, el precio subió repentinamente, alcanzando en octubre de 
1939 su nivel más alto de $1.11. Desde entonces bajó, y en marzo de 
1940 se cotizaba a 91 centavos la libra (véase el cuadro 3). 

En Boston el precio de la lana importada, colonial fina, ha seguido 
una tendencia comparable a la de los precios de la lana nacional de 
calidad semejante (fine territory staple), aunque en el precio del 
producto importado las fluctuaciones han sido más pronunciadas. E] 
precio de la lana importada, no incluyendo el derecho, ha sido siempre 
más bajo que el de lana nacional de calidad semejante. Durante el 

eríodo de 1929 a 1940, los precios de las lanas coloniales finas, 
importadas y excluyendo los derechos, variaron de 83 por ciento a 65 
por ciento del precio de la lana nacional (fine territory staple). Sin 

1 Las lanas para slfombras (que no se prodncen en los Estados Unidos), lo mismo que otras lanas que no 
son más finas que las Núm. 40, se importan libres de derechos (en depósito franco) ciertos usos determi- 
nados, principalmente para tapetes, en los cuales no compiten con la lana de los Estudos Unidos, Cuando 
se destinan a otros usos, el derecho búsico es de 24 centavos la libra de contenido limpio. Eu las lanas para 
trajes, más finas que las Núm. 40, pero no más finas que las Núm, 44, el derecho básico es de 29 centavos la 
libra. Las impotuciones de estas lanas burdas no representan más del uno por ciento de la producción 


total de los Estados Unidos. En las lanas más finas que los Núm, 4, el derecho básico es de 34 centavos 
1a libra(Ley Arancelaria de 1930, párrafos 101 y 1102). 
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embargo, el precio, incluyendo los derechos pagados, ha sido siempre 
más alto que el de la lana nacional. 

El precio medio para la lana de Córdoba, clase JII, de la Argentina, 
fué de 25.5 centavos por libra en 1929 y de 8.2 centavos en 1933; 
subiendo a 25.8 centavos por libra en 1937 y bajando a 14.8 centavos en 
1939. Conla declaración de guerra en Europa, el precio mensual subió 
de 13 centavos la libra en septiembre de 1939 a 23 centavos en febrero 
de 1940. Las lanas de este tipo son más burdas que el 99 por ciento de 
la calidad producida en los Estados Unidos y se usan principalmente en 
la fabricación de alfombras, para cuyo fin se importan en los Estados 
Unidos libres de derechos y en depósito franco. 


Cranro 3.— Precios al por mayor y cotizaciones en Boston de la lana, de 1929 a 1939 
y de agosto de 1939 a marzo de 1940 





Córdoba, 


E Fina colonial 
Fibra fina clase TIT, siu 


importada 


Afio o mes 




















nacional | siy derechos derechos 1 
98.2 81.7 | 25.5 
75.9 50 N.9 
02.6 45.3 13.2 
47.3 32.1 ss 
045 43.7 8.2 
s2 5 62.3 | n.7 
73.9 51.4 | 12.2 
911 68.7 14.3 
99,8 73.9 25.8 
ms 5” 16.2 
270.9 1485 14.8 

1039-40: 

APOSTO co uuisunopa dci saia fe dae iai SR 25 47.7 13-14 
Septiembre. . med 72.5 | 47.7 13-14 
Octubre. .... - RO | 7.3 17-18 
Noviembre. . o HoA. 5 73.2 19-20 
Diciembre. E 105.5 | 72.8 19-20 
105.5 | 72.8 21-22 
95.5 | 70.2 25-24 
90! 70.2 2 








1 Los precios anuales son el promedio de las cotizaciones uales sin tomar en cuenta factores vari- 
antes y publicadas en ta primera edición de cada mes del Roletin Comercial de Boston; los precios mensuales 
son las cotizaciones dadas la primera edición de cada mes. 

? Promedio de los ocho meses. 


Fuente: Precios de ta Lana, Informe Núm. 120, Comisión Arancelaria de Jos Estados Unidos, y datos 
corrientes. Para la lana Córdoba, clase LH, procedente de la Argentina, Roletin Comercial de Boston. 


Efectos de la guerra europea, 


El consumo total de lana en Europa (no incluyendo a la Unión 
Soviética), asciende aproximadamente a 2,000 millones de libras 
anuales, de las cuales se importa un 75 por ciento. Casi una cuarta 
parte de las importaciones totales procede del Hemisferio Occidental 
y unas dos terceras partes de Australia, Nueva Zelandia, y el África 
del Sur. El Asia es un proveedor de menor importancia. 

Al parecer, a consecuencia de la guerra, la América Latina perderá, 
al menos temporalmente, una proporción considerable de su mercado 
europeo para la lana. Sin embargo, esta pérdida puede cubrirse, 
al menos en parte, con ventas mayores a otros países, principalmente 
a los Estados Unidos. 

Con el principio de hostilidades, el Reino Unido requisó, a precios 
determinados, toda la lana de Australasia, y anunció que solamente 
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daría a la venta las del Núm. 60 y otras lanas más finas a los países 
neutrales. El Reino Unido ha garantizado también precios mínimos 
para las lanas del Africa del Sur. Las exportaciones de lana de la India 
(para alfombras) a países fuera del Imperio Británico se han reducido, 

las compras de lana turca (también para alfombras) han disminuúdo. 

tando la mayor parte de las exportaciones de lanas chinas controla- 
das por el Japón, los importadores de los Estados Unidos, tanto los 
de lanas para alfombras como para trajes, se verán obligados, para 
satisfacer su demanda, a depender cada vez más de los proveedores 
Jatinoamericanos (sujetos a los precios mínimos garantizados por 
el Reino Unido), y de los del África del Sur. 


Cuapro 4-—Exportación de lana suarda de la Argentina a los principales países,- 
en aiios determinados, de 1929 a 1938 ia 





Exportada a— 1929 | 1992 | 1936 1937 1938 
Cantidas en miles de libras 





267,200 | 260,956 | 213,709 


So, 219 75,411 45,540 77,256 

58, 191 41,561 31,413 55, 110 

42,13 35, 064 24,370 56,156 

10,875 47,143 47,419 39,125 

32,615 19,061 17,482 15. 289 
2,979 








28,415 8,450 . 12,037 
14, 581 33,367 23,497 30,081 
41 | 18.1 2a 13.7 
Valor en miles de pesos papel 
Total de todos los países...............uni nunes niuenm 144, 760 | 65,776 | 125,165 | 135, 837 | 122, 754 





Valor en miles de dólares! 













Bélrica 
Kalia.... 
Otros países........ 


Total de todos los países.............cueuuussoooueno 30, 495 
Reino Unido. 9,700 
Francia. 6,902 
Alemania 7,640 
Estados U 4,664 

1,871 
1,482 
4,0 





Tanto por ciento a los Estados Unidos......... 
Valor por libra de las exportaciones totales?... 





1 Para 1929 y 1932, la conversión nl dólar se hizo del peso oro que es igual a 2.272727 pesos papel. Los 
tipos de conversión fueron: 1929, $0.9513, y 1932, $0.5544, 

2 El valor por unidad que aparece en éste y en otres cuadros debe interpretarse con cuidado, espoclalmente 
cuando se trate de comparar las exportaciones de un país con las de otro. Las exportaciones de los 
de la América Latina, aún tratândese de un mismo artículo, son con frecuencia de distinto tipo y calidad. 
Además, varios de esos países usan diferentes métodos de valorización y algunos de ellos les han cambiado 
en el período de 192% a 1y5s. a 


Fuente: Datas recopilados por la Comisión Arancelsria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciates oficiales de la Argentina. La conversión al sistema de pesas y medidas y a la unidad monctaria 
de los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 tonelada métrica neto=2204.6 libras; 1 
pesomen 1429, 804186; en 1932, $0.2571; en 1036, $0.2918; en 1037, $0,3056; y em 1938, $0.2973. 
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Cuanro 5.—Lana limpia y lavada exportada de la Argentina a los principales 
mercados, en aiios determinados, de 1929 a 1988 e 


Exportada a— ws | um | ué | us | um 


Cantidad en miles de libras 















Todos los PRÉMIO. csscossosocsmesacecpsessoescoscossso 19,316] 22,660 
Reino Unido. ....... | 9408 ]' 
Francia........ a 1,352 
Estados Unidos 3, 267 
Bélgica 


1,183 





Valor en miles de pesos papel 
Total de todos los países....... nono «| 13,538 9,883 20,20 | as, | 30,998 
Valor en miles de dólares 1 


Total de todos los países ............ccsss isso ssunouoo 7,057 10,909 9,216 
Reino Unido. . 173 3,105 2,273 
Francia... 1,115 e 1,542 
Estados Uuidos. 1,506 3,480 , 328 
Bélgica. ........ 492 oys TI8 
Checoe: NORA 202 336 486 
Nolanda.. Lu 120 376 
Chile .. 5 E sea Ms 7 355 
Yugoeslavin.. Ê! nda a 159 201 17 
Unión Sudafricana é 207 338 310 
Austris..... a no Ed 55 82 305 
Italia 536 305 so 
Alemania. so 1 47 
Otros pníse: ss0 09 1,049 

Tanto por ciento a los Estados Unidos 19,7 319 4.4 


Valor por libra de las exportaciones totales 2... 80.164 | 80.258 | 40.185 





1 Véase la nota 1 al pie del cuadro 4. 

9 Vênse la nota 2 al pie del cuadro 4. 

Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comercintes oficinles de la Argentina. La conversión al sistema de pesas y medidas y a la unidad monetaria 
de los Estudos Unidos se bizo tomando como base lo siguiente: 1 kilo neto=2.2046 libras; | tonelada métrica 
Pan libras; 1 peso=en 1929, $0.4186, em 1932, M0.2571; em 1990, $0.2U18; em 1937, $0.3050; y em 1938, 


Cuanpro 6.—Lana exportada del Brasil a los principales anda en afios 
determinados, de 1929 a 1938 


Exportada a— 1929 | 1952 





no | ar | 





Cantidad en miles de libras 





Véanse las notas al final del cuadro, 


Digit 
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Cuapro 6.—Lana exportada del Brasil a los principales mercados, en afios 
determinados, de 1929 a 1938-—Continuación 





Exportada a— 1929 | 1936 | 1937 | 1938 


es 











Valor en miles de milreis 


Total de todos los países .........ceeseseaseneemeeees 30,401 | 27 





ar,em | 36 | 40,462 


Valor en miles de dólares 








Total de todos los países........... cul u ossos siim 3,590 
Alemania. 2,199 242 
Bélgica y Luxemburgo. 73 1 
Uruguay...... 921 Ms 
Otros países. au so 
Valor por libras de las exportaciones totales?...| $0.315 $0. 114 





1 No se tienen datos, 

1 Véase la nota 2 al pie del cuadro 4. 

Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria e los Estados Meios) tomados de estadísticas 
comercinles ofic! alo q el Brasil. La conversión al sistema de ires 7 y medidas y a la unidad monetaria 
deles Estados Unidos se hizo tomgndo como base Jo steuiente: 1 kilo PL ADO libras; 1 milreis=en 1929, 
$0.1181; en 1932, $0.0712; en 1956, $0.00537 en 1937, $0.06526; y em 1938, $0. 


Cuanro 7.—Lana exportada de Chile! a los principales mercados, en afios determi- 
nados, de 1929 a 1938 


Exportada a— 1929 | 1932 | 1936 | 1937 | 1096 


















Cantidad en miles de libras 
Todas los paled...esasossesssescasasasscoruséscreses 
Reino Unido. ..... 
Alemania... 7,665 
Japón... ao 97 
Estados Unidos. 20 
Otros países 1 


Tanto por ciento a los Estados Unidos... 















Valor en miles de pesos 
Total de todos los países.........eeesecesenennemeroos 56, 255 | 2,71 25,447 | 43,185 25, 346 
Valor en miles de dólares 


Tanto por ciento a los Estados Unidos.. sa 
Valor por libra de las exportaciones totales?.... 





+ Princi nte lana suarda. 
2 No se tienen datos. 
2 Véase la nota 2 al pie del cuadro 4. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 

s oficiales de Chile. La conversiôn al sistema de pesas aa medidas y a la unidad monetaria de los 

Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 kilo oa libras; 1 peso oro=en 1929, 
$0.1217; en 1952, 80.1217; en 1936, $0.2060; en 1937, 80.2060; y en 1938, $0.2060. 
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Cuapro 8.—Lana exportada del Perú a los principales paises, en aãos determinados, 
de 1929 a 1938 





Exportada a— 1929 | 1932 | 1936 | 1037 | 1933 





Cantidad en miles de libras 










Todos los países. ........... 
Estados Unidos 


Alemania... 
Reino Unido. 


Valor en miles de soles 








[emma À 
se 
E 


Total de todos los países... Ponce ferro Squaçses 2,476 | 2,048 





5,097 | 65 





Valor en miles de dólares 


Tanto por clento a los Estados Unidos ........ 
Valor por libra de las exportaciones totales 2... 





t Menos de un décimo del 1 por ciento. 
* No mús de 500 dólares. 
* Véase la nota 2 al pie del cuadro 4. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales dei Perú. La conversión al sistema de pesas y medidas y a la unidad monetaria de los 
Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 kilo bruto 2.246 libras; 1 sol= en 1929, $0.4000; 
em 1932, $0.2130, em 1446, 80.240), en 1937, $0.2520; y en 1938, H0.2242. 


Cuanro 9.—Lana “huarizo” 1 exportada del Perú a los principales mercados, en 
aiios determinados, de 1929 a 1938 


Exportada a— 1929 1932 | 1936 | 1037 | 1938 





















Cantidad en miles de libras 
nada Jo: 2 egos sjasissssessafssasfassedsados 3s0 239 517 | 452 464 
Estados Unidos e 0) lisasadaçao Mm 84 u 
Reino Unido. 351 190 481 335 176 
Bélgica... = A 







Alemania .. 
QUTOS JaME Desa acaicasatass 


Tanto por ciento a los Estados Unidos 


Total de todos los países...................n neem n een 


Véanse las notas al final del cuadro. 
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Cuanro 9.—Lana “huarizo'"* exportada del Perú a los principales mercados, en 
anios determinados, de 1929 a 1938-—Continuación 


Exportada s— 1929 | 1932 ES 1937 | 1938 


Valor en miles de dólares 







Tanto por ciento a los Estados Unidos......... RA |epspaaatas! 
Valor por libra de las exportaciones totales ?.... R 


1 El hugrizo es un cruce entre la lama y la alpaca. La “lana” es más bien pelo. 
2 No más de 500 dólares. 
* Véase la nota 2 al pie del cuadro 4. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales del Perú. La conversión al sistema de pesas y medidas y a la unidad monetária de 
los Estades Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 kilo bruto=2.2046 libras. 1 sol=en 1929, 
$0.4000; en 1932, $0.2130; en 1936, $0.2490; en 1997, $0.2520; y en 1938, $0.2242. 


Cvapro 10.—Erportación de lana suarda del Uruguay a los principales mercados, 
en aãios determinados, de 1929 a 1938 


vm [om [me [um [mm 


Cantidad en miles de libras 





Exportada a— 



















Todos los países. 
Alemania... 


107, 326 91,359 | 90,991 81,646 


Estados Uni 
Otros países. 


Tanto per clento a los Estados Unidos.......... 


Total de todos los países... 



































7,580 3,32 8,218 

2,310 4,368 4,455 

2,960 1,305 1,312 

5,330 832 1, 121 

(4 339 890 

Csossostislosscaendca 4,088 790 

o 657 197 2 
Bálgica........ 3,279 40 3086 
Estados Unidos. 3,403 527 390 
Otros países 1,383 1,416 1,911 
Tanto por ciento a los Estados Unidos... 2.6 2.4 1.9 
Valor por libra de las exportaciones totales $0.251 so. 274 so. 197 








1 No se sefialan por separado, 
2 Véase la nota 2 al pic del cuadro 4. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficinles del Uruguay. La conversión al sistema de y medidos y a ia unidad monetaria de 
los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 kilo= Mbras; 1 : 

en 1992, $0.4706; en 1936, $0.5237; en 1937, $0.5505; y en 1038, $0.5097. 
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Cuapro 11.—Lana lavada y semilavada exportada del Uruguay a los principales 
mercados, en afios determinados de 1929 a 1938 


Exportada a— 1929 | 1932 | 1996 | 1037 | 











Cantidad en miles do libras 


1.7 41 
Valor en miles de pesos 


Total de todos los países... iii iii 5,444 8,770 


Tanto por ciento a los Estados Unidos... 
Valor por libra de las exportaciunes totales 





61 
$0.247 








* Véase la nota 2 al pie del cusdro 4. 


Fuente: Datos feorpiiados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
oomerciales oficinles del U Jruguay. La conversión al sistema de medidas y & la unidad monetaria de 
los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente a lo ai libras; e 
em 1932, $0.4706; en 1936, $0.5237; en 1937, $0.5595; y em 1938, $0. 
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Las clasificaciones de “trozas y madera” que se emplean en las 
estadísticas comerciales de varios países abarcan una gran diversidad 
de productos, desde las trozas, lerios, postes, vigas y otras formas en 
bruto, hasta tablas, tablones cuadrados grandes y pequeiios, marcos, 
durmientes y otros productos de los aserraderos. Es posible que 
algunas de las estadísticas comerciales de la América Latina extiendan 
el uso de términos hasta incluir duelas de barril, tablas para cajas, 
madera multilaminar y chapas. Hasta donde lo permitan los datos 
compilados, el término aquí empleado expresa un sentido más limitado, 
para incluir las trozas sd productos básicos de los aserraderos. 


Posición de la América Latina en la producción mundial. 


De la extensión aproximada de 7,500 millones de acres de bosques, 
diseminados por todo el mundo, se considera que un 30 por ciento se 
encuentra en la América Latina, Jo que representa alrededor del 40 
por ciento de la superficie total de esta región. A pesar de no haber 
región que la iguale en lo que respecta a su extensión forestal, la 
América Latina no produce anualmente más del 5 al 7 por ciento de la 
madera aserrada que se consume en el mundo. La América del 
Norte, en comparación posce menos de una quinta parte de la super- 
ficie total de bosques del mundo, pero produce anualmente casi el 
60 por ciento de la cantidad total de madera aserrada. 

La posición de relativa menor importancia que ocupa la América 
Latina como productora de madera, en proporción a su gran extensión 
forestal, se debe principalmente al carácter de sus bosques y a la 
demanda limitada que en esa región tiene la madera. Casi el 90 por 
ciento de la superficie total de sus bosques es de maderas duras, en tan- 
to que la demanda primordial es de maderas blandas, adecuadas para 
las construcciones y para su empleo en la industria. Los bosques de 
maderas blandas EA la América Latina, que representan menos del * 
10 por ciento de la extensión total, están localizados en ciertas regiones. 
México y el Brasil aportan la proporción más importante del total, 
aunque otros países de la América Latina las producen en pequeiia 
escala. Por sus propiedades, las maderas blandas de la América 
Latina son adecuadas principalmente para hacer cajas, huacales y 
otro embalaje, como también para artículos pequeiios de construcción. 
En general, los países de la América Latina se abastecen casi entera- 
mente del exterior, en especial de los Estados Unidos y el Canadá 
para satisfacer su demanda de maderas de construcción de alta calidad. 

La situación con respecto a la producción verdadera y la producción 
potencial de maderas de construcción y de otras, varía en los dis- 
tintos países latinoamericanos. Las reservas son muy grandes en 
proporción a la superficie de esos países, pero a causa de la escasez 
de obreros expertos, del poco adelanto industrial y de la falta de 
medios de comunicación, la industria de aserradero en la mayoría de 
los países de la América Latina no está muy desarrollada. Brasil, 
México, y Chile son las excepciones principales. En algunos de dichos 
países los obstáculos naturales impiden el desarrollo de esta industria. 
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En el Perú, por ejemplo, la industria minera y otras que son grandes 
consumidores de maderas, se encuentran a lo largo de la costa, sepa- 
radas de los bosques por la cordillera de los Andes. 

El estado de la industria maderera en la América Latina es todavia 
relativamente primitivo. Los pequefios aserraderos portátiles y aún 
el aserrado a mano son comunes. Exceptuando algunas maderas de 
clase determinada, especialmente pino y madera para ebanistería, la 

roducción principal es para el consumo local o para el comercio con 
lo aíses fronterizos. Esta explotación comprende una importante 
producción de madera para combustible, postes, durmientes, maderas 
de construcción en pequena escala y para el embalaje del caucho, 
frutas, y conservas. JEEmpero, varias maderas se producen para la 
exportación, especislmente las de pino y las de ebanistería. Por lo 
general su explotación es en grande escala, empleándose en ella los 
sistemas y la maquinaria de los Estados Unidos, principalmente en 
México y en el Brasil, donde existen varios modernos aserraderos 
movidos a vapor. 

A falta de datos que indiquen la escala de producción de los distintos 
países, es necesario recurrir a los cálculos. Los productores principales 
son probablemente el Brasil y México. Sus grandes bosques de pino 
y de maderas de ebanistería los capacitan para” suplir las clases de 
madera que gozan de mayor demanda. Otros países como Nicaragua, 
Honduras, Guatemala, y Cuba son importantes productores de caoba 
y de cedro espafiol. Nicaragua produce también madera de pino. 
Chile debe su importancia como productor a las maderas duras que 
se encuentran en la parte sur del país. Además de éstos, otros países 
de la América Latina son importantes productores de madera en bruto 
(troncos o trozas). El Ecuador posee grandes bosques de maderas 
blandas y duras, de los que se abastece toda su demanda local, pero 
la única de alguna importancia en la exportación es la madera de balsa 
(vénse el cuadro 5). Venezucla y Colombia poseen recursos forestales 
muy por encima de todas sus necesidades actuales, pero a excepción 
de exportaciones en pequefia escala de maderas de ebanistería su 
producción se consume casi totalmente en la localidad. La Argentina, 
el Uruguay, y el Paraguay son grandes importadores de maderas en 
bruto y aserradas. 


Exportaciones de la América Latina. 


Las exportaciones de madera en bruto y labrada de la América 
Latina se limitan principalmente a las de ebanistería y a otras de 
aplicaciones especiales (entre estas últimas las de balsa y las de lignum- 
vitae), que se destinan principalmente a los Estados Unidos y a 
Europa, y a las de maderas blandas y otras de uso general que se ven- 
den en los países fronterizos o algo cercanos. Sin embargo, en los 
últimos aiios se ha desarrollado una exportación creciente de pino y de 
maderas duras con destino a Europa, procedentes, en especial, del 
Brasil, Chile, Cuba, y Nicaragua (véanse los cuadros al fin de esta 
sección). El Brasil es un exportador importante. Sus embarques 
perna (probablemente el 65 por ciento) de madera en bruto y 
abrada son de pino y el resto, de maderas de ebanistería. Se calcula 
que el 75 por ciento de las exportaciones de pino del Brasil se destina a 
la Argentina, principalmente para la fabricación de cajas. Entre los 
demás mercados figuran Alemania y el Uruguay. Las exportaciones 
de maderas de ebanistería del Brasi) se destinan principalmente a los 
Estados Unidos. El segundo lugar lo ocupa Europa, especialmente 
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el Reino Unido. México exporta “maderas ordinarias” como el pino, 
y maderas de ebanistería, como la caoba y la primavera. En el 
exterior el mercado principal para ambas son los Estados Unidos. 
Francia, Alemania, y Holanda son compradores menos importantes. 
Entre México y la Honduras Britânica existe un comercio considerable 
de madera de ebanistería en bruto, especialmente para su reexpor- 
tación a los Estados Unidos. Las exportaciones x Chile son por 
lo regular de madera de rauli y de laurel (maderas de ebanistería), 
aunque también exporta otras maderas duras, pero en cantidades 
menos importantes. Las estadísticas de exportación de que se dispone 
muestran que el 46 por ciento de las exportaciones chilenas se destina a 
Alemania y el 52 por ciento a países fronterizos como la Argentina, el 
Perú, y Bolivia. 

Exceptuando la madera de balsa que exporta el Ecuador, principal- 
mente a los Estados Unidos, las maderas de ebanistería predominan en 
el resto de las exportaciones de la América Latina. Entre éstas 
figuran la caoba y el cedro espariol de Cuba, el laurel de la Guayana 
Inglesa, y la primavera de Venezuela! 


Cuanro 1.—Madera aserrada y en bruto! exportada del Brasil a los principales 
países, en afios determinados, de 1929 a 1938 


Exportada a— 1929 | 1932 | 1936 1937 | 1938 


Cantidad en miles de libras 













280, 460 
203, 526 390, 127 
24,620 
2, 565 
4,416 
Uruguay... 35, 080 o 
Estados Unidos. . 5, 0 
Italia. (3 E 
F 3, 


clas 





Valor en miles de mílreis 


Total de todos los países............c ui ni ini u nano amo | 21,673 s2,004 | esam | 78,007 - 


Valor en miles de dólares 










Estados Unidos 
Italia ...... 
Francia... 
Otros países. .... edge pes 
Tanto por clento a los Estados Unidos d » 
Valor por libra de las exportaciones total 0.011 $0.007 


1 En 1936 más del 73 por ciento y en 1937 más del 75 por ciento del valor total lo constituyó la madera de pino. 
3 No se anota por separado. 
* No más de 500. 
+ El valor por unidad que aparece en éste y en otros cuadros debe interpretarse con cuidado, especialmente 
cuando se trate de comparar este vnlor en las exportaciones de un país con las de otro. ex, 
de los distintos peíses latinoamericanos, aún tratândose de un mismo ucto, son con frecuencia de dis- 
tinto tipo y calidad. Adems, algunos de ellos nsan diferentes métodos de valorización y varios los han 
esmbiado en el período de 1929 a 1938. 


Fuente: Datos recopilados la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales “del Brasil La converstón al sistema de pesas y medidas y a Ia unidad monetaria de 
los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 kilo=2.2046 libras; 1 milreis papel=en 1929, 
$0.1181; en 1932, $9.0712; en 1936, $0.05537; en 1937, $0.06826; y en 1938, 50.0580. 


"Las ex aciones de maderas de la América Latina se ex: en términos de peso más bien que en 
medidas lneales ocúbicas. El equivalente del peso con relación a la medida lineal o cúbica varia conside- 
rablemente, según a densidad de la madera. Por lo tanto, se ha ermão inconveniente expresar en términos 
de pies lineales las cifras cuantitativas que aparecen en los cuadros seceión. 
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Cuapro 2.——-Madera rauli en bruto exportada de Chile a los principales países, en 
anos determinados, de 1929 a 1938 














Exportada a— 1929 | 1932 | 1996 | 1937 | 1038 
Cantidad en miles de libras 
20,507 23, 681 

6,355 13, 383 

6,518 5,157 

2,420 1,858 

5,022 3,126 

282 5 
Valor en miles de pesos oro 

Total de todos los países... ns | sus | 1,441 | 2,026 

Valor en miles de dólares 





Valor por libra de las exportaciones totaless....| $0.023 | $0.006| $0.012| 0.014 s0.018 


1 No se menciona por separado. 2 No más de 500 dólares. 3 Vénse la nota 4 al pie del cuadro 1. 


Fuente: Datos recopilados por Ia Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de Chile, La conversión al sistema de pe y medidas y a la unidad monetaria de los 
Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 kilo bruto 2,2046 libras; 1 peso=en 1929, $0.1217; 
em 1932, $0.1217; en 1936, $0.2060; em 1937, $80.2060; y em 1038, $0.2060. 


Cvapro 3.—Madera de laurel en bruto exportada de Chile a los principales mer- 
cados, en aiios determinados, de 1929 a 1938 


Cantidad en miles de libras 





Valor en miles de pesos oro 






Valor en miles de dólares 


30.005 | 0.007 | 0.010 | $0.012 
4 No se anota por separado. 2 No más de 500. 3 Vênse la nota 4 al pie del cuadro 1. 


Fuente: Datos Esenpiiados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
somercinles oficinles de Chile. La conversión al sistema de pesas y medidas v a la unidad monetaria de los 
Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 kilo bruto =2.2046 Íibres; 1 peso =en 1932, $0.1217; 
em 1936, $0.2060; en 1937, 80.2060; y en 1938, $0.2060. 
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Cuapro 4. —Exportación de caoba de Cuba a los principales mercados, en afios 
determinados, de 1929 a 1938 























Exportada a— 1929 | 1932 | 1936 | 1987 | 1938 
Cantidad en miles de pies cúbicos ! 
"Total de todos los países..............ooonnonnn nuno 2,708 | 
Estados Unidos. . 81 | 
Puerto Rico. . so sdie go 
Dinamarca. [0] 
Alemania 255 
ia. 55 
Reino U ui 
Francia. . 2u3 
Islas Canarias. . 1 
Espaia...... 1,58 
Otros países..... 26 
Tanto por ciento a los Estados Unidos *....... 2.9 | 
Total de todos los países.............cueuesesesamemes 


Estados Unidos. . 





! naaBsES 


68.1 


ae ds = 
r r co expor ones 
tales. é g1.195 | 81.288 











1 Comenzando en 1936, la elnsificación de “caoba” se dividió en “caoba aserrada” y “caoba en trozas”, 
La cantidad de “caoba aserrada” se expresa ahora en pies cuadrados, que se han convertido a pies cúbicos 
a razón de 12 pies cuadrados por cada pie cúbico. El alto valor por unidad registrado en 193538 se debe 
indudablemente a la creciente proporción de la caoba aserrada en las exportaciones cnbanas. 

2 No más de 500. 

3 Nose secas por separado. 

4Incluye 30,1 es cúbicos, por valor de 2,975 dólares, exportados a Bélgica. 

* Incluye 9,875 pies cúbicos, con un valor de 13,228 dólares, exportados a Holanda, 

* Incluye a Puerto Rico. 

? Un peso es igual a 1 dólar en todos los afios, 

* Vénse la nota 4 al pie del cuadro 1. 


Fuente: Datos recopilados por la Comistón Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadisticas 
comerciales oficiales de Cuba. 


Cuapro 5.—Balsa en bruto y aserrada exportada del Ecuador a los principales 
mercados, en ds determinados de 1929 a 1938 


mo | am | mo | um 













Cantidad en miles de libras 
Total de todos los países. ..........no.... 
Estados Unidos. . 
Reino Unido. 
lemania. 


Tanto por ciento a los Estados Unidos. . 


Véanse las notas al final del cuadro. 
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Cuanro 5.—Balsa en bruto 1 aserrada exportada del Ecuador a los principales 
mercados, en aíios determinados de 1929 a 1938-—Continuación 





Exportada a— 1929 | 1932 





1936 | 1997 | 1938 





Valor en miles de sucres 


us 176 





Total de todos los países 








1.07 | 1.284 | 1, 780 


Valor en miles de dólares 





Tot de todos lona. cosa cascasapizosssgandaçaddo no ns 
Estados Unidos. 108 
Reino Unido (3 








Alemania 
eBfcia 

apón.. 
Helanda a 
Otros países... 


Tanto por ciento n los Estados Unidos........ 90.5 Z 
Valor por libra de las exportaciones totales?. .... $0.030 | $0.028 


4 
q 
6 
4 
4 
8 
7 


e” 








4 No se anota por separado. 
4 No más de 500, 
4 Véase la nota 4 al pie del cuadro 1. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comercisles oficinles del Feundor E de los informes Econômicos Mensunles de Guayaquil. La conversión 
al sistema de pesas y medidas y n la unidad monetaria de los Estados Unidos se hizo tomando como base lo 
siguiente: 1 Kilo = 22046 libras; los kilos mencionados son brutos; 1 sucre = en 1929, $0.2000; en 1932, $0.1667; 
em 1936, 800052; em 1937, SO.Ú910; y em 1935, 80,0746. 


Cuapnro 6.-——Madera en general exportada de México, en afios determinados, de 1989 









a 1938 
[Valor en miles de dólares] 
Tipo de madera 1929 1932 1936 1937 19381 
Maderas de ebanisteria en trozas. 1,559 0 340 e04 497 
Madera ordinaria aserrada ... a72 13 9 46 42 


Madera ordinaria em trozas... 
Madera de ebanisteria ascrrada 





+ Cifras preliminares, 
2 No se tioncn datos. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
da VCD de México. 1 peso=en 1929, 80.4515; en 1932, 80.3185; en 1936, $0.2776; en 1937, $0.2775; 
sen 1938, k 


CuapRo 7.—Madera de pino exportada por Nicaragua a los principales mercados 
en aiios determinados, de 1929 a 1938 


Exportada a— 1038 





Véanse las notas al final del cuadro. 
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CuanRro 7.—Madera de pino exportada por Nicaragua a los principales mercados, 
en afios determinados, de 1929 a 1938-—Continuación 


Exportada a— mo | amo | amo | im | rms 









Valor en miles de dólares + 


Total de todos los países... .....cesssssssccssecemeo 
Reino Unido.......... 
Estados Unidos 


sais 


o | qmsos 





Tanto por ciento a los Estados Unidos......... 
Valor por pie lincal de las exportaciones totales?. 


E 


1 Un córdoba equivale a 1 dólar en todos los afios. 
2 No más de $500. 
3 Véase la nota 4 al ple del cuadro 1. 


Fuente. Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de Nicaragua. 


Cuapro 8.—Caoba en bruto exportada de Nicaragua a los principales mercados, en 
afios determinados, de 1989 a 1985. : 


Exportada a— 1929 | 1932 | 1930 | 1937 | 1938 


Cantidad en miles de pies lineales 





1 Un córdoba equivale a 1 dólar en todos los afios. 
2 No más de 
* Vénse la nota 4 al pie del cuadro 1. 


Fuente: Datos ilados la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficinles do Nicaragua. 


Obstáculos al comercio y competencia. 


Un examen completo de los obstáculos opuestos a la exportación 
de madera en bruto y labrada de la América Latina, implicaria un 
estudio detallado de los aranceles de importación de un gran número 
de países. No obstante, un estudio general de estos aranceles indica 
que dichas exportaciones encuentran muy pocos obstáculos comer- 
ciales. 

Las exportaciones a los Estados Unidos son principalmente de 
maderas de ebanistería en bruto o aserradas. Las trozas y algunas de 
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las maderas aserradas se admiten libres de derechos, aunque la 
mayoría de las de ebanistería aserradas están sujetas a derechos, y 
toda la madera aserrada está gravada, además, con una contribución 
interna de $3.00 por cada mil pies lineales.? | Los informes disponibles 
demuestran que no hay obstáculos comerciales para las maderas de 
ebanistería en los mercados europeos, aunque desde la ruptura de 
hostilidades en septiembre de 1939, la mayoría de dichos países han” 
impúesto un riguroso control sobre todas las importaciones. En 
ciertos casos las condiciones del cambio y los convenios de canje con 
los países europeos estimulaban anteriormente la exportación de 
maderas latinoamericanas. 

Varios países de Ja América Latina conceden preferencia a las 
importaciones de maderas procedentes de otros países latinoameri- 
canos. Estas preferencias se determinan con frecuencia en la frase- 
ología de la clasificación arancelaria, como por ejemplo, exención de 
derechos si se importa de algún país latinoamericano para un fin 
determinado, o también en la especificación de dimensiones que no 
son las comúnmente aceptadas como corrientes en el comercio mundial. 
Igualmente, dichas preferencias se originan también en convenios 
bilaterales exclusivos. 

Los informes de que se dispone indican también que las maderas 
latinoamericanas no encuentran una competencia encarnizada en sus 
mercados principales. Las exportaciones de maderas blandas del 
Brasil, especialmente las que se usan para cajas y las de construcción 
de inferior calidad, pueden colocarse en los mercados del Río de la 
Plata en condiciones más favorables que las maderas semejantes pro- 
cedentes de los Estados Unidos o de Escandinavia. Sin embargo, los 
Estados Unidos llevan la ventaja al Brasil en las maderas principales 
de construcción, lo cual se debe a que las de ambos países son de dis- 
tinta clase. El Brasil sufre de una marcada desventaja en los mer- 
cados centroamericanos por razón de la competencia de la producción 
local y por las importaciones de los Estados Unidos. Las maderas 
duras de Chile gozan de ventajas en los mercados de la Argentina, el 
Perú, y Bolivia por razones semejantes a las que favorecen a las 
maderas blandas del Brasil, 

Las maderas de ebanistería de la América Latina encuentran com- 
petencia por lo regular en los Estados Unidos y en Europa, principal- 
mente la caoba. La caoba africana tiene las mismas aplicaciones que 
la americana y por lo tanto compite con ella, Esta competencia 
probablemente se siente menos en los Estados Unidos que en Europa. 
In 1938 los Estados Unidos compraron el 75 por ciento de la caoba en 
la América Latina. 


Efectos de la guerra europea. 


En la América Latina el consumo principal es de maderas blandas, 
desde las destinadas para hacer cajas hasta las que se utilizan para 
pasa construcciones. La Argentina, el Perú, el Uruguay, y 

/enezuela son los principales importadores en la América del Sur, 


? Impuesta por la Ley de Ingresos de 1932. En los tratados comerciales suscritos con e] Canadá y el Ecua” 
dor esta contribución se redujo en todos los tipos de maderas a $1.50 por cada mil pies lineales. La contri- 
bución en Is mayorta de las maderas de ebanisterta se restableció, stn embargo, a 83.00 mil pies linenles 
como resultado del segundo tratado con e] Canadá, que entró en vigencia el 1º de enero de 1939. La madera 
de ebanistería procedente de Cuba paga un impuesto de $2.40 por cada mil pies lineales, excepto la caobs que, 

D lo dis; en el tratado con ese país, paga a razón de $1,20. 

No se dispone de precios representativos para la caoba y otras maderas de ebanistorta, pues el valor de 
cada em! ue se determina por su calidad. E] notable aumento en el valor por unidad de las exportaciones 
de caoba cu (vtnse el cuadro 4), en los últimos aãos, se debe sin duda a la nueva forma adoptada para 
exportarla, o sea la de tablas seleccionadas, en vez de trozas en bruto. 
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Por lo tanto, la guerra europea no debe afectar los embarques de 
estas maderas que proceden de países cercanos a estos mercados. 
Cuba, México, y Panamá son importantes mercados para las maderas 
blandas (principalmente las que sirven para cajas), pero estos países 
dependen de los Estados Unidos para su abastecimiento principal, en 
lugar de depender del Brasil o de otros mercados de la América del Sur. 
Es probable que la exportación relativamente poco importante de 
maderas blandas de la América Latina se vea considerablemente'dis- 
minuída mientras dure la guerra europea, lo mismo que quizá suceda & 
los embarques de maderas duras latinoamericanas a Europa. Mien- 
tras no haya una escasez de barcos de carga, el movimiento de maderas 
de ebanistería de la América Latina a los Estados Unidos no se verá 
afectado por la guerra, a no ser que la demanda aumente demasiado 
con motivo del plan de armamentos y de construcción de navios que 
se desarrolla en este país. 
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El maíz es una gramínea indígena del Hemisferio Occidental, que 
cultivaban ya sus pobladores mucho antes de que desembarcaran en 
- sus costas los primeros colonizadores europeos. Su excelencia como 
alimento humano y animal, así como la facilidad con que se cultiva 
en una inmensa variedad de suelos y de climas han sido causa para 
que su producción se haya extsndião hoy día, con toda rapidez, a 
prácticamente todas las regiones de la tierra. Su centro mayor de 
producción, sin embargo, se encuentra circunscrito a unos cuantos 
países. 


Posición de la América Latina en la producción mundial. 


La producción anual de maíz en el mundo es más o menos de cuatro 
a cinco mil millones de búshels, y es mayor que la de cualquier otro 
cereal, con excepción del trigo. Los países de la América Latina pro- 
ducen por lo regular de 500 a 700 millones de búshels anualmente, 
correspondiéndoles en 1937 a 1938 un poco más del 10 por ciento de la 
producción mundial. En ese ao correspondió a los Estados Unidos 
más del 50 por ciento, y a los países de la cuenca del Danubio (especial- 
mente Yugoeslavia, Rumania, y Hungría) un poco más del 10 por 
ciento de la producción total. Otros países importantes en que se 
cultiva el maíz son la China, la Unión Soviética, e Italia, pero sus 
exportaciones son insignificantes. 

Con excepción de ciertos aios de escasez, la producción de maíz en 
los Estados Unidos y en la América Latina ha sido bastante estable, 
siendo de más de 2,500 millones de búshels en los Estados Unidos y de 
500 millones en la América Latina. Sin embargo, la producción en el 
mundo entero fué mucho mayor en 1938 que en 1929, motivo por el 
cual ha disminuído la importancia de los Estados Unidos y de la 
América Latina como abastecedores mundiales de este grano. En 1929 
los Estados Unidos produjeron el,64 per ciento y la América Latina 
el 13 por ciento, en tanto que en 1939 la proporción fué de 52 y 11 por 
ciento, respectivamente. Los demás países productores suministraron 
en 1929 el 23 por ciento y en 1938 el 37 por ciento. 

En el cúndro 1 se muestra la producción de maíz en la América 
Latina, los Estados Unidos, y el resto del mundo en aiios determinados 
de 1929 a 1938. 

La República Argentina, con una producción anual de 200 a 400 
millones de búshels, es el país que marcha a la cabeza en la América 
Latina. Le siguen el Brasil, con más de 200 millones de búshels, y 
México, con una producción de 60 a 80 millones de búshels. La pro- 
ducción uruguaya en afios recientes ha variado entre 4 y 7 millones de 
búshels; y la de Chile entre 2 y 3 millones. Cuba y la República 
Dominicana sólo producen una cantidad limitada de este cereal, pero 
por lo regular tienen un excedente que destinan a la exportación. 

153 
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Cuanro 1.—Matz: Producción en la América Latina, los Estados Unidos y el resto 
del mundo, en afios determinados, de 1989 a 1938 + 


mo | um | 10 | um | nos 


Cantidad en miles de búshels 


2,651, 
1, 791, 414 





Tanto por clento de la producción mundial 


América Latina... 5 13.1 125 10 | os | 10.9 





1 Las cosechas del Hemisferio Septentrional están combinadas con las del Meridional para el afio siguiente; 
de este modo en 1937 la cosecha recolectada en el Hemisferio Septentrional ese aão está combinada con la dei 
Mor disonal que se recolecta a principios de 1938. 


Fuente: Estadísticas Agricolas, Secretaria do Agricultura de los Estados Unidos. 


Exportaciones latinoamericanas. 

El comercio internacional de maíz comprende únicamente una pe- 
queiia parte de la producción mundial, o sea de 300 a 400 millones de 
búshels anuales. e esta cantidad el Reino Unido compra el 35 por 
ciento más o menos, y Holanda, Francia, y Bélgica del 5 al 10 por ciento 
cada una. Otros importantes compradores son Dinamarca, el Ca- 
nadá, y Alemania. Por espacio de muchos afios el comercio exterior 
de este cereal ha estado aumentando, lo mismo que las exportaciones 
de la República Argentina, que es el único país latinoamericano que 
ocupa un puesto de importancia en dicho comercio. 

| aumento que ha hecho la República Argentina en los últimos 30 
afios en la producción y en la exportación de maíz ha sido mucho 
mayor que el de cualquiera otra nación productora. En el quin- 
quenio de 1909 a 1913 el promedio de su producción anual fué de unos 
192 millones de búshels, cantidad que aumentó a unos 346 millones de 
búshels anuales en el de 1933 a 1937. El promedio de la exportación 
anual en los mismos dos períodos (basada en el afio de cosecha que se 
cuenta de abril a marzo siguiente) aumentó de 116 millones a 271 mi- 
lones de búshels. Dela cantidad total de maíz que entró « los merca- 
dos extranjeros, la República Argentina suministró en los afios de 
1909 a 1913 un 44 por ciento más o menos, y de 1933 a 1937, cerca del 
75 por ciento. En el último decenio el país ha enviado con destino a 
los principales mercados consumidores y a muchos de los menos im- 
portantes del 69 a más del 90 por ciento de su producción. En el 
cuadro 2 se muestra la exportación argentina de maíz a los principales 
summanoo e afios ae 1929 a 1938. 16 

rasil no exporta casi ningún maíz, como tampoco el Uruguay y 
Chile. En afios pasados el Uruguay exportaba grandes caniiâaios; 
pero sus ventas desde 1933 han sido insignificantes. Puerto Rico 
compra todas las exportaciones cubanas, que en elafio de 1938 ascendie- 
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ron & 26,000 búshels con un valor de 19,000 dólares.! Las de México 
han sido por lo regular muy pequeiias y se han destinado casi en su 
totalidad a los Estados Unidos.? En los afios de 1934 a 1937, en que 
hubo escasez de maíz en los Estados Unidos, este país importó de 
México 2,600,000 búshels en 1934; 3,200,000 en 1935; 179,000 en 1936 
y 15,000 en 1937. Nien 1938 ni en 1939 se importó cantidad alguna. 

Los Estados Unidos, por lo regular, no son un buen mercado para 
el maíz extranjero, pero como consecuencia de las sequías de 1934 y 
1936 tuvo que importar 43 millones de búshels en 1935, 20 millones en 
1936, y 86 millones en 1937. Desde que se terminó la recolección de la 
cosecha de ese último afio, las existencias estadounidenses han sido 
suficientemente amplias para satisfacer la demanda interna, de ma- 
nera que las importaciones en 1938 y 1939 fueron de menos de 500,000- 
búshels anuales? Las exportaciones de los Estados Unidos que en el 
período de 1920 a 1929 habían sido de 13 a 42 millones de búshels 
anuales, bajaron a un poco más de 6 millones de búshels en 1930, y 
fueron de pa importancia hasta 1937, período en el cual descendieron 
a su nivel más bajo de 177,000 búshels en 1935. Sin emb , em 
1938, después de dos sucesivas malas cosechas en la República Argen- 
tina, las exportaciones de los Estados Unidos subieron a 147 millones 
de búshels y en 1939, a 32 millones. 


a pon se muestran las cantidades de maíz exportadas por Cuba, en afios determinados, de 1920 
a 


Guneisa | valor (mil 
miles de flor (miles 
Afio Dúsheis de | de dólares) 
56 Ibs.) 
162 82 
44 2» 
s 57 
2% 19 





Fuente: Datos recoptiados por la Comisión Arancelarta de los Estados Unidos, tomados de estadísticas. 
oficiales do Cuba. 


* Exportaciones de maír de México, en ahos determinados, de 1929 a 1938, fueron— 


Cantidad 
Afio (búshels de |-— 
56 Ibs.) 





* Cifras preliminares. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comercinies oficinles de México. La conversión al sistema de pesas y medidas trón monetario de los 
autados Unidos se hizo Femsando + Top nome jo quieta: !) k ar bdshei RUM, Tipo 

cambio: 1 peso=en , 804818; en , $0.2810; en 2774; em 1935, $0.2778; em 2776; em 
1937, $0.2775; y em 1938, $0.2212. a : q E 


* Entraron principalmente por Ia Costa del Pacífico debido a que los fletes marítimos eran más bajos. 
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Cuanro 2.—Matz: Exportación de la Argentina a los principales mercados, en afios 
determinados, de 1929 a 1938 


Exportado a— nm | um | n00 | ur | roms 


Cantidad en miles de búshels de 56 libras 
















8, 8, 
4.017 3 
6,608 2.835 
2,776 2,25 
12, 508 1,831 
a, 274 1,321 
6,519 684 
337 s13 
1,621 445 
37,638 so 
ni o" 
4,020 2074 
0.1 
Valor en miles de pesos papel 
'Total de todos los países................ non nuno a81,002 | 320,750 | 445, 270 eae | 180, 522 
Valor en miles de dólares 





Átrica Es ola. 
ee nidos. . 
Canadá Ee 
Espafia. DL mnis e or cis 











Tanto por ciento a los Estados Unidos......... 
Valor por búshel de las exportaciones totales ? 





? No más de $500. 
* El valor por unidad que aparece en éste y en los demás cuadros debe interpretarse con cuidado, especial- 


mente lo se trate de comparar el valor por unidad de las exportaciones de un país con las de otro. Las 
exportaciones de los distintos países latinoamericanos, aun tratândose de un mismo producto, son con 
frecuencia de distinto tipo y calidad. Además, los varios as usan diferentes mé: de valorización 
y algunos de ellos los ban cambiado en el período de 1929 a 1 

Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficlales de la República Argentina. La conversión al sistema de pesas y medidas y al patróm 
monetario de los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 tonelada métrica = 39.367857 
búshels de 56 lbs. 1 peso papel=en 1929, $0.4186; en 1932, $0.2571; en 1936, $0.2918; en 1937, $0.3086; y en 
1938, $0.2973. Para los aÃios de 1929 y 1932 el peso oro se convirtió a dólares al siguiente tipo de cambio: 
1929, $0.9513: y 1032, $0.5844. 


Obstáculos al comercio, competencia, y precios. 
Los derechos que se imponen al maíz que entra a los Estados Unidos 
son de 25 centavos por cada búshel de 56 libras,* exceptuándose el 


“Ley Arancelaris de 1930, párrafo 724. 
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maiz cubano, que sólo paga 10 centavos por búshel.? La producción 
anual de este cereal en los Estados Unidos es por lo regular de unos 
2,500 millones de búshels. Las importaciones no han excedido de 
cinco millones de búsheis en ningún aão desde 1923, con excepción 
del período de 1935 a 1937. 

El maíz amarillo (en grano) que importan el Reino Unido, Bélgica 
y Holanda entra libre de derechos. El monto de las importaciones 
combinadas de esas tres naciones es por lo general de más de la mitad 
del que Bgure en el comercio internacional. Sin embargo, Bélgica y 
Holanda le imponen ciertas restricciones en forma de cuotas e im- 
puestos internos, y Alemania ha fomentado siempre el uso de cereales 
nacionales en vez de maíz para la alimentación del ganado. En la 
mayoria de los demás países europeos los derechos sobre el maíz son 
nominales o no son lo suficientemente altos para que lleguen a res- 
ai de manera notable las importaciones. 

El precio del maíz cotizado en Buenos Aires es por lo regular más 
bajo que el que se cotiza en Chicago; pero esta diferencia no es sufi- 
ciente para hacer que sea lucrativa la importación a este país del 
cereal argentino una vez pagados los gastos de flete y el derecho de 25 
centavos por búshel que se cobra en los Estados Unidos. Sin embargo, 
en aos recientes las condiciones de las cosechas en ambos países han 
dado lugar a notables variaciones en la relación común que guardan 
dichos precios. A causa de haber sido mala la cosecha de noviembre 
de 1936 a octubre de 1937 en los Estados Unidos, los precios de este 
cereal subieron a un promedio de $1.18 por búshel; en tanto que en la 
República Argentina eran únicamente de 52 centavos por búshel. 
Como resultado de esto, los Estados Unidos le compraron a ese país en 
1937 cerca de SO millones de búshels. En los dos siguientes afos de 
cosecha, 1937-38 y 1938-39, la producción argentina de maíz se vió 
afectada adversamente por el a tiempo, y esto hizo que los precios 
en ese país fueran entonces más altos que en los Estados Unidos. 
De ello resultó ee cesaran las exportaciones argentinas a los Estados 
Unidos, y este último país pudo vender grandes cantidades de su pro- 
ducto a otros mercados. En el semestre de octubre de 1939 a marzo 
de 1940 el precio del maíz argentino bajó por razón de haber tenido 
el país una mejor cosecha, restableciéndose de inmediato la acostum- 
brada relación entre los precios cotizados en ese país y los de los Estados 
Unidos. No obstante, en mayo de 1940 la Secretaría de Agricultura 
de los Estados Unidos amplió su programa de subsidio al maíz con el 
fin principal de recuperar mercados extranjeros y poder reducir los 
sobrantes que tenía en su poder.* El monto del subsidio deberá variar 
según sea Ja diferencia entre los precios del maíz de los Estados Unidos 
L os del maíz de otra procedencia en los mercados extranjeros. Por 
o tanto, mientras este plan esté en vigencia, es probable que los precios 
del maíz de los Estados Unidos y los de la República Argentina sean 
casi iguales en los mercados del exterior. 

En el cuadro 3 se muestran los precios del mafz en los Estados Unidos 
y en la Argentina en el período de 1929 a 1939 y en el primer trimestre 
de 1940. 

+ Tratado comercial con Cuba, que entró en vigencia el 3 de septiembre de 1934. 
pasa esa fecha la Secretarfa anunció la venta, por conducto de exportadores iculares, de 20 millones de 


Is de maiz al Reino Unido y al Canadá de acuerdo con el programa o rr onaa Este maiz se 
tomará de existencias controladas por el Gobierno en cumplimiento del programa de préstamos sobre la 
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Cuanro 3.— Matz: Precios en los Estados Unidos se la Argentina, de 1929 a 1939 
y en el primer trimestre de 1940 





Estados Arge 
Unidos: Matz argen- | Tanto 


Afio de cosecha Amarillo tino en ciento 
No. 3en Cht- REA pr eso da ea 
eago! Unidos 
Centaros por | Centevos por 
búshei búshel 

83 63 7, 

- 3 53 

30 83 

30 86 

44 85 

43 so 

42 56 

52 44 

68 121 

52 106 

080 Eesssesvssasõos 

us no 

631 MM 

47.4 81 

39.2 os 





1 Aflos que comienzan el 1º de noviembre. 

2 Afios que comienzan el 1º de octubre, 

3 No hay datos. 

Fuente: Estadísticas Agrícolas y Situación de los Forrajes, Oficina de Economfa Agrícola, Secretaria de 
Agricultura de los Estados Unidos. 


Efectos de la guerra europea. 


Por lo regular, los países europeos consumen casi todo el maíz que 
entra al mercado internacional. Los Estados Unidos compran grandes 
cantidades únicamente en los afios de sequía. El Reino Unido ha 
sido siempre el principal comprador de este cereal, correspondiéndole 
por lo regular más de una cuarta parte del que figura en el comercio 
exterior. Otros grandes importadores han sido Holanda, Francia, 
Bélgica, Dinamarca, Alemania, e Irlanda. En los aãos de 1930 a 
1934, Alemania compró cerca del 5 por ciento del maíz que se vendió 
en el mercado internacional; pero en aios más recientes, exceptuando 
el de 1937, la proporción fué menor. Es probable que este último 
país, lo mismo que varios otros de los europeos, dejen de ser impor- 
tantes compradores de este cereal mientras continúen las hostilidades. 

La Unión Sudafricana es la única nación del Imperio Britânico que 
por lo regular exporta grandes cantidades de maíz, pero tales exporta- 
ciones no han llegado nunca a más de una quinta parte de la cantidad 
que importa el Reino Unido. La política comercial de los Estados 
Unidos y la variación en la producción latinoamericana afectan quizá, 
tanto como el mercado alemán, el comercio exterior de maíz de la 
América Latina, aún teniendo en cuenta que en 1938 Alemania fué 
el país que ocupó segundo lugar como comprador de maíz argentino. 
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El manganeso se aprovecha principalmente en la elaboración de 
acero común y corriente, y es & la vez un elemento insubstituible para 
separar de éste el azufre y el oxígeno. El manganeso se utiliza en 
menor escala en la preparación de ligas de acero especiales y en la 
manufactura de baterías eléctricas. Puede muy bien considerarse el 
manganeso como insustituible en la industria siderúrgica. 


Posición de la América Latina en la producción mundial, 


En el decenio de 1929 a 1938 la producción mundial de mineral de 
manganeso aumentó de 1,314,000 toneladas de 2,240 libras en 1932 a 
5,767,000 en 1937. La producción de la América Latina aumentó en 
el mismo período de 30,000 a 392,000 toneladas. (Véase el cuadro a 
En 1929 aportó la América Latina el 9 por ciento de la producción de 
mundo; el 2 por ciento en 1932: y el 6.5 por ciento en 1938. Desde 
1937 la Unión Soviética, la India Inglesa, la Unión Sudafricana, la 
Costa de Oro, y el Brasil (en el orden en que aparecen) han sido los 
pesdnaçarea más importantes. En la América Latina, además del 

rasil, Cuba produce grandes cantidades de este mineral y Chile y 
México sólo pequeiias cantidades. 


Cuapro 1.—Producción de mineral de manganeso en los principales países de la 
América Latina y del mundo, en aiios determinados, de 1929 a 1938 





1 Menos de 500 toneladas, 
3 Cantidad aproximada. 
aqui Oficina de Minas de los Estados Unidos e Industria Minera del Imperio Britânico y Otras 
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La producción anual de mineral de manganeso en el Brasil antes de 
1914 era de menos de 200,000 toneladas de 2,240 libras, producción 
que subió a más de medio millón de toneladas anualmente en el 

eríodo de la guerra mundial, debido a la gran demanda en los Estados 
Unidos que anteriormente se abastecían, en su mayor parte, de la 
India Inglesa de la Unión Soviética. Desde 1920 la producción 
brasilefia ha fluctuado extraordinariamente a causa de la variable 
actividad en la industria siderúrgica de los Estados Unidos, del incre- 
mento en la producción soviética, z de la nueva producción en la 
Unión Sudafricana y en la Costa de Oro. El Brasil ha producido 
en los últimos afios un promedio de 200,000 toneladas de 2,240 libras 
anuales, y la producción cubana ha aumentado en los 3 últimos afios, 
debido al éxito alcanzado por un nuevo procedimiento para concentrar 
el mineral. En 1937y 1938 la producción de Cuba llegó a un promedio 
de 125,000 toneladas de 2,240 libras anualmente. 


Exportaciones latinoamericanas. 


Los principales exportadores de mineral de manganeso han sido 
la India Inglesa, la Unión Soviética, la Costa de Oro, y la Unión 
Sudafricana, siguiéndoles el Brasil y Cuba. Como estos dos últimos 
países exportan casi toda la cantidad que producen, su proporción 
en el comercio mundial es mayor que en el campo de la producción. 
En 1929 suministraron el 11 por ciento de todo el mineral de man- 
ganeso en el mercado internacional; en 1932 esta proporción fué 
únicamente de 4.5 por ciento, pero en 1938 subió al 12.2 por ciento. 
Las exportaciones brasilefias aumentaron de 20,000 toneladas de 
2,240 libras en 1932 a 243,000 toneladas en 1937, y la producción 
cubana de 8,000 toneladas en 1929 a 132,000 toneladas en 1937. No 
obstante, en 1938 las exportaciones del Brasil bajaron a 1,935,000 
toneladas y las de Cuba, a 120,000 toneladas. (Véase el cuadro 2.) 


Cuanro 2.-—Erportaciones de mineral de manganeso de los principales países 
productores en la América Latina, en afios determinados, de 1929 a 1938 


País 1929 | 1932 | 1036 | 1937 1938 







Cantidad en toneladas de 2,240 libras (peso bruto) 



















Ms cs demo ISAAC tdos ada s dp cositando os 2, 555 163, 840 
CMB ocaso prato aaina a nas cet gpi Ar 18,874 36, 053 
Total de estos países. 297, 083 39, 429 109, 893 
Indis Inglesa ..... 964,489 | 30,252] 742347] 
Unión Soviética ! 885, 755 409, 045 506, 166 
Costa de Oro... 
o Egas 
ANA comisaraçãs mus paragens 


Tanto por ciento de la exportación mundial 


no | 45 as 2.0 12.2 


1 Las cifras de 1929 corresponden al afio que terminó el 30 de septiembre. Las estadísticas do 1038 son de 
enero a noviembre únicamente, 

230 países aproximadamente, 

Fuente: Datos recopilados de las estadísticas comerciales oficiales de los países Istinoamericanos, y de 
Industria Minera del Imperio Britânico y Otras Naciones. ” 
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Por lo general, los Estados Unidos han sido el mercado más 
importante para el mineral de manganeso brasilefio, pero la cantidad 
comprada ha variado considerablemente. En 1937 compraron casi 
las dos terceras partes de la producción, pero en 1938 adquirieron 
menos de una tercera parte. Otros mercados importantes para el 
manganeso del Brasil en aos recientes han sido Francia, Bélgica, 
Luxemburgo, Holanda, y Alemania. Las ventas a Francia, Bélgica, y 
Luxemburgo fueron menores en 1938 que en 1937, en tanto que & 
Alemania y Holanda aumentaron extraordinariamente. (Vénse el 
cuadro 3.) Toda la exportación cubana se destina a los Estados 
Unidos. (Véase el cuadro 4.)! 


Cuanro 3.—Exportaciones de mineral de manganeso del Brasil a los principales 
mercados, en aiios determinados, de 1929 a 1938 


Exportado a— nm | ue | ums | um | 108 
















Cantidad en toneladas de 2,240 lbras (peso bruto) 





“Total a todos los países..................n. nn nnn 258, 684 | 20,555 | 163,80 | 243, 210 


Estados Unidos 228, 090 8,759 73, 286 
nda o pósc aces , 310 
30, 631 11,706 14,106 


"29,962 |. “47,308 
9,829 


42.6 44.7 








Valor en miles de milreis 
“Total a todos los países...............suueseseeseoeo 2,579 1,309 16 | ser | 16,313 
Valor en miles de dólares 







Tanto por ciento a los Estados Unidos......... 
Valor por tonelada de las exportaciones totales !. 


a é 
É | s=55E8 


H 


1 El valor por unidad que sa éste 7.0m joe Conde cusúres Mapa interpretarse con cuidado, 
ad de las exportaciones de un país con las de otro. El comercio 


clalmente cuando se comparsel valor pesa 
de exportación de los diversos países latinoamericanos, aun cuando se trate de un mismo producto, fiusto. penas 


ser de distinto tipo y calidad. Además, en esas naciones se usan à diferentes métodos valoriza ción, 
los cuales algunos de ellos han cambiado en el decenio de 1929 a 1938. 
Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de las estadfs- 


ticas oficiales del P Brasil. La conversión al sistema de pesas y medidas y al patrón monetario 
de los Estados Unidos se bizo tomando como base lo siguiente: 1 tonelada métrica =(.984196 de tonelada de 
2,240 libras; 1 milreis=en 1929, $0. 1181; en 1932, $0.0712; en 1936, $0.06537; en 1937, $0.00526; y en 1938, $0.0580, 





lo disponta el convenio comercial suscrito sata, los Estados Unidos y Cuba el 11 de diciembre de 
19026 mineral de manganeso cubano entraba libre de derechos a los Estados Unidos. Esta condiciôn de 

ucto de libre entrada se incorporó nuevamente en el tratado comercial del 24 de agosto de 1934. Tenilen- 

en cuenta que el mineral de manganeso que entra a los Estados Unidos procedente de otros países, 
on excepeión del de Alemania, paga un derecho de medio centavo por libra, la producción cubana recibe 
una preferencia arancelaria en este PasTONAS, aa 210 dólares por as popa ad de 2,000 libras. Por 
To tanto, Jos uctores cubanos puede: neral en los Estados Unidos a precios más altos que 
los que podrían obtener en otros no 
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Cuanro 4.—Exportaciones de mineral de manganeso de Cuba a los principales 
mercados, en aiios determinados, de 1929 a 1938 


Exportado a— 1929 | 1932 | 1936 | 1937 | 1938 


Cantidad en toneladas de 2,240 libras (peso bruto) 


“Total a todos los países !.................nenueeoonem 8,400 18,874 36,053 19,0 | 119, 908 


Valor en miles de dólares * 


Total à Jodne las PM ssesscssiosassrsisapaciniçõas 55 121 515 2,390 2 255 
Valor por tonelada de las exportaciones totales ?. ss.» $0.30 $14.2 $18.12 sI18. 79 











1 Toda la exportación se destinó a los Estados Unidos con excepción de 10 toneladas que compró Puerto 
Rico po 79 dólares en 1938. 

* El peso cubano tiene el mismo valor que el dólar americano. 

4 Véase la nota 1 a) ple del cundro 3. 


O .—————— ————— mm . 
Quente: Cifras recopiladas por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomadas de las estadísticas 
comerciales oficiales de Cuba. La conversión se hizo a razón de 1 kilogramo = 0.000954196 de tonelada. 
Obstáculos al comercio, competencia, y precios. 


El mineral de manganeso se admite en los mercados europeos libre 
de derechos, pero en algunos países, especialmente en Francia, paga 
un impuesto interno. A pesar de ser admitido libre de derecho, en 
muchos países europeos este mineral ha estado sujeto a una licencia de 
importación y a una reglamentación gubernamental muy estricta 
desde el comienzo de la guerra. El mineral de manganeso cubano 
entra en los Estados Unidos libre de derechos, y goza además de la 
ventaja de los bajos fletes. Il procedente de otros países paga al 
entrar a los Estados Unidos un derecho de medio centavo por cada 
E de metal que contenga (11.20 dólares por tonelada de 2,240 

ras). 

Este es un producto cuya venta varía mucho de afio en ao debido 
pipe ceras a la mayor o menor cantidad de acero que se produzca. 

s empresas consumidoras de este metal acostumbran almacenar una 
cantidad suficiente de manganeso para varios meses, con el propósito 
de contrarrestar, a lo menos por un tiempo, el aumento en la demanda 
cuando se producen mayores cantidades de acero, y poder reducir en 
a sumo dicha demanda cuando disminuye la producción de este 
metal. 

Los precios del mineral de manganeso que se publican son en la 
mayoría de los casos quizás más altos que los que en realidad se pagan. 
Esto obedece a que las grandes empresas consumidoras lo compran a 

lazos. Por Jo común este precio oscila según sea el movimiento en 

as fundiciones de acero, subiendo como es natural cuando la produc- 
ción aumenta y bajando cuando disminuye. En 1929, por ejemplo, 
el precio subió; en 1931 a 1933 volvió a bajar, subiendo de nuevo en 
1934 a 1935, volviendo a bajar en 1936 y alcanzando en 1937-un nivel 
más alto que el obtenido en 1929. A partir de 1937 los precios de 
este mineral comenzaron de nuevo a bajar, hasta que en septiembre de 
1939, cuando estalló la actual guerra europea, subieron rápidamente y 
han permanecido estacionarios en el nivel actual. (Véase el cuadro 5.) 

Los precios del mineral importado a los Estados Unidos libre de 


* Convenios comerciales suscritos entre los Estados Unidos y Cuba el 11 de diciembre de 1902 y el 24 de 


agosto de 1034, 
4 Ley Arancelaria de 1930, párrafo 302, inciso(a), tal como fué modificada en el convento suscrito con el 
Drag, quo entr em vigenia E e de enero dee 1096. En este acuerdo el derecho se rebajó de un centavo 
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derechos han sido muy semejantes a los que se cotizaban en la Gran 
Bretafin en el decenio de 1929 a 1938, a pesar de que en el primero de 
estos países han sido por lo general un poco más altos debido a un 
recargo en los fletes.* El precio del mineral de tipo metalúrgico 
vado con derechos de importación ha sido mucho más alto en los 
stados Unidos que el del mineral nacional de la misma calidad en las 
minas. Los derechos de medio centavo por libra que se han pagado 
en tos últimos sãos han ascendido a un 50 por ciento más o menos del 
valor de las facturas extranjeras. El mineral de procedencia nacional 
tiene que pagar altos fletes ferroviarios debido a la gran distancia que 
media entre las minas y las fábricas.” Por lo regular estos fletes son 
más altos que los que se pagan por el mineral importado, pero no los 
exceden cuando a los de éste se agregan los derechos de importación 
de 11.20 dólares por tonelada que cobran los Estados Unidos. 


Cuapro No, 5.—Precios del mineral de manganeso de calidad metalúrgica con 50 
por ciento de mineral, de 1929 a 1939 y en el primer trimestre de 19401 


[En dólares por toneladas de 2,240 libras] 





Exclusive 
derechos en 


puertos de 
Inclusive Estados 


derechos , 
paradosen | Unidos. Pro: | En el Retno| En las minas 
puerto de los | “A rreg del Unido * nacionales 
Sur, el Brasil, 
1a India y 
Ja Unida 
Soviética 


Afioo mes 








16-18 “4 2 
M-l6 13 18 
1-15 10 13 
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Bessescress 
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Septiembre 
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1 Los precios publicados son probablemente más altos que los que en realidad sc pagaron por gran parte 
a toiberal. por razóu de que los grandes consutnidores hacen por lo regular sus compras mediante contratos 
& largo plazo. 

* Desde que se declaró la actual guerra europea en septiembre de 1939 los precios en el Reino Unido han 
sido controlados por el gobierno. 

2 No se tienen dates, 

“No se recopilan mensualmente, 

“No se cotizaron. 


Efectos de la guerra europea. 


Ya que para producir una tonelada de acero común y corriente se 
necesitan más o menos 14 libras de manganeso, es natural que el 
aumento en la producción de acero ocasionado por la guerra europea 
y por el programa de la defensa nacional en los Estados Unidos 

4 Los fletes en los embarques del África del Sur, la India, y la Unión Soviética a los Estados Unidos son 
más costosos que los destinados a la Gran Bretafia. 


4 El 1º de julio de 1940 los fletes desde las minas del estado de Montana hasta las fundiciones en la ciudad 
de Pittsburgh eran de 11 dólares por tonelada de 2,240 libras. 
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aumentará la demanda de manganeso en este país, que importa la 
mayor parte del que consume.* Debido a la diminución producida 
por la guerra, de los embarques que en tiempo de paz recibía de las 
principales fuentes abastecedoras, y debido también a las dificultades 
de transporte y al aumento en el consumo por razón de la creciente 
producción de acero, los Estados Unidos tendrán que buscar mayor 
cantidad de manganeso en otras fuentes, entre las que se incluirám 
indudablemente el Brasil, Cuba, y los mismos depósitos nacionales. 

i ones de mineral de manganeso de los Estados Unidos en 1939 ascendieron a 319,000 toneladas 


SLasim 
de 2,240 1 de las cuales los países Iatinoamericanos suministraron 71,000, o sea el 22 por ciento. Las 
la Unión Soviética 


ao fuentes de abastecimiento ese afio fneron la Costa de Oro (123,000 toneladas); 
(69,000); Cuba (52,000); la India Inglesa (45,000); el Brasil (19,000); y 1a Unión Sudafricans (11,000). 
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PETRÓLEO Y SUS PRODUCTOS 


El petróleo crudo es la fuente de donde se extraen muchos productos 
que por razón de su origen centralizado y de su uso tan generalizado 
constituyen una parte muy importante del comercio internacional. 
Dichos productos, inclusive el petróleo crudo, tienen su origen en unos 
doce países principales y se distribuyen a todas las regiones habitadas 
del orbe. De los subproductos más importantes del petróleo, la 
gasolina, la kerosina, el gasoil, los aceites combustibles y lubricantes 
constituyen más del 90 por ciento, tanto en términos de cantidad | 
como de valor. 


Posición de la América Latina en la producción mundial. 


Los tres principales países que producen este mineral son los Estados: 
Unidos, la Unión Soviética, y Venezuela, con el primero de ellos muy 
a la cabeza de los demás. La producción mundial en 1939 ascendió 
a algo más de 2,000 millones de barriles, de la cual correspondió a los 
Estados Unidos el 63 por ciento, a la Unión Soviética el 10.5 por ciento, 
y a Venezuela el 10 por ciento. Otros importantes productores ese 
afio fueron Irán, 4 por ciento; las Indias Neerlandesas, 3 por ciento; 
Rumania, 2.3 por ciento, México, 2.1 por ciento; Iraq, 1.5 por ciento; 
y Colombia, 1.1 por ciento (véase el cuadro 1). 

En la América Latina, como en el resto del mundo, la producción 
de petróleo ha ido en escala ascendente y la proporción de esta región 
con respecto al total mundial no varió mucho en el período de 1929 a 
1939. s seis países latinoamericanos que figuran como importantes 
fuentes abastecedoras de petróleo crudo, han estado suministrando 
cerca del 15 por ciento de la producción mundial de dicho mineral. 
En el orden de su importancia como productores de petróleo estos 
países son Venezuela, México, Colombia, Argentina, Perú, y Ecuador. 

La mayor parte del aumento en la producción latinoamericana 
correspondió a Venezuela, que en el período de 1929 a 1939 suministró 
casi las dos terceras partes del total de ese continente. La producción 
mexicana, que aumentó constantemente de 1932 a 1937, y que en este 
último afio fué muchísimo mayor que la de 1929, bajó abruptamente 
en 1938, y a pesar de que subió algo el afio siguiente, permaneció más 
baja que en 19292 En Colombia, que es el tercer país productor en 
la América Latina, la cantidad de petróleo producida en 1939 fué 
ligeramente mayor que la de 1929. Hasta hace poco la producción 
colombiana estaba restringida por razón de la capacidad limitada del 
oleoducto que conduce el petróleo de los yacimientos a la costa. Sin 
embargo, en octubre de 1939 se terminó de construir un nuevo 
oleoducto que sirve a otros pozos petrolíferos y que contribuyó a 
aumentar (sda la capacidad del país como exportador de este 
mineral. La producción en la República Argentina en 1939 fué casi 
el doble de la de 1929, pero constituyó únicamente el 6 por ciento más 





1El porceutaje del valor es mayor que el de la cantidad. 
"En eo apegado México se vió afectada por la controversia entre el Gobierno y las com; as 
petroleras ex que han invertido grandes capitales en la industria del petróleo en ese país. 
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o menos del total correspondiente a los seis países latinoamericanos. 
La producción del Perú fué un poco mayor en 1939 que en 1929, y la 
del Ecuador mostró también un igéra aumento, pero en 1939 el primero 
" de estos dos países suministró tan solo un 4 por ciento y el Ecuador 
menos del 1 por ciento del total de las seis naciones mencionadas. 

Todos los países latinoamericanos importantes productores de 
petróleo, con excepción de la República Argentina, producen mayores 
cantidades de este mineral de las que necesitan para su consumo. El 
petróleo crudo constituye en cantidad cerca del 90 por ciento de las 
exportaciones correspondientes a este grupo. Colombia y el Ecuador 
exportan únicamente petróleo crudo y la mayor parte del exportado por 
Venezuela se destina a las posesiones holandesas vecinas para su 
manufactura. Únicamente el Perá y México exportan una gran 
parte de su producción en la forma de productos refinados. 

El fomento de la producción petrolífera en la América Latina ha sido 
en gran parte financiado y controlado por compaúiías extranjeras. 


Cuanro 1.—Producción de petróleo crudo en la América Latina y en el resto del 
mundo, en aiios determinados, de 1929 a 1939 


País 1929 1932 | 1936 | 1937 | 1938 | 1039 1 





Cantidad en miles de barriles 


América Latina: 


Venezucia. 137, 472 16,541 154,7 188, 230 188, 174 205, 956 









44,688 32,805 41,025 40, 090 as, 279 42,779 
20,385 16,414 18,756 20, 599 21,582 22,037 
9,281 13,139 15,458 16, 355 17.076 18, 486 
13,422 , S9O 17, 593 17,457 15,839 13. 508 
1,381 1,597 1mM2 2,161 2,246 2313 





220, 739 190, 395 249, 571 259, 492 283, 196 305, 079 











Otros países: 
Estados Unidos. 


785,159 | 1,090,687 | 1,279,160 | 1,214.355 | 1,264, 256 
Unión Soviética sa, ã 


154,367 18%, 20 193, 241 MM, 056 212, 500 





Irán...... «nonõa 49,471 62,718 77, SIM 78,372 78,151 
Indias Neerlandesas . - 30, 279 39.001 50, 025 56. 74 57.318 61,580 
Rumanis....... . M, 758 53,815 63,670 52,452 48.3 45. 906 
cososaso 79s 8a 30, 406 31,836 32. 643 30,791 
Otras naciones. 35,318 36,633 49, 20h 58,305 68,517 78, 419 
Producción mundial.......... 1,485, 867 | 1,300,677 | 1,701,540 | 2,089,014 | 1,987,723 | 2,076,772 


Tanto por ciento de la producción mundial 


Países latinoamericanos citados. .... 15.3 | 14.5 | 13.9 | 14.2 14.2 | 14.7 








1 Cifras preliminares. 
3 Exclusive Sakhalin, 
2 Afio terminado el 30 de septiembre. 


Fuente: Oficina de Minas de los Estados Unidos. 


Exportaciones de la América Latina. 


Estudiando en conjunto el petróleo y sus derivados se deduce que 
los Estados Unidos y Venezuela son los principales exportadores del 
mundo, siguiéndoles en orden de importancia en 1938 Irán, las Indias 
Neerlandesas, Rumania, Iraq, Colombia, Trinidad, México, y el Perú. 
En términos de la cantidad exportada, corresponde a los países latino- 
americanos casi el 40 por ciento del total iioniodt de las principales 
naciones productoras, no obstante gue ellos producen únicamente el 
15 por ciento de la cantidad mundial. Esto se explica fácilmente por 
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razón de que dos de los principales productores, los Estados Unidos y 
la Unión Soviética, consumen la mayor parte de su producción, en 
tanto que las naciones latinoamericanas, exceptuando a México y la 
República Argentina, exportan casi todo el petróleo que producen, 
En 1938 Venezuela suministró el 30 por ciento de las exportaciones 
procedentes de los principales países exportadores. 

De los países latinoamericanos, Venezuela, Colombia, México, y 
Perú son los principales exportadores de petróleo y sus derivados. 
Sus exportaciones en 1938 fueron de 233 millones de barriles, corres- 
pondiéndole a Venezuela casi el 80 por ciento, a Colombia el 8 por 
ciento, a México el 6 por ciento, y al Perú el 5.5 por ciento. 

Fuera de los Estados Unidos y de la Unión Soviética, que marchan 
a la cabeza en la producción y consumo de petróleo, los mercados 
más importantes para este mineral son el Reino Unido, Francia, Cana- 
dá, Alemania, y el Japón. De la cantidad total importada por el 
Reino Unido y Alemania el SO a 90 por ciento se compone de productos 
refinados, en tanto que Francia y el Canadá importan en su mayor 
parte petróleo crudo que manufacturan en sus propias refinerías. A 

sar de su posición dominante como país productor de petróleo, los 

stados Unidos ocupan segundo lugar en el volumen de las importa- 
ciones, precediéndole el Reino Unido. La industria nacional esta- 
dounidense exporta grandes cantidades de petróleo crudo y sus deriva- 
dos, y utiliza a la vez parte del petróleo y del aceite combustible pesado 
de la América Latina como materia prima pera la exportación o para 
su propio consumo. 

Si bien es cierto que las estadísticas del comercio internacional 
muestran que las Antillas Holandesas importan más petróleo crudo 
que cualquier otro país del mundo, la mayor parte de éste se reexporta 
a los países consumidores en la forma de productos refinados. Dos 
grandes refinerías situadas en esas islas elaboran casi en su totalidad 
petróleo crudo que reciben de Venezuela, que envia a ellas casi tres 
cuartas partes de su exportación, de manera que en el sentido econó- 
mico de la palabra este país y las Antillas Holandesas constituyen una 
sola unidad en la industria productora.? 

Las Antillas Holandesas son uno de los tres principales exportadores 
de petróleo y sus derivados en el mundo, con una cantidad en 1938 de 
163 millones de barriles. De esta cantidad el aceite combustible (fuel 
oil) constituyó el 60 por ciento; la gasolina el 19 por ciento; el aceite 
para motores diesel y el gasoil 6 por ciento. El9 por ciento restante 
consistió de kerosina, aceite lubricante y petróleo crudo. Sus princi- 
pales mercados han sido el Reino Unido, los Estados Unidos, Holanda, 
y Alemania. En 1938 las exportaciones de aceite combustible espeso, 
que constituyeron la clasificación más cuantiosa, ascendieron a 
97,400,000 barriles. Estas exportaciones se destinaron a numerosos 
países, entre los cuales figuraron los Estados Unidos, con el 26.6 por 
ciento; el Reino Unido, con 14.3 por ciento; Argentina, con 9.1 por 
ciento; Alemania, con 6.7 por ciento; Italia, con 5.6 por ciento; 
Holanda, con 4.7 por ciento; À África Francesa, con 4 por ciento; Brasil, 

* En afios recientes casi Ia mitad de las exportaciones colombianas de petróleo crudo se han enviado tam- 
bién a las Antillas Holandesas para refinarlo y reexportarlo, Estas exportaciones fueron de 8,500,000 berril 


X les 
em 1938, en tanto que las de Venezuela legaron el mismo afio a 145 miliones de barriles (véanse los cuadros 6 y 
21 a) final de este capítulo). 
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con 3.3 por ciento; Gibraltar, con 2.6 por ciento; la Zona del Canal de 
Panamá, con 2.4 por ciento; y Francia, con 2.2 por ciento.* 

En el cuadro 2 se muestran las exportaciones de petróleo y sus deri- 
vados de la América Latina en aiios determinados de 1929 a 1938. Las 
exportaciones de estos países a los principales mercados en el mismo 
período se ven en los cuadros 4 a 23 que aparecen al fin de este capítulo. 


Cuapro 2.-—Petróleo y sus derivados (gasolina, kerosina, aceites combustibles, 
gasoil y aceite lubricante) exportados los principales países productores en la 
América Latina y en el resto del mundo, en afios determinados, de 1929 a 1988 


Exportado de— mo | nm | 106 | nor | ams 





Cantidad en miles de barriles 


129, a Era 800 


18,479 





Tanto por ciento de las exportaciones totales de los 
'anto por por 


Países latinoamericanos mencionados. 





1 Las estadísticas corresponden al aão de 1933. 
3 Afio terminado el 21 de marzo. 

2 Afio terminado el 21 de junio. 

+ Afio terminado el 30 de septiembre. 


Norta.—Las exportaciones de las Antillas Holandesas no están incluídas en este cuadro puesto que dupli- 
carían las de algunos de los países latinoamericanos. 


Fuente: Comercio Internacional del Petróleo. 


Obstáculos al comercio, competencia, y precios. 


El pretróleo crudo y sus derivados entran al mercado de los Estados 
Unidos libres de derechos,* pero desde quese expidió la Ley de Rentas 
Internas de 1932 han estado sujetos & un impuesto de consumo.* El 


4 Fuera del aceite combustible es; los principales productos exportados de las Antillas Holandesas han 
sido gasolina, aceite para motores diesel, gasoil, kerosina, aceite lubricante y petróleo crudo. Las exporta- 
ciones de gasolina de esas íslas ascendieron en 1938 a 31 millones de barriles, de los cuales el Reino Unido com- 

Ô el 56 por ciento, Holanda 11 por ciento, Alemania 5 por ciento, Brasil 4 por clento, y Suecia 3 por ciento, 

exportación de aceite para motores diesel en el mismo aÃio fué de 9,800,000 barriles, de los cuales el Reino 
Unido tomó el 24 por ciento, Noruega y Holanda 10 por ciento cada una y el resto Gibraltar, Alemania, las 
Isias Canarias, y la Zona del Canal de Panamá. Los 9,600,000 barriles de il exportados en 1938 se desti- 
naron principalmente al Reino Unido, que comprô pe ciento, Hola 22 por ciento, Alemania 15 por 
ciento, y Suecia 12 por ciento. De los 5,200,000 galones de kerosina ex; os ese são el Reino Unido com- 
pró el 29 por ciento, Holanda el 21 por ciento, los Estados Unidos el 12 por Cn Suecia el 8 por ciento. 

los 2,300,000 barríles de aceite lubricante el 42 por ciento se destinó a los Estados el 36 por ciento & 
Holanda, el 14 por cientoal Reino Unido, y el8 por ciento a Alemania. De los 7,800,000 de petróleo cru- 
do exportados en el afio mencionado, Holanda compró 35 por ciento, Francia 25 por ciento, los os Uni- 
dos 20 por ciento, é Italia 14 por ciento. R 

8 a Arancelaria de 1930, párrafo 1733. 

$ Tal como fueron fijados originalmente, estos impuestos, que se aplican únicamente a las importaciones, 
son los sigulentes: Petróleo crudo, 4 centavo por galón; aceite combustible derivado del petróleo, aceite 
de gas derivado del mismo Ftaia los líquidos extraídos Nor, ediraos crudo, excepto el aceite lubricante y 

om: 





la lina u otro combustib! a motores, 4 centavo por ; gasolina u otro combustible para motores, 
2 qontavos por galún; aceite lubricante, 4 centavos por ; parafina y otros productos de cera, 1 centavo 
por libra, 
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impuesto sobre el petróleo crudo-y el aceite combustible, incluyendo 
el aceite de gas (gasoil), fué reducido en el tratado comercial suscrito 
con Venezuela, que entró provisionalmente en vigencia el 16 de di- 
ciembre 1939, de 0.5 centavos por galón a 0.25 centavos; empero, esta 
reducción está limitada por cuota a una cantidad combinada de estos 
productos no mayor del 5 por ciento de la cantidad de petróleo crudo 
refinado en los Estados Unidos el aiio anterior. El tratado dispone 
también que se continúe admitiendo libres de derechos los mismos 
productos cuando se destinan para aprovisionar vapores, principal- 
mente el aceite combustible. 

El Reino Unido, que es el mayor mercado para el petróleo y sus 
derivados, impone un derecho de 10 por ciento ad valórem sobre las 
jonno anna de petróleo crudo y otros más altos sobre los productos 
refinados, pero cuando éstos proceden de los países del Imperio entran 
libres de derechos. Sin embargo, dichos países son abastecedores de 
poca importancia. 

Otros importantes mercados para el petróleo han sido el Canadá, 
Francia, Alemania y el Japón. En el Canadá el petróleo crudo está 
exento de derechos, pero los productos refinados están gravados y se 
concede preferencia a los que proceden de los países del Imperio. En 
Francia tanto el petróleo como sus derivados están sujetos a derechos, 
pero a los importadores se les concede una gran rebaja si el producto 
importado se refina en ciertas refinerías nacionales. Los productos 
refinados pagan derechos más altos que el petróleo crudo. Las impor- 
taciones procedentes de las colonias francesas están exentas de derechos 
y las de las dependencias pagan un derecho mínimo. En Alemania 
el derecho sobre los aceites lubricantes es de 14 reichsmarks ($5.60) 
por 100 kilos, y sobre todos los demás aceites minerales, crudos o 
refinados, es de 21 reichsmarks (88.40) por 100 kilos. Empero, el 
petróleo crudo y ciertos productos refinados especiales que se destinan 
a usos determinados se admiten libres de tochas o con rebajas. Los 
Ap uEiaCara de combustibles para motores tienen que comprar canti- 
dades determinadas de alcohol al monopolio alemán de este producto. 
En el Japón las refinerías nacionales están protegidas con la imposición 
de derechos más altos sobre los productos refinados que sobre el 
petróleo crudo, pero puede prescindirse de cobrar dichos derechos 
cuando se trata de artículos que el Estado necesita con urgencia. 

Empero, más importantes que los derechos de aduana son los 
sistemas de control de cambios y de licencias de importación que la 
mayoría de las naciones mencionadas emplean hoy día para regla- 
mentar el comercio de importación. Dichos sistemas pueden funcionar 
de manera de hacer imposible la importación de up artículo, aun cuando 
sea de los que están exentos de derechos, o pueden utilizarse para 
estimular las importaciones. En vista de la urgente necesidad que 
dichos países tienen de comprar petróleo y sus derivados, puede con- 
siderarse que sus sistemas comerciales están dispuestos de tal manera 
que les permitan obtener cantidades adecuadas de estos productos. 

susodichos sistemas pascoa utilizarse también para determinar 
las fuentes de origen de las importaciones. 

Los principales mercados para el petróleo latinoamericano son, 
además de los Estados Unidos, los grandes países industriales y 
muy poblados de la Europa occidental. Todas estas naciones carecen 
de suficientes recursos petrolíferos y entre ellas Alemania es la única 
que ha contrarrestado bastante esta deficiencia con el uso de productos 

414535—48-— 12 
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sintéticos. En ellas el petróleo latinoamericano encuentra la compe- 
tencia del de Rumania, Iraq, e Irán, como también la de los excedentes 
de los Estados Unidos que se producen en la región central del país 

se exportan por los puertos del Golfo de México. Sin embargo 
tos Estados Unidos constituyen un mercado importante para el 
etróleo latinoamericano, a pesar de su posición predominante en 
a producción mundial y de su elevada categoría de exportador de 
petróleo crudo y de aceites refinados. Este país compra especial- 
mente petróleo crudo directamente en las naciones de la América 
Latina y aceite combustible (fuel oil) en las Antillas Holandesas, 
dnoisiião de mineral latinoamericano. Este estado de cosas obedece 
a distintos factores, inclusive la cercanfa a los mercados, la relativa 
escasez de petróleo crudo de inferior calidad, las afiliaciones entre 
las compaiías explotadoras, y la refinación para reexportarlo. Como 
es sabido, el puerto de Nueva York y otros del Atlântico están más 
cercanos por agua a las naciones septentrionales de la América del 
Sur que los puertos del Golfo de México. Más importante todavía 
es el hecho de que el pa crudo estadounidense, exceptuando la 
mayor parte del de California, es de una densidad relativamente baja, 
en tanto, que el latinoamericano es casi todo pesado o de alta densidad. 
La extracción de aceite combustible del petróleo crudo liviano, del 
cual puede obtenerse una alta proporción de gasolina, resultaria em 
una onerosa utilización de los recursos nacionales, comparada con la 
ventaja de producir este mismo aceite extrayéndolo de los petróleos 
más pesados que se importan del exterior. Además, las principales 
empresas productoras É refinadoras de la América Latina son subsi- 
diarias o afiliadas de las compaiifas norteamericanas dedicadas a la 
refinación y venta del petróleo crudo nacional, especialmente en la 
región del litoral del Atlântico. 

En 1939 la producción de petróleo crudo en los Estados Unidos fué 
de más de 1,200 millones de barriles, en tanto que la importación de 
este mineral y de sus derivados fué de 62 millones de barriles, y la 
exportación de 184 millones. de barriles. El aceite combustible 
pesado y el petróleo crudo pesado, que producen especialmente 
aceite combustible, representaron más del 90 por ciento de las im- 
portaciones totales. Ta exportaciones consistieron de 72 millones 
de barriles de petróleo crudo, de 42 millones de barriles de gasolina, 
de 46 millones de barriles de gasoil y aceite combustible, y de 24 
millones de barriles de kerosina, aceite lubricante, y productos infe- 
riores. Las exportacionts excedieron en valor a las importaciones en 
más de 343 millones de dólares. 

En los Estados Unidos el precio del petróleo está afectado por varios 
factores, entre ellos el grado de actividad industrial, la explotación de 
nuevos yacimientos, los sistemas de control adoptados por los estados 
y la oferta y la demanda en los países extranjeros. El precio medio 
anual del petróleo crudo en los pozos ha seguido muy de cerca la 
tendencia general de los precios de otros artículos en el período de 
1929 a 1939. Dicho precio fué alto en 1929 y 1937 y bajo en el período 
de 1931 a 1933. No obstante, en contraste con el precio de muchos 
otros artículos de consumo, el del petróleo fué mucho mayor en 1932 
mp en 1931 ó 1933, pero después de 1937 bajó de nuevo y en 1939 era 

e 1 dólar por barril (véase el cuadro 3). 
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Cuanro 3.—Precio medio en los posa pane del petróleo crudo de 1929 a 
a 9, : 





1 Cifras preliminares. 
Fuente: Oficina de Minas de los Estados Unidos. 


Efectos de la guerra europea. 


El petróleo y sus principales productos, a saber, la gasolina, el 
aceite combustible, y el aceite lubricante son productos de valor 
estratégico en caso de guerra. Los aviones y los equipos motorizados 
dependen de la gasolina y del aceite lubricante, en tanto que las 
armadas y la marina mercante dependen para su funcionamiento de 
los aceites combustibles y lubricantes. 

Como consecuencia del bloqueo de los puertos europeos, los merca- 
dos de esos países para el petróleo latinoamericano han disminuído 
enormemente, pero en cambio la demanda del Reino Unido ha au- 
mentado, contrarrestando en parte la diminución en las compras de 
las demás naciones europeas. Si la condición de los transportes 
marítimos llegara a afectar seriamente las compras de petróleo que 
este país hace en el Asia, tendrá que obtener una cantidad mucho 
mayor de la América Latina. 


Cuapro 4.— Exrportación de petróleo y sus derivados (gasolina, kerosina, gasóleo, 
aceite combustible y aceite lubricante) de la República Argentina a los principales 
mercados, en anios determinados, de 1929 a 1938 


Exportados a— 10291 | 1092 1 





ro | ar | ams 





Cantidad en miles de barriles de 42 galones 





Valor en miles de pesos papel 
Total de todos los países................ nn. n renome aus | mm | s0% | 3,006 | 3,390 
Véanse las notas al final del cuadro. 
Original fror 
Peas Google UNIVERSITY OF ILLINOIS AT 
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Cuanro 4.-—Exportación de petróleo y sus derivados (gasolina, kerosina, gasóleo, 
aceite combustible y aceite lubricante) de la República Argentina a los principales 
mercados, en aiios to rn np de 1929 a 1938-—Continuación 


DO rms [um [im | ns [im | 


Valor en miles de dólares 








par anionãa de aceite combustible (fuel oil) anteriores a 1933. 
o mi e 2 
4 Incluye 47,256 barriles, valor de 59,673 dólares, exportados a na inglesas. 


4 Menos de un décimo d 1 por ciento. 
s Para 1929 y 1932 el dólar americano se ha convertido del qa o a pêso en) cs fuel & 1.372787 poses 
papal, Las tasas de conversiôn para el peso oro fueron: en 1929, asia 1932, $0.5544. 
mte: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de la Argentina. La conversión a la unidad monetaria de los Estados Unidos se hizo 
epnanta citid paso lo siguiente; 1 peso=en 1929, $0.4186; en 1932, $0.2571; en 1936, $0.2018; en 1937, $0.3086, y 
em , 


Cuapro 5.— Exportación de aceite combustible y de gasóleo inclusive Diesel, de la 
República Argentina a los principales mercados, en afios determinados, de 1929 41938 


Cantidad en miles de barriles de 42 galones 







Total de todos los países... 
Reino Unido..... 
Francia... 






Tanto por ciento a los Estados Unidos... 
Valor por barril de las importaciones totales é - 





E es DorMaRón de aceite combustíble anteriores a 1983. 
* Incluye 47,256 barriles, por valor de 59,673 dólares, exportados a posesiones inglesas. 
: lemos de Pioas lero E à sa io hizo del 2.272727 pesos papel. 
ara y a convers! am: jo se oro, que es a 
Los tipos de conversión para el peso oro fueron: en Tu SOME 7 61 y em Tia 0 Tr 


“El valor unidad que aparece en éste y en otros de inferpretaras con culdad o, especial- 
mente Prorrogado lda gente exportaciones de los 
distintos a Tetincamar oa con ennsróção trata da uia saia no producto, to ton frecencia de produtos 
de distinto tipo y calidad. Además, varios de esos métodos de valorización y algunos 


de ellos los han cambiado en el todo de 1929 a 1 
Monte: Datos recopllados pie Má Ccutáiõa id a do] de los Estados Unidos, tomados de estadistícas 


comerciales oficiales de la Argentina. La conversión al sistema de pesas y medidas y a la unidad monetaair 
de los Estados Unidos se hizo tomando como base lo te: gasoil y Gi y aceite Diesel=7.25 barriles por tone- 
lada métrica; aceite combustible= 6.66 barriles por to: métrica; 1 peso=en 1929, $0.4186; en 1932, $0.2571; 


en 1936, $0.2918; em 1937, $0.3056; y en 1938, $0.2973. 
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Cuapro 6.—Erportaciones de petróleo crudo de Colombia a los principales mercados, 
no cfios dolerminados, do LOGO o 008 


Exportado a— 1929 | 1992 | 1936 1937 1938 






Cantidad en miles de barriles de 42 galones 




































Todos los países. . à 18, 470 15,855 17,743 18,453 
Antillas Holandesas. SSÉ asad 1,2% 9.651 8470 
Canadá... dons a 3, 867 2,354 3,652 6,035 
Francia (1 onnsnaças 27H 2,813 
Italia . 202 529 651 733 
Argentina 313 291 23 3 
Estados U 12,578 1,296 GU |iosacareen 
Otros países. . 21,519 144 29 319 

“Tanto por ciento a los Estados Unidos... 68.1 Db oca scassas 6 Jacsasso 
Valor en miles de pesos 
25,06 | 16, 329 28, 260 asm | 37,206 





Valor en miles de dólares 


26,141 15,561 16,181 19,841 20,810 


8,481 10,M0 9,329 





as 3,90 6,473 

o ace Ra 2,957 3,8 3, 560 

44 M4 994 

NT 319 108 

, di nba 453 |.00nonenn 

severso 228 7 397 


Tanto por ciento a los Estados Unidos ... 
Valor por barril de las exportaciones totales 





A ondi 23 
983 81.12 





1'No más de 500. 
*TIncluye 1,299,086 barriles, por valor de 1,787,119 dólares, exportados al Reino Unido, 
3 Véase la nota 6 al pie del cuadro 5. 


Fuente: Datos recopilados por Ia Comisión Arancelaria de Jos Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comercinies oficinles de Colombia. La conversión al sistema de pesas y medidas y a la unidad monetaria 
de los Estados Unidos se hizo tomando como base lo sigutente: 7,17 barriles son igusles a 1 tonelada métrica; 
1 peso=en 1929, $,9676; en 1932, S0.4540; em 1036, $0.5717; em 1937, $0.5656; y em 1938, $0.5593, 


Original from 


E Google UNIVERSITY OF ILLINOIS AT 
URBANA-CHAMPAIGN 
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Cuapro 7.—Exportaciones de petróleo crudo del Ecuador a los principales mercados, 
en afios determinados, de 1929 a 1938 


Exportado a— re | 1932 | 1036 1937 1938 


Cantidad en miles de barriles de 42 galones 








Japón... 
Estados Unidos. 
Otros países 


Valor en miles de sucres 


Total de todos los pníses.................nn nuno 15, 143 | 14,481 





19,68 | an, | 26,374 


Valor en miles de dólares 


ranci 
Japón...... 
Estados Unidos. 
Otros países. 


Tanto por ciento a los Fstados Unidos......... | 
Valor por barril de las exportaciones totales *... 








2 NO aaAá ge TA. 
o se muestra por separado, 
* Véase la nota 6 al pie del cuadro 5. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficisles del E or; de estadísticas de la Unión Panamericana; y de Comercio Internacional 
de Petróleo. La conversión al sistema de y medidas y a la An monetaria de los Estados Unidos 
se hizo tomando como base lo sizulente: 7.59 barriles son iguales a 1 tonelada métrica; 1 sucre=en 1929, 
$0.2001; en 1032, $0.1667; em 1936, $0.0952; en Tear $0.0010; y en 1938, $0.074€. 


Original fror 
En Google UNIVERSITY OF ILLINOIS AT 
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Cuapro 8.— Petróleo y sus derivados (excepto asfalto, emulsiones y soluciones) 
Dj + de Mézico a los principales mercados, en aos determinados, de 1929 
a 


Exportados a— 1929 | 1933 | 1936 | 1837 | 1938 





Cantidad en miles de barriles de 42 galones 














Reino Unido .. 
Estados Unidos. 
Alemania get 
Antilias Holandesas 
Islas Bahamas. 
Brasil. . 

Argentin 
Otros países 


Tanto por ciento a los Estados Unidos. . 


Valor en miles de pesos 


Total de todos los pafses..............eeecneseneneno 7.38 | mas | 134,04 | 13,8% | 71,751 


Valor en miles de dólares 













'Total de todos los países............esenenenenercene 


Reino Unido 
Estados Unidos 
Alemanta.......... 
Antillas Holandesas 
Islas Bahamas... 
Brasil... 
Argentina. 
Otros países. 


“Tanto por ciento a los Estados Unidos. 





1 Clasificado en 1920 como de las Antillas Inglesas; probablemento la mayorta de las exportaciones fueron 
alas Totaa ed puesto que las Antillas Inglesas no se mencionan en aãos posteriores (sólo se citan las 
ahamas). 


2 No se anotan por separado. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales México. La conversión el sistema de pesas y medidas y a la unidad monetaria de 
los Estados Unidos se bizo tomando como base lo sizuiente: 1 metro cúbico =6.289773 barriles; 1 peso=en 1929, 
$0.4818: en 1933, $0.2810; en 1936, $0.2776; en 1937, $0.2775; y en 1938, $0.2212. 


Nota. — 
1929-— Todos los países cltados. ' 
1933—Los Eanes Unidos se muestran por separado en el petróleo crudo, el aceite combustíble, y la gasolina 
eruda únicamente, 
a Arautos no se muestra por separado para el petróleo crudo, el gasoil, la gasolina cruda, y la kero- 
na cruda. 
El Brasil no se muestra por separado para el petróleo crudo. 
Alemania se muestra por separado para e] petróleo crudo y cl gasoil úânicamente. 
Las Islas Baharnas se muestran por egarada para los aceites y lubricantes refinados únicamente. 
E] Reino Unido se muestra por separado para todo el petróleo, excepto la gasolina y kerosina crudas. 
1W936—Los Estados Unides no se muestran por separado para la gasolina. 
Las Islas Bahamas no se muestran por separado para el petróleo crudo y el aceite combustible. 
Ls Argentina no se muestra por separado para el petróleo crude y el de gasoil. 
El Brasil no se muestra por separado para el petróleo crudo. 
Alemania no se muestra por separado para la gasolina, kerosina, y aceite lubricante. 
—Los Estados Unidos no se muestran por separado para la gasolina. 
Las Islas Bahamas nc se muestran por separado para el petróleo crudo y el aceite combustible. 
La Argentina no se muestra por separado para el petróleo crudo y el gasoil. 
El Brasil no se muestra por separado para el petróleo crudo. 
Alemania no se muestra por separado para la gasolina, kerosina, y aceite lubricante. 
El Reino Unido no se muestra por separado para la gasolina. 
1938-—Los Estados Unidos no se muestran por separado para la gasolina. 
El Brasil se muestra por separado para ia ina, kerosina, y lubricantes ânicamente, 
Alemania se muestra por separado para el aceite combustible, el gasoll y el petróleo crudo 


ânicamente. 
se muestran por separado para la gasolina, kerosina, y lubricantes únicamente. 


Las Islas Bahamas 
Las Antíllas Holandesas no se muestran por separado para el aceite combustíble, 
El Reino Unido se muestra para todo el petróleo. 
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Cuapro 9.— Exportaciones de petróleo crudo de Mézico a los principales mercados, 
en afios determinados, de 1929 a 1938 


toa CHECA 


Cantidad en miles de barriles de 42 galones 











Valor en miles de pesos 


Total de todos los países...........ccieeeecemererneer 32,813 [| im12o | 25300 [ 28, 74 | 17, 226 


Valor en miles de dólares 


Tanto por ciento a los Estados Unidos... e k q g 47.0 
Valor por barril de las exportaciones totales +... ê $1.15 $1.07 $0.787 
1 Únicamente petróleo crudo pesado; el liviano no se muestra (según el Anuario de Comercio Exterior 
secando s rca 3,004 barriles). 
o m 
4 Inclu e 517,00 barrilos, valor de 400,000 dólares, exportados a Bélgica. 
Vénso la nota 6 al pie del cuadro 6, 


Fuente: Datos recopilados por Ia Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de eta crintiç 
comerciales oficiales de México. | La conversión al sistema de pesas y medidas y a Ia unidad monetaria de los 
Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 metro cúbico=6.289773 barriles; 1 peso=en 1929, 
$0.4818; en 1933, $0.2810; en 1936, $0.2776; en 1937, $0.2775; y en 1038, $0.2212. 


Cuapro 10.—Exportaciones de gasolina de Mézico a los principales mercados, en 
afios determinados, de 1929 a 1938 











Exportada a— 1929 1933 1936 [ss | 1938 
Cantidad en miles de barriles de 42 galones 
Todos los países...................n.ononooooooo pitas 
RUMO UMA cicsansiconsiccnsiosibocso ssspuavsa |addensções 


Antillas Holandesas +. 


Valor barril de las ex; ones totales 4. 


1 Clasificada únicamente como de las Indias Holandesas 1929 y probablemente incluye las Indias 
Ogiintales y las Occidentales Holandesas. Er E 
o 





lasificada en 1929 como de las Antilias Inglesas, denis ld cab dr o a destinaron a 
las, Bahamas, ya quo as Anis ias. IgicoaS DO 90 Iendlonan cm aãos posteriores (sólo + moncionan ias 
* No más de 500. + Véase Ia nota 6 al pie del cuadro 5. 
Fuente: Datos ta Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 


gomutcísios qúicinios de Mérioo. la conversión al Bl sistema de pases y ondas FA & Ia unidad mono netaria de 
stados os se man como base lo siguien metro cúbico 289773 barriles; peso= en 
1929, $0.4818; en 1933, $0.2810; en 1936, $0.2776; en 1997, $0.2775; y en 1958, $0.2212, 
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Cuapro 11.—Exportación de kerosina de Mézico a inciípales mercados, en 
afios determinados, de 1929 a seed 


Exportada a— 1929 | 1033 1936 | 1037 1098 









Cantidad en miles de barriles de 42 galones 


Cantidad en miles de pesos 
Total de todos los países..............n..enne nuno no sa | dx | 2x | 5.48 | s2 
Cantidad en miles de dólares 


ai je Did dei 


1 Clasificado en 1929 como de las Antilias Inglesas; quizá la mayorta de las exportaciones se destinaron 8 


las rante ya que las Antillas Inglesas no figuran en afios posteriores (Las Bahamas son las únicas 
que se 


) 
1 Véase la nota 6 al pie del cuadro 5. 


Fuente: Datos Tesúptiados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, fomadis de estadísticas 
comerciales oficinles de México. La conversión al sistema de pesas y medidas y a la unidad monetaria de 
los Estados Unidos se hizo tomando como base lo sigulente: 1 metro CDI da barriles; 1 peso= en 
1029, $0.4818; en 1933, $0.2810; en 1936, $0.2776; em 1937, $0.2775; y em 1938, $0.2212. 


CuanRro 12. — Aceite combustible y gasoil! exportados de México a los principales 
mercados, en afios determinados, de 1929 a 1938 q 


Exportados a— no | ams | ao | tor | 





Cantidad en miles de barriles de 42 galones 





Véanse las notas al final del cuadro, 
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Cuanro 12.— Aceite combustible y gasoil! exportados de México a los principales 
mercados, en afios determinados, de 1929 a 1988-—Continuación 









Exportados a— 19% ma | 106 | 107 | aos 
Valor en miles de dólares 
Total de todos los países.............ceceeeeeseeeees 5,035 6,804 
Reino Unido. . 781 3,067 
Alemania ..... 146 
Estados Unidos. . 1,238 1,095 
Oui siecaseis 2m (1 
Antillas Holandesas. . 1,45 89 
Islas Bahamas ? , 27 3), 
Otros países... 133 | 42,738 





Tanto por ciento a los Estados Unidos... 22.0 16.0 
Valor por barril de las exportaciones totales 5...) 80.917 $0. 997 








1 La lista detallada no incluye todo el gasoil e] combustible para todos los afios, puesto que sólo se mem 
cionan los países más importantes; las cantidades insignificantes para otros países deben estar incluída 
en la clasificaciôn de “otros países”, 

3 No se muestran por separado. 

* Clasificados en 1929 como de las Antillas Inglesas; quizá la mayoría de las exportaciones se destinaron & 
las Rania po que las Antillas Inglesas no se mencionan en afios posteriores (únicamente se citan las 
Islas Bahamas). 

4 Incluye 762,031 barriles, por valor de 760, 619 dólares, exportados al Brasil, y 932,453 barriles, por valor de 
741,836 dólares, exportados a la Argentina; no se muestran por separado o fueron insignificantes en otros 


4Vénse la nota 6 al ple del cuadro 5. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Araneelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de México. La conversión al sistema de pesas y medidas y 4 la unidad mone! de 
los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: | metro cúbico= 6.289773 barriles; 1 peso=emn 
1929, $0.4518; en 1933, $0.2810; en 1936, $0.2776; en 1937, $0.2775; y em 1938, $0.2212. 


Cuanro 13.— Exportación de aceite lubricante de México a los principales mercados, 
en aiios determinados, de 1929 a 1938 






Cantidad en miles de barriles de 42 galones 







Mudas a PR cata ri raca a 
Reino Unido 













Valor en miles de pesos 
"Total de todos los países... tam | 12100 | 1a | 12 | 2514 
Valor en miles de dólares 


Total de todos los países... 





Valor por barril de las exportaciones totales +... 


+ No más de 500. 
3 Clnsificado en 1929 como de las Antillas Tnglesas; quizá la mayor parte se pato a las Bahamas, ya 
anios posteriores B 


que las Antillas Inglesas no se mencionan en 
“Nose opere se) o. 
+ Véaso la nota 6 al pie del cuadro 5. 
Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficinles do México, La conversión al sistema de y medidas y a la unidad monetaria de 
los Estados Unidos se hizo tomando como base lo si te: 1 metro cúbico=.289773 barriles; 1 peso=en 
1929, $0.4818; en 1933, $0.2810; en 1936, $0.2776; em 1937, $0.2776; y em 1938, 30.212. 


(ânicamente las ahamas). 
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Cuapro 14. — Exportación de asfalto 1 de Mézico a los nenatos mercados, en afios 
determinados, de 1929 a 19 


1920 1033 1036 1937 1938 





Exportado a— 








Cantidad en toneladas de 2,240 libras 


 ecenecocceco cce ceco cen ename- 9,951 | 11,842 | 15,682 | ro | 0,475 










Valor en miles de dólares 


215 


101 29 

379 15 

ade Dor tocada: (da 27340 ilbraa) “da lo ndend a 
or por tonelada (de 2,2 ir [eee me 

portaciones totules +..........ninnnnnenemem $17.13 $13.24 


4 En 1929 y 1933 comprende emulsiones y soluciones astálticas. 

2 Incluye a Irlanda. 

3 No se muestra por separado. 

4 Vêase la nota 6 al pie del cuadro 5. 

Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comercinles oficinles de México. La conversión al sistema de pasa medidas y a la unidad monetaria de 
los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 tonelada métrica =0.984196 toneladas de 2,240 
libras; 1 peso =en 1929, $0.4515; en 1933, $0.2510; en 1936, $0.2776; en 937, 80.2775; y en 1938, $0.2212, 


Cuapro 15.— Exportaciones del Perú de petróleo y sus principales productos a los 
mercados más importantes, en afios determinados, 1929 a 1938 





Véanse las notas al final del cuadro. 
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Cuapro 15.—Exportaciones del Perú de petróleo y sus principales uctos a los 
mercados más importantes, en afios determinados, 1929 a 1938 ntinuación 


om | ue | um | nor | nos 


Valor en miles de dólares 





Exportados a— 












'Total de todos los países...............cenenn nl nneen 51,618 16,440 










B 
818 


ma 
“o 
= 


Fera pepeo a pm 
SEBESSs 


BESSEaEEEESES 


8sa 





*No más de 500. 
* Incluye 1,301,501 barriles, por valor de 3,436,316 dólares, de petróleo crudo rtados a los Estados 
Unidos; 584,548 barriles, por valor de 5,859,228 dólares, de gaso! exportados a Holanda. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales del Perú. La conversión a la unidad monetaria de los Estados Unidos se hizo como 
sigue: 1 sol=en 1929, 80.4000; en 1932, 80.2130; en 1936, 80.2490; en 1937, 80.2520; y en 1938, $0.2242. 


Cuanro 16.—Exportación de petróleo erudo del Perú a los principales mercados, 
en anios determinados, de 1929 a 1938 





Exportado a— 1929 | 1932 | 1936 | 1937 | 1998 








Cantidad en miles de barriles de 42 galones 







11,613 


Valor en miles de soles 


Total de todos los países................cecencencenam 81,06 | aa, 0s | 16 | soam | 73, 490 





Valor en miles de dólares 


Tanto por ciento a los Estados Unidos........| 
Valor por barril de las exportaciones totales ?. . 





1 No más de 500. 
2 Vénse la nota 6 al pie del cuadro 5. 


Fuente: Datos os por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales penendoe ge ue fg ola mo pa vie a medidas y a la unidad monetaria de los 
Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 métrica=7,575 barriles; 1 sol=en 1929, 
$0.4000; en 1932, $0.2130; en 1936, $0.2490; en 1937, $0.2520; y em 1938, $0.2242. 
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Cuapro 17.—Exportación de gasolina del Perú a los principales mercados, en 
anios determinados, de 1929 a 1938 






Exportada a— 1929 1932 | 1936 | 1937 | 1938 








Cantidad en miles de barriles de 42 galones 


» 


sx83888 | E 


Valor por barril de las exportaciones totales ?.. 





1 No más de 500. 

* Incluye 287,085 barriles, por valor de 47,961 dólares, exportados a Francia; y 756,541 bar r valor 
de 1,955,615 dólares, eº riaãos al Reino Unido. vo qa Eis, po 

à Vésse la nota 6 al ple del cuadro 5. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales del Perú. La conversión al sistema de pesas y medidas y a la unidad monetaria de los 
Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 tonelada métrica=5.50 barrilesy 1 sol=emn 1929, 
$0.4000; en 1932, $0.2130; em 1936, $0.2490; en 1937, $0.2520; y em 1938, $0.2242. 


Cuanro 18.—Exportaciones de kerosina del Perú a los principales mercados, en 
afios determinados, de 1929 a 1938 





Exportada a— 1920 | 1982 1936 1987 | 1998 * 









Cantidad en miles de barriles de 42 galones 


eseoconccacandeme nec asc aa ca| sem | 1,26 | am | 6,281 
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Cuapro 18.—Exportaciones de kerosina del Perú a los principales mercados, en 
afios determinados, de 1929 a 1988-—Continuación 


mo | ama | amo | 107 1938 









Valor en miles de dólares 






Total de todos los países...............uuueseiueeneuo 1.583 1,452 
conter ceserenivnslimecos sas lecnosanéá sos 036 

300 190 

131 62 

73 56 

so 48 

o 43 

05 39 

266 so 

a 81.70 








1 Véase la nota 6 al pie del cuadro 5. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales del Perú. La conversión al sistema de pesas y medidas y a la unidad monetaria de los 
Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 tonelada métrica=7,75 barriles; 1 sol=en 1929, 
$0.4000; en 1932, $0.2130; en 1936, $0.2490; en 1937, $0.2520; y en 1938, 30.2242, 


Cuapro 19. — Exportaciones del Perú de gasoil y aceite combustible a los principales 
mercados, en aiios determinados, de 1929 a 1988 " 


no | amo | am | ur | ts 





Exportados a— 








Cantidad en miles de barrilos de 42 galones 





Total de todos los países..............euueeuneneneemo 5,608 1,615 | 4,515 3,203 
Valor en miles de dólares 






W 
137 


$0.38 





2 Véaso la nota 6 al ple del cuadro 5. 


Fuente: Datos recopilados por la Comistón Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales del Perú, La conversión al sistema de pesas y medidas y a la unidad monetaria de los 
Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 métrica=7.25 barriles de gasoil, y 6.66 
rea aceite combustible; 1 sol=en 1929, $0.4000; en 1932, $0.2130; en 1936, $0.2490, en 1937, Fo anão: yem 
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Cuanro 20. —Exportaciones de petróleo y sus principales productos, de Venezuela a 
los mercados más importantes, en anios determinados, de 1929 a 1988 


Exportados a— 1929 | 1932 | 1936 | 1937 | 1938 





Cantidad en miles de barriles de 42 galones 






157,025 










ocidoscesesceocvescorasanoes 592, 553 | 531,028 | 84,139 | 769,876 828, 154 


Valor en miles de dólares 





Total de todos los países..........eeoecceeecenceeno 14,363 | 80,223 217,413 
Antílias Holandesas... 82,638 | 64,238 
los Unidos 29, MS 13, 635 
780 644 


Francia [0] 133 
Canadá 367 
Chile ........ das do 29 
Otros países 2 907 1,17 


2.2 17.0 





Tanto por ciento a los Estados Unidos. 





1 No más de 500, 

* En varioscasos pras incluir países que figuran como mercados principales para la exportación de artículos 
detallados (véanse los demás cuadros). 

*Incluye 1,873,615 barriles de petróleo crudo, por valor de 2,337,102 dólares, exportados a Alemania. 


Fuente: Datos poupa por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
ecomercialos oficiales de Venezuela. La conversión al sistema de Ruas y medidas y a la unidad monetaria 
de los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 bolívar=en 1929, $0.1930; en 1932, $0.1509; 
en 1935, 80.2551; en 1997, $0.2524: y en 1938, 80.3135. (Para la conversión de toneladas netas a barriles véanse 
los cuadros separados correspondientes a artículos individuales.) 


Cuanro 21.— Petróleo crudo exportado de Venezuela a los principales mercados, 
en afios determinados, de 1929 a 1938 é 





Véanse las notas al final del cuadro. 
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Cuapro 21.— Petróleo crudo exportado de Venezuela a los principales mercados, 
en afios determi 8, de 1929 a 1838-—Continuación. 











Exportado a— 1920 | 1032 1036 1937 1988 
Valor en míles de dólares 

164,647 | 207,067 249, 000 
120,08! | 169,095 202, 739 
28, 458 28, 040 31,916 
1,863 2,725 5,356 
1,450 1,673 2,981 
1,504 4,170 2,502 
464 564 2337 
1,877 1,601 2,168 
Tanto por astro é a es Estados Unidos......... 17.3 13.5 12.8 
Valor por barril de las exportaciones totales?. . $1.00 81.23 $1.40 





1 No más de 500. 
3 Véase la nota 6 al pie del cuadro 5. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, fomadioo de estadísticas 
comerciales oficiales de Venezuela. La conversión al sistema e pane y medidas y a la unidad monetaria 
delos Estados Unidos se hizo tomando como hase lo siguiente: 6.735 barriles= a una tonelada métrica; 1 bolf- 
var= en 1929, $0.1930; en 1932, $0.1509; en 1935, $0.2551; en 1937, $0.2524; y em 1938, $0.3135. 


Cuanro 22.—Gasoil y aceite combustible exportados de Venezuela a los principales 
países, en aíios determinados, de 1929 a 1988 


Exportados a— nem | nm | no | nos | us 


Cantidad en miles de barriles de 42 galones 













TOdis io6 PJAÍIA, nom coscrcescoresesrosiasdoponávees 4,401 6,331 5,640 5,002 


289 EM 5 L 
4 80 em “ms “sa 
3 596 426 6 
122 «q 1 «1 
Valor en miles de bolívares 
Total de todos los países..........ececamenescenaenees 5,650 | 29,129 | 31,720 | 31,418 30, 649 


Valor en miles de dólares 


1 No más de 500. 
Ra 


Fuente: D esco piaddos Dor da Clem omisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
PR dem oia pen le Venezuela. La conversión al sistema de pesas y medidas y a la unidad monetaria 
ia mr 2 barra de mat falada múúio | bolvr 6/6 bares de acto OD ROS  SeDe 
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Cuapro 23.—Gasolina exportada de Venezuela a los principales mercados, en aíios 
determinados, de 1929 a 1938 


















Exportada a— 1929 | 1932 | 1936 | 1937 | 
Cantidad en miles de barriles de 42 galones 
Todos los países. ..............n nen nnnnnennn bouso co 
Antilias Holandesas............nusn nine ounomoo 78 267 210 6 3 
Qdo peMiioS esesosseevasdopo tona rig onnininioça n 89 1 o To) 
Valor en miles de bolfvares 
Total de todos los países.................uni nun ra | 21,358 6,907 om o 
Valor en miles de dólares 
Total de todos los países.............ccseseeeseeeseoo 1,765 328 1,785 ss 19 
Antillas Holandesas. ...................nnnnnnn 8so 2,442 1,784 sa 18 
Otros países 879 781 1 ( 1 


Valor por barril de las exportaciones totales ?. | $11.39 39,06 $8. 44 $8.32 87.49 


1 No más de 500. ' 

* Véase Ia nota 6 al pie del cuadro 5. 

Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales rficiales de Venezuela. La conversión al sistema de pesas y medidas y a ls unidad monetaria 


de los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 8.50 barriles=1 E nolats tnstelaa; E bolivar = 
em 1929, $0.1930; en 1932, $0.1504; em 1436, $0.2551; en 1937, $0.2524; y en 1038, $0.3135. 


4s14535-— 48. —13 


Original from 
POeees! Google UNIVERSITY OF ILLINOIS AT 


URBANA- CHAMPAIGN 


PLÁTANOS 


Producción en la América Latina, 


El plátano constituye un importante producto alimenticio en los- 
pares tropicales. Si bien es cierto que este fruto fué traído del 

ce Mundo, su cultivo, sin embargo, ha alcanzado su mayor desa- 
rrollo en el Hemisferio Occidental, debido, en gran parte, al rápido 
aumento de su consumo en los Estados Unidos. El plátano se cul- 
tiva en todas aquellas regiones, exentas de heladas y con Iluvias abun- 
dantes, que se extienden desde el centro de México hasta el Paraguay 
y el sur del Brasil. Es difícil calcular su producción total exacta, 
puesto que esta planta se encuentra en casi todas partes de la región 
citada. Unicamente las ciudades importantes de la América Latina 
se abastecen de plátanos de las plantaciones comerciales. 

El cultivo comercial del plátano ha logrado su mayor desarrollo: 
en los países tropicales más accesibles a los puertos de los Estados 
Unidos, o sean México, las Repúblicas de la América Central, Colom- 
bia, y Cuba. En la mayorfa de estos países la producción para el 
consumo local es insignificante en comparación con las cantidades que 
se exportan. No obstante, el Brasil, con sus grandes ciudades, posee 
desde hace mucho tiempo importantes plantaciones comerciales para 
abastecer su mercado nacional, y últimamente ha desarrollado, 
además, un importante comercio de exportación para este fruto con 
la Argentina, el Uruguay, y el Reino Unido. La producción del 
Brasil para su consumo interno es mucho mayor que para la expor- 
tación, calculândose en 1937 el total para ambos fines en 50 millones- 
de racimos, de los cuales se exportaron unos 7 millones. 


Exportaciones de la América Latina. 


En 1938 alrededor del 60 por ciento de los plátanos en el comercio- 
internacional se exportaron de la América Latina y el,15 por ciento 
de Jamaica. Otras regiones exportadoras importantes han sido: 
Formosa, las Islas Canarias, el África Occidental Francesa, y los- 
Camarones. 

La exportación total de plátanos de los países latinoamericanos 
desde 1929 ha sufrido pocas oscilaciones en cuanto a cantidad, si 
bien en algunos países ha habido alzas y en otros bajas. Las pérdidas 
causadas por las enfermedades del plátano han sido responsables, en 

n parte, de los cambios ocurridos en las fuentes de abastecimiento. 
as bajas mayores en el comercio de exportación han tenido lugar en 
Honduras y en Nicaragua, mientras que los aumentos mayores se han 
observado en México, el Brasil, Guatemala, Panamá y el Ecuador. 
En el cuadro 1 se muestran las exportaciones de plátanos de los. 
principales países productores de la América Latina y del resto del 
mundo en afios determinados, de 1929 a 1938. Las de los países 
exportadores latinoamericanos a los mercados principales en aúios 
determinados, de 1929 a 1938, aparecen en los cuadros 2 a 11. 
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“Cuanro 1.—Plátanos: Erportación de los principales países productores de la 
pt pe y de otros importantes países productores, en atios determinados, 
929 a 19 





1929 | to32 1936 1097 1938 





Cantidad en miles de racimos de 50 libras 


































5,686 4,206 14, 529 14,752 1, us 
29, 599 31,058 13,615 14, 150 9,417 
6, 460 5,2us 7,648 8,727 9,377 
10,155 5, ES 8, 300 6,585 8,008 
3,585 4,243 6, v02 6,082 6,847 
4,678 1,463 5,825 5, 838 6,400 
2,951 1,309 1,551 1,768 1,530 
6,723 3, 969 4,039 6,028 5,509 
3,491 3770 5,902 7,512 3, 530 
3,609 2,970 1,704 2,180 1,720 
E su “o 1,553 1,433 1,561 

Exportación total de estos países Iatinoameri- 
canos, inclusive la Zona del Canal de Panamá 71,667 75,955 68,4 
==——= 
20, 109 17, 763 
é 6,913 5,883 
Canarias......... 4,3 4,605 
frica Oceidental Francesa fina 2x8 2,442 2,872 
Camarones, territorio bajo mandato Britânico. 2,243 2,525 2,52 
Otros países 10,094 11,872 
122, 382 114,341 





Tanto por ciento de las exportaciones mundiales 






Países de la América Latina antes citados, inclusive 


1a Zona del Canal de Panamá. ........s sous sono 70.9 | 67.6 | 00.8 | 621 0.2 








1 No se tienen datos. 2 Total únicamente de los principales países exportadores citados. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de las estadísticas 
comerciales oficiales de los puíses Iatinoamericanos y del Anuario Internacional de Estadísticas Agricolas. 


Cuapro 2.—Plátanos: Exportación del Brasil a los principales mercados, en afios 
determinados, de 1929 a 1938 





* 1929 | mm | 1906 





mem | aos 









Cantidad en miles de racimos de 50 libras 





- 3,585 4,243 6,992 6,982 6,847 
2,320 2, 990 5, 109 5, 162 
| [O] 








865 | 101) 1206) Lil 
345 177 425 486 
55 135 162 163 | 





Valor en miles de milreis 





18,361 | 19,827 





mu | 2, | 2, 557 





Valor en miles de dólares 





+ No se tienen datos. 

* El valor or unidad que aparece en éste y en otros de los cuadros debe interpretarse con cuidado, especial- 
mente cuando se trate de comparar los valores por unidad de las exportaciones de un país con las de otro. 
Las exportaciones de los países latinoamericanos, sun tratândose de un mismo producto, son con frecuencia 
de distinta clase y calidad. Además, los varios países emplean diferentes métodos de avalúo y algunos de 
ellos los han cambiado en el transcurso de los afios de 1929 a 1938. 


Fuente: Datos recopílados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales del Brasil. La conversión al sistema de pesas y medidas E al patrón monetario de log 
Estados Unidos se hiro tomando como base lo siguiente: 1 racimo brasileão=0.617288 de un racimo de Joa 
Butaos Udo de 50 libras; | milreis=en 1929, 80.1181; en 1932, $0,0712: en 196, $0.06537; en 1937, $0.06526: 
yem  80.0580. 
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Cuapro 3.—Plátanos: Exportación de Colombia a los principales mercados, en afios 
determinados, de 1929 a 1938 . 


Exportados a— 1029 | 1932 | | 1997 | M 


Cantidad en miles de racimos de 50 libras 











8,309 | 6,585 











8, 
2,081 1,600 2 
4, 


3,594 
27 






Valor en miles de pesos papel 
utal de Lollos lá paliilsaçscsssesestecssscastassses 6,007 8,207 6,983 8,884 


Valor en miles de dólares 


“Total de todos los países... 
Alemania... 
Estados Unid: 
Reino Unido. 
Holanda... 
Panamá ... 
Otros países. . 


Tanto por ciento a los Estados Unidos... 
Valor por racimo de las exportaciones totales 1... 









4 Véase la nota 2 al pie del cuadro 2. 
Fuente: Datos recopilados Por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 


comerciales oficiales de Colombia. La conversión al sistema de pesas y medidas y al patrón monetario de los 
Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 kilo=0.044092 de racimo; | peso=en 1929, $0.9676; 
en 1832, $0.9530; en 1936, 80.5717; en 1937, $0.5656; y em 1038, $0.5593, 


Cuanro 4.—Plátanos: Exportación de Costa Rica a los principales mercados, en aiios 
determinados, de 1929 a 1938 





Exportados a— 



















'Total de todos los países... 


Estados Unidos. 
Reino Unido. 
Alemania... 
Otros países. . 


Tanto por ciento a los Estados Unidos... 


“Total de todos los países... 





Total de todos los países..... 
Estados Unidos... 


4,584 | 22,451 2.073 3,050 2,807 
3,287 2,302 1,878 2,817 2,208 
2 8 40 87 


Reino Unido. 1, 295 
Alemania .... cosjeoseses sao no E 5 
Otros países. ... daçã 36 107 134 


90.6 v2.4 78.5 


Tanto por ciento a los Estados Unidos... .0 
$0. 682 $0.618 $0.513 $0. 506 $0. 509 


Valor por racimo de las exportaciones totales E 





A A r du 1930 las estadísticas se anotaron en dólares de los Estados Unidos, 
rest. 
3 Véase la nota 2 al pie del cuadro 2, 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficinles de Costa Rica. La conversión al sistema de pesas y medidas y al patrón monetario de 
los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 kilo=0.044092 de racimo de 50 libras; 1 racimo 
costarricense = 1.1 de un racimo de los Estados Unidos de 50 libras; 1 colón=en 1929, $0.2500; y en 1982, $0.2273. 
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Cuanro 5.—Platános: Exportación de Cuba a los principales mercados, en aros 
determinados, de 1929 a 1938 





meo | noso | ams | am | aos 






Cantidad en miles de racimos de 50 libras 





7,512 3,530 
7,512 3,529 





Total de todos los países........cceceeeeeeeene nene 


Estados Unidos... 
Otros países 


Tanto por ciento a los Estados Unidos... o) 
Valor por racimo de las exportaciones totales *. 









1,515 1,393 
1,513 1,393 2,074 

2 (9 A Ra 
09.9 100.0 96.1 

30.434 80.309 $0. 360 





1'No más de 500. 
21 peso equivale a un dólar (todos los afios). 
4 Véase la nota 2 al pie del cuadro 2. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de Cuba. La conv im al sistema de pesas y medidas de los Estados Unidos se hizo 
tomando como base lo siguiente: 1 kilo=0.044092 de racimo. “ 





rm oe arame mp 


Cuapro 6.—Plátanos: Exportación del Ecuador a los principales mercados, en aíios 
determinados, de 1929 a 1938 





Exportados a— | 1929 | 1932 | 10361 | 1937 + | 19381 




















Cantidad en miles de racimos de 50 libras 


Total de todos los países...........o.ceesesecesmeemo- 
Estados Unidos 
Per 


Chile .. 
Otros países. 


Tanto por ciento a los Estados Unidos. 


Valor en miles de sucres 











Total de todos los países.........ecenerenessen comemos em | 24 5,089 | 6,151 | 7,400 
Valor en miles de dólares 
Total de todos los países. .. 
Estados Unidos. 
o sssaisaeo 













Chile...... 
«Otros países... E 
Tanto por ciento a los Estados Unidos.........|......... 7.5 70.7 63.0 
Valor por racimo de las exportaciones totales ?. 80.156 $0.340 $0.391 $0.354 





1 Del puerto de Guayaquil únicamente. Ras eporóNines hechas por este puerto representan la mayor 
pato del comercio. Las estadísticas no concuer: con el total del comercio, puesto que éste no muestra 
cantidad detallnda por mercados. 
2 No más de 500. 
4 Vénse la nota 2 al pie del cuadro 2. 


Fuente: Datos recopilados la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales del Ecuador. La conversión al sistema de pesas y medidas y al patrón monetario de 
los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 racimo ecuatoriano=0.738541 de racimo de 
sa O SD URAO de 50 libras; 1 sucre=en 1929, $0.2000; en 1932, $0.1667; en 1936, $0.0052; en 1937, $0.0010; 

em N 
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Cuanro 7.—Plátanos: Exportación de Guatemala a los principales mercados, en 
Rosa determinados, de 1929 a 1988" E 






Cantidad en miles de racimos de 50 libras 










Valor en miles de dólares ! 


Total de todos los palses..............cn lusos nun en 


Estados Unidos 
Otros países 


Tanto por ciento a los Estados Unidos ... 


Valor por racimo de las exportaciones totales ?. s0. 506 


1 Un quetzal=1 dólar (todos los afios). 

? Véase Ia nota 2 al pie del cuadro 2. 

Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
dela Unión Panamericana para 1929 y 1932; los datos para 1936, 1937, y 1938 se tomaron de estadísticas comer- 


cisles oficiales de Guatemala. La conversión al sistema de pesas y medidas de los Estados Unidos se hizo 
tomando como base lo siguiente: 1 quintal espafiol (101.43 libras) =2.0286 racimos. 


Cuanro 8.—Plátanos: Exportación de Honduras a los principales mercados en 
afios determinados, de 1929 a 19381 











Exportados a— 





“Total de todos los países. 


Estados Unidos... 
Alemania ..... 
Reino Unido... 
Holanda .. 
Otros países. .... 









Valor en miles de lempiras 


o [o [um] o | 8,452 


Valor en miles de dólares 


Total de todos los países... 


“Total de todos los países 


Estados Unidos... 
Alemania .... 
Reino Unido. . 
Holanda... 

Otros países. . 


Tanto por ciento a los Estados Unidos......... 
Valor por racimo de las exportaciones totales + 


pi E e a pd re ia qe cce de a a en 6 
asia os económicos terminados el 31 de julio, excepto en 1938, en que por ley el afio econômico terminó el 30 
junio. 
: E ão á o, 193: Ólares. 
os afios de 1929, 1932, y 1937 se expresaron en di 
4 Vénse la nota 2 al pie del cuadro 2. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
de la Unión Panamericana correspondiente a 1929. Los datos para 1932, 1936, 1937 se tomaron de la Oficina 
de Sumare ae iiramiar o la cam Rea ata po onerasprnditaioo à fear de las sntaraticos ae 
comerc! le Honduras. conversión al sistema de pesas y medi n monetario de los Estad 
Unidos se hizo tomando como base lo signlente: 1 do a rf Le LIBRAS e de los Estados Unidos 
de 50 libras; 1 lempira=en 1936, $0.50; y en 1938, $0.50. 
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Cuanro 9.—Plátanos: Exportación de México a los principales mercados, en afios 
determinados, de 1929 a 1938 

















“Total de todos los países. ............ ecsssscase.eee ao | 4,26 148 | nem | 14,345 
Valor en miles de pesos 

“Total de todos los países...........evmo cosssssses =. 8,096 4,154 16,06 | 17,187 16,913 
Valor en miles de dólares 

“Total de todos los países. ............seueono gtsass.. 


Valor por racimo de las exportaciones totales *... 





1 Casi todos los plátanos exportados de México se destinan 8 los Estados Unidos, 
2 Véase la nota 2 al pie del cuadro 2. 


f Fuente: Datos recopilados por Ia Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
«comerciales oficinles de México. La conversión al sistema de pesas y medidas y al patrón monetario de los 
Estados Unidos se hiro tomando como Raso lo siguiente: 1 peso=en 1929, $0.4818; en 1932, $0.3185; en 1036, 
90.276; em 1997, $0.2775; y em 1995, $9.2212, 


Cuapro 10.—Plátanos: Exportación de Nicaragua a los principales mercados, en 
afios determinados, de 1929 a 1938 


Cantidad en miles de racimos de 50 libras 


Tanto por ciento a los Estados Unidos 
Valor por racimc de las exportaciones totales 3. . 





1 No más de $500. 
2 Un córdoba= 1 dólar (todos los ed 
3 Vénse Ia nota 2 al pie del cuadro 2. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados del ia del 
Recaudador General de Aduanas y Alta Comisión de Nicaragua. La conversión al sistema de medidas 
de los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 racimo nicaragúense = 0.8S154 do Taste de 
Jos Estados Unidos de 50 libras. 
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Cuapro 11.—Plátanos: Exportación de Panamá a los ron mercados, en 
aiios determinados, de 1929 a 193. 





Exportados a— 





mm | um | amo | nam | ams 


Cantidad en miles de racimos de 50 libras 







Total de todos los países. 


Estados Unidos... 
Otros países. ....... 
Tanto por ciento a los Estados Unidos 95.4 | 98.6 100. O 
Valor en miles de dólares 1 







Total de todos los países..............ccnnnn nono 


Estados Unidos. 
Otros países. .... 






Tanto por ciento a los Estados Unidos......... 100.0 ”.s 
Valor por racimo de las exportaciones totales 2.)  $0.629 $1.181 $0. 435 $0. 442 


+ Un balhoa equivale a 1 dólar (todos los afios). 
3 Véase la nota 2 al pie del cuadro 2. 


Fuente: Datos recopilados por Ia Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de Panamá correspondientes a 1929, 1932, y 1936. Para 1937 y 1938 se tomaron de Food- 
atufs Round the World, 


Los Estados Unidos fué el primer país fuera del trópico en que se 
desarrolló un mercado para los piiaaros y continúa siendo el principal. 
importador de este fruto en el mundo, ya que compra del 70 al 80 
por ciento de los que exportan los Dei Doda cara inn: y un 50 por 
ciento más o menos de todos los e aparecen en el comercio mundial. 
El comercio de exportación de plátanos se inició en 1885, y en 1898 
los Estados Unidos importaban ya 12 millones de racimos. En 1929 
esta cantidad subió a 65 millones de racimos, y en 1937 a casi 67 
millones; en 1938 bajó a 59 millones y en 1939 a 57 millones. 

Después de desarrollarse los mercados de los Estados Unidos y del 
Canadá, comenzaron a abrirse los de Europa con los embarques iniciales 


q se hicieron de la América Latina para el Reino Unido en 1903. . 


as exportaciones con destino al Reino Unido, Francia y Alemania 
aumentaron considerablemente, pero fueron interrumpidas por la 
primera Guerra Mundial. Una vez terminadas las hostilidades las 
exportaciones a los mercados europeos aumentaron nuevamente, 
comprâándose en 1929, de todos los países, 31 millones de racimos, en 
comparación con 44 millones en 1938, No obstante, Europa ha sido 
un mercado de menor importancia para el plátano de la América 
Latina.! Alemania, el Reino Unido y Holanda, que son los princi- 
pales mercados europeos, han comprado en conjunto unos 6,500,000 
racimos anuales de la América Latina, o sea del 8 al 10 por ciento de 
las exportaciones totales de esta región. El Brasil es el país latino- 
americano que abastece principalmente el Reino Unido, pero en 1937 
sólo un 17 por ciento de sus exportaciones se destinaron a ese mer- 
cado? Recientemente Colombia ha sido el principal abastecedor 


1 Las exportaciones de Jamaica, que es colonia britânica, son muy importantes, Ilegando a unos 20 millones a 
de racimos por aÃio, que se destinan principalmente al Reino Unido, al Canadá, y a Alemania. Jamaica 
es la principal fuente de abastecimiento para el Reino Unido. En 1938 Alemania recibió cantidades poco- 
más o menos iguales del África, las Islas Canarias, y Colombia, lo mismo que considerables cantidades de 
Jamaica. Las principales fuentes de abastecimiento para Francia son sus colonias del África y las Antillas 


Francesas. 
ce: Nose tenen estadísticas que muestren la exportaciones de plátanos det Brasil a los principales mercados 
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de Alemania y también en grado importante de Holanda y del Reino 
Unido. En 1938 Alemania compró cerca del 25 por ciento del total 
de las exportaciones colombianas, Holanda un 10 por ciento, y el 
Reino Unido un 5 por ciento. Ningún otro de los países latinoameri- 
canos exporta con destino a Europa una proporción tan grande de su 
comercio total, pero esos mercados son también de Race impor- 
tancia para Costa Rica y Honduras. Los Estados Unidos compran, 
a la mayor parte de los países, casi el total de las exportaciones de 
plátanos que no se destinan a Europa. 


Obstáculos al comercio, competencia, y precios. 


El plátano es un fruto que no se cultiva en los Estados Unidos en 
cantidades comerciales, y entra al país libre de derechos.* En Ale- 
mania también se importa libre de derechos. El Reino Unido impone 
un gravamen de 2 chelines 6 peniques por quintal de 112 libras a los 

látanos que no procedan del Imperio. Estos últimos se importan 
ibres de derechos. Tal preferencia explica en gran parte la impor- 
tancia de Jamaica como abastecedora de plátanos para el Reino Unido. 
En Holanda este fruto está sujeto a un derecho de 12 por ciento ad 
valórem y a una sobretasa de 0.02 de florín por kilogramo neto. Los 
plátanos de las colonias holandesas gozan de tarifas especiales. 

Aunque el precio medio al por mayor del plátano en Nueva York 
bajó en el período de 1926 a 1932, no ha seguido desde entonces la 
tendencia general de los precios. Después de 1932 el precio para los 
racimo hondureãios de 9 manos,* que fluctuó entre $2.51 en 1937 y 
$2.80 por racimo en 1935, fué en 1939 de $2.72 por racimo. Con el 
rompimiento de las hostilidades en Europa, el precio bajó de $2.82 em 
racimo en agosto de 1939 a $2.30 en noviembre siguiente. Sin 
embargo, en diciembre subió rápidamente a $3.25 por racimo, pero 
bajó de nuevo a $2.00 en febrero y marzo de 1940. En mayo y junio 
subió otra vez a $3.00 por racimo (véase el cuadro 12). 


Cuapro 12.—Plátanos: Promedio del Preco al por mayor en Nueva York, de 1926 à 
9. 





























Afio | Precio 1 I Mes Precio ! 
|| 
Por racimo || Por racimo 
$2.45 || 1999: 
2.20 | Agosto $2.82 
2 Septiembre. . 250 
1.77 Octubre 23 
1.90 Noviembre... ere% 2” 
1.63 Dislembreo. -.ceccocccscoscoreseno 3.25 
1.73 
190: 
264 Enero... 258 
2.76 Febrero 2.00 
280 Marzo. 200 
2.65 Abril... 288 
25 Mayo..... 3.00 
253 Junio 3.00 
272 





1 Los precios cotizados hasta 1932 son por racimos jamaiquinos de 9 manos, y en adelante por racimos 
hondureiios de 9 manos. 


Vai Precios al por mayor, Oficina de Estadísticas del Trabajo, Secretaría del Trabajo de los Estados 
Dn » 


* Ley Arancelaria de 1930, 1618. El plátano se declara libre de derechos en los convenios comerciales 
suscritos entre los Estados Unidos y Haitf, Honduras, Colombia, Guatemala, Nicaragua, Costa Rica, y el 
Ecuador. El convenio con el Ecuador (el más reciente de los que conceden este privilegio al plútano) entró 
en vigencia el 23 de octubre de 1938. 

“La tón numérica indica el número de manos en cada racimo. El peso medio de un racimo de 
Honduras, de 9 manos, probablemente pasa de 50 libras. 
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Efectos de la guerra europea. 


Casi todo el abastecimiento de plátanos de Europa ha provenido de 
los países de ultramar, y un 70 por ciento más o menos de Jos países 
tropicales del Hemisferio Occidental. Las importaciones combinadas 
del Reino Unido, Francia, y Alemania han ascendido a más del 80 por 
ciento de las importaciones totales de Europa, correspondiéndole al 
Reino Unido más del 40 por ciento. 

Más del 80 por ciento de los plátanos que figuran en el comercio 
internacional procede de la América Latina. Los Estados Unidos, 
que son el mayor importador, compran del 70 el 80 por ciento de las 
exportaciones latinoamericanas y más del 50 por ciento de todo el 
fruto que figura en el comercio internacional. 

Los plátanos que se exportan para consumo fuera del trópico pueden 
calificarse casi como un artículo de lujo, que en ticmpos de guerra los 
pune beligerantes no pueden considerar como alimento esencial. 

or lo tanto, es probable que su consumo en esos países se reduzca 
considerablemente. Sin embargo, teniendo en cuenta que el mercado 
que ofrecen los países europeos para el plátano de la América Latina 
es relativamente pequeno, el comercio en general de estas naciones no 
sufrirá mucho. Bo ombia y el Brasil son los países más vulnerables 
en este respecto, pena que una proporción considerable de sus 
exportaciones de plátanos se destina a Europa. En el caso de que 
durante la guerra se reduzcan las exportaciones a Europa de plátanos 
de la América Latina y de las colonias europeas en el Hemisferio Occi- 
dental es seguro que habrá un exceso de existencias disponible para su 
venta en otros mercados, especialmente en el de los Estados Unidos 
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PALO Y EXTRACTO DE QUEBRACHO 


El extracto de quebracho, que se obtiene del corazón del árbol del 
mismo nombre, es una de las materias para curtir más importantes y 
más extensamente usadas de todas las que se conocen, teniendo la 
ventaja sobre las demás de que no se fermenta. La madera de 
Aoetepaa que es sumamente dura, se utiliza extensamente en la 

mérica Latina para construcciones y para durmientes ferroviarios 
pero es especialmente importante como fuente para la extracción de 
tanino, puesto que contiene mayor cantidad de esta substancia a una 
en áiaA dada que cualquiera otro de los extractos bien conocidos, 
siendo a la vez uno de los curtientes vegetales más rápidos de que 
se tiene conocimiento. Su contenido de tanino es de un 20 a un 26 
por ciento, requiriéndose de 3 a 4 toneladas de madera para producir 
una tonelada do extracto. 

El extracto de tanino se utiliza extensamente para curtir toda clase 
de cueros por el sistema vegetal, y el 90 por ciento más o menos se 
emplea para curtir cueros gruesos, como suelas, correas y arneses, 
pero también sirve para curtir cueros livianos, cuero para maletas de 
viaje, estuches, charol y tapicería. Casi todas las tenerías de cueros 

ec en los Estados Unidos emplean grandes cantidades de que- 
racho. 


Producción de la América Latina. 


El árbol del quebracho es originario de la región septentrional de 
la Argentina y del Paraguay, países éstos de los cuales se obtiene casi 
toda producción mundial. Hasta ahora no se sabe a ciencia cierta 
cuál sea la cantidad que se produce, pero se calcula que es de más 
de un millón de toneladas anuales, de las cuales la Argentina produce 
casi el 80 por ciento. La preparación del extracto es una industria 
importante en esos dos países. Quizá el 10 por ciento de la madera 
na se corta anualmente se exporta en trozas a Italia, los Estados 

nidos, Alemania, y Francia para convertirla en extracto (véase el 
cuadro 1), pero la mayor parte de la producción se elabora en las 
fábricas nacionales. 


Exportaciones de la América Latina. 


En los cuadros 2 y 3 se muestran las exportaciones de extracto de 
quebracho de la Argentina y el Paraguay en afios determinados de 
1929 a 1938. Los principales mercados para este producto han sido 
los Estados Unidos, Alemania, el Reino Unido, Japón, y Polonia. 

El comercio de exportación del extracto ha estado controlado y 
restringido en los últimos afios en la América Latina por medio de 
acuerdos suscritos entre los productores argentinos y paraguayos. 
Según estos acuerdos, las fábricas de extracto limitan su producción & 
pro rata de acuerdo con su capacidad, fijan los precios y venden el 

roducto a ciertos mercados por conducto de agencias especiales. 
te arreglo, hecho con el consentimiento tácito del gobierno argentino, 
originó como resultado de un período anterior de producción ilimitada 
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que fué muy perjudicial a esta industria. Muy poca cantidad del 
extracto producido en la Argentina o el Paraguay se consume local- 
mente. 

Las exportaciones argentinas de 1938 fueron de 370,200,000 libras, 
de las cuales 61,600,000 se destinaron a los Estados Unidos, 57,000,000 
a Alemania, 46,400,000 al Japón, 35,600,000 a Polonia, 23,000,000 
al Reino Unido, 16,400,000 a Francia, y 12,700,000 a Bélgica. Las 
exportaciones a los Estados Unidos en 1938 fueron mucho menores 
que en 1937; las destinadas a Alemania fueron más del doble de 
las de 1936, pero menores que las de 1937. Las compras hechas por 
el Japón se duplicaron en 1938 comparadas con las de 1936, en tanto 
à os las exportaciones al Reino Unido, Francia, y Bélgica disminuyeron 

espués de 1936. 

Casi tres cuartas partes de las exportaciones paraguayas de extracto 
en 1937 se destinaron a la República Argentina o aparecieron como 
“en trânsito” a ese país, por lo tanto, las estadísticas argentinas son 
indício de la producción en ambos países. El resto de las exporta- 
Rae paraguayas ese afio se destinó casi por completo a los Estados 

nidos. 

La exportación argentina de trozas de quebracho ascendió en 1938 
a 192,300,000 libras, de las cuales 62,300,000 se destinaron a Italia, 
50,100,000 a los Estados Unidos, 32,200,000 a Alemania, y 30,500,000 
a Francia (vésse el cuadro 1). Las ventas a Italia, los Estados Unidos, 
y Alemania han aumentado en aíios recientes, en tanto que las hechas 
a Francia han disminuído. El Paraguay exporta pequefias cantidades 
de trozas de quebracho, y el Brasil ha exportado alguna cantidad de 
vez en cuando. En 1929 dichas exportaciones fueron de 5,300,000 
libras y en 1936 de 1,700,000 bbras, pero de ahí en adelante fueron 
insignificantes. 


Cuapro 1.—Trozas de quebracho exportadas de la República Argentina a los prin- 
cipales mercados, en aiios determinados, de 1929 a 1938 


Exportadas a— mo | ame | um | tar | ams 


Cantidad en miles de libras 





Cantidad en miles de pesos papel 


Total de todos los países.................enuueeneemoo 8.80 | 2.08 | 2.84 | 3, | 4170 





Digitized by Goc gle UNIV 


ANA-CHAMPAIGN 


PALO Y EXTRACTO DE QUEBRACHO 197 


Crapro 1.—Trozas de quebracho exportadas de la República Argentina a los prin- 
cipales mercados, en afios determinados, de 1929 a 1938-—Continuación 


Exportadas a— nem | ua | um | ar | 10 


Valor en miles de dólares ! 









Tanto por ciento a los Estados Unidos ........ 
Valor por libra de las exportaciones totales?.... 


+ Para los afios de 1929 a 1932 la conversión nl dólar se ha hecho a base del peso oro, que es igual a 2,272727 
pesos papel, Los tipos de conversión para el peso oro fueron los siguientes: 1929, $0.9513; y 1932, $0.5844. 

3 Los valores por unidad que aparecen en éste y en otros cundros deben interpretarse con cuidado, es; 
mente cuando se comparen las exportaciones de un país con las de otro. Las exportaciones de los distintos 
nos de la América Latina, aun cuando se trate de un mismo artículo, son con frecuepcia de distinto 

po y calidad, Además, muchos de esos países usan diferentes sistemas de valorización y algunos de ellos 
Tos han cambisdo en el periodo de 1929 a 143s. 

Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciantes ofteintes de la Argentina, La conversión al sistema de pesas y medidas y a Is unidad monetaria 
delos Estados Unidos se hiro tomando como bad lo siguiente: 1 tonelada métrica =2,204.6 libras; 1 peso papel 
=en 1929, $0.4156; en 1432, $0.2571, em 1436, $0.2918; em 1937, $0.30506; y em 1938, $0,2973. 


Cuavro 2.— Extracto de quebracho exportado de la República Argentina a los prin- 
cipales mercados, en aios determinados, de 1929 a 1938 















Exportado a— 1929 | 1932 | 1936 | 1937 | 1938 


Valor en miles de libras 


6, 114 
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Valor en miles de pesos papel 
Total de todos los países. .........ecemenenenooeremems a1,807 | as 14 | 24,067 | “0,168 | 34, 495 

Valor en miles de dólares ! 
Total de todos los países..............0 neoon 13, 188 6,406 
Estados Unidos... 2,169 1,396 
Alemania... 4,017 1,716 
Japón .. 300 168 
Polonia ... 49 
Reino Unido 578 
cia... 425 
Bélgica... 330 
Otros países 1,804 
Tanto por ciento a los Estados Unidos ... » 21.6 
Valor por libra de las exportaciones totales?... $0.016 





demite mei e om 
1 Para 1929-32 la conversión al dólar amerícano se hizo a base del peso oro, que es l a2,272727 pesos E 
Los tipos de conversión para el peso oro fueron: en 1929, $0.9513; y en 1932, E ri » papal. 
* Vénse la nota 2 al pie del 1 
Fuente: Datos recopilados por lo Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficinles de la Argentina. La conversión al sistema de pesas y medidas y a la unidad monetaria 
de los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 tonelada métrica=2,204.6 libras; 1 peso 
papel=en 1929, $0.4156, en 1932, $0.2571; en 1936, $0.2918; en 1937, $0.3086; y en 1938, $0,2973. 
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Cuanro 3.— Extracto de quebracho exportado del Paraguay a los principalesmercados, 
en afios determinados, de 1929 a 1938 


Exportado a— 1929 | 1932 | 1936 | 1937 | 1938 


Cantidad en miles de libras 





Cantidad en miles de pesos 















Total de todos los países..................n..nnn nn. ams | 2.208 | 21 | 2,36 | 2,20 
io Sp ei abs 

. Cantidad en miles de dólares 
Total de todos los países. . 1,450 1,622 1,518 
Estados Unidos......... podiam) sidssuadal |nnsboneaau E su 
Argentina rca Ê 44 285 413 
En trúnsito (Argentina). 1,406 83 585 
Otros países.............. [é 4 9 
Tanto por clento a los Estados Unidos. ........]....... an tpdl bssgei ah 23.4 3.7 
Valor por libra de las exportaciones totales !....] $0.028 30.018 $0.018 $0.019 so. 019 


1 Vénse Ig nota 2 al pie del cuadro 1. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales del Paraguay. La conversión al sistema de pesas y medidas y a la unidad monetaria de 
Jos Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 tonelada métrica= 2,204.6 libras; 1 peso=em 
1929, $0.9513, en 1932, $0.5544, en 1936, $0.0049, en 1937, $0.7036; y em 1938, $0.0866. 


Obstáculos al comercio, competencia, y precios. 


La mayor parte de los países europeos y el Japón admiten el que- 
bracho libre de derechos. El Japón permite a la vez la entrada libre 
al extracto, y Alemania lo hace también con el extracto que procede 
de países a los cuales se les concede un tratamiento arancelario “con- 
vencional” más bien que “general”. La mayoría de las demás na- 
ciones europeas, inclusive el Reino Unido y Francia, imponen al ex- 
tracto un derecho nominal. Ultimamente el Japón y los países 
beligerantes europeos han declarado que la importación de casi todos 
los artículos, inclusive la madera y el extracto de quebracho, tiene 
que ir acompaúiada de licencias o estar sujeta a control. La madera 
o palo de quebracho entra al mercado de los Estados Unidos libre de 
derechos, pero el extracto está gravado con un derecho de 15 por 
ciento ad valórem.? 

Bajo las condiciones actuales en los Estados Unidos, el extracto de 

uebracho se considera una substancia esencial para curtir cueros. 

n esta industria se emplean tanto el quebracho como el castafio, 
pero en general estos dos productos son complementarios más bien 
que estrictamente competidores. Empero, las proporciones de 
quebracho y castafio usadas por las tenerías pueden variar extensa- 
mente, dependiendo de la cantidad disponible y de los precios co- 
rrientes. El extracto de castafio es la materia vegetal de curtimiento 
más importante que se produce en los Estados Unidos, pero el aúublo 


! Ley Arancelaria de 1930, párrafo 1670, 
* Ley Arancelaria de 1930, párrafo 38, 
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lo ha"arruinado”de tal manera que es casi imposible continuar ob- 
teniéndolo de fuente nacional. Las materias de curtimiento pueden 
obtenerse de los árboles atacados, a base de salvamento de las planta- 
ciones, E teniendo en cuenta el consumo actual, el abastecimiento 
nacional no podrá obtenerse antes de 15 6 20 afios. Por lo tanto es 
posible que la merma del castao traiga consigo un mayor uso del 
quebracho por parte de la industria de tenería norteamericana. El 
abeto y el roble que antes eran las materias de curtimiento más 
prnecvia aa con que contaba el país, son hoy día de poca importancia. 

1 promedio de precio del extracto de quebracho en Nueva York, 
siguiendo la tendencia general, bajó de 5 centavos la libra en 1929 a 
2.4 centavos en 1932 (vénse el cuadro 4). De ahí en adelante el 
precio subió, llegando a 4 centavos por libra en los afios de 1937 a 
1939. A raíz de la declaración de guerra en Europa, en septiembre 
de 1939, dicho precio registró un nuevo aumento, y en los primeros 
cuatro meses de 1940 permaneció a 4.5 centavos por libra. El pro- 
medio del valor por unidad de las exportaciones argentinas siguió una 
tendencia muy semejante a la de los precios en Nueva York (véase 
el cuadro 2). En 1929 este promedio fué de 4 centavos por libra, en 
1936 de 1.6 centavos, y en 1937-38 de 2.8 centavos por hbra. Estos 
valores por unidad son mucho menores que los precios en Nueva 
York, pero no incluyen gastos de flete, seguro, y comisión, ni el derecho 
de 15 por ciento ad valórem de los Estados Unidos. 


Cuapro 4.—Extracto de quebracho (sólido, 63 por ciento): Precio medio al por 
mayor por libra en Nueva York (en el muelle, derechos pagados) de 1929 a 1940 








Centavos 

por libra 
5.0 || 1939: 
4.5 Septiembre. 40 
2.8 Octubre. ..... 4.4 
2.4 Noviembre... 4.4 
2.85 4.5 
30 
3.6 4.5 
3.7 4.5 
4.0 4.5 
4.0 4.5 
4.1 





Fuente: Precios al por mayor, Oficina de Estadísticas del Trabajo, excepto para 1940 que se tomaron de 
Oil, Puint, and Drug Reporter (primera cotización del mes), 


Efectos de la guerra europea. 


Europa, a igual que el resto del mundo, depende enteramente del 
Hemisferio Occidental para abastecerse de quebracho. El uso de esta 
madera está tan generalizado que una repentina suspensión del 
abastecimiento sería indudablemente muy perjudicial para las tene- 
rías. Empero, hay otros productos que podrían reemplazar al que- 
bracho. Europa, por ejemplo, cuenta con una variedad de castadio 
que tiene magníficas cualidades de curtimiento, y es a la vez la fuente 
principal donde crece la avellaneda de Levante. Otro posible subs- 
tituto es la corteza de zarzo del Africa del Sur. Según parece, la 
Unión Soviética cuenta con inmensos bosques de un árbol parecido 
al abeto de los Estados Unidos. Las materias sintéticas, que ya se 
usan en enormes cantidades en Alemania, son también posibles subs- 
titutos del quebracho y de otros productos vegetales de curtimiento. 
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Más de una tercera parte de las exportaciones argentinas de extracto 
de quebracho, y cerca de dos terceras partes de las de trozas se han 
destinado hasta ahora a las naciones beligerantes, en tanto que sólo 
pratas cantidades se han enviado a los países neutrales europeos. 

ventas de quebracho a los mercados de la Europa continental 
cesarán casi por completo mientras dure la guerra. La continua- 
ción de la venta al Reino Unido dependerá de que pueda continuar 
sus relaciones comerciales con la América Latina y pagar por las 
compras que hace en esos países. Dado que el extracto de quebracho 
es una substancia esencial para las tenerías, es de esperarse que se dé 
cierta preferencia a aquellas naciones beligerantes que puedan obte- 
nerlo. Es probable que el Reino Unido aumente su consumo de 
quebracho; y en caso de que sea así contrarrestará, a lo menos en 
parte, las pérdidas ocasionadas por el cierre de otros mercados 
europeos. 


Digitize my (GO gle 





202 COMERCIO EXTERIOR DE LA AMÉRICA LATINA 


Casi toda la producción de salitre chileno se'destina a la exportación, 
y los principales mercados en que se vendió en ciertos afios de 1929 a 
1938, se muestran en el cuadro 2. A partir de 1929, las exportaciones 
disminuyeron rápidamente no sólo por razón de la crisis económica sino 
también por la competencia cada vez mayor de la nueva industria 
de nitrógeno sintético. En 1913 el salitre chileno representó el 55 por 
ciento de la producción mundial de nitrógeno; el 23 por ciento en 1929, 
en 1931 el 11 por ciento; en 1933 el 4 por ciento; en 1934 el 7 por 
ciento; y en 1938 el 8 por ciento. Las exportaciones han aumentado 
notablemente desde 1932, afio en que llegaron a su nivel más bajo. 
En 1929 fueron de 2,851,000 toneladas de 2,240 libras; en 1932 de 
240,000 toneladas únicamente y en 1938 de 1,548,600 toneladas, o sea 
el 54 por ciento, más o menos, de la cantidad exportada en el primero 
de los afos citados. 

El aumento que han registrado recientemente las exportaciones de 
este artículo se debe a la reorganización radical de la industria salitrera 
que trajo consigo una reducción en el costo de producción, a la dero- 
gación de los derechos de exportación, y a la negociación de nuevos 
convenios de compensación entre Chile y varios gobiernos extranjeros, 
inclusive los de Alemania, Francia, Bélgica, Italia, y Espafia. Estos 
convenios disponían que una parte o e) total del producto líquido de 
las ventas de salitre se destinara a saldar las cuentas que tenían 
pendientes en Chile los ciudadanos de los demás países contratantes. 

Los Estados Unidos son generalmente el mejor mercado para el 
salitre chileno, habiendo comprado en 1937 ! la cantidad de 574,000 
toneladas de 2,240 libras, o sea casi el 40 por ciento de las exportaciones 
chilenas. En el mismo aão Egipto, Alemania, Italia, Francia, Holanda, 
Bélgica, y el Reino Unido, enumerados en el orden de su importancia, 
compraron en conjunto casi el 50 por ciento, correspondiéndole el 10 
por ciento restante a otros países, inclusive el Japón, que compró el 3 
por ciento (véase el cuadro 2). 


Cuanro 2.-—Exportaciones de salitre de Chile a los principales mercados, en afios 
determinados, de 1929 a 1988 





Exportado a— 1929 | 1932 | 1936 + | mo | 1938 1 


Toneladas de 2,240 bs. 


Todos los países. ...........eun neon nuno 


Estados Unidos. 
Egipto......... 
Alemania....... 
Reino Unido. 
Japón ... 












BESBSRANS 





Otros 
Pedidos a ja grden 
Tanto por ciento a los Estados 
UM asa stnr sp saey sas cuisese (9 





O 


Véanse las notas al final del vuadro, 


+ Último não de que se tienen datos sobre las exportaciones a los principales mercados. En ese afio los 
Estados Unidos compraron el 38.8 por ciento; Esipto, 16 por ciento; Alemania, 8.7 por ciento; Italia, 6.7 por 
ciento; Francia, 5.7 por ciento; Holanda, 4.1 por to; Belgica, 4 por ciento; el Reino Unido, 3 por ciento; 
y el Japón, 2.9 por ciento del total, 


sais Google 
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Cuanro 2.— Exportaciones de salitre de Chile a los principales mercados, en afios 
determinados, de 1929 a 1938-—Continuación 














Exportado a— 1929 | 1932 1936 1 | 19371 | 1938 + 
E Valor en miles de pesos 
Total de todos los países................... 965, 860 44,051 q | O | 141,54, 
TO varcamisdedas 


17,545 5,361 (9 q 29,160 
, 8,315 611 
Z 3,622 757 
asa dso s 3117 1,772 
é a 3,258 7. 
óm ; 2 6 Iisatssas 
da. 1,113 533 U) o [o] 
1,084 vo 
e 46 2 
ido 603 46 
pai 2,536 776 
02, 139 13 
Uni E 71 ns q o o 
ciones totales. . Ê a ss $22.38 o [0] $18.84 


1 Datos extraoficiales para afios econômicos terminados el 30 de junio. Datos oficiales para el afio eco- 
nómico, disponibles para los totales únicamente; las exportaciones en 1936 ascendieron & 1,205,972 toneladas 
de 2,240 Ibs., con un valor de 29,153,120 dólnres (valor por tonelada, 23.03 dólares) y en 1937 a 1,552,588 tone- 
ladas de 2,240 Ibs. por valor de 34,311,978 dólares (valor por tonedada, 21.08 dólares). 

2 No se muestran por separado. º o 

* No se tienen datos disponsibles. 

4 No se computan razón del predominio de embarques a la orden en que no se conoce el país de destino. 


Las import nes los Estados Unidos procedentes de Chile ascendieron en 1929 a 921,813 toneladas 
de 2,20 Ibs. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de Chile, de estadísticas de la Unión Panamericana, y del Ministerio de 
Comercio de Ultramar (Department of Overseas Trade) de la Gran Bretafia. Los totales oficiales para 
1936 y 1437 se tomaron del Comercia Chileno, diciembre de 1948, pág. 598. Los totales para 1038 fueron to- 
mados del Anuario de Comercio Chileno, 1938, La conversiôn al sistema de pesas y medidas y al sistema 
monetario de los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 tonelada métrica = 0.9841964 de 
tonelada de 2,240 lbs.; 1 peso=en 1924 y 1932, 80.1217; y em 1936, 1437, y 1038, $0.2060. , 











Obstáculos al comercio, competencia, y precios. 


El mercado estadounidense es importante para Chile no sólo por 
la cantidad de salitre que consume sino también porque dichas com- 
pras, no obstante hacerse en competencia con las del nitrógeno pro- 
ducido en el país y el importado del Canadá y de Europa, producen 
libre cambio sobre el exterior y no están sujetas al control del Cartel 
Internacional del Nitrógeno. Además, el salitre natural entra a los 
Estados Unidos libre de derechos? En aãos recientes la mayoría 
de los demás mercados importantes han dependido del estímulo 
emanado de los convenios de compensación; y las importaciones, en 
su mayor parte, han estado sujetas, además, al pago de derechos de 
aduana y al control del cartel. 

Si bien es cierto que en los últimos arios los susodichos convenios 
de compensación ayudaron mucho a facilitar la exportación del salitre 
chileno, no lograron eliminar por completo las restricciones que en 
forma de cuotas y licencias le impusieron Alemania, Italia, Francia, 
Espafia, Holanda, y Grecia. Además, las cuotas fundamentales en 


los tres primeros de estos países fueron aumentadas várias veces en 
esos nãos. 





* Ley Arancelaria de 1930, párrafo 1766, 
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Según parece, al renovarse el Cartel Internacional.del Nitrógeno en 

1938, la cuota chilena, de 1,250,000 toneladas métricas para ciertos- 
mercados fuera del de los Estados Unidos, se prorrogó por tres afios. 
más. Por los informes que se tienen, parece que el Cartel Interna- 
cional del Nitrógeno ha estado suspendido desde el comienzo de las 
hostilidades en Europa en septiembre de 1939. 
4“ ué pve nata de la industria salitrera puso en manos del 
gobierno el control de la producción, de las ventas y de los precios. 
Merced a este sistema se aumentaron los jornales, se llevaron a cabo- 
numerosas obras de beneficencia pública y al mismo tiempo se cu- 
brieron ciertas pérdidas en el cambio extranjero ocasionadas por la 
operación de las cuentas de compensación. Más aún, en los 5 afios 
anteriores a la actual guerra europea se aumentaron las tarifas de 
fletes a los Estados Unidos y a Europa.* Este aumento en el costo 
contrarrestó casi por completo lo que se habfa logrado economizar - 
mediante el perfeccionamiento en el manejo de dos de las plantas 
modernas más grandes y la reducción en los gastos de capital e 
intereses. 

El precio del salitre al por mayor en el mercado de Nueva York 
bajó considerablemente en los aos de 1929 a 1932, como aconteció - 
con el de muchos otros artículos, pero no volvió a subir después 
(vénse el cuadro 3). En efecto, el precio de este producto fué más 
bajo en el trienio de 1936 a 1939 que en 1932, como lo fueron también 
los valores por unidad de los productos chilenos importados a los 
Estados Unidos. Sin embargo, el precio al por mayor en el Reino 
Unido fué más bajo en 1932 que en los afios subsiguientes, y tanto en 
1929 como de 1936 a 1939, fué más alto allí que ps Estados Unidos, 
debido quizá a que las tarifas de flete al Reino Unido y dentro de- 
él son mayores que a Nueva York y también a que el salitre paga 
derechos de importación al entrar a ese país. 


Cuanro 3.—Precios del salitre en Nueva York y en el Reino Unido, y valor por 
e de las compras hechas por los Estados Unidos a Chile, en afios dilerntiados; 
e 1929 a 1939 





[Precio por tonelada (2,000 Ibs.)] 
aa E 
Precio al por | Unidad en 188! Precio al 
Afio mayor en Fpertaconas mayor enel 
Nueva York!) je Estados | Reino Unido? * 
Unidos 





4 Precio al por mayor al granel. 
* Precio por tonelada entregada en la estación más cercana al comprador en el Reino Unido. 
3 No se tienen datos disponibles. 


Fuente: Precios al por mayor en Nueva York, The Potash Journal del American Potash Institute, Ine.. 
Precio al por mayor en el Reino Unido de los informes anusles de la British Sulphate of Ammonia Feder- 


ation. 
Valores por unidad recopilados de estadísticas oficiales de la Secretaria de Comercio de los Estados Unidos. 


El valor por unidad de las compras hechas a Chile por los Estados 
Unidos ha sido mucho más bajo, especialmente en afios recientes, que 
3 Los aumentos fueron de 30 por clento a los Estados Unidos y de 40 por ciento a Euro; 


pa. 
+ El derecho sobre el salitre que entra al Reino Unido procedente de países extranjeros es de 4 libras ester- 
linas por tonelada de 2,240 Ibs., y los precios cotizados incluyen la entrega en la estación más cercana al ' 
comprador. 
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los precios al por mayor en Nueva York, no obstante que el salitre 
no paga derechos de importación en este país. Una parte de esta dife- 
rencia obedece a los gastos de flete y manipulación, y el resto representa 
el sobreprecio fijado para este mercado por el monopolio chileno del 
salitre. Una agencia especial del monopolio en Nueva York se encarga 
de todo lo relacionado con las importaciones de salitre, inclusive su 
distribución en los Estados Unidos. 


Efectos de la guerra europea. 


Durante la Guerra Mundial de 1914 a 1918 la producción y la expor- 
tación de salitre aumentaron por razón de la enorme demanda de 
ácido nítrico originada en los países aliados y en los Estados Unidos. 
Tanto una como otra llegaron en 1917 a un nivel muchísimo más alto 
que en cualquiera de los amos anteriores, y dos a tres veces mayor que 
en aúios recientes, aun cuando no tan alto como en 1929. La demanda 
de salitre chileno en la guerra actual no será tan grande como lo fué en 
la anterior, por razón de que el creciente aumento en el número de 
fábricas productoras de nitrógeno sintético en los principales países 
consumidores ha desplazado casi por completo al salitre como materia 
prima para la producción de ácido nítrico y ha abierto un nuevo campo 
de competencia para los abonos nitrogenados. 

En afos recientes los mercados europeos han comprado casi el 50 
por ciento del salitre exportado por Chile, pero es seguro que mientras 
dure la guerra actual algunos de ellos consumirán menos y otros 
estarán cerrados por completo. Es probable, por otra parte, que los 
Estados Unidos compren mayores cantidades que en afios anteriores, 
especialmente si llegan a disminuir las importaciones de nitrógeno pro- 
cedentes de Europa. Sin embargo, la producción de nitrógeno sinté- 
- tico en este país es hoy día suficiente para cubrir una proporción 
creciente del consumo nacional, llegando, según parece, al 24 por ciento 
en 1941, al 62 por ciento en 1929, y al 75 por ciento en 1935. 
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La América Latina abastece al mundo de grandes cantidades de 
ciertas semillas y nueces oleaginosas, entre las cuales se cuentan la 
linaza de la República Argentina y del Uruguay, y las semillas de 
ricino y de algodón y las nueces de babasú del Brasil. La Argentina 
produce casi la mitad de la linaza del mundo, de la que se extrae el 
aceite de linaza que es el ingrediente principal para la preparación de 
casi todos los barnices y pinturas. H Brasil produce hoy día un 40 
por ciento más o menos de las semillas de ricino, casi la totalidad de las 
nueces de babasú, y enormes cantidades de semilla de algodón, de la 
cual el país cuadruplicó su producción en el decenio de 1929 a 1938. 
La importancia del Brasil como abastecedor de estos tres artículos 
puede juzgarse por su comercio de exportación de semillas y nueces 
oleaginosas, que ascendió a 94,000 toneladas en 1929 y a-230,000 em 
1938.! La producción latinoamericano de otras semillas y nueces 
oleaginosas es insignificante en comparación con la producción mun- 
dial. Con excepción de la semilla de algodón, la mayoría de la pro- 
ducción latinoamericana de semillas y nueces oleaginosas se destina 
a la exportación. La extracción de aceite vegetal en esos países es 
relativamente insignificante. 


LinazA 


El lino común cultivado se considera como planta originaria de la 
Europa Meridional y del Asia Occidental, que fué introducida a los 
países del Nuevo Mundo en la época colonial. De un 70 a un 80 por 
ciento del lino que se cultiva en el mundo es para obtener de él la 
linaza, pero también se destinan grandes cantidades a la producción 
de fibra en la Unión Soviética y de fibra y semilla en los países centrales 
de la Europa septentrional. Ellino que se cultiva en países tropicales, 
particularmente en la India, produce linaza que contiene mayor 
cantidad de aceite que el que se cultiva en la zona templada. Como 
se dijo, la linaza se utiliza casi en su totalidad para producir aceite, 
y pequanha cantidades para usos medicinales. 

1 aceite de linaza es un valioso producto secante que se obtiene 
de la trituración de la semilla, que por lo regular contiene un 33 por 
ciento más o menos de su peso en aceite. Este aceite se emplea prin- 
cipalmente para preparar pinturas y barnices, pero es también un 
valioso ingrediente para la fabricación de linóleo y de tinta de im- 
prenta. El 77 por ciento más o menos del aceite de linaza que se 
consumió en los Estados Unidos en los afios de 1931 a 1938, se utilizó 
en paus y barnices, el 16 por ciento en linóleo y esteras con base 
de fieltro, el 5 por ciento en tinta de imprenta y el 2 por ciento en la 
fabricación de jabón y otros artículos diversos. Los subproductos, 
tortas y harina de linaza, son muy valiosos para alimentar ganado y 
tienen gran demanda entre los dueãios de vaquerías.. 


1 Gobierno del Brasil, Aceites Vegetales, 1039, 
206 
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Posición de la América Latina en la producción mundial. 


La República Argentina es el principal país productor de linaza en 
el mundo y generalmente aporta cerca de la mitad de la que se con- 
sume en el orbe (véase el cuadro 1). Los principales países pro- 
ductores, con su correspondiente proporción en el monto total para el 
trienio de 1934-35 a 1936-37, fueron: Argentina, 50 por ciento; la 
Unión Soviética, 20 por ciento; la India Inglesa, 12 por cierto; y los 
Estados Unidos, 6 por ciento. La producción argentina ha disminuído 
en los últimos ais, en tanto que la de los Estados Unidos ha aumen- 
tado, y la de los demás países ha permanecido bastante estable. 

Los países latinoamericanos que producen linaza son la República 
Argentina y el Uruguay (vésse el cuadro 1), pero en ninguno de ellos 
se cultiva lino para fibra. La producción argentina aumentó grande- 
mente después de la Guerra Mundial de 1914 a 1918. En el período 
de 1909 a 1913, dicho país suministró el 20 por ciento de la producción 
mundial, y de 1919 a 1923 el 50 por ciento. De 1928 a 1929 y de 
1935 a 1936, le correspondió el 54 y el 46 por ciento, respectivamente; 
de 1936 a 1937 el 55 por ciento; y de 1938 a 1939 el 43 por ciento. 

En la República Argentina el lino se cultiva en la cuenca del Río 
Paraná, y en el Uruguay al norte y al nordeste del Río de la Plata. 
La cosecha en el primero de estos países se recoge en la estación opuesta. 
a la de los Estados Unidos, es decir, de diciembre a enero y la siembra 
tiene lugar desde principios de mayo hasta septiembre. El suelo, el 
clima y el sistema de cultivo para el lino en el Uruguay, son seme- 
jantes a los de la Argentina. La falta de humedad en el período 
crítico del crecimiento del lino afecta seriamente el rendimiento. En 
la Argentina el tiempo es tan variable que pueden sobrevenir Iluvias 
copiosas o prolongadas sequías, según lo indican las fluctuaciones las 
cosechas de en una serie de aios. 


Cuapro 1.—Producción de linaza en los países de la América Latina y del resto 
del mundo, en aiios determinados, de 1928-29 a 1989-40 


País | 1028-20 | 1031-32 | 1035-36 | 1936-37 | 1037-38 | um so1 | no0o-401 


Cantidad en miles de búshels 






59,445 


76,200 | 60,603 55, 500 
3,007 


44,308 
3,01 4,400 


4,093 















csososscccsesagonade 83, 183 














62,452 79,211 so, 918 49,061 
= > — —-—— 
11,755 14,520 5.273 , 089 8,171 20, 330 

23, 690 33,217 29,133 20,526 | 120,211 | 128,746 [0] 
uso 16, 640 17,920 16, 640 17,800 zo 18, 800 
2,465 1,667 1,795 775 1,389 2,169 

1,941 2783 2,8m 2,964 e) 
1,003 1,487 1,444 1,401 1,161 1,255 


* Cifras preliminares. a 
* No se tienen estadísticas de producción, y los cálculos se han basado en el cambio de región' Comparapos, 


con 1935. 
* No se tienen datos. 
Fuente: Oficina de Economía Agrícola de los Estados Unidos. 
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Obstáculos al comercio, competencia, y precios. 


En los Estados Unidos el lino se cultiva principalmente para 
semilla, que casi en su totalidad se destina a la extracción de aceite. 
Este país ocupa el cuarto lugar en el mundo como productor de 
linaza, pero debido al enorme consumo nacional, tiene que importar 
estima cantidades adicionales, que están sujetas al o de un 

erecho de 65 centavos por búshel de 56 libras? Desde la Guerra 
Mundial de 1914 a 1918 este país ha sido uno de los más grandes im- 
portadores de linaza del mundo. En casi todoslos aãos transcurridos 

esde ese entonces las importaciones de linaza han excedido a la 
producción, al punto de que en el período de 1926 a 1937 constitu- 
yeron el 57.5 por ciento del consumo interno. En 1937 el.97.7 por 
ciento de la linaza que entró al mercado estadounidense fué comprado 
a la República Argentina; en 1938 esta proporción fué de 93.4 por 
ciento, y en 1939 de 95.3 por ciento. 

En el último decenio varios factores han contribuído a destruir 
los mercados para la linaza de la Argentina, país que suplía la mayor 
parte de las importaciones del Reino Unido hasta que en 1932, por 
razón de los convenios suscritos en Ottawa, se Je impuso un derecho 
de importación de 10 por ciento a toda la que no procediera de los 
países del Imperio. A raíz de la imposición de este derecho las com- 

ras de linaza argentina disminuyeron notablemente, en tanto que 
as de la India Tn aumentaron considerablemente. La Argentina 
ha sido también la fuente principal de abastecimiento para el mercado 
de Francia, pero desde 1934 este país fijó una cuota a todas las semillas 
oleaginosas importadas, exigiéndose bajo dicho sistema que el im- 
portador compruebe que compra igualmente ciertas cantidades de 
semillas de las colonias francesas. e la misma manera, desde to 
de 1933 se ha gravado con un derecho de importación toda la lmaza 
que no procede de dichas colonias. Desde 1934, la norma impuesta 
por Alemania de restringir las importaciones de acuerdo con la política 
de autosuficiencia en materias primas, ocasionó una reducción con- 
siderable en las importaciones de linaza argentina. À 

Los Estados Unidos son el mayor productor de aceite de linaza en 
elmundo. Con anterioridad a 1923 sus importaciones de este artículo 
eran enormes, pero desde entonces han sido de poca importancia, 
como lo han sido también las exportaciones de este artículo. Sim 
embargo, este país es el mayor exportador de tortas y harina de 
linaza. En los últimos anos estas exportaciones, en su mayoría con 
el beneficio del reembolso aduanero, han variado de 36 a 58 por 
ciento de la producción, en tanto que las importaciones de estos dos 
artículos, han sido relativamente pequefias. 

El precio medio de la linaza de primera calidad en Minneapolis ha 
seguido la tendencia general, siendo alto para la cosecha de 1929 a 
1930 (83.11 por búshel de 56 libras) y bajo para la de 1932 a 1933 
($1.18 por búshel). De ahí en adelante los precios subieron hasta 
la de 1934 a 1935, bajaron en la de 1935 a 1936, subieron en la de 
1936 a 1937 y bajaron nuevamente en las cosechas de los dos aos 
siguientes. Bn la cosecha de 1938 a 1939, el precio fué de $1.84 
por búshel. 

Los precios en Buenos Aires y en Hull, Inglaterra, siguieron una 
tendencia semejante a los de los Estados Unidos. En el período de 
1929 a 1940 fueron menores en Buenos Aires que en Minneapolis, 


*Ley Arancelaria de 1930, párrafo 762. 
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:ascendiendo la diferencia a más de la cantidad representada por el 
“derecho de importación de los Estados Unidos, exceptuando los aíios 
-en que los precios fueron bajos, es decir, en 1922 y 1923, en 1935 y 
1936 y en los meses de agosto a noviembre de 1939. No obstante, 
-esta relación de precios es lógica, puesto que en los Estados Unidos 
la producción no es suficiente para atender a la demanda nacional. 
En Inglaterra los precios han sido también algo más altos que en la 
Argentina por razón de los fletes y del derecho de importación de 
10 por ciento decretado en 1932. 

esde que se declaró la guerra europea actual, los precios de la 
linaza en los Estados Unidos, el Reino Unido y la Ragoa han 
subido mucho, llegando a un nivel más alto que en cualquiera otro 
de los afios desde 1929, pero en ningún caso igualando a los de dicho 
ano (véase el cuadro 4). 


«CuaDRo 4.— Promedio de precios"de la linaza en Minneapolis, Buenos Aires y Hull, 
Inglaterra, en las cosechas de 1929-30 a 1938-39 y en el primer trimestre de 1940 


[Por búshel de 56 libras) 





Exceso de Hull, Inglaterra . 
Minneapolis |. Edo 
re Buenos 

Aires 


Afio comenzado el 1º de agosto | Minnes; 
La Plata Bombay 






$3.11 $2.02 $0.99 s2. 40 sm 
1.76 1.04 .2 1.27 1.41 
1.36 4 .2 «BO 90 
1.18 «70 .48 .83 .8 
1.87 1.07 80 1.25 1.43 
1.90 1.02 .88 1.19 1.48 
1.73 1.15 .58 1.32 1.60 
214 1.25 . Bo 1.51 1.82 
207 1.30 «1 1.55 1.80 
1.84 Lim «73 131 1.51 
1.52 1.12 «40 1,32 1.32 
1.78 1.29 .49 ! O 

1.82 1.24 .8 Ê 6) 

1.81 1.21 0 y a 

206 1.26 so 1.59 217 
217 1.2% 9 1.57 221 
214 1.22 92 1.51 2.00 
et 1,32 7% 1.60 1.80 





+'No hay cotización. 
Fuente: Precios en los Estados Unidos, Cosechas y Mercados, 1929-39; agosto-febrero, 1939-40, U. S. 


Quarterly Flaz Review, febrero de 1940; Buenos Aires, 


1 
Review of the River Plate. Precios 
aeetãa Documento del Senado Núm. 62, Precios de la Linaza y el Aranc 


el; Oil, Paint and Drug Reporter, 


Efectos de la guerra europea. 


En los últimos aiios los mercados principales para la linaza argentina 
han sido los Estados Unidos, Holanda, Francia, Bélgica, Alemania, 
Italia, Suecia, y el Reino Unido. Unas dos terceras partes de las 
exportaciones del Uruguay se han enviado a la Argentina para su 
reexportación, y casi todo el resto a los Estados Unidos, Bélgica, y 
Holanda. El conflicto europeo ha reducido seriamente los mercados 
= la linaza latinoamericana que en su mayor parte se enviaba a 

uropa. Fuera de ellos, los Estados Unidos es el único mercado 
importante, que en Jos últimos afios ha comprado del 20 al 40 por 
ciento del total de las exportaciones latinoamericanas. Empero, no 
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hay razón para creer que las condiciones creadas por la actual guerra 
en el Reino Unido ni ad programa de la defensa nacional en los Estados 
Unidos haga aumentar mucho en estos dos países el consumo de linaza 
latinoamericana. 


SEMILLA DE RICINO 


De las semillas de ricino se extrae el aceite comúnmente llamado de 
castor, que se emplea en la preparación de aceites solubles para las 
industrias textiles, en la fabricación de resinas sintéticas, como lubri- 
cante para motores de alta velocidad, en la preparación de cuero, 
linóleo, pinturas, barnices, y lacas, y para usos medicinales. La 
planta de ricino, que florece todo el afão en las regiones tropicales y 
solamente una vez al afio en la zona templada, se cultiva en su mayor 
parte como especie de negocio od: por algunos pequeãos I- 
cultores, que recogen la semilla de las plantas silvestres o semiculti- 
vadas que generalmente crecen en terrenos abandonados, alrededor 
de las casas y huertos, en los campos, a la vera de los caminos o en- 
tremezcladas con otras plantas. La recolección se hace varias veces 
a medida que van madurando las semillas y esta labor la ejecutan por 
lo regular mujeres y niãos. 


Posición de la América Latina en la producción mundial. 


Los datos incompletos de que se dispone indican que la producción 
mundial de semilla de ricino es de unas 330,000 toneladas de 2,000 
libras? De éstas, cerca de 250,000 toneladas se cosechan en el Brasil 
y en la India Inglesa, mientras que Manchuria y la Unión Soviética 
juntas producen de 50,000 a 60,000 toneladas. La Argentina produce 
quizá no más de 2,000 toneladas. La cosecha del Brasil en los últimos 
aos ha sido mayor que la de la India, llegando sus exportaciones de 
este fruto y del aceite de ricino en 1937 a 130,000 toneladas consideradas 
en términos de semilla. En ese aiio la producción de la India Inglesa 
fué de unas 113,000 toneladas de 2,000 libras.* 


Exportaciones de la América Latina. 


Las exportaciones de semilla y de aceite de ricino procedentes del 
Brasil aumentaron grandemente en el último decenio, no obstante que 
las primeras son mayores que las segundas y sólo representan una 
pequefia proporción de las del mundo entero. De 1933 a 1936 au- 
mentaron irregularmente de 76,000 toneladas a 433,000, pero en 1937 
bajaron a 224,000 toneladas de 2,000 libras.é 

Las exportaciones brasileias de semilla de ricino a los mercados 
principales, en aífios determinados de 1929 a 1938, se muestran en el 
cuadro 5. En los últimos afios más de la mitad de ellas se han des- 
tinado a los Estados Unidos, país que en 1937 compró 71,000 tonela- 
das, o sea el 54 por ciento del total. Dichas exportaciones han au- 
mentado desde que se redujeron en los Estados Unidos los derechos 
de aduana, en conformidad con lo estipulado en el convenio suscrito 
con ese paísº* y en 1937 fueron excepcionalmente grandes por razón 

3 Esta cantidad representa menos del 10 por ciento de la cosecha mundial de linsza. Sin embargo, las 
semilias de ricino contienen un 42 ciento de aceite, en tanto que las de linaza sólo dan un 33 por ciento. 

+ Casi todas las exportaciones del Brasil son de semilla. 

: no duna de datos para afios más recientes 


hace mucho tiempo la ucción de ricino en los Estados Unidos ha sido insignificante. Vénse 
el encabezamiento “Obstáculos al comercio, competencia y precios.” 
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de que además de una intensa sequía se observó en los Estados Unidos 
mayor actividad comercial. Empero, en 1938 volvieron a bajar” 
Bélgica ha consumido también grandes cantidades del producto bra- 
sileão, siendo los demás mercados Italia, el Reino Unido, y Francia 
(véase el cuadro 5). Las exportaciones de la Argentina, de haber 

as, no se anotan por separado en las estadísticas comerciales. 


Cuapro 5.— Erportación de semilla de ricino del Brasil a los principales mercados, 
en aíios determinados, de 1929 a 1938 





Exportada a— 1929 | 1932 | 1936 | 1937 | 1038 


Cantidad en miles de libras 







Total a todos los países 
Estados Unidos. ..... 


Valor en miles de milreis 


Total de todos los países...................n 0000000 12,38 | 5,951 





mom | on, | mm 
Valor en miles de dólares 


'Total de todos los países............csesen one n nen 4,84 6,232 4,627 


Estados Unidos. ....... 3,358 


q 


Tanto por ciento a los Estados Unidos......... 


Valor por libra de las exportaciones totales. .... $0.017 





1 No se tienen datos. 
2 No más de 500, 


Fuente: Datos recopilados por la'Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales del Brasil. La conversión al sistema de pesas y medidas y 9 la unidad moncetaria de 
los Estados Unidos se hiro tomando como base lo siguiente: 1 kilo = 2.2046 libras; 1 milreis=en 1929, 80.1181; 
en 1932, $0,0712; en 1936, $0.06537, en 1937, $0.00826; y en 1938, $U.0580, 


* Obstáculos al comercio, competencia, y precios. 


El ricino no se cultiva en cantidades comerciales en los Estados 
Unidos. A fines del siglo XIX la cosecha nacional era de alguna 
importancia, pero desde 1900, como consecuencia del creciente uso de 
otros substitutos, del alto costo de manipulación y del temor de que 
esta planta envenenaba el ganado, la producción en grande escala ha 
cesado casi por completo. Empero, la utilización del aceite de ricino 
no ha disminuído, sino que por el contrario las compras de semilla 
han aumentado de 26,000 toneladas en 1919 a 82,000 en 1936, todas 
las cuales se trituraron para la extracción de dicho aceite. En 1937 
dichas importaciones alcanzaron a 73,000 toneladas, en 1938 a 57,000, 
y en 1939 a 81,000. En cambio las exportaciones estadounidenses 
de este aceite, que se destinan en su mayoría al Canadá, las Islas 


* Puede decirse que el Brasil es el único país que abastece de semilla de ricino a los Estados Unidos. 
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Filipinas, y los países de las Américas Central y del Sur, son relativa-— 
mente B uefias. 

En la Ley Arancelaria de 1930, las semillas de ricino estaban 
gravadas con un derecho de importación de medio centavo por libra,. 
pero en el tratado suscrito con el Brasil, que entró en vigencia el 1º de 
enero de 1936, estos derechos se redujeron a un cuarto de centavo por 
libra. En cambio el aceite paga un derecho de 3 centavos por libra.” 
En el Reino Unido el derecho de importación sobre la semilla de ricino 
es de 10 por ciento ad valórem y de 15 por ciento sobre el aceite; pero 
cuando estos dos artículos proceden de los países del Imperio entran 
libres de derechos. Francia e Italia han impuesto derechos especiales. 
a la semilla de ricino y otros muchos más altos al aceite, para proteger" 
sus respectivas industrias de extracción de este producto.” Todos- 
estos tres países ejercen actualmente un rígido control de las im-- 

rtaciones mediante la implantación de sistemas de licencias de 
importación. 

El promedio del precio al por mayor del aceite de ricino para usos 
medicinales en Nueva York fué de 13.2 centavos por libra en 1929; 
en 1933 bajó a 9.5 centavos; en 1936-37 subió de nuevo a 10.5 centavos; 

en 1938-39 fué otra vez de 9.5 centavos. Con el comienzo de las 

ostilidades en Europa el precio medio subió, a causa de la creciente 
demanda, de 8.5 centavos por libra en agosto de 1939 a 11 centavos 
en octubre siguiente. De ahí en adelante continuó en el alza hasta 
llegar a un nivel de 13 centavos en los primeros cuatro meses de 1940" 
(vénse el cuadro 6). 


Cuanro 6.—Precio promedio al por mayor en Nueva York del aceite de ricino 
medicinal, de 1929 a 1940 












13.2 

12.0 85. 

1.5 21 

9.8 1.0 

9.5 1.4 
cococonecececencnsasaca 12.3. 

10.0 

10.1 

10.5 || Enero..... 13.0 

10.5 12.0 

2.5 13.0 

2.5 13.0 





Fuente: Oficina de Estadísticas del Trabajo de la Secretaría del Trabajo de los Estados Unidos. 


Efectos de la guerra europea. 


Las condiciones creadas por la actual guerra en Europa ban reducido - 
indudablemente las exportaciones latinoamericanas de semilla de 
ricino, en tanto que algunos de los principales mercados europeos han: 
quedado cerrados del todo como resultado del bloqueo de sus puertos. 
Parte de esta pérdida podrá contrarrestarse con una creciente demenda 
de esta semilla en el Reino Unido y en los Estados Unidos. 

* Ley Arancelaria de 1990, párrafo 762. 

* Ley Arancelaria de 1940, párrafo 53. 

“ En Francia el derecho sobre es a semilla es de 26 francos por cada 100 kilos brntos y sobre el aceite, de 456 - 
francos cada 100 kilos brutos; en Italia estos derechos son de SO y 234 liras, respectivamente. En el 
primero de estos dos países el aceite de ricino está sujeto también al pago de un impuesto de importación-. 


de 9 por ciento del valor del artículo, inclusive Jos derechos. El aceite procedente de las colonias paga este - 
impuesto, pero tanto ésto como las semillas entran al país libres de derechos. 
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SEMILLA DE ALGODÓN 


Tanto en el volumen de su producción como en el contenido de 
aceite, la semilla de algodón es el producto más importante del grupo de 
semillas y nueces oleaginosas. Sin embargo, en el comercio inter- 
nacional tiene relativamente poca importancie, puesto que la mayor 
am dom de la que se produce se elabora en el mismo país donde se 
cultiva. 


Posición de la América Latina en la producción mundial. 


Lia producción mundial de semilla de algodón, que por lo general ha 
sido de 12 a 13 millones de toneladas de 2,000 libras, subió a cerca de 
16 millones en 1936-37 y a casi 19 millones en 1937-38. Este inmenso 
aumento obedeció en gran parte a la mayor cosecha de algodón ese 
afio en los Estados Unidos, país que regularmente produce un 35 por 
ciento más o menos del total, y cerca de dos o tres veces más que la, 
India, que ocupa el segundo lugar. La producción de la China y de 
la Unión Soviética son ambas mayores que la del Brasil, que es in- 
dubablemente el principal productor en la América Latina. El Brasil, 
el Perú y México producen en conjunto cerca del 10 por ciento de la 
cantdad. del mundo entero. La producción brasileãa aumentó 
rápidamente de 315,000 toneladas en 1929-30 a 1,228,000 en 1937-38. 


Exportaciones de la América Latina. 


Escasamente un 5 por ciento de la producción mundial de semilla 
de algodón entra al comercio internacional en esta forma, siendo esta 
cantidad de unas 500,000 a 1,000,000 de toneladas de 2,000 libras. 
El Reino Unido es indudablemente el principal mercado, ya que 
compra cerca del 85 por ciento del tara, El Japón es el segundo 
mercado de alguna importancia. De Egipto procede casi la mitad 
de la cantidad exportada. Las ventas del Brasil, que fueron de 
121,000 toneladas en 1935, de 90,000 toneladas en 1936 y de 68,000 
en 1938, ascienden a menos del 10 por ciento de la producción brasileia ; 

la diminución en las exportaciones de 1935 indica el crecimiento de 
a industria nacional de extracción de aceite. Los informes del Perú 
muestran también que las exportaciones de semilla de algodón fueron 
pequefias. La América Latina vende la mayor parte del producto 
que exporta en el Reino Unido. En el cuadro 7 se muestran las exporta- 
ciones de semilla de algodón del Brasil a los principales mercados en 
anios determinados de 1929 a 1938. 

Las exportaciones brasilenias de aceite de semilla de algodón, que 
fueron de 2,500 toneladas de 2,000 libras en 1934, aumentaron a 25,700 
toneladas en 1936.'? Las exportaciones peruanas de este producto 
son insignificantes. 

En el comercio exterior de la América Latina las exportaciones de 
tortas y harina de algodón desemperian un papel mucho más impor- 
tante que las de la semilia misma. El Brasil ocupa ahora el segundo 
lugar como exportador de estos dos productos y el Perú el cuarto lugar. 
De las 563,000 toneladas exportadas en 1936, correspondieron a 
Egipto 221,000; al Brasil 185,000;2 a la China 91,000; y al Perú 
50,000. Las exportaciones brasilenias reflejan el enorme aumento en 





“ El promedio de rendimiento de una tonelada de semilla de algodôn de fibra corta es de unas 305 libras (15 
por ciento) de aceite crudo; de 900 libras (45 por ciento) más o menos de tortas o harina; unas 515 libras (26 
por ciento) de cáscaras: y unas 145 libras (7 por ciento) de fibra. El resto, o sean unas 135 libras, representa 
tierra, materias extrufias, y desperdício, Oficina del Censo de los Estados Unidos, Cotton Production and 
Distribution, Boletim Núm. 175, pág. 47. 

“ No se tienen datos sobre afios más recientes, 
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la producción de algodón y en la extracción de aceite que ha tenido 
lugar en los últimos anos. La falta al parecer de una alimentación 
intensa del ganado en la América Latina, hace que sea limitada la 
compra por parte de esos países de alimentos concentrados, y por lo 
consiguiente, tienen que exportar la mayor parte de las tortas de 
semilla de algodón que producen. La gran mayoría de las expor- 
taciones brasilefias y peruanas se destinan al mercado de Dinamarca 
y del Reino Unido, los cuales en conjunto compran del 80 al 90 por 
ciento de la cantidad de tortas y harina que exporta el mundo entero. 


Cuapnro 7.—Exportación de semilla de algodón del Brasil a los principales mercados, 
en aíios determinados, de 1929 a 1938 


— = [e[m[=[=[m. 


Cantidad en miles de libras 


144,099 | 135, 825 


138, 264 
4805 | dá 








Valor en miles de milreis 


Total de todos los países..................nn nun nuno 7,250 am | 18,858 | 19,388 | 14,867 


Valor en miles de dólares 





* No se tienen datos. 
Fuente: Datos recopilados poe 1a Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales del Brasil. La conversión al sistema de medidas y a la unidad monetaria de los 


y 
Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 Kilo=2.2046 libras; 1 milreis=en 1929, $0.1181; 
en 1932, $0.0712; en 1936, $0.06537; en 1937, $0.06826; y en 1938, $0.0580. 


Obstáculos al comercio, competencia, y precios. 


Los Estados Unidos son a la vez los principales productores y con- 
sumidores de semilla de algodón, pero no la exporta ni la importa en 
qnt cantidades. Este país exporta regularmente grandes canti- 

ades de aceite de esta semilla, pero en ahios recientes, debido a los 
efectos de las sequías sobre la producción nacional de otras grasas y 
aceites, se ha visto obligado a comprar en el exterior mucho aceite 
de semilla de algodón. 

La semilla de algodón que se importa a los Estados Unidos paga un 
derecho de un tercio de centavo por libra? y el aceite, 3 centavos poe 
libra.! Este país produce más de una tercera parte de la cantidad 
mundial de dicha semilla, pero la destina casi toda al consumo interno. 
Las compras, que antes de 1927 eran bastante grandes, han disminuído 
mucho desde entonces, siendo en 1937 de 97,000 toneladas, de las 
cuales 22,500 se hicieron en el Brasil. Las exportaciones han sido 


4 Ley Arancelaria de 1030, párrafo 762. 
4 Ley Arancelaris de 1930, párrafo 54. 
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insignificantes desde 1913. A partir de 1909 los Estados Unidos han 
destinado el 75 por ciento más o menos de la semilla de algodón que 
e gg a la extracción de aceite, utilizando el resto para abono y 
orraje, y hasta 1922 le vendia a Europa grandes cantidades de ese 
aceite. 

Las tortas y la harina de algodón que entran al mercado estadouni- 
dense pagan un derecho de tres décimos de centavo por libra, pero 
tales importaciones no han sido nunca de importancia, ascendiendo 
en 1937 a 21,000 toneladas, contra una producción nacional de 2 
millones de toneladas. 

En el Reino Unido, que es el mercado más importante para la semilla 
de algodón y sus productos (aceite, tortas, y harina) procedentes de la 
América Latina, el derecho de importación sobre la semilla es de 3 por 
ciento ad valórem, y de 10 por ciento sobre el aceite, las tortas y la 
harina. Estos productos cuando proceden de los países del Imperio 
expecialmente s la India, no pagan derechos. Empero, desde el 
comienzo de la guerra actual, las importaciones de dichos productos 
han estado sometidas a un rígido control, de acuerdo con el sistema de 
licencias. 

El precio de la semilla de algodón en los Estados Unidos siguió la 
misma tendencia de los demás a en el período de 1929 a 1933; y 
más tarde fué afectado por el programa agrario sobre el algodón 
implantado por el país. El promedio del precio recibido por los 
agricultores estadounidenses fué alto en 1929, es decir, de $30.97 por 
tonelada, y bajo en 1931, a saber, $8.91 por tonelada. Después de 
este último aiio subió lentamente, hasta que en 1934, como resultado 
de la restricción en la producción, llegó a $33.09 por tonelada. Este 
precio medio continuó alto en 1935-36 pero bajó casi una tercera parte 
en el período de 1937 a 1939. A raíz de la declaración de guerra en 
Europa el precio de esta semilla en los Estados Unidos subió de $16.24 
por tonelada en agosto de 1939 a $20.56 en septiembre, É de allí en 
adelante, hasta llegar a $27.18 en abril de 1940. Nando ajó algo, y 
la cotización en junio de ese ao fué de $25.54 (véase el cuadro 8). 


Cuavro 8. —Precios ! de la semilla de algodón recibidos por los agricultores en los 
Estados Unidos, de 1929 a 1940 


[Por tonelada de 2,000 lbs,] 








1] 
res | 
Afio comenzado en julio E Eadao | Mes Sed 
| | 
30. 97 || 1999: 
2.09 | Julio , 70 
8.91 || Agosto 7 16.24 
10.2 | Septiembre... 20.56 
12.85 | Octubre....... 22.88 
1 Noviembre... 2.75 
33.09 || Diciembre... M.75 
30. | MO: 
33.41 1! 26.00 
19. 52 | 26.64 
21.80 | 2». 
21.20 | n.18 
26. 69 
| E 








+ Los precios anuales son promedios de los procios correspondientes al 15 de cada mes. 
Fuente: Crops and Markets (Cosechas y Mercados), Secretaría de Agricultura de los Estados Unidos, 


“ Ley Arancelaria de 1990, párrafo 730. 
414585-43-—— 15 
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El promedio del precio al por mayor en Nueva York del aceite de 
semilla de algodón comestible ha seguido una tendencia algo semejante 
8 la del de l semilla. Empero, en 1932 fué más bajo que nunca, 
cotizándose a razón de 3.8 centavos la libra, y llegando a su más alto 
nivel de 10.4 centavos en 1935. De ahí en adelante bajó hasta llegar 
a 6.6 centavos en 1939. Con el comienzo de las hostilidades en 
Europa, el precio del aceite subió de 5.5 centavos por libra en sto 
de 1939 a 7.1 centavos en septiembre, y desde entonces ha tenido un 
promedio de 6.8 centavos por libra (véase el cuadro 9). 


CuapRro 9.—Promedio del precio al por mayor en Nueva York del aceite comestible 
de semilla de algodón, de 1929 a 1940 


Centavos 
Afio por libra 






















9.7 || 1999: 
81 ANO .epascocacascodospascaponsoé 5.5 
so Septiembre. a! 71 
3.5 Octubre... 6.8 
4.5 Noviembre. 6.5 
Diciembre. 69 

a 6.5 || 1940; 
= 10.4 6.9 
9.8 6.9 
as 9.2 8.7 
ns 7.0 6.8 

1939... .o 6.6 | 





Fuente: Oficina de Estadística del Trabajo, Secretaria del Trabajo de los Estados Unidos. 


Efectos de la guerra europea. 


Es probable que por motivo de la guerra en Europa disminuyan 
las exportaciones latinoamericanas de semilla de algodón y especial- 
mente de tortas y harina. Sin embargo, la dependencia A esas na- 
ciones de los mercados europeos ha sido de importancia únicamente 
para las tortas y barina. Si bien es cierto que los Estados Unidos 
compraron grandes cantidades de semilla de algodón en afios recientes, 
especialmente por motivo de la escasez en el país de grasas y aceites, 
no es de esperarse que en el futuro inmediato necesite hacer lo mismo. 
La América Latina problemente encontrará dificultad para disponer 
de su producción de tortas y harina de semilla de algodón, ya que 
los mercados europeos eran sus principales mercados. 


NuzceEs DE BABASÚ 


Una de las especies de palmas oleaginosas del Brasil produce las 
llamadas nueces de babasú que los Estados Unidos importan en 
inmensas cantidades pera extraerles el aceite, que contienen en una 
proporción del 65 por ciento. Este aceite tiene propiedades y usos 
semejantes a los del aceite de coco, y se utiliza especialmente en la 
producción de oleomargarina y otros productos comestibles, así 
como también en la fabricación de jabón. Las tortas se emplean 
para alimento del ganado. 

Producción brasilefia. 

El Brasil es el único país de importancia que produce estas nueces. 

La palma crece silvestre en todas las regiones tropicales de ese país; 


pero más del 95 por ciento de las nueces exportadas proceden del 
estado de Maranhao. Se calcula que anualmente se extraen de las 
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selvas brasilenias más de 1 millón de toneladas de nueces de babasú. 
Como estos sitios carecen de buenos caminos y otras vías de comuni- 
cación, la recolección de este fruto se hace casi únicamente en los 
sitios cercanos a las vías fluviales. Varias empresas extranjeras 
han tratado de explotar en gran escala los bosques de palmas de baba- 
sú y la razón de que no hayan tenido éxito se atribuye a la dificultad 
de recoger y transportar las nueces, v especialmente a no disponerse 
de maquinaria adecuada para triturar la cáscara tan gruesa y dura 
de ellas. La mayor parte de estas nueces se trituran a mano con 
inmenso trabajo, y la recolección diaria de cada mujer o nifio asciende 
únicamente a 10 o 20 libras. Ê 


Exportaciones brasileias. 


No se cuenta con datos exactos sobre la producción brasileãa de 
nueces de babasú. - Empero, las exportaciones son indicio aproximado 
de la producción, puesto que en el país no se extrae casi ningún aceite 
de esta clase. En el cuadro 10 se ven estas exportaciones a los 
principales mercados en anos determinados de 1929 a 1938. 

En el período de 1922 a 1932, las exportaciones de nueces de babasú 
se destinaron a Europa, especialmente a Alemania, Holanda, y Dina- 
marca. Desde 1935 las exportaciones mucho mayores de dichas 
nueces se han enviado casi en su totalidad & los Estados Unidos, por 
razón de que el impuesto sobre consumo, aplicado a ciertas grasas y 
aceites extraídos de productos importados ha dado una ventaja a las 
nueces de babasú que no pagan derechos ni impuestos al entrar al 
país. 


CuapRo 10— Erportación de nueces de babasú del Brasil a los principales mercados, 
en anos determinados, de 1929 a 1938 





Exportada a— 1424 | 1932 





1936 | 1937 | 1938 





Cantidad en miles de libras 


Tanto por ciento a los Estados Unidos...... 







Valor en miles de milreis 








Total de todos los países. .........ccuceeemereesreeemo 6,109 | 5,086 12 | 0,04 | 38, 565 
Valor en miles de dólares 
Total de todoslos países. .........cceeeseseeceneseees mm 302 2577 2,706 2237 
1 dossapeatão 2,523 2,099 
128 58 7] 
470 125 8 | () 
5 no 3 [0] 
2 7 
Tanto por clento a los Estados Unidos.........) (3) | 98. 6 99.7 


Valor por unidad de las exportaciones totales. .| $0.038 $0.018 $0. 038 $0. 056 £0. 034 
1 No se tienen datos. * Menos de un décimo del uno por ciento. * No más de $500. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de] Brasil. La conversión al sistema de pesas y medidas y a la unidad monetaria de los 
Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 =2.2046 libras; 1 milreiseen 1929, $0 1181; 
en 1932, $0.0712; em 1936, $0.06537; en 1937, $0.00828; y en 1938, $0,0580, 
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El Brasil ha exportado en los últimos afios pequeíias cantidades de 
aceite de babasú, como por ejemplo en 1936 en que fueron de 424 
toneladas.” No se tienen datos oficiales sobre la distribución de 
estas exportaciones.” El Brasil exporta también cerca de 1,000 
toneladas anuales de tortas y harina de babasú, que se destinan 
especialmente a Alemania y à Reino Unido. 


Obstáculos al comercio, competencia, y precios. 


Tanto las nueces como el aceite de babasú se continuaron en la lista 
de productos libres de derechos e impuestos en el tratado suscrito por 
los Estados Unidos con el Brasil, vigente desde el 1º de enero de 1936. 
En los Estados Unidos el aceite de babasú compite directamente con 
el de coco y con el aceite de Senegal, que en anos recientes han estado 
sujetos a un impuesto de consumo además de los derechos de im- 
portación.'' Las estadísticas estadounidenses muestran que en 1938 
este país le compró al Brasil 25,000 toneladus de nueces de babasú 
por valor de 1,653,915 dólares, y 57,000 toneladas en 1939, con un 
valor de 3,494,674 dólares. Aun cuando la importación de este pro- 
ducto ha aumentado, es muy pequena si se la compara con la de copra 
y aceite de coco o con las nueces y aceite de Senegal. 

Con anterioridad a 1936 no se habían publicado en los Estados 
Unidos las cotizaciones del precio del aceite de babasú. E] promedio 
ese afio en Nueva York fué de 8 centavos por libra, que en 1937 subió 
a 8.9 centavos. A partir de esa fecha bajó hasta 6.4 centavos a que 
se cotizó en 1938-39. A raíz de la declaración de la guerra en Europa 
el precio subió de 5.8 centavos en agosto de 1939 a 7 centavos en 
septiembre y octubre, después de lo cual bajó hasta llegar a 6.1 
centavos en mayo de 1940 (vénse el cuadro 11). 


Cuanro 11,—Promedio del precio por libra del aceite de babasú en Nueva York, de 








1936 a 1940 
Cent: lo nterigl lo t 
Ato por libra alo 3 mea | por libra | ALHO maça por libra 
ema [=D — 





popos 
3 5 6 





4 Primer afio de que se tienen datos. 
3 Entregas futuras. 


Fuente: Oficina de Economía Agrícola, Secretarfa de Agricultura de los Estados Unidos. 


Efectos de la guerra europea. 


En los últimos aos casi todas las exportaciones de nueces de babasú 
se han destinado al mercado de los Estados Unidos. Mientras estas 
nueces y el aceite extraído de ellas continúen admitiéndose en este 
país libres de derechos e pesranaã de consumo como lo dispone el 
tratado suscrito con el Brasil, es seguro que pr go otro mercado los 
atraerá. Por lo tanto, bajo tales condiciones el estado de guerra en 
Europa no tendrá efecto alguno en la exportación latinoamericana 
de dichas nueces. 

1 No se tienen datos sobre alos más recientes. 

" Es probablo que este aceite se venda en los Estados Unidos. 


1 E] aceite de coco procedente de las Islas Filipinas, que es Ia principal fuente abastecedora, entra al 
Mbre de derechos, Duro está sujeto a cuotas ETSNicoLArtãO y à impuestos de elaboración. Es, em 
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Oras NuEcESs Y SEMILLAS OLEAGINOSAS 


En la América Latina crecen muchas otras nueces y semillas 
oleaginosas distintas de las que se han mencionado, pero la mayoria 
de ellas no tienen todavia importancia comercial. El Brasil es la 
nación que tiene muyor riqueza en nueces y semillas oleaginosas y 
por lo tanto está tratando de establecer su industria nacional de 
extracción de aceite en conjunto con su programa de impulsar la 
industrialización. 

En los últimos anos el Brasil ha estado exportando a los Estados 
Unidos varias nueces oleaginosas distintas de las de babasú, que 
extrae especialmente de ciertas especies de palmeras.” | Das más im+ 
portantes de ellas son las nueces de ouricury, las de muru muru, las 
de tucum, y las de oiticica.” A igual que las de babasú, las palmeras 
que producen estas nueces y semillas crecen silvestres en extensas 
regiones tropicales del país. En el cuadro 12 se muestran las expor- 
taciones totales de las más importantes de estas nueces y la cantidad 
destinada a los Estados Unidos. 

Las nueces de oiricury producen un aceite semejante al de coco; el 
de las de tucum es pesado y semejante al de Senegal, que se utiliza 
para fines culinarios y para hacer jabón. El de las nueces de muru 
muru se usa también para hacer jabón. Se dice que el aceite extraído 
de las nueces de oiticica, que es altamente secante, tiene muchas 
ventajas sobre el de linaza para la preparación de pinturas. La ex- 
posváráia de estas últimas nueces fué prohibida por el Gobierno del 

rasil en decreto expedido en noviembre de 1938 y según se dice ya 
se han establecido en ese país 13 fábricas para la extracción de este 
aceite. La producción de nueces de oiticica en el Brasil fué de 22,000 
toneladas en 1936; de 16,000 en 1937; vy de 26,000 en 1938. Las ex- 

rtaciones a los Estados Unidos fueron de 1,400 toneladas de 2,000 

ibras, 2,000 toneladas y 2,700 toneladas en esos aros, respectivamente. 

Casi toda la producción brasilena de diversas materias oleaginosas 
se destina a la exportación y en los últimos afios la mayor parte de 
ella se ha enviado a los Estados Unidos. Por lo tanto, la guerra 
europea probablemente no tendrá efecto alguno sobre este comercio. 


Cuapro 12.—Erportación del Brasil de varias nueces y semillas oleaginosas de 
1935 a 1938 
[Cunti ls en toneladas de 2.000 Ibs.) 


Producto 1935 | 1936 | 1937 | 1938 


Exportación total 







Nueces de ouricury 
Nneces de rmmuru muru 
Nueces de tucum............ 
Nueces de oiticica... 


Nueces de ourienry 
Nuecces de muru muru 
Nucces de tucum....... 
Nueces de oiticica.... 


+ No se tienen datos. 


Fuente: Dntos recopilados por ja Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales del Brasil. 





1 No la palmera olenginosa del África Occidental, que es la que produce cl fruto de que se extroe el aceite, 
las nueces y el aceite de nueces de Scneg 


al. 
* Estas nueces entran a los Estados Unidos libres de derechos e impuestos de consumo. 
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TABACO Y SUS MANUFACTURAS 


El tabaco se cultivaba en la América Latina mucho antes del período 
colonial. Esta planta fué levada a Espaúa en 1558, pero su uso para 
fumarlo se esparció desde Inglaterra al continente. En el siglo 
XVII el uso del tabaco se generalizó rápidamente y desde entonces su 
producción y preparación han sido industrias de gran importancia. 

Entre los diversos tipos de tabaco en rama utilizados para la fabrica- 
ción de cigarrillos, cigarros, tabacos de mascar, tabaco para fumar en 
pipa y rapé se han desarrollado marcadas diferencias. Las diversas 
variedades de semillas, de suelos y de climas, lo mismo que los métodos 
de cultivo y de cura, son todos factores que determinan el tipo o 
calidad que se produce. La diferencia entre estos tipos se ha hecho 
tan marcada que aún los países productores más importantes importan 
tabacos de tipos y calidades que no se producen en su territorio. Por 
este motivo los Estados Unidos, que exportan casi el 40 por ciento de 
todo el tabaco que figura en el comercio internacional, gastan anual- 
mente millones de dólares en la compra en los países del Levante de 
tabaco turco aromático para cigarrillos y de tabaco en rama para 
cigarros procedente de Cuba y de Sumatra. Asímismo, el Brasil, que 
es el mayor exportador de tabaco entre los países latinoamericanos, 
continúa importando tabaco en rama, principalmente de Holanda. 
Por lo tanto, la diferencia entre los tipos de tabaco, lo mismo que las 
variantes en la oferta y la demanda, son la causa del gran volumen 
del comercio internacional de este artículo. 


Posición de la América Latina en la producción mundial. 


La China, los Estados Unidos, y la India Inglesa son los mayores 
productores de tabaco en el mundo, en lo que respecta a cantidad, 
siguiéndoles en el orden en que se enumeran, el Brasil, Turquía, 
Grecia, las Indias Neerlandesas, y Cuba. El tabaco se produce y se 
manufactura en casi todos los países latinoamericanos. Por lo menos 
cuatro de ellos, Cuba, Brasil, Argentina, y México, producen cada uno 
más de 20 millones de libras de tabaco anualmente. Cuba y el Brasil 
Rgurám entre los principales 10 países exportadores de tabaco en todo 
el mundo. En conjunto, las naciones de la América Latina producen 
del 6 al 8 por ciento de la producción mundial de tabaco, excluyendo 
a China, y del 9 al 12 por ciento de las exportaciones de los principales 
países. E producción de tabaco en los principales países de la 
América Latina y del resto del mundo, en ciertos afios de 1929 a 1938, 
se muestra en el cuadro 1. 

La mayoría de los países latinoamericanos producen tabaco especial- 
mente para su consumo interno. En dichos países, lo mismo que en 
el resto del mundo, el cigarrillo constituye la principal forma de 
consumo. Los tabacos oscuros, de ti que no se consideran ade- 
cuados para la fabricación de cigarrillos en los Estados Unidos, se 
usan en la mayor parte de los producidos en la América Latina, en 
donde se fabrican, en gran parte, con maquinaria norteamericana y 
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Cuapro 2.— Exportaciones de tabaco en rama * de los principales países productores 
de la América Latina y del resto del mundo, en aúios determinados, de 1929 a 1938 





1929 | 1952 








País 1937 | 19382 










Cantidad en miles de libras 















Brasil. 68,34 80,088 59, 002 
Cuba... 2, Mo 2,379 28, 020 
República Dominicana 10,558 6,912 16, 320 
PRAGAS san soraneiunsa 7,20 9, 589 5,953 

Total de estos países................. ; 118, 774 109,21 | 124,568 109, 304 
Estados Unidos............seeeeseeccnenoo ANIS | 425,20 | 434,796 489, 093 
Indias Neerlandesas . Zi 163. 604 106, 525 | — 107,458 107, 783 
Turquia... 63,589 54,451 0, 694 95, 904 
Istas Filipinas. 50, 521 44,195 25, 029 25, 958 
Otros países rf | 2162] 313005)  333,653 | — 381,430 

Total de las exportaciones mundiales!.| 1,372, 442 | 1,091, 809 | 1,042,746 | 1,116, 198 | 1, 209, 472 


Tanto por ciento de las exportaciones mundiales 
Países latinoamericanos citados ........... | 12.2 | 10.9 | 10.5 | n.2 | 20 


1 El tabaco comprende la hoja, los tallos y los residuos. 
“2 Cifras preliminares, 
* Cerca de 40 países representados. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de los países latinoamericanos citados, y del Informe Anual sobre Estadísticas Taba- 
caleras, de la Secretarfa de Agricuitura de los Estudos Unidos. 


Exportaciones de la América Latina. 

En el comercio internacional, Cuba y el Brasil son los principales 
países exportadores de tabaco en la América Latina. La producción 
de tabaco en el Brasil está localizada principalmente en los estados de 
Bahía y de Río Grande do Sul, aportando el primero del 85 al 95 por 
ciento del tabaco exportado por a: Brasil. En Bahía, el tabaco ocupa 
el segundo puesto después del cacao entre los productos agrícolas y se 
cultiva en todo el estado, exceptuando el sudeste, y Jo producen casi 
exclusivamente pequeiios agricultores. Los principales países de 
destino para los tabacos brasileros, casi todos del tipo oscuro, son 
Alemania, Holanda, Argentina, Francia, Argolo, Bélgica, y el Uruguay. 
Ninguno de estos tabacos se despacha a los Estados Unidos (véase 
elcuadro 3). En 1938 las restricciones al comercio, y especialmente la 
incapacidad de los importadores alemanes para obtener licencias de 
importación, han afectado de modo adverso las exportaciones del 
Brasil, que bajaron de 81 millones de libras en 1937 a 59 millones en 
1938. Los embarques con destino a Alemania y Holanda fueron 
menores en 1938 que en 1937. 

Desde hace largo tiempo Cuba ha sido famosa como centro de 
perto de tabacos finos para cigarros y de cigarros manufacturados. 

n términos de valor, el tabaco ocupa el segundo lugar después del 
azúcar en las exportaciones de esa isla. En su mayor parte la pro- 
ducción cubana de tabaco y cigarros se destina a la exportación, de 
modo que la prosperidad de estas industrias se ve afectada directa- 
mente por las condiciones imperantes en los mercados de exportación, 
especialmente en el de los Estados Unidos. El valor de las exporta- 
ciones de Cuba de hoja para cigarros, para la cual los Estados Unidos 
constituyen el mercado principal, es unas tres veces mayor que el de 
sus exportaciones de cigarros, para los cuales el Reino Unido es el 
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consumidor principal. Los mercados más importantes para el tabaco 
en rama de Cuba, fuera de los Estados Unidos, son Esparia, Alemania, 
Argentina, Holanda, el Canadá, Uruguay, y Chile. Los principales 
países de destino para los cigarros de Cuba, fuera del Reino Unido 
son los Estados Unidos, Espaúa, Francia, las posesiones inglesas en el 
ir Argentina, Alemania, el Canadá, y Chile (véanse los cuadros 
4v 5). 

En los últimos anos la industria cubana ha sufrido considerable- 
mente a causa de diversos factores que han reducido sus exportaciones. 
El valor de las exportaciones cubanas de tabaco bajó de más de 40 
millones de dólares en 1929 a 14 millones en 1938. La mecanización 
de la industria del tabaco en los Estados Unidos, acompanada de la 
gran reducción en el consumo de cigarros de alto precio que contenfan 
grandes proporciones. de hoja habanera, figuran entre los principales 
factores que han contribuído a la diminución del comercio cubano de 
tabaco en rama. El mercado espariol para éste, que por lo general 
seguía en importancia al de los Estados Unidos, se vió considerable- 
mente reducido por la guerra civil en ese país. El comercio cubano 
de cigarros se redujo a causa de las condiciones económicas imperantes 
en Europa y de las diversas restricciones al comercio en general, lo 
mismo que por la creciente competencia del cigarrillo en todo el 
mundo. Después de la agitación obrera en la Habana, varias impor- 
tantes fábricas de cigarros, propiedad de intereses estadounidenses, 
se cerraron. En 1932 se construyó en New Jersey una fábrica para 
elaborar cigarros habanos. De ahí en adelante el comercio cubano 
de cigarros decreció. Esto dió lugar a la segunda emigración de una 
parte de la industria cubana del tabaco a los Estados Unidos. Muchos 
anios antes, con el estímulo de los altos derechos arancelarios sobre los 
cigarros, se estableció en Key West y en Tampa, Florida, una industria 
de cigarros claros de hoja habana. 


Cvanro 3.— Tabaco en rama exportado del Brasil a los principales mercados, en 
aros determinados, de 1929 a 1938 


Exportado a— | 1929 | 1932 | 1936 | om | 1938 


Cantidad en miles de libras 





57,898 | 68,34 | 80,688 | 50,002 








M,471 | 35,041 | 33,408 

9,024 13,475 21,851 

9,940 11,552 Nn,619 

1,084 sas 3, 519 () 
1,418 

2,382 1,505 2,20 

371% 2,010 2,147 

5,852 1,325 3, 286 
Valor en miles de milreis 

Total de todos los países................n en on io uno 61,600 37,064 | 65,038 | 87,0M 85, 518 
! 


Véanse las notas al final del cuadro. 
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Cuanro 3.— Tabaco en rama exportado del Brasil a los principales mercados, en 
aiios determinados, de 1929 a 1938-—Continuación . 





Exportado a— 1929 | 1932 | 1996 | 1937 | 1938 





Valor en miles de dólares 


“e 
“ 


56 
126 
196 
285 


80.046 





+ No se tienen datos. 

2 El valor por unidad que aparece en éste am otros cusdros debe interpretarso con euidado, empecial- 
mente jo se trato de comparar dicho valor en las exportaciones de un país con las de otro. ex- 
pectacianas tio bi distintas países latinoamericanos, aun tratúândose de un mismo artículo, difieren con 

sam tipo calidad, Además, varios de esos países usan diferentes métodos de valorización y 
algunos de ellos los han cambiado en el período de 1929 a 1938. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales del B . Le conversión al sistema de pesas y medidas y a la unidad monetaria de 
Jos Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 kilo =2.2046 libras; 1 milreis=en 1929, $0.1181; 
en 1932, $0.0712; en 1936, $0.06537; en 1937, $0.06826; y en 1938, $0.058. 


Cuanro 4— Tabaco en rama ortado de Cuba a los principales mercados, en 
afios didereminados, de 1929 a 1988 


mo | ua | amo | nm | am 










Cantidad en miles de libras 





Total de todos los países.................eeeuseseesos 2,247 9,158 | 11,217 10,478 
Estados Unidos... 19,971 6,902 8,634 7,600 
spafia...... 1,52 4 309 899 
Argentina. 2,814 455 614 
Alemania. .. 27 596 419 
Holanda... 630 192 151 
Otros países. 2,074 041 786 
Tanto por ciento & los Estados Unidos... E 73.3 77.0 726 
Valor por libra de las exportaciones totales?....| $0.5%4 $0.397 $0.410 s0.374 








+ Un peso cubano equivale a un dólar (todos los aíios). 
* Véase la nota 2 al pie del cusdro 3. 


Fuente: Datos os por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de Cuba. La conversión al sistema de pesas y medidas de Jos Estados Unidos se hizo 
tomando como base lo siguiente: 1 kilo =2,2046 libras. “ 
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Cuapro 5. Cigarros exportados de Cuba a los principales mercados, en aífios 
determinados, de 1929 a 1938 





Exportado a— 1929 | 1932 | 1936 | 1987 | 1938 


| Cantidad en miles de cigarros 






Todos los países... 
Retno Unido... 
Francia 


Tanto por clento a los Estados Unidos......... 30.2 12.8 82 
Nas por 1,000 cigarros de las exportaciones 





$102. 20 $o1.41 
“+ Un peso cubano equivale s un dólar (todos Jos afios). 

1 Vénse la nota 2 al pie del cuadro 3. 

Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficinles de Cuba, 
Obstáculos al comercio. 


El comercio de tabaco rivaliza con el de las bebidas alcohólicas para 
proveer en muchos países la fuente de copiosos ingresos fiscales. Para 
ercibir estos ingresos se usan generalmente cuatro sistemas: monopo- 
ios oficinles, contribuciones internas, derechos de importación y 
derechos de exportación. Los países de la América Latina han 
apelado a todos estos sistemas. El Perú, por ejemplo, mantiene un 
monopolio oficial del tabaco; los estados del Brasil le han impuesto 
derechos de exportación y en la Argentina se perciben cuantiosos 
ingresos de la importación del tabaco y de sus productos. Venezuela 
y Guatemala tienen un monopolio sobre la importación e impresión 
del papel para cigarrillos, el que se vende a los fabricantes, obteniéndose 
así la contribución. Los Estados Unidos imponen derechos de impor- 
tación al tabaco en rama y al tabaco elaborado, e impuestos internos a 
toda clase de tabaco elaborado; además, cuando este último es impor- 
tado, paga tanto los derechos como los impuestos. 

Los derechos de importación sobre el tabaco en la mayoría de los 
países son tan altos que prácticamente excluyen a los productos com- 
petidores. Por lo general, sólo se importan aquellos tabacos que no 
se producen en el país, sobre los cuales se pueden pagar altos derechos 
siempre que sean esenciales en la fabricación de ciertos productos de 
tabaco que gocen de demanda. 

Con excepción de Cuba, los Estados Unidos no importan casi ningún 
tabaco en rama o manufacturado de los demás países latinoamericanos. 
Las importaciones hechas por este país consisten principalmente de 
tabaco en rama y cigarros de Cuba,! capa de Sumutra para cigarros, 


4 Inclusive residuos de tabaco, 
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picadura para cigarrillos del sureste de Europa, y cigarros y algunos 
residuos de las Filipinas. Estas importuciones son necesarias a 
causa de las calidades especiales de estos tabacos. 

Cuba ha gozado siempre de una preferencia aduanera de considera- 
ción, es decir, de derechos más bajos que los que se imponen a las 
importaciones procedentes de otros países. Esta preferencia se 
amplió aún más en el caso de los principales tipos de tabaco importado 
de ese país en el convenio comercial que entró a regir el 3 de septiembre 
de 1934. Después de una suspensión temporal, entre el 17 de marzo 
de 1936 y el 22 de diciembre de 1939, estas preferencias entraron 
nuevamente en vigor mediante el convenio suplementario concluído 
con Cuba, que comenzó a regir el 23 de diciembre de 1939. Sim 
embargo, las preferencias acordadas a Cuba son de poca significación 
en lo que respecta a la competencia entre los productores cubanos y 
los del extranjero. Haciendo caso omiso de las Filipinas, cuyos 
cigarros y residuos se admiten libres de derechos, Cuba es casi la 
única fuente de abastecimiento para los Estados Unidos de tabaco en 
rama para relleno, residuos de tabaco, y cigarros. Esto obedece a la 
calidad tan especial del tabaco cubano. Lo mismo que Cuba, las 
Indias Neerlandesas producen grandes cantidades de capa, pero en 
la práctica no existe competencia alguna entre las capas de Cuba y las 
de Sumatra. La preferencia acordada al tabaco en rama de Cuba 
para cigarrillos, lo mismo que a los cigarrillos cubanos, no ha provocado 
un aumento apreciable en la importación de estos productos. 

Los derechos de preferencia que los Estados Unidos han acordado 
sobre las principales importaciones de tabaco de Cuba durante el 
período transcurrido desde que se promulgó la Ley del Arancel de 1930, 
se muestran en el cuadro 6. 


Cuanro 6.— Derechos preferenciales concedidos a Cuba por los Estados Unidos sobre 
ciertos tabacos 


Del 18 de junio de 1930 | my 3 de 
| septiembre de 
al 2 de septiembre de | 1934 a] 16 de marzo de 
1936, y & ir del 23 
de diciem! de 1939 


1934, y del 17 marzo de 
Impertación pós Te de E casta 
RaoR E (tasas acordadas en el 
rales menos el 20 por 
ciento) tratado) 








vs, por «| 1744 etys. por libra 1 35 etvs. por libra. 
vs. por «| BS etvs. por libra ! 50 ctvs. por libra. 
vs. por libra «| 1744 etvs, por libra 35 etvs. por libra. 
libra+20 por ciento | $2.25 libra-+12 por ciento | $4.50 libra+25 por ciento 
valórem. ad valórem ad valórei 

maca chapa quais der ada pai nas agia ca g dass $2.2744 por libra. 





+ Importación combinada de relleno y residuos sujeta a enota limitada. 

3 El derecho sobre la hoja para capa en la Ley Arancelaria de 1930 es de 82.2754 libra. Este derecho se 
redujo en el tratado comercial con Holanda a $1.50 por libra, vigente el 1º de julio de 1936. La preferencia 
otorgada à Cuba sobre estos derechos fué y lo es todavia de 20 por ciento. Este derecho no quedó afectado 
por el tratado comercial de 1934 y la tass de $1.20 por libra fué retenida en el acuerdo complementario que 
entrô en vigencia el 23 de diciembre de 1930. Cuba suministra enormes cantidades de ta) para caps. 


Precios y competencia. é 


Los precios medios para el tabaco de los Estados Unidos curado 
al humo y el valor medio por unidad de tabacos selectos importados, 
para el período de 1929 a 1939, se muestran en el cuadro 7. Los 
tipos de tabaco que se muestran en el cuadro no están en competencia. 
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El tabaco curado al humo en los Estados Unidos se usa principalmente 
en la fabricación de cigarrillos y tabacos para pipa. El tabaco que 
se importa para cigarrillos es de precio más alto que la mayoría del 
que se produce en los Estados Unidos y se usa junto con el tabaco 
nacional en la producción de ciertas mezelas. El tabaco para tripa 
de cigarros que se importa de Cuba es de precio más alto que el que 
se produce en los Estados Unidos y suplementa al nacional en la 
manufactura de mezelas para cigarros? La capa que se importa 
de Sumatra es también de precio más alto que la que se cultiva a la 
sombra en los Estados Unidos y que se destina principalmente a 
la manufactura de cigarros de alto precio. 

Los precios o el valor por unidad de estos tabacos fueron altos en 
1929, pero bajuron hasta 1932-1933, subiendo entonces de nuevo hasta 
alcanzar su nivel más alto en el afio de 1937 a 1938. En efecto, el 
precio medio del tabaco estadounidense curado al humo, estimulado 
por el programa de ajustes agrícolas, fué más alto en los anos de 1936 
a 1938 que en 1929, lo mismo que el precio medio de la capa impor- 
tada de Sumatra fué más alto en 1938 que en 1929. Aunque el 
valor medio por unidad del tabaco despalillado para tripa procedente 
de Cuba subió algo en 1934 y en 1935, fué notablemente más bajo 
en 1937 que en cualquier otro ano del período de 1929 a 1939. Todos 
los datos relativos al valor demuestran una baja en 1939, en com- 

aración con 1938. Esto puede atribuirso en parte a la dislocación 
lo los mercados y a la reducción de la demanda de Europa después 
de romperse las hostilidades. 


Cuapro 7.—Precio anual del tabaco curado al humo en comparación con el valor 
medio anual por unidad de los tabacos no despalillados importados para tripa 
capa de Sumatra, y picadura para cigarrillos, en las cosechas de 1929 a 19391 


[Por libra] 





Valores por unidad de los tabacos selectos 
Precio medio importados 
para el curado) 
ano a MERO E si 
os Estados ripa sin Capa d “H 
Unidos despalillar Rana Sos oja para 
de Cuba Sumatra cigarrillos 








40.182 80.75 81.92 s0.87 
“120 3 1.66 . 56 
-085 .62 1.50 83 
«16 .55 1.M 4 
:153 45 1.48 40 
.23 «47 1.92 .35 
200 | 48 209 «3 
22 | :49 212 8 
«20 | .32 1.82 .42 
. 222 .58 2.26 «50 
Z151 sá 1.53 :49 


t Afios comenzados el 1º de julio, 
* Julio de 1999 a febrero de 140, De la Revista de Mercados de Tabaco, de Ja Secretaria de Agricultura de 
los Estados Unidos. 


Fuente: Datos nacionales tomados de las Estadísticas Agrícolas de la Secretaría de Agricultura y de las 
estadísticas oflcinles de la Secretaria de Comercio de los Estados Unidos. 





? No se dispone de los precios publicados del tabaco curado nacional para tripa, pues éste se vende por 
remate y los precios siempre varían de acuerdo con la cuantia y la calidad de los lotes que se ofrecen en venta, 
El valor del tabaco nacional ex bruto para tripa en las plantaciones no se compara con el precio por unidad 
del tabaco para tripa, curado, que se importa de Cuba. Sin embargo, el valor por unidad del tabaco cubano 
curado (derechos por pagar), es considerablemente mayor que el precio del tabaco nacional curado. 
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Efectos de la guerra europea. 


Exceptuando a la Unión Soviética, toda la Europa depende de 
importaciones procedentes de países extracontinentales para más de la 
mitad de su abastecimiento de tabaco, y depende del Hemisferio 
Occidental para suplirse de un cuarto a un tercio de este abaste- 
cimiento. Los Estados Unidos son los proveedores principales de las 
importaciones de Europa, y en 1937 le vendieron alrededor del 80 por 
ciento de las importaciones procedentes del Hemisferio Occidental. 
El Brasil y Cuba son los otros dos abastecedores importantes. 

A pesar del carácter “esencial” del tabaco, las compras de este 
producto hechas por Europa se han reducido desde que comenzó la 
guerra. A causa de la importancia de los mercados europeos la 
prolongación del conflicto, con su correspondiente dislocación de las 
vías ordinariss del comercio, tiene necesariamente que afectar de um 
modo grave las industrirs del tabaco en los países exportadores de la 
América Latina y del resto del mundo. 

Cuba y el Brasil que son los países latinoamericanos que marchan 
a la cabeza en este comercio, sufrirán tal vez pérdidas considerables, 
aunque en este respecto Cuba está en situación algo más favorable que 
el Brasil, puesto que más de tres cuartos de sus exportaciones de 
tabaco en rama se despachan ordinariamente a los Estados Unidos y a 
otros países americanos. Por lo general, Alemania y Holanda han 
sido los países de destino más importantes para el tabaco del Brasil, 
comprándole en 1937 casi el 70 por ciento del valor total de las ex- 
portaciones hechas a todos los países. Con toda probabilidad la mayor 
parte de este comercio cesará, puesto que es más conveniente para 
Alemania, tanto desde el punto de vista económico como político, 
obtener su abastecimiento esencial de tabaco de países como Bulgaria, 
Grecia, Turquía, la Unión Soviética, e Italia. 

Alemania y Holanda han figurado también entre los países de 
destino más importantes para las exportaciones cubanas de tabaco 
en rama. Sin embargo, es posible que Cuba sufra una pérdida mayor 
con la reducción de sus exportaciones de cigarros. Más de la mitad 
de este producto de lujo la despacha al Reino Unido, que en 1936 le 
compró por valor de 2,500,000 dólares y en 1938 por valor de 1,600,000 
dólares. La mayor parte de este comercio es muy posible que con- 
tinúc perdido para Cuba mientras dure el conflicto. Hay pocas 
razones para esperar que las exportaciones de Cuba a los Estados 
Unidos puedan aumentarse lo suficiente para contrarrestar las pérdidas 
sufridas en otros mercados. 
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Las variedades de trigo blando, trigo duro, y “durum” están 
reconocidas como los tres tipos principales de este cereal. El trigo 
duro se prefiere para las harinas destinadas a la fabricación de pan; 
el trigo blando para la pastelería, las galletas y los bizcochos, y el 
“durum”, que es una variedad muy dura, con un alto contenido de 
gluten, se destina a la fabricación de macarrones, fideos, tallarines, y 
productos similares. Además de su uso como harina, el trigo se emplea 
también en la fabricación de cereales para el desayuno y, en cierta 
proporción, para la manufactura de almidón. Los trigos de baja 
calidad, lo mismo que los subproductos de la molienda de harina, se 
utilizan como forraje. 


Posición de la América Latina en la producción mundial, 


La producción anual de trigo en el mundo, excluyendo a la Unión 
Soviética y a la China, ha variado desde su punto bajo de 3,143 
millones de búshels en 1924, hasta un alto nivel de 4,559 millones de 
búshels en 1938. Sin embargo, las fluctuaciones anuales en el consumo 
de trigo han sido mucho más pequeãas que las observadas en la pro- 
ducción. El consumo más bajo se registró en 1924, ao en que fué 
de 3,293 millones de búshels; y el más alto de 3,950 millones de 
búshels, en 1931. A causa de la poca flexibilidad en el consumo mun- 
dial, en comparación con la producción total, una gran parte del trigo 
cosechado en los últimos anos se ha almacenado, aumentândose así el 
abastecimiento mundial disponible para el consumo. 

En los últimos anos el promedio de producción anual de trigo en 
la América Latina ha sido de unos 300 millones de búshels. En 1938 
dicha producción ascendió a 395 millones de búshels, de los cuales el 
85 por ciento se produjo en la Argentina, el 7.5 por ciento en Chile, 
el 4 por ciento en Uruguay, y el 3.5 por ciento en México. 

La producción de trigo de la América Latina es mayor que la del 
Canadá, dos veces mayor que la de Australia, y un 40 por ciento de la 
de los Estados Unidos. Alrededor del 8 por ciento de la producción 
mundial de este cereal, ao de la América Latina. En 1938 la 
Argentina por sí sola suplió más de 7 por ciento. La producción en 
ese país varió de 163 a 336 millones de búshels en el decenio terminado 
en 1938 (vénse el cuadro 1). 

La cosecha argentina de diciembre de 1939 a enero de 1940, se 
calculó en solamente 118 millones de búshels. La existencia sobrante 
del afio anterior fué de unos 67 millones de búshels. Concediendo 100 
millones de búshels para el consumo interno, el exceso para la expor- 
tación y la existencia sobrante ese aiio, se calculan en 85 millones de 
búshels, cantidad algo mayor que las exportaciones de 1938, pero 
mucho menor que la de 1937 y que la de la mayoria de otros nãos. 
Además se dice que una parte de la cosecha de 1939 fué de inferior 


a — 
* Excluyendo s la Unión Soviética y a Ja China, 
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calidad.? Los e ns de trigo de la Argentina durante el período 
de julio a diciembre de 1939 fueron, no obstante, mayores que los de 
idéntico período en otros amos recientes. Este aumento se debe, en 
arte, probablemente a la política de precios seguida por la Junta 
golo tos de Granos de la Argentina, a las miras políticas de los 
compradores del extranjero y al mejoramiento en los medios de 
transporte. La cantidad total todavia disponible para la exportación 
el 1º de marzo de 1940 subia, según informes, a unos 58 millones de 
búshels, incluyendo el trigo de poco peso. 
Cuanro 1.—Producción de trigo en los principales países, en afios determinados, de 


1929 a 1938 
[Cantidad en miles de búshels de 60 libras cada uno] 











País 1929 | 1932 1036 
ArQUIOS. cocrososscossesosueensoceosoasea 162, 576 240, 889 249,193 
Chil..... .. 33, 529 20, 114 28,607 
Uruguay. 13,157 5,407 9,246 
MESICO. cossccscsssecss ... 1,333 9,058 13,606 
'Total de estos países................. 220, 505 282, 068 300, 652 
Estados Unidos. . ts eg, 523 ” TAS,T8S 626, 766 | 





443, 061 a 218 


Total de producción mundiais. ........ 3, 561, 000 3, 811,000 | 3,578, 000 





Tanto por ciento de la producción mundial 





Países latinoamericanos citados............ 62 | 7.4 | 84 | 3 | 80 


1 Cifras preliminares. 
No se conocen. 
* Excluye a Chile. 
+Territorio europeo únicamente. 


sTIncluye cl valle del Sarre y r lo tanto no es estrictamente comparable con los datos de aos anteriores. 
* Cifras cnleuladas, excluyendo la Unión Soviética y la China. 


Fuente: Anuario Agrícola, de la Secretaría de Agricultura de los Estados Unidos. 


La Argentina es el único país de la América Latina donde el cultivo 
del trigo constituye un renglón importante de la agricultura nacional 
y en el cual la mayor parte de la producción se exporta. Los demás 

aíses cultivan el trigo para su consumo propio y son indudablamente 
importadores a la vez. El Brasil está nada la producción de 
ps o por medio de trabajos de investigación y de reglamentación 
gubernamental, pero los estados del sureste del país importan de la 
Argentina una gran parte de la cantidad que consumen y este trigo 
se beneficia en molinos que en su mayor número han sido montados 
con capital argentino. mayor parte de los subproductos de la 
molienda se exportan. El distrito de Pernambuco, al nordeste del 
Brasil, importa harina principalmente de los Estados Unidos. 

La región triguera de la Argentina se encuentra en las provincias de 
Córdoba, la parte occidental y meridional de la de Buenos Aires y en 
SE o pe rod o a ss 


derables. Se calcula que unos 13 millones de búshels del trigo cosechado es inferior a las normas acoptadas 
en el mercado de este cereal. 
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la región noroeste de la pampa. El trigo se cultiva también con 
otros cereales en la provincia de Santa Fe. Aunque el promedio de 
caída de Iluvia es de unas 40 pulgadas anuales en la región de cultivo 
del maíz y del lino, el trigo constituye el cultivo principal enregiones 
donde la Iluvia es de 15 a 20 pulgadas, especialmente en las partes 
más frías del suroeste. 

En la Argentina se cultivan tres clases o tipos de trigo: el duro, el 
semiduro, y el blando. Las dos primeras clases se exportan. Ante- 
riormente las exportaciones de trigo argentino no se clasificaban cuida- 
dosamente y por consiguiente los importadores no podían estar seguros 
de la dureza o de las propiedades del grano para la molienda. En 
vista de ello el gobierno argentino dictó reglamentos prohibiendo la 
exportación de ciertas variedades blandas de este cereal, 


Exportaciones de la América Latina. 


Las exportaciones mundiales de trigo bajaron de unos 800 millones 
de búshels anuales, en el perícdo de 1925 a 1929, a 500 millones de 
búshels en 1936 y a 560 millones en 1938. Europa es el continente 
donde el consumo de trigo es mucho mayor que la producción. Por 
tanto, el movimiento principal de este cereal es aquel que se verifica 
entre los países que lo producen en exceso en otros continentes y lo 
despachan a los mercados europeos, aunque también hay un conside. 
rable movimiento de este grano de la Europa oriental a la occidental- 
Los principales países exportadores de trigo son el Canadá, los Estados 
Unidos, la Argentina y Australia, que en conjunto suministran alrede- 
dor de las tres cuartas partes de la cantidad total que figura en el 
comercio internacional, Otros países exportadores son la Unión So- 
viética, Rumania, Yugoeslavia, Hungría y Polonia. Las exportaciones 
totales de estos países europeos fluctúan generalmente entre 50 y 100 
millones de búshels, dependiendo principalmente de los cambios en 
las exportaciones de la Unión Soviética. Por lo general el Reino 
Unido importa unos 200 millones de búshels de trigo. anualmente, o 
sea un tercio más o menos de la cantidad total que figura en el comer- 
cio internacional. Otros importantes Ba europeos compradores de 
este cereal han sido Alemania, Italia, Bélgica y Holanda. 

Las exportaciones de trigo de la Argentina han variado considerable- 
mente en el decenio de 1929 a 1938, aunque la tendencia general ha 
sido a la baja. En 1929 ese país exportó 243 millones de búshels; en 
1936, 59 illiodos; en 1937, 143 millones; y en 1938, 71 millones (véase 
el cuadro 2). La proporción de trigo suministrado por la Argentina 
al comercio mundial también bajó de su punto más alto, de 35 por 
ciento alcanzado en 1929, a 12 por ciento en 1936, a 28 por ciento en 
1937, y a 13 por ciento en 1938. 

En 1938 el Brasil ocupó el primer puesto como mercado para el 
trigo argentino, correspondiéndole al Reino Unido el segundo lugar. 
Otros mercados importantes fueron Alemania, Bélgica, Holanda, y el 
Perú (véase el cuadro 4). Exceptuando el afio de 1937 exportaciones 
a los Estados Unidos han sido insignificantes.? 


* En 1997 las exportaciones a los Estados Unidos ascendieron a 740,000 búshels, o sea a un medio por ciento 
del total de las exportaciones argentinas en ese aão. Aunque las exportaciones de trigo de ese país a los 
Estados Unidos se muestran para cada sho, las estadísticas de los Estados Unidos no muestran importa- 
ciones de este trigo para el consumo sino en los afios de 1936 y 1937, y no muestran importei, alguna de 
barina de trigo. Esto se debe tal vez a un cambio de destino mientras los embarques se hallaban en camino, 
o también s que el trigo se importó en trânsito, para su reexportación de los Estados Unidos. 


414635-—43-— — 16 
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Las exportaciones de harina de trigo de la Argentina también baja- 
ron desde 1929, afio en que ascendieron a 1,541,000 barriles.* Sin 
embargo, en los últimos arios estas exportaciones han mantenido un 
nivel uniforme, con 897,000 barriles en 1936, 1,071,000 en 1937, y 
945,000 en 1938 (véase el cuadro 3). Ala Argentina le ha correspon- 
dido sólo una pequeiia parte del abastecimiento mundial de esta 
harina, con una proporción en el período de 1929 a 1938 de 2 à 4 por 
ciento del total. El Reino Unido fué el mayor mercado para la harina 
de trigo argentina en 1938, siguiéndole en importancia el Brasil. El 
Paraguay, Bolivia, Chile, Holanda e Italia fueron también importantes 
compradores (véase el cuadro 5). Incluyendo la harina como trigo, 
alrededor del 50 por ciento de las exportaciones de grano y harina en 
1938 se destinaron al Brasil y el 15 por ciento a] Reino Unido. 

Alrededor del 70 por ciento de los subproductos del trigo (afrecho 
e inferior) exportados por la Argentina en 1938, se destinó al Reino 
Unido, y un 15 por ciento más o menos a Suecia y a Bélgica, en con- 
junto (vénse el cuadro 6). Las exportaciones argentinas de estos pro- 
ductos a los Estados Unidos constituyen menos del 5 por ciento del 
total. Las exportaciones de “afrecho de todas clases” del Brasil 
ascendieron a 193,000 toneladas de 2,000 lbs. en 1938 (vénse el 
cuadro 7). En 1936 el 33 por ciento de estos productos se exportó 
a Alemania. No se dispone de datos sobre las exportaciones del 
Brasil en los aúios de 1937 a 1938. 


Cuapro 2.— Trigo exportado de la Argentina y de otros importantes países produc- 
tores del mundo, en anos determinados, de 1929 a 1938 


oo | um2 | amo | am | sms 





Cantidad en miles de búshels de 60 libras 




















AFGONLIDa., .eoonss cen reorcconccn cos caro ccoensa 
Canadá .... 210.M7 , 23, 114, 179 
Australia. .. 74.0 | 123,735 71,049 04,041 
Estados Uni 90, 130 Ma, SSO 1,879 85, 902 
Unión Soviético: 1 20, 243 2,129 46, 880 
Rumanis... 308 3, 781 22, 439 a2, 416 
Hungria... 17,857 5,258 20, 964 16,024 
India sáio 530 106 7,22 11,896 
Bélgica y Luxe 1164 4,104 1,898 5,007 
Yugoesavia........ , 8so 10, 795 4,057 
Marruecos Francés. 4,674 8, 962 3,016 4.184 
Bulgaria ........ 123 6,354 4,560 4,020 
Otros países. .... 36, 14 53, 450 53, 924 68, 194 

Exportación total del mundo................... 

Tanto por ciento de Ia exportación mundial 
Argentina... a] 108 | us | ão | 128 
* No más de 500 búsheis. 


Fuente: Datos recmrataos por Ia Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados del Anuario 
Internacional de Estadísticas Agrícolas. Los correspondientes a los Estados Unidos y a la Unión Soviética 
fueron tomados de las estadísticas oficiales de 1938. La conversión al sistema de prosa y medidas de lus 
Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 quintai=3.674333 búsheis de 60 libras. 


* Cads barril pesa 196 libras. 
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Cuapro 3.—lIHarina de trigo exportada de la Argentina y de otros países, en unos 
determinados, de 1929 a 1938 





1936 | 1937 [rms 











Cantidad en míles de barriles de 196 líbras 











Í 
MTC. à qo iscodunposni is lecocencesoncortececacaas 1,54 n52 | s97 | 1,071 | Ms 
Australia 6. 5, 705 5,706 6,025 
Estados Unidost Ss Tu5 3, 560 4,453 5,213 
Canadá. 5,132 4,850 4,087 2,912 
Japón. 2 am 1,461 1, sm 4, 212 
Reino Unid 2,745 1,544 su2 1,2M 
Ituis. ... 1,573 1,706 1S7i 1,125 
Francia . 1, 1,495 1,205 “as 
Otros países 5, vuz 6, 451 5, 889 5. 420 


Exportaciôn total del mundo. .. 42, 749 | 





31,917 27,59 =, ns 29, 380 
“Tanto por ciento de la exportaciôn mundial 


AFORA, conasrssacsspsaintopnscijsconessocasánçõa 33 3.9 


ae | 20 32 








4 Incluye barina molida en depósito de trigos extranjeros o de parte de ellos, 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de Jos Estados Unidos, tomados del Annario 
Internacional de Estadisticas Agrícolas, La conversion a] sistema de pesas y medidas de los Estados Unidos 
se hizo tomando como base lo siguiente: 1 quintal=1.12479 barriles de 196 libras, 


Cuanro 4-— Trigo exportado de la Argentina a los principales mercados, en anios 
determinados, de 1429 a 1958 





Exportado a— | 1929 | 1932 | 1936 | 1937 | 1928 





Cantidad en miles de bíshels (60 Ibs.) 
T T 







todos os pole = cssvssisatasssteestree 22,906 | 126, 466 71,205 
25.706 | 10,446 36, s6L 
81,557 37, 250 10, 420 

Alemania. 164 4,027 4,7 
Bélvica.. 33, 400 21,158 513 
Holanda 2.1m 12,045 3,483 
Peró ..... 1,510 1302 4,258 
Dinamarca 1,433 2,397 8 
Ttalia.... 18, es 10,995 481 
Francia VM 14, u7s 251 
Utros países T2LdTi | HIS 4,072 





Valor en miles de pesos papel 


Total de todos los países. ..........n se cesee ooo ess | 2a | 170,04 | eso | 183, 410 


Valor en miles de dólares * 
A oa 5 | Es, 128 | 40,618 | 146,752 | E 
28,304 | 4,500) 26,708 | 30,255 , 


26, U25 
00,978 | 17,198 5,098 | 2700 | 9,017 
15, 257 1, suo 1,52] 617 4312 
36.287 | 9,65) 4574] 14,119 3,979 
29,169 | 5,000) 215M| 15,653 3, 090 





2 092 ssa 3, 299 3,742 3,018 
1,50 1, Ho 469 vas su 

19,926 5,030 2,837 Siad 6 

18,418 6,930 145 1,467 181 

E + 22,440 15,408 2,802 | 4 16,570 | 3.668 

Valor por bushel de as exprtaiones totais. 81.09, 30.46 0.04 | TC SL0S| 307% 


a inetgo O DUO baia Is. mor valor de 9,779,995 dólares, exportados & Espafia en 1929 
per ralos de 2,056,862 dólare er em 1932, Las exportaciones a Grecia en 1937 mem] de 7,132,1 

úsheis, con um valor de 7.125 tal dolares. 

* Para los afios de 1929 a 1932, la conversión al dólar americano se bizo a base del oro, que vale 2.272727 
pesos papel. Las tasas de conversión fueron: para 1929, $0.9513; y para 1452, $0. 

Fuente: rpm pecopfiados na, la fenda Arinoeesa de dor Jetacias Joane, tomados de estadsticas 
oomerciales oficiales rgentina. conversión al sistema as y à montaria 
de los Estados Unidos se aro a ando como base lo nte: a métrica = 745583 Edição de 
60 Mbras; 1 peso =en 1929, $0.4156; en 1932, $0.2571; en 1 $0.2918; en 1937, $0.3086; y en 1938, 80 





Digitiz 





Original from 
Google UNIVERSITY OF ILLINOIS AT 
URBANA-CHAMPAIGN 


236 COMERCIO EXTERIOR DE LA AMÉRICA LATINA 


Cuanro 5.— Harina de trigo exportada de la Argentina a los principales mercados, 
en anos determinados, de 1929 a 1938 





Exportada a— 1929 | 1932 | 1936 | 1937 | 1938 





Cantidad en miles de barriles de 196 libras 



























| 
Todos los países. 1,541 | 652 | + sm | 1,071 Ms 
Reino Unido. sm 2 162 | 234 us 
Brasil... 810 36 333 37 Mo 
Paracuay. 67 so 138 200 193 
Bolivia 32 30 40 7% M 
Chile.. Hu 33 6 58 45 
Ialia.......en.. === ooo nono n ooo anna naa no nona dono oo 4 41 47 38 
Holanda 4 3 7 ” 3 
África Espafiola o 195 DE Lcd cade das 
Otros países ....... ui 28 no o 87 
Valor en miles de pesos papel * 
Total de todos los países ........c osso csereremsemaee] 17,748 s.888 | no 60 | 16,608 10, 225 
l à 
Valor en miles de dólares 

Total de todos los países.............o un onun mm ' 3,388 5,125 3,040 
Reino Unido. 615 1,121 800 
rasil. . 1,255 1,688 795 


519 





1 Clasificadas como ““Poscsiones esnafiolas” en 1929 y 1932. 
2 De 1929 a 1932 Ja conversión al dólar americano se hizo a base del peso oro, que es igual a 2.272727 pesos 
papel. Las tasas de conversión fueron: para 1929, $0.0513; y para 1932, $0.5%44. 

Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de la Argentina. La conversión al sistema de pesas y medidas y a la unidad monetaria 
de los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 tonelada métrica= 11.247950 barriles de 
196 libras; 1 peso=en 1929, 80.4186; en 1932, $0.2571; en 1936, $0.2018; en 1937, $0.3086; y en 1938, $0.2973. 


Cuapro 6.— Afrecho y afrechillo exportados de la Argentina a los principales mer- 
f aos en afios determinados, de 1929 a 1938 do 


nom | amoa | ram mm | roms 


Cantidad en toneladas (2,000 Ibs.) 













ados Jos pilas; Spamsssspasspesssassasosastssassos: 
Reino Unido........... 700 
Suecia 25, 008 
Bélgica 22 963 
Holanda 7, 700 
Dinamarca 7,683 
Noruega E. 064 
Alemari 4012 
Finlandia Lim 
Estados Unidos. 1 
Otros países geo 8,197 


Tanto por ciento a los Estados Unidos... ...... 


Valor en miles de pesos papel 


Total de todos los países. .....cllsols seno o nono .. 13,987 12,835 15, 989 16,842 15, 904 
Véanse las notas al final del cuadro. ae 
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CuaDro 6 —Afrecho y afrechillo exportados de la Argentina a los principales mer- 
cados, en aiios determinados, de 1929 a 1938-—-Continuación 



























Exportados a— 1929 | 1932 nuso | 1937 | 1038 
” ” Valor en miles de dólares. 

“Total de todos los países... ..cllslisssiesrerenmom “IM 
BEA DIMAS ass faso trispra dao sesssalvogõos 3,450 
Suecia ... 8 
Bélgica Ms 
Holanda. 120 
N 108 
Noruega. 

Alemania o 
Finlandia .... » 
Estados Unidos. É à [9] 
ERA Ms Sosa poa prniasantas gados - à» 
“Tanto por ciento à los Estados Unidos......... () 
Valor por tonelada de las exportaciones totales. $15.12 





t Menos de un décimo del 1 por ciento. 
Pr polis ie E petite Los 
conversión fueron: para 0513; para 1932, $0.5844. 
No más do suo.délares, Ê 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales de la Argentina. La conversión al sistema de pesas y medidas y a la unidad monetaria 
de los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 tonelada métrica = 1.1023 toneladas; | peso = 
en 1929, 80.416; en 1932, $0.2571; en 1936, 80,2918; en 1937, $0.3086; y en 1938, $0.2973, 


Cuavro 7.—Afrecho de todas clases* exportado del Brasil a los principales mer- 
cados, en afios determinados, de 1929 a 1938 





Exportado a— 





Valor en miles de milreis 





Total de todos los países. ......c....oluu nen stesom 1,16 16,80 | sus s801 54, 702 


Vénnse las notas al final del cuadro. 
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Cuanro rua de todas clases! exportado del Brasil a los principales mer- 
cados, en afios determinados, de 1929 a 1938-—Continuación 













Valor en miles de dólares 


Total de todos los países 


Alemania... 





Estados Unidos......... 5 
BOM ocosssceraaace 400 
Reino Unido 2” 
Holanda. . n 
Noruega 15 
Dinamar 39 
Francia «28 
Otros países. a 


Tanto por ciento a los Estados T'nidos.... ... cy 0.4 
Valor por tonelada de las exportaciones totales.| 824.24 813.00 
1 





* Principalmente afrecho o salvado de trigo, las exportaciones del cual fueron (exceptuando el 1938, que 
DO se conocen): 





Toneladas |Valor en miles 
(2,000 bs.) de dólnres 


74,862 1,661 
82,751 1,061 
122, 679 1,663 
152,154 2478 








2 No se anota por separado. 

2? Quizá incluya exportaciones insignificantes a paises citados arriba, ya que clertos tipos de afrecho no están 
distribuídos por mercados. 

* No más de 500 dólares. 


Fuente: Datos recopilados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos, tomados de estadísticas 
comerciales oficiales del Brasil. La conversión al sistema de pesss y medidas y & la unidad monetaria de 
los Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 kilo—0.0011023 de tonelada (2,000 lbs.): 1 
milreis=en 1929, $0.1181; en 1932, $0,0712; en 1938, $0.06547; en 1937, $0.00826; y en 1938, $0.0580. 


Obstáculos al comercio, competencia, y precios. 


En la reorganización que tuvo lugar en la agricultura despúes de la 
guerra mundial de 1914 a 1918, casi todos los países de Europa 
fomentaron la producción nacional de trigo, patrocinándola con di- 
versas formas de ayuda oficial, al mismo tiempo que restringieron las 
importaciones de trigo y de harina del extranjero. La mayorfa de los 
imp países exportadores han concedido también subsidios 

irectos o indirectos a la producción y exportación de este cereal. 

En general, la restricción a las importaciones se hizo mediante la 
imposición de altos derechos arancelarios y cuotas y restricciones sobre 
la molienda, tales como las que se impusieron en Francia, Alemania, e 
Italia. Entre los países importantes de Europa, el Reino Unido es el 
único que no impone derechos de importación al trigo, pero aún en ese 
país el productor de trigo nacional goza de un subsidio y está pro- 
tegido por restricciones sobre la molienda. Más aún, las impor- 
taciones han sido sometidas a licencias y a riguroso control oficial 
desde que se declaró la guerra en septiembre de 1939. 

* En las restriccíones sobre la molienda generalmente se requiere que una proporción determinada de 
“Bor espacio de caros afios, hasta el 1º de enero de 1030, l trigo de los países extranjeros importado al Reino 
Unido estuvo sujeto a un derecho de 2 chelines por cuarto do líbras, en tanto que el tri 


go procedente del 
im se admitía libre de derechos. A consecuencia del convenio comercial entre el Reino Unido y los 
EA Unidos, esta preferencia se suspendió y el trigo de todas las procedencias se importa libre de derechos. 
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El trigo que se importa a los Estados Unidos paga un derecho de 42 
centavos por búshel de 60 libras, y la barina de trigo uno de $1.04 por 
cada 100 libras.” El trigo que no se considera adecuado para ali- 
mento humano, el afrecho, los residuos y los subproduetos para forrajes 
que se obtienen de la molienda del trigo, pagan un derecho de 5 por 
ciento ad valórem:* Por algún tiempo las exporteciones de trigo de 
los Estados Unidos, especialmente las que se hacen por la costa del 
Pacífico, han gozado de un subsídio, 

En 1938 la producción de toda cluse de trigo en los Estados Unidos 
fué de 931 millones de búshels, de los cuales ei 63 por ciento era de las 
variedades duras de primavera y de invierno. De esta producción se 
exportó el 9 por ciento, y el 51 por ciento se destinó & harina, quedando 
un sobrante considerable para el ano siguiente. Como los Estados 
Unidos, por lo general, son grandes exportadores de trigo, sus impor- 
taciones de este cereal son muy pequefias. Sólo en unas pocas cose- 
chas recientes, a causa de la limitada producción nacional, las im- 
portaciones de trigo para alimento de la población han sido bastante 
grandes. Las importaciones hechas por les Estados Unidos, casi 
todas procedentes del Canadá, consisten por lo general de cantidades 
insignificantes de las variedades muy duras de trigo que no sirven 
para alimento humnno y que se destinan a forrajes, y también de 
trigo importado en depósito para molerlo y exportarlo. 

Aún en 1936, afio en que este país importó para su consumo 34 
millones de búshels de trigo para alimento humano, sólo 95,000 búshels 
se compraron en Argentina. En ese mismo ao se importaron tam- 
bién 14,000 búshels de trigo no considerado propio para alimento. 
En la mayoría de los demás amos del decenio de 1929 a 1938 no se 
importó ningún trigo de la Argentina, y desde 1928 los Estados Unidos 
no han importado tampoco ninguna harina de trigo de esa nación. 

En los últimos anos los Estados Unidos han exportado solamente 
cantidades insignificantes de trigo y harina a la Argentina. En 
tiempos normales las variedades duras y semiduras argentinas han 
sido los tipos principales exportados por esa nación, tipos que son 
también producto de exportación de los Estados Unidos. Con 
frecuencia, en ciertos países de Europa, los trigos de la Argentina y de 
los Estados Unidos compiten cuando aumenta la demanda por varie- 
dades duras para mezclarlas con las variedades blandas que se pro- 
ducen en dichos países. 

Los obstáculos cada vez mayores que se oponen al comercio, el 
aumento en la producción y las crecientes existencias de trigo, sumadas 
a las adversas condiciones económicas imperantes en todo el mundo, 
han provocado una baja de los precios mundiales en el mercado libre, 
baja que a principios de 1930 Ilegó al punto máximo que se ha registrado 
en este siglo. Á consecuencia de esta baja se desarrollaron grandes 
programas oficiales para regular los precios en muchos países produc- 
tores y en muchos de los consumidores. Estos programas, que han 
afectado la importación, exportación, v producción del trigo, han 
incluído derechos más altos, reglamentos para las mezclas con trigo 
nacional, cuotas, control del cambio, convenios de liquidación y de 
intercambio, fijación de precios, subsídios a las exportaciones, y res- 
tricciones y subsidios a la producción. Cada país ha recurrido a 

* Ley Arancelaria de 1930, párrafo 729. 
* Ley Arancelaria de 1990, párrafos 729 y 730, según quedaron modificados 


por el convenio comercial con 
el ip DO fu entró en vigor el 1º de enero de 1039. Antes de este convenio el derecho había sido de 10 
por ciento ad valórem. 
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medios distintos que han ocasionado una gran desigualdad de precios 

ara el trigo en todo el mundo. Para la cosecha de 1936 a 1937, en 
os Estados Unidos, el precio medio fué de $1.17 por búshel; en la 
Argentina, de $1.06; en el Reino Unido, de $1.20; en Francia, de $1.91; 
en Italia, de $1.95; y en Alemania, de 82.24 (véanse los cuadros 8 y 9). 

En la cosecha del afio de 1929 a 1930, el precio medio en los Estados 
Unidos para el trigo duro de invierno, Núm. 2, fué de $1.30 por búshel; 
no la cosecha del amo de 1932 a 1933, fué sólo de $0.54 por búshel. 

e ahí en adelante los precios subieron, estimulados por la sequia y 
por la política agrícola emprendida e el gobierno, llegando en el 
afio de 1937 a 1938,a $1.18 por búshel. En el afio siguiente, el precio 
bajó repentinamente, pero después de declararse la guerra en Europa 
subió a $1.06 en marzo de 1940. 

En la Argentina los precios siguieron una tendencia parecida a la 
de los Estados Unidos, y lo mismo aconteció en el Reino Unido, pero 
el alza de precios en estos dos países tuvo lugar después que en los 
Estados Unidos. Además, en la Argentina los precios no subieron 
inmediatamente después de declarada la guerra europea. Los precios 
en Francia, para el período de 1928 a 1939, alcanzaron su punto más 
alto de $2.12 por búshel en el afio de 1933 a 1934. Los precios en 
Alemania se cotizaron a más de $2.20 por búshel de 1934 a 1935, y 
no bajaron de este alto nivel. En Italia los precios también fueron 
altos en el período de 1934 a 1939. En efecto, los precios del trigo 
en Alemania y en Italia fueron más altos en el afio de 1938 a 1939 que 















en el de 1928 a 1929. , 
Cranro 8.— Trigo: Precios en Chicago y en Buenos Aires 
[Por búshel] 

Trigo duro deciddgro entre el precio 

Afio comenzado en julto de invierno | Ngm 2en | tinayel 
Núm. 2, en Za A 

Chicago Estados 

Unidos 

Por ciento 
$.17 08.3 
1.30 90.0 
-84 78.6 
.53 88.7 
.3 83.0 
MM 52.6 
L.02 EX) 
1.04 7.4 
LIZ 90.6 
118 94.9 
To 87.1 

1939: 

Di Leiria oa gi na ci GETS .68 so 86.8 
ARO so esasasão - ; :87 :s9 88.1 
Da one svenszocosisusisaesasso .88 .53 0.2 
Octubre... :85 .s0 58,8 
Noviembre. 90 . 50 55.6 
Diciembre. 9 .62 62.6 
PO: Sesc Ed io nisi CEsnb oia oR ads 1.04 .03 00.6 
PANO oro cares ones a rbeo pro svinat dada 1.05 .58 55.2 
É A SG a fa SUS 1.06 -60 56.6 


a 
Fuente: Estadísticas A a, de 1a Secretaria de Agricultura de los Estados Unidos, 1939, e informes 
mensuales de la Oficina de Economia Agrícola. 


Los precios en Hungría, Yugoeslavia, y Rumania, países exporta- 
dores de trigo en la Europa Central, mostraron una tendencia parecida 
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a la de los precios en el Reino Unido, aunque en ciertos anos la ten- 
dencia en los dos últimos países nombrados se desvió decididamente de 
los precios mundiales registrados en el valor por unidad de las im- 
portaciones del Reino Unido. En estos tres países los precios fueron 
más bajos en 1938 y 1939 que en ado anterior (véase el cuadro 9), y 
en casi todos los anos se aproximaron a los del Reino Unido, pero 
fueron considerablemente más bajos que los imperantes en Francia, 
Italia y Alemania, naciones donde se han hecho esfuerzos especiales 
para fomentar la producción nacional de trigo. 


Cvapro 9,—Precios del trigo importado y nacional en Europa, de 1928-29 a 1938-39 
[En centavos de dólar por búshel !] 





Precios de trigos importados por el Reino Unido 





Afio (agosto a julio) | 














Importa- ea Manitoba Manitoba Argentino Austra- 
| cióu total? | qejasas a | Núm. 14 Núm. 3 Rosafé + liano 
132 124 147 138 128 140 
139 1% ma) 137 122 133 
9 76 82 | mw 7 7 
57 5a 6s 2 so 6 
3 [A o | 5) 5 5 
ns no sa 7 o 7 
7 so 97 ss 7 w 
ss 9. 101 95 o 93 
126 1» | 142 136 129 133 
126 122 | 155 136 125 n7 
oo os | s2 | 75 67 vo 





Precios de trigos nacionales 



































| 
Reino | Francia Alemanta| Italia Tunerta Yugoslavia Rumania!t 
Unido * | (Paris)? | (Beriin)* | (Milán) * Dot mo |(Novisady | (Braila) + 
| 

127 167 142 187 us |. . 
120 147 165 187 Jog . 

si 184 168 156 . 55 
o w2 152 144 5a CHA 49 

56 | 124 135 151 mw mw 9 
o n2 191 | 180 m m 100 

om | 165 22 | E) 7 ns 

si 159 2 mo (3) 9% 9” 

120 191 2 195 103 2 9 
n2 164 24 200 un? us 104 

o 152 | 25 212 san um “Bi 

i 

















t Datos básicos tomados en parte de fuentes oficiales y en parte de diarios comerciales. Los promedios 
anunles son promedios matemáticos de informes mensuales, Las conversiones de precios extranjeros se 
bicieron a la par cuando el cambio estaba casi & la par, en otros casos se hicieron at tipo de cambio corriente. 

? Basados en informes de Cuentas y Documentos Relacionados con el Comercio v la Navegación en el 
Reino Unido; valores declarados de todo el trigo importado ripar po cantidades importadas. 

3 Basados en informes dados por el Grein, Seed and Oil Reporter de Londres; promedio de todas las ventas 
de oseaRndas postales de trigo (exclusive el trigo desnaturalizado, de marzo a mayo de 1935) en mercados 

gleses. 

+ Basado en datos tomados del Corn Trade News; promedio de las cotizaciones del martes sobre paquetes 
en trúnsito o para embarque inmediato, a a Liverpool, Precios argentinos desde el 17 de 
noviembre de 1432 hasta diciembre de 1238, incluyen el derecho de 2 chelines por cuarto (4.0 centavos por 
búshel). Precios en Anstralia de 1931 a 1932 son promedio de cotizaciones bajas. 

* Faltao los precios de algunas semanas. 

* Promedio de precios semanales de la Gaceta contenidos en el Informe Oficial de Mercados Agrícolas. 

7 Promedio de precios diarios (mercado libre) del Bulletin des Halles. Precios fijos desde agosto 1936. 

, poa à datos tomados del Wirtschaft und Statistik, Precios mínimos fijados & los productores desde 
octubre à 

* Basados en datos tomados del Instituto Internacional de Agricultura, Anuario Internacional de Esta- 
disticas Agrícolas, y del Informe Mensual sobre Cosechus y Estadísticas Agrícolas, Los precios son para el 

blando. Precios fijos desde agosto de 1936. 

1 Precios de trigo Tisza en 1929-30 tomados del Bulletin statistique mensuel hongrois, y en adelante de la 
Secretaría de Agricultura de los Estados Unidos. 

n Datos tomados de la Secretaria Ga Anita de los Estados Unidos. 

“ Debido a Ia fndole nominal de las es del cambio, la conversión a centavos estadounidenses no 
es satisfactoria. 

“ Promedio para 7 meses. 
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Efectos de la guerra europea. 


Las exportaciones de trigo del Hemisferio Occidental a Europa 
varían, por Jo general, entre 300 y 400 millones de búshels, o sea el 
equivalente de casi el 20 por ciento del consumo europeo. 

La proporción de las exportaciones argentinas de trigo y sus pro- 
ductos que ordinariamente se envían a los demás países latinoameri- . 
canos, asciende aproximadamente al 60 por ciento. Tal vez estos 
mercados no se vean afectados de modo adverso por la guerra europea, 
excepto en los que respecta al poder adquisitivo general de los países 
de la América Latina. Sin embargo, el ado europeo, que co- 
rrientemente compra el 40 por ciento de las exportaciones argentinas, 
está gravemente dislocado por la guerra. 

Existe la posibilidad de que las importaciones de trigo argentino en 
los países de la Europa ont nal se vean gravemente reducidas 
mientras dure la guerra. Más aun, el Reino Unido quizá reduzca 
sus compras de trigo argentino para favorecer al trigo procedente 
de los países del imperio. De ocurrir alguna desviación en el comercio 
la Argentina quizá pueda suplir a varios de los mercados fuera del 
Reino Unido, que anteriormente se abastecían del Canadá y de 
Australia. h 

En lo tocante a la harina de trigo el problema es muy semejante al 
suscitado por el grano. Las exportaciones de afrecho pueden verse 
afectadas con mayor intensidad que las de trigo o harina, pues los 
mercados para ese producto son casi todos europeos. 
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La yerba mate, o té del Paraguay, se compone de las hojas secas 
y tallos de un árbol conocido comúnmente con el nombre de acebo 
de la América del Sur (Jlex paraguariensis). Gran parte de la pobla- 
ción que habita la región meridional de la América del Sur consume la 
bebida que se prepara con esta hierba pulverizada y disuelta en agua 
caliente. El consumo se limita principalmente a las regiones rurales, 
pues los habitantes de las grandes ciudades muestran preferencia por 
el café o el té siempre que pueden disponer de ellos. La DEUPicdni 
estimulante de la yerba mate se debe a que contiene casi un 1 por 
ciento de cafeína, que es una proporción mucho menor que la de los 
tés ordinarios. Por lo general, para tomar esta bebida se usa una 
especie de calabaza llamada mate y se absorbe por medio de un tubo 
denominado bombilla que tiene un colador en su extremo inferior. 


Producción en la América Latina. 


La producción de este artículo se limita casi por completo a la 
cuenca del Alto Paraná, en el Brasil, la Argentina, y el Paraguay. 
En el Brasil, que es el productor de mayor importancia, lo mismo 
que en el Paraguay, el mate se obtiene de árboles silvestres. En 
ciertos distritos donde se encuenitran los bosques de mate, o yerbales, 
como se les llama vulgarmente, el gobierno brasilefio adjudica con- 
cesiones a comerciantes que emplean & los indios de la región para 
recoger y secar las hojas y tallos. En la Argentina, por el contrario, 
la producción procede de árboles cultivados, que son más pequefios 
que los silvestres. El cultivo de esta planta fué iniciado por los 
jesuítas, quienes obtuvieron de sus plantaciones un mate de calidad 
superior. Casi el 95 por ciento del mate que se produce en la Ar- 
qeros procede del territorio de Misiones, situado a lo largo del Río 

araná, entre el Brasil y el Paraguay. En el cuadro 1 se muestra 
la producción de mate en los principales países abastecedores de este 
artículo, en aos determinados de 1929 a 1938. 


Cuapro 1.—Yerba mate: Producción en los principales países de la América del 
Sur, en afios determinados, de 1929 a 1938 


[Cantidad en miles de bras] 









Brasil... (3) (3 
Argentina. . 23,415 159,919 
Paraguay +. 35,409 | 31,779 
+ Cálculo oficial. 

? No se tienen datos. 

* Afio económico terminado el 31 de julio de 1029, 

+ Afios de cosecha. 


Fuente: Oficina de Información Económica, Unión Panamericana. 
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Cuanro 2.—Exportaciones de yerba mate del Brasil a los principles mercados, en 
anios determinados, de 1929 a 1938-—Continuación 
















Exportada a— 1929 | 1932 1936 | 1937 | 1938 
Valor en miles de dólares 
Total de todos los países.................ererececeses 12,561 6, 194 4,189 4,520 | 3,444 
Argentina... 8,581 3, 686 2,133 2116.) 
Uruguay 3,045 1,892 1,468 1,702 
Chile ..... ss 4ss 58 650 [0] 
Alemania. 3% ns 7 % | 
Otros paises. caos 28 m 13 aq | 
Valor por libra de las exportaciones totales ?....] 80.056 $0. 035 80.029 | 30.031 | $0.025 


4 No se tienen datos, 

2 El valor por unidad que aparece en éste y en otros cuadros debe interpretarse con cuidado, espectal- 
mente coando se trate de comparar las exportaciones de un país cen las de otro. Las exportacicnes de 
la América Latina, aum tratândose de un mismo artículo, son con frecuencia de distinto tipo y calidad. 
Además, varios de esos países usan diferentes métodos de valorización y algunos de ellos los ban cambiado 
em el período de 1624 u 1438. 


Fuente: Datos tomsdos por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos de estadísticas comerciales 
oficintes del Brasil, La conversión al sistema de pesas y medidas y a la unidad monetaria de los Estados 
Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 kilo=2.246 libras; 1 milreis=en 192, $0.1151; en 1932, 
$0.0712; en 1936, 8006537; em 1937, $0.06526; y em 1445, 90.0550. 





Cuapro 3.—Exportaciones de yerba mate del Paraguay a los principales merca- 
dos, en aiios determinados, de 1929 a 1938 


Exportada a— 1929 | 1932 | 1936 | 1997 | 1938 






Cantidad en miles de libras 








14,861 13,073 


13, 8 
H 
12 


Valor en miles de pesos oro 
Total de todos los países. .......ec.cceecsceececeneo nt | e | os | 14 | ss 
Valor en miles de dólares 


tienen datos. 
e 10,802 libras, por valor de $515, enviadas en trânsito a la Argentina. 
No se hicicron remesas a los Estados Unidos hasta 1936 en que las exportaciones fueron de 215,000 libras, 


1 
1 
1, 
poe valor do Le 00 qUiatos, 
Vésse Ia nota 2 al pie del cuadro 2. 


Fuente: Datos tomados por la Comisión Arancelaria de los Estados Unidos de estadísticas comerciales 
oficinles del Paraguay. La conversión al sistema de y medidas y a la unidad monetaria de los Estados 
Unidos se hizo tomando como base lo sigulente: 1 kilo=2,2046 libras; 1 peso=en 1929, $0.9513; en 1932, 
$0.5844; en 1936, $0.6049; en 1937, 80.706; y em 1938, $0.6856. 


É 
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Cuanro 4. —Exportaciones de yerba mate de la Argentina a los principales merca- 
dos, en aiios determinados, de 1933 a 1988 


| 


Exportada a— 19334 | 1936 | 1937 | 1938 


Cantidad en miles de libras 









Todos OS PARA co cssscacacasosgrvasa vossa busesssaçõão 


Biria 
Rolivi 
Chile 
Reino Unido... 
Estados Unidos. 
Francia. . 
Otros países 


Tanto por ciento a los Estados Unidos. ........... 


utaI-da (adas Ja a sas asas aces taste tsssassda 101 78 | 9 | ns 


| 
| 
| Valor en miles de pesos papel 
















Total de todos los países 


Siria. 
Bolivia. 
Chile 

Reino Unido. 
Estados Unidos. 
Francia. ....... 
Otros países. 





Tanto por ciento a los Estados Unidos. .......... 16. 
Valor por libra de las exportaciones totales 2...... s0.075 






s 
g 





1 No se clasificaban por separado antes de 1933, 
2 No más de $500. 
3 Véase la nota 2 al pie del cuadro 2. 


Fuente: Datos tomados Ia Comisión Arancelaria de Jos Estados Unidos de estadísticas comerciales 


oficiales de la Argentina, conversión al sistema de pesas y idas y a la unidad monetaria de los 
Estados Unidos se hizo tomando como base lo siguiente: 1 kilo =2.2046 libras; 1 peso=en 1933, $0.3203; en 
1936, $0.2918; en 1937, $0.3086; y en 1938, $0.2973. 


Obstáculos al comercio, competencia, y precios. 


El mate se importa en Francia exento de derechos, pero en el Reino 
Unido paga un derecho de 10 por ciento ad valórem y en Alemania 
uno de 40 marcos por cada 100 kilos. Sin embargo, estos países de 
Europa al presente ejercen un control tan riguroso en sus importaciones 
que los derechos arancelarios, en la mayoría de los casos, en si, no 
constituyen un factor de verdadera importancia. En la Argentina el 
derecho constituye una contribución múltiple que representa unos 5 
centavos (papel) por kilo. En los Estados Unidos el mate crudo se 
admite libre de derechos.? Sobre el producto preparado se cobra un 
derecho de 5 por ciento ad valórem.' Todas las importaciones de 
los Estados Unidos son de esta última forma. : 

El comercio del mate se limita principalmente a los países de la 


América Central y del Sur. Las exportaciones a otros mercados ' 


procedentes del Brasil, el Paraguay, y la Argentina, que son los expor- 
tadores principales, han representado menos del 1 por ciento del total. 
No se dispone de estadísticas sobre los precios del mate en los 

* Ley Arancelaria de 1930, párrato 1602. 


* Ley Arancelaria de 1930, paca 35. Antes de concluirse el convenio comercial con el Brasil, que 
comenzó a regir el 1º de enero de 1936, el derecho era de 10 por ciento ad valórem. 
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últimos aãos. El valor por unidad de las exportaciones de los prin- 
cipales países epa y exportadores se muestra en el cuadro 5. 
Estos datos deben interpretarse con cuidado, pues el Brasil, el Paraguay, 

la Argentina exportan varias calidades y tipos de mate. Además, 
os sistemas de avalúo difieren en los tres países y por lo menos en uno 
de ellos, en la Argentina, el sistema se cambió en el período de 1929 
a 1938. 

Tomando como base los datos que se muestran en el cuadro 5, las 
exportaciones de la Argentina tienen un valor por unidad más alto 
que las de los otros dos países, probablemente a causa de la calidad 
especial del mate cultivado. El valor por unidad en las exportaciones 
de los tres países fué más alto en 1937 que en 1936 o 1938, y el valor 
por unidad de las exportaciones del Brasil y del Paraguay fué más 
alto en 1929 que en cualquier otro de los afios posteriores. 


Cuapro 5.—Yerba mate: Valor por unidad de las exportaciones de tres países 
escogidos, en aiios determinados, de 1929 a 1938 


[Centavos porlibra] 


























País 1929 1832 1936 1937 1938 
() 17.5 73 9.7 E 
8.6 35 29 31 25 
7.8 es] 55 58| 56 
! 


1 No se dispone de datos. 
? Valor por unidad en las exportaciones de 1933. 


Fuente: Véanse los cundros 2, 3 y 4. 


Efectos de la guerra europea. 


Como las exportaciones de mate se destinan casi en su totalidad a 
países de la América Latina, la guerra europea no tendrá un efecto 
directo sobre el comercio de este artículo. El único mercado de 
importancia en Europa era Alemania, pero las exportaciones de la 
Argentina y del Paraguay a ese país eran insignificantes, en tanto 
que las de mate del Brasil ascendieron en 1937 a 747,000 libras, de un 
total de 144 millones de libras. No obstante, puede que las ventas de 
mate, lo mismo que las de otros artículos, se vean adversamente afec- 
tadas en las proporción en que el poder adquisitivo general de la 
América Latina se reduzca a causa de la pérdida de los mercados 
europeos para otros productos latinoamericanos. 
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